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Предисловие ...........................

Настоящее учебное пособие составлено в соответствии с тре­
бованиями Государственного образовательного стандарта выс­
шего профессионального образования, утвержденного Мини­
стерством образования РФ 17 марта 2000 г. по дисциплине «Ана­
лиз финансовой отчетности».

Цель этой книги — познакомить читателя с методикой ана­
лиза финансовой отчетности, который приобретает все боль­
шее значение при принятии управленческих решений, когда для 
их обоснования требуется найти рациональные и логические ар­
гументы.

Эта книга рекомендуется особенно тем, кто учится на фа­
культетах экономики, бухгалтерского учета и аудита, менед­
жмента, поскольку в ней подробно описаны самые разнообраз­
ные аналитические ситуации.

Изучение дисциплины «Анализ финансовой отчетности» 
позволит будущим специалистам получить теоретические зна­
ния и навыки практических расчетов для оценки экономичес­
кого состояния анализируемых хозяйствующих субъектов. Чита­
тели ознакомятся с основными терминами и понятиями фи­
нансового анализа, смогут освоить методологию аналитических 
расчетов, понять особенности различных видов отчетности.

Приводится большое количество проработанных практичес­
ких примеров анализа всех форм отчетности, что поможет при­
обрести нужные навыки вычисления разных показателей, оценки 
экономических ситуаций, а также сформулировать аналитичес­
кие выводы. Авторы считают, что следует научить человека не 
только производить соответствующие вычисления и использо­
вать определенные подходы, но и оценивать полученные ре­
зультаты и принимать адекватные решения, исходя из имею­
щейся информации.

Учебное пособие состоит из 10 глав.
В первой главе финансовая отчетность организации рассмат­

ривается с точки зрения источника информации о финансово­
хозяйственной деятельности и как база для проведения финан­
сового анализа.

Вторая глава посвящена методологическим основам анали­
за финансовой отчетности. В ней дана характеристика основных 
приемов и методов финансового анализа.
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В последующих главах проводится конкретный комплекс­
ный анализ всех форм финансовой (бухгалтерской) отчетности 
организации — от анализа финансового состояния в целом до 
анализа конкретных статей и разделов отчетности. Рассматрива­
ются также особенности анализа консолидированной отчетнос­
ти и специфика анализа сегментарной отчетности организаций.

Знание этих вопросов позволит принимать квалифициро­
ванные управленческие решения, выявлять факторы и резервы 
повышения эффективности работы предприятий и организаций.

Авторы надеются, что предлагаемое пособие послужит пу­
теводителем в вашей учебе и в деловой карьере.

Донцова JI.B.
Никифорова Н.А.

4



ФИНАНСОВАЯ  
(БУХГАЛТЕРСКАЯ) 
ОТЧЕТНОСТЬ —  
ИНФОРМАЦИОННАЯ БАЗА  
ФИНАНСОВОГО АНАЛИЗА

1.1. Цель, основные понятия, задачи анализа 
финансовой о т ч е т н о с т и _______ _ __________

Анализ финансовой отчетности — это процесс, при помощи 
которого мы оцениваем прошлое и текущее финансовое поло­
жение и результаты деятельности организации. Однако при этом 
главной целью является оценка финансово-хозяйственной дея­
тельности нашей организации относительно будущих условий 
существования.

Финансовая (бухгалтерская) отчетность является информаци­
онной базой финансового анализа, потому что в классическом 
понимании финансовый анализ — это анализ данных финансовой 
отчетности. Финансовый анализ проводится по-разному, в зави­
симости от поставленной задачи. Он может: использоваться для вы­
явления проблем управления производственно-коммерческой де­
ятельностью; служить для оценки деятельности руководства орга­
низации; быть использован для выбора направлений инвестиро­
вания капитала, наконец, выступать в качестве инструмента про­
гнозирования отдельных показателей и финансовой деятельнос­
ти в целом.

Анализ — это инструмент познания предметов и явлений 
внутренней и внешней среды, основанный на разборе целого 
на составные части и исследовании их во взаимосвязи и взаи­
мозависимости .

Экономический анализ — это система специальных знаний, 
связанная с исследованием экономических процессов и явле­
ний в их взаимосвязи, складывающихся под влиянием объек­
тивных и субъективных факторов.
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Финансовый анализ, как часть экономического анализа, 
представляет систему определенных знаний, связанную с ис­
следованием финансового положения организации и ее финан­
совых результатов, складывающихся под влиянием объектив­
ных и субъективных факторов, на основе данных финансовой 
отчетности.

Содержание финансового анализа определяется его целя­
ми, объектами исследования и предметом и, по существу, дает 
ответ на вопросы: что исследуется, как и для чего проводится 
анализ.

Целью анализа финансовой отчетности является получение 
ключевых (наиболее информативных) параметров, дающих 
объективную и наиболее точную картину финансового состоя­
ния и финансовых результатов деятельности предприятия. Цель 
анализа достигается в результате решения определенного вза] I- 
мосвязанного набора аналитических задач.

Аналитическая задача представляет собой конкретизацию 
целей анализа с учетом организационных, информационных, 
технических и методических возможностей проведения ана­
лиза.

Объект анализа — это то, на что направлен анализ. В зависи­
мости от поставленных задач объектами анализа финансовой отчет­
ности могут быть: финансовое состояние организации, или финан­
совые результаты, или деловая активность организации и т.д.

Субъектом анализа является человек, занимающийся ана­
литической работой и подготавливающий аналитические отче­
ты (записки) для руководства, то есть аналитик.

Финансовый анализ решает следующие задачи:
1) оценивает структуру имущества организации и источни­

ков его формирования;
2) выявляет степень сбалансированности между движением 

материальных и финансовых ресурсов;
3) оценивает структуру и потоки собственного и заемного 

капитала в процессе экономического кругооборота, нацелен­
ного на извлечение максимальной или оптимальной прибыли, 
повышение финансовой устойчивости, обеспечение платеже­
способности и т.п.;

4) оценивает правильное использование денежных средств 
для поддержания эффективной структуры капитала;

5) оценивает влияние факторов на финансовые резуль­
таты деятельности и эффективность использования активов 
организации;
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6) осуществляет контроль за движением финансовых пото­
ков организации, соблюдением норм и нормативов расходова­
ния финансовых и материальных ресурсов, целесообразностью 
осуществления затрат.

В сегодняшних условиях для большинства предприятий ха­
рактерна «реактивная» форма управления деятельностью, т.е. при­
нятие управленческих решений как реакция на текущие про­
блемы. Такая форма управления порождает ряд противоречий 
между: интересами предприятия и фискальными интересами го­
сударства; ценой денег и рентабельностью производства; рента­
бельностью собственного капитала и рентабельностью финан­
совых рынков; интересами производства и финансовой службы 
ИТ. д.

Анализ финансовой отчетности выступает как инструмент 
для выявления проблем управления финансово-хозяйственной дея­
тельностью, для выбора направлений инвестирования капитала и 
прогнозирования отдельных показателей.

Одной из задач реформы предприятия является переход к уп­
равлению финансово-хозяйственной деятельностью на основе 
анализа экономического состояния с учетом постановки стра­
тегических целей деятельности предприятия, адекватных рыноч­
ным условиям, и поиска путей их достижения. Результаты фи- 
нансово-хозяйственной деятельности предприятия интересуют 
как внешних рыночных агентов (потребителей и производите­
лей, кредиторов, акционеров, инвесторов), так и внутренних 
(работников административно-управленческих подразделений, 
руководителей предприятия и др.).

К числу основных, стратегических, задач развития лю­
бой организации в условиях рыночной экономики относятся:

♦ оптимизация структуры капитала предприятия и обеспе­
чение его финансовой устойчивости;

♦ максимизация прибыли;
♦ обеспечение инвестиционной привлекательности пред­

приятия;
♦ создание эффективного механизма управления предпри­

ятием;
♦ достижение прозрачности финансово-хозяйственного со­

стояния предприятия для собственников (участников и 
учредителей), инвесторов, кредиторов;

♦ использование предприятием рыночных механизмов при­
влечения финансовых средств.
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Оптимальность принимаемых управленческих решений за­
висит от разных направлений политики развития деятельности 
предприятия:

♦ от качества экономического анализа;
♦ от разработки учетной и налоговой политики;
♦ от выработки направлений кредитной политики;
♦ от качества управления оборотными средствами, креди­

торской и дебиторской задолженностью;
♦ от анализа и управления затратами, включая выбор амор­

тизационной политики.
Значение финансового анализа организации здесь трудно 

переоценить, поскольку именно он является той базой, на ко­
торой строится разработка экономической стратегии предприя­
тия. Анализ опирается на показатели промежуточной и годовой 
бухгалтерской отчетности. Предварительный анализ целесооб­
разно проводить перед составлением бухгалтерской (финансо­
вой) отчетности, когда еще имеется возможность изменить ряд 
статей баланса. На основе данных итогового анализа финансо- 
во-хозяйственного состояния осуществляется выработка почти 
всех направлений экономической (в том числе и финансовой) 
политики предприятия. От того, насколько качественно он про­
веден, зависит эффективность принимаемых управленческих 
решений.

Качество же самого финансового анализа зависит от при­
меняемой методики, достоверности данных финансовой отчет­
ности, а также от компетентности лица, принимающего управ­
ленческое решение.

Экономический анализ, как известно, используется для ис­
следования экономических процессов и экономических отно­
шений, возникающих у организаций. Экономические отноше­
ния возникают на всех стадиях воспроизводственного процес­
са, на всех уровнях хозяйствования. При этом однородные эко­
номические отношения, характеризующие одну из сторон об­
щественного бытия, представленные в обобщенном абстракт­
ном виде, образуют экономическую категорию.

Финансы, выражая реально существующие в обществе про­
изводственные отношения, имеющие объективный характер и 
специфическое общественное назначение, выступают в каче­
стве экономической категории.

Распределение и перераспределение стоимости с помощью 
финансов обязательно сопровождается движением денежных 
средств, принимающих специфическую форму финансовых ре­
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сурсов. Они формируются у субъектов хозяйствования и госу­
дарства за счет различных видов денежных доходов, отчислений 
и поступлений, а используются на расширенное воспроизвод­
ство, материальное стимулирование работников, на социальные 
нужды и т.п.

Рассмотрим финансовую модель хозяйственной деятельно­
сти организации (рис. 1.1). Она иллюстрирует формирование 
вложенного капитала из капитала собственного и заемного. Ка­
питал может быть вложен или в основные, или в оборотные 
активы, или — если имеются некоторые излишки — направлен 
на внешние инвестиции.

Часть, превращенная в оборотный капитал, тратится на сы­
рье и материалы и на преобразование их в готовые изделия и 
товары, а также на обращение всего этого в деньги. Перетека­
ние денег к поставщикам прерывается кредиторами точно так 
же, как и дебиторский «барьер» замедляет возврат поступаю­
щих в оборот денег. Процесс преобразования закупленных мате­
риалов в конечный продукт предполагает расходование денег 
на оплату труда, аренду помещений, налоги, страхование, ком­
мунальные платежи и т.д. Некоторая часть основных активов 
полностью используется в форме амортизации. Кроме этого, в 
организации существует много административных расходов, 
которые также требуют денег.

Продажа готовой продукции (работ, услуг) и товаров 
может осуществляться посредством прямых платежей или в 
кредит. В последнем случае дебиторы замедляют процесс 
притока денежных средств в организацию. Если организация 
инвестировала деньги во внешние проекты, то проценты от 
вложений приходят из-за «границы» оборотного капитала в 
форме доходов от прочей внереализационной деятельности. 
Наконец, некоторая часть денежных средств будет утрачена 
по причине уплаты налогов, процентов за кредит и других 
финансовых расходов.

Денежный оборот является отражением отношений между 
участниками процесса производства. Финансовая деятельность 
как часть хозяйственной деятельности включает в себя все де­
нежные отношения, связанные с производством и реализацией 
продукции, воспроизводством основных и оборотных средств, 
образованием и использованием доходов.
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I » "' j —  область оборотного капитала

Рис. 1.1.
Финансовая модель хозяйственной деятельности организации

1.2. Понятие, состав и порядок заполнения форм 
финансовой (бухгалтерской) отчетности _ _ _ _

Основным источником информации для проведения финан­
сового анализа служит финансовая (бухгалтерская) отчетность.

Бухгалтерская отчетность — единая система данных об иму­
щественном и финансовом положении организации и о резуль­
татах ее хозяйственной деятельности, составляемая на основе 
данных финансового учета с целью предоставления внешним и 
внутренним пользователям обобщенной информации о финан­
совом положении организации в форме, удобной и понятной 
для принятия этими пользователями определенных деловых ре­
шений.
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Организация должна составлять промежуточную бухгалтер­
скую отчетность за месяц, квартал нарастающим итогом отчет­
ного года, если иное не установлено законодательством Рос­
сийской Федерации.

При формировании показателей финансовой отчетности 
необходимо руководствоваться:

♦ Федеральным законом «О бухгалтерском учете» от 21.11.96 
№ 129-ФЗ;

♦ Положением по бухгалтерскому учету «Бухгалтерская от­
четность организации» ПБУ 4/99, утвержденным прика­
зом Министерства финансов Российской Федерации от 
6 июля 1999 г. № 43н;

♦ приказом Министерства финансов Российской Федера­
ции от 13 января 2000 г. № 4н «О формах бухгалтерской 
отчетности организаций»;

♦ Методическими рекомендациями о порядке финансиро­
вания показателей бухгалтерской отчетности организа­
ции, утвержденными приказом Министерства финансов 
Российской Федерации от 28 июня 2000 г. № 60н.

Данный блок нормативных документов связан с реализаци­
ей Программы реформирования бухгалтерского учета в соот­
ветствии с международными стандартами финансовой отчетно­
сти.

1.2.1. Об объеме бухгалтерской отчетности

Новые подходы к формированию бухгалтерской отчетности 
выражаются в отказе от типовых форм бухгалтерской отчетнос­
ти, т.е. от одинакового набора показателей о работе организа­
ции независимо от вида деятельности, масштаба производства, 
организационно-правовой формы и т.п. Как показала практика, 
типовые формы для одних организаций являлись избыточными 
в части предусмотренных показателей, а для других — недоста­
точными. В связи с этим возможны три варианта формирования 
бухгалтерской отчетности с условными названиями: упрощен­
ный, стандартный и множественный.

Упрощенный вариант — для субъектов малого предприни­
мательства и некоммерческих (кроме бюджетных) организаций. 
В этом случае в состав годовой бухгалтерской отчетности не вклю­
чается ряд форм — Отчет об изменениях капитала (форма № 3), 
Отчет о движении денежных средств (форма № 4), Приложение 
к бухгалтерскому балансу (форма № 5). По некоммерческим орга­
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низациям рекомендуется дополнительно включить в состав го­
довой бухгалтерской отчетности Отчет о целевом использова­
нии полученных средств (форма № 6).

Стандартный вариант — для коммерческих организаций, 
относящихся к группе средних и крупных организаций. Этот ва­
риант предполагает формирование бухгалтерской отчетности 
применительно к образцам форм, показанным в приложении к 
приказу №4н, если показатели, приведенные в этих образцах 
форм, позволяют соблюдать изложенные в ПБУ 4/99 общие тре­
бования к бухгалтерской отчетности, правила оценки статей 
бухгалтерской отчетности, а также требования, касающиеся 
раскрытия информации, которые содержатся в положениях по 
бухгалтерскому учету.

Множественный вариант — для коммерческих организаций, 
относящихся к группе крупнейших организаций, и крупных 
организаций, имеющих несколько видов деятельности. При этом 
варианте количество форм, составляющих бухгалтерскую отчет­
ность организации, а также вариантность представления отчет­
ной информации значительно возрастают по ряду причин. Так, 
целесообразно вместо одной формы № 5 (Приложение к бух­
галтерскому балансу) представлять показатели отдельных ее раз­
делов в виде самостоятельных форм бухгалтерской отчетности, 
либо раздел, характеризующий размер произведенных текущих 
расходов организации, включить в виде приложения к форме 
№ 2 (Отчет о прибылях и убытках). Важную роль в крупных ком­
паниях играет информация по сегментам (операционным и гео­
графическим).

Однако в части формирования бухгалтерской отчетности 
возможно выделение четвертого варианта для отдельной груп­
пы организаций — акционерных обществ, ценные бумаги ко­
торых котируются на фондовом рынке. Они, наряду с бухгал­
терской отчетностью, сформированной по российским прави­
лам, составляют годовую бухгалтерскую отчетность исходя из 
требований Международных стандартов финансовой отчетнос­
ти (МСФО) и представляют ее организатору торговли на рынке 
ценных бумаг, инвестору и другим заинтересованным лицам по 
их требованию.

С 1 января 2000 г. годовая финансовая (бухгалтерская) от­
четность в соответствии с приказом Минфина РФ от 13.01.2000 г. 
№ 4н включает следующие формы:

— Бухгалтерский баланс (форма № 1);
— Отчет о прибылях и убытках (форма N° 2);
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— Отчет об изменениях капитала (форма №3);
— Отчет о движении денежных средств (форма №4);
— Приложения к бухгалтерскому балансу (форма №5);
— Отчет о целевом использовании средств (форма №6);
— пояснительную записку;
— итоговую часть аудиторского заключения.

1.2.2. Требования, предъявляемые к достоверности 
отчетности

При разработке организацией самостоятельно форм финан­
совой отчетности на основе образцов форм, приведенных в при­
ложении к приказу Министерства финансов Российской Феде­
рации от 13 января 2000 г. № 4н «О формах бухгалтерской отчет­
ности организаций», должны соблюдаться общие требования 
к финансовой отчетности (полнота, существенность, нейтраль­
ность, сравнимость, сопоставимость и пр.).

В финансовую отчетность должны включаться данные, не­
обходимые для формирования достоверного и полного пред­
ставления о финансовом положении организации, финансовых 
результатах ее деятельности и изменениях в ее финансовом по­
ложении. Если выявляется недостаточность данных для форми­
рования полного представления о финансовом положении орга­
низации, финансовых результатах ее деятельности и изменени­
ях в ее финансовом положении, то в бухгалтерскую отчетность 
организация включает соответствующие дополнительные пока­
затели и пояснения. При этом должна быть обеспечена нейт­
ральность информации, содержащейся в финансовой отчетнос­
ти, т. е. включено одностороннее удовлетворение интересов од­
них групп заинтересованных пользователей финансовой отчет­
ности перед другими. Если посредством отбора или формы пред­
ставления информация влияет на решения и оценки пользова­
телей с целью достижения предопределенных результатов, ин­
формация не является нейтральной.

Данные финансовой отчетности организации должны вклю­
чать показатели деятельности всех филиалов, представительств 
и иных подразделений (включая выделенные на отдельные ба­
лансы).

Показатели об отдельных активах, обязательствах, доходах, 
расходах и хозяйственных операциях, а также составляющих 
капитала должны приводиться в финансовой отчетности обо­
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собленно в случаях их существенности и если без знания о них 
заинтересованными пользователями невозможна оценка финан­
сового положения организации или финансовых результатов ее 
деятельности.

Каждый существенный показатель должен представляться в 
финансовой отчетности отдельно. Несущественные суммы ана­
логичного характера или назначения могут объединяться и не 
представляться отдельно.

Показатель считается существенным, если его нераскрытое 
может повлиять на экономические решения заинтересованных 
пользователей, принимаемые на основе отчетной информации. 
Решение организацией вопроса, является ли данный показа­
тель существенным, зависит от оценки показателя, его характе­
ра, конкретных обстоятельств возникновения.

Как минимум организация должна раскрыть в финансовой 
отчетности данные по группам статей, включенных в бухгалтерс­
кий баланс, и статьям, включенным в отчет о прибылях и убыт­
ках, в соответствии с требованием Положения по бухгалтерскому 
учету «Бухгалтерская отчетность организации» ПБУ 4/99.

Расшифровка соответствующих показателей групп статей 
бухгалтерского баланса или статей отчета о прибылях и убытках 
с учетом размера и характеристики данных, включенных в группу 
статей бухгалтерского баланса или статью отчета о прибылях и 
убытках, могут приводиться организацией непосредственно 
в вышеуказанных формах (как «в том числе» или «из них» к со­
ответствующим группам статей или статьям) или в пояснениях 
к бухгалтерскому балансу и отчету о прибылях и убытках. При 
этом следует иметь в виду, что существенной признается сум­
ма, отношение которой к общему итогу соответствующих дан­
ных за отчетный год составляет не менее пяти процентов. Орга­
низация может принять решение о применении для целей отра­
жения в финансовой отчетности существенной информации 
критерия, отличного от вышеназванного.

Организация при составлении бухгалтерского баланса, от­
чета о прибылях и убытках и пояснений к ним должна придер­
живаться принятых ею в установленном порядке содержания и 
форм финансовой отчетности от одного отчетного года к друго­
му. При этом в случае незаполнения той или иной статьи (стро­
ки, графы), предусмотренной в принятой организацией фор­
ме, ввиду отсутствия у организации в отчетном периоде соот­
ветствующих активов, обязательств, доходов, расходов, хозяй­
ственных операций эта статья (строка, графа) прочеркивается.
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По каждому числовому показателю финансовой отчетности, 
кроме отчета, составляемого вновь созданной организацией за 
первый отчетный период, должны быть приведены данные мини­
мум за два года — отчетный и предшествующий отчетному.

Если организация принимает решение в представляемой 
финансовой отчетности раскрывать по каждому числовому по­
казателю данные более чем за два года (три и более), то органи­
зацией должна быть обеспечена сопоставимость данных за все 
периоды.

Сравнительная информация по каждому числовому показа­
телю может включаться непосредственно в принятые организа­
цией формы отчетности (в том числе в виде отдельных таблиц, 
включенных непосредственно в формы бухгалтерского баланса 
или отчета о прибылях и убытках после показателей, в Прило­
жение к бухгалтерскому балансу (форма №5), в формы, разра­
ботанные и принятые организацией самостоятельно) или в по­
яснительную записку.

В финансовой отчетности организации должна быть обеспе­
чена сопоставимость отчетных данных с показателями за пред­
шествующий отчетный год (годы) или соответствующие перио­
ды предшествующих отчетных периодов исходя из изменений, 
связанных с применением Положения по бухгалтерскому учету 
«Учетная политика организации» ПБУ 1/98, законодательных и 
иных нормативных актов, с учетом произведенной реорганиза­
ции и пр.

Если данные за период, предшествующий отчетному, не­
сопоставимы в данными за отчетный период, то первые из на­
званных данных подлежат корректировке исходя из правил, ус­
тановленных нормативными актами по бухгалтерскому учету. 
Каждая существенная корректировка должна быть раскрыта в 
пояснениях к бухгалтерскому балансу и отчету о прибылях и 
убытках вместе с указанием причин, вызвавших эту корректи­
ровку.

1.2.3. Пользователи финансовой отчетности

Пользователь бухгалтерской отчетности — юридическое или 
физическое лицо, заинтересованное в информации об органи­
зации.

Работа по анализу финансовой отчетности должна удовлет­
ворять многим требованиям. Круг пользователей содержащейся
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в финансовых документах информации включает различные ка­
тегории — от серьезных аналитиков до случайных «любителей». 
Все они пользуются информацией о вашей организации, но с 
разной степенью понимания и компетенции. В ПБУ 4/99 пользо­
ватель финансовой отчетности определен как юридическое или 
физическое лицо, заинтересованное в информации об органи­
зации.

Финансовая отчетность в России представляет интерес для 
двух групп внешних и одной группы внутренних пользователей.

Внешние пользователи:
1. Пользователи, непосредственно заинтересованные в дея­

тельности организации;
2. Пользователи, опосредованно заинтересованные в ней.
К первой группе внешних пользователей относятся следую­

щие пользователи:
1) государство, прежде всего, в лице налоговых органов, 

которые проверяют правильность составления отчетных доку­
ментов, расчета налогов, определяют налоговую политику;

2) существующие и потенциальные кредиторы, использу­
ющие отчетность для оценки целесообразности предоставления 
или продления кредита, определения условий кредитования, 
усиления гарантий возврата кредита, оценки доверия к органи­
зации как к клиенту;

3) поставщики и покупатели, определяющие надежность 
деловых связей с данным клиентом;

4) существующие и потенциальные собственники средств 
организации, которым необходимо определить увеличение или 
уменьшение доли собственных средств и оценить эффективность 
использования ресурсов руководством организации;

5) внешние служащие, интересующиеся данными отчетно­
сти с точки зрения уровня заработной платы и перспектив ра­
боты в данной организации.

Вторая груша внешних пользователей финансовой отчетно­
сти — это те, кто непосредственно не заинтересован в деятель­
ности организации, однако изучение отчетности им необходи­
мо для того, чтобы защитить интересы первой группы пользо­
вателей отчетности. К этой группе относятся:

1) аудиторские службы, проверяющие соответствие данных 
отчетности установленным правилам с целью защиты интере­
сов инвесторов;

2) консультанты по финансовым вопросам, использующие 
отчетность в целях выработки рекомендаций своим клиентам
16



относительно помещения их капиталов в ту или иную компа­
нию;

3) биржи ценных бумаг, оценивающие информацию, пред­
ставленную в отчетности, при регистрации соответствующих 
организаций, принимающие решения о приостановке деятель­
ности какой-либо компании, оценивающие необходимость из­
менения методов учета й составления отчетности;

4) законодательные органы;
5) юристы, нуждающиеся в отчетной информации для оцен­

ки выполнения условий контрактов, соблюдения законодатель­
ных норм при распределении прибыли и выплате дивидендов, а 
также для определения условий пенсионного обеспечения;

6) пресса и информационные агентства, использующие 
отчетность для подготовки обзоров, оценки тенденций разви­
тия и анализа деятельности отдельных компаний и отраслей, 
расчета обобщающих показателей финансовой деятельности;

7) государственные организации по статистике, использу­
ющие отчетность для статистических обобщений по отраслям, а 
также сравнительного анализа и оценки результатов деятельно­
сти на отраслевом уровне;

8) профсоюзы, заинтересованные в отчетной информации 
для определения своих требований в отношении заработной 
платы и условий трудовых соглашений, а также для оценки тен­
денций развития отрасли, к которой относится данная органи­
зация.

К внутренним пользователям отчетности относятся:
1) высшее руководство организации;
2) управляющие соответствующих уровней, которые по дан­

ным отчетности определяют правильность принятых инвести­
ционных решений и эффективность структуры капитала, опре­
деляют основные направления дивидендной политики, состав­
ляют прогнозные формы отчетности и осуществляют предвари­
тельные расчеты финансовых показателей предстоящих отчет­
ных периодов, оценивают возможности слияния с другой орга­
низацией или ее приобретения, структурной реорганизации.

1.2.4. Отчетный период и отчетная дата

Отчетным годом для всех организаций является календар­
ный год — с 1 января по 31 декабря включительно.

Отчетная дата — дата, по состоянию на которую организа­
ция должна составлять бухгалтерскую отчетность.



Для составления финансовой отчетности отчетной датой 
считается последний календарный день отчетного периода.

Организация должна сформировать периодическую финан­
совую отчетность не позднее 30 дней по окончании отчетного 
периода, если иное не предусмотрено законодательством РФ.

Первым отчетным годом для вновь созданных организаций 
считается период с даты их государственной регистрации по 
31 декабря соответствующего года, а для организаций, создан­
ные после 1 октября — по 31 декабря следующего года.

Данные о хозяйственных операциях, проведенных по госу­
дарственной регистрации организаций, включаются в их бух­
галтерскую отчетность за первый отчетный год.

Месячная и квартальная отчетности являются промежуточ­
ными и составляются нарастающим итогом с начала отчетного 
периода.

В соответствии с Положением по бухгалтерскому учету «Со­
бытия после отчетной даты» (ПБУ 7/98) установлен порядок 
отражения в финансовой отчетности коммерческих организа­
ций событий после отчетной даты.

Событием после отчетной даты признается факт хозяйствен­
ной деятельности, который оказал или может оказать влияние 
на финансовое состояние, движение денежных средств или ре­
зультаты деятельности организации и который имел место в 
период между отчетной датой и датой подписания финансовой 
отчетности за каждый год.

Событием после отчетной даты признается также объявле­
ние годовых дивидендов по результатам деятельности акцио­
нерного общества за отчетный год.

К событиям после отчетной даты относятся: события, под­
тверждающие существование на отчетную дату хозяйственных 
условий, в которых организация вела свою деятельность; собы­
тия, свидетельствующие о возникновении после отчетной даты 
хозяйственных условий, в которых организация ведет свою дея­
тельность.

Примерный перечень фактов хозяйственной деятельности, 
которые могут быть признаны событиями после отчетной даты, 
приведен в приложении к Положению ПБУ 7/98.

1.2.5. Порядок составления форм отчетности

При составлении финансовой отчетности следует иметь в ви­
ду, что учетный процесс в организациях осуществляется исходя
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из принимаемой ими в соответствии с Положением по бухгал­
терскому учету «Учетная политика организации» ПБУ 1/98 учет­
ной политики, предполагающей имущественную обособленность и 
непрерывность деятельности организации, последовательность 
применения учетной политики, а также временную определен­
ность фактов хозяйственной деятельности. Учетная политика 
также должна отвечать требованиям полноты, осмотрительнос­
ти, приоритета содержания перед формой, непротиворечивос­
ти и рациональности.

В соответствии с требованиями Положения по бухгалтерс­
кому учету «Бухгалтерская отчетность организации» (ПБУ 4/99) 
в финансовой отчетности не допускается зачет между статьями 
активов и пассивов, статьями прибылей и убытков, кроме слу­
чаев, когда такой зачет предусмотрен соответствующими поло­
жениями по бухгалтерскому учету.

Бухгалтерский баланс должен включать числовые показате­
ли в нетто-оценке, т.е. за вычетом регулирующих величин, ко­
торые должны раскрываться в пояснениях к бухгалтерскому ба­
лансу и отчету о прибылях и убытках. Учитывая это, в бухгал­
терском балансе данные о нематериальных активах, основных 
средствах приводятся по остаточной стоимости (за исключени­
ем материальных активов, основных средств, по которым в со­
ответствии с установленным порядком амортизация не начис­
ляется).

В случае, если у организации, имеющей вложения в акции 
других организаций, котирующиеся на фондовой бирже, коти­
ровка которых регулярно публикуется, образуется в конце от­
четного года резерв под обесценение, вложений в ценные бума­
ги за счет финансовых результатов организации, в годовом бух­
галтерском балансе остатки соответствующих финансовых вло­
жений отражаются по рыночной стоимости, если последняя 
ниже стоимости, принятой к бухгалтерскому учету. В пассиве 
бухгалтерского баланса сумма образованного резерва под обес­
ценение вложений в ценные бумаги и учтенного на соответ­
ствующем счете отдельно не отражается.

В случае создания организацией в установленном порядке ре­
зервов сомнительных долгов по расчетам с другими организация­
ми и гражданами за продукцию, товары, работы и услуги с отне­
сением сумм резервов на финансовые результаты организации, 
числящаяся в бухгалтерском учете дебиторская задолженность, по 
которой созданы резервы, в бухгалтерском балансе показывается 
в сумме за минусом образованного резерва. При этом сумма обра­
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зованного и отраженного в бухгалтерском учете резерва в пассиве 
бухгалтерского баланса отдельно не отражается.

При составлении финансовой отчетности должны быть ис­
полнены требования положений по бухгалтерскому учету и дру­
гих нормативных документов по бухгалтерскому учету по рас­
крытию в финансовой отчетности информации об изменениях 
учетной политики, оказавших или способных оказать существен­
ное влияние на финансовое положение, движение денежных 
средств или финансовые результаты деятельности организации, 
об операциях в иностранной валюте, о материально-производ- 
ственных запасах, об основных средствах, о доходах и расходах 
организации, о последствиях событий после отчетной даты, о 
последствиях условных фактов хозяйственной деятельности, а 
также по раскрытию в финансовой отчетности той или иной 
информации об активах, капитале и резервах и обязательствах 
организации. Такое раскрытие может быть осуществлено орга­
низацией путем включения соответствующих показателей, таб­
лиц, расшифровок непосредственно в формы финансовой от­
четности или в пояснительной записке.

При отражении данных в финансовой отчетности следует 
иметь в виду, что если в соответствии с нормативными доку­
ментами по бухгалтерскому учету показатель вычитается из со­
ответствующих показателей (данных) при исчислении соответ­
ствующих данных (промежуточных, итоговых и пр.) или имеет 
отрицательное значение, то в финансовой отчетности этот по­
казатель показывается в круглых скобках (непокрытый убы­
ток, себестоимость проданных товаров, продукции, работ, ус­
луг, убыток от продаж, проценты к уплате, операционные рас­
ходы, использование средств фондов (резервов), уменьшение 
капитала, направление денежных средств, выбытие основных 
средств и пр.).

Заголовочная часть форм заполняется в следующем порядке:
♦ указывается отчетная дата или отчетный период, за кото­

рый составлена бухгалтерская отчетность («н а________
200_ г.», «за________ 200_ г.»);

♦ реквизит «Организация» — указывается полное наиме­
нование юридического лица (в соответствии с учреди­
тельными документами, зарегистрированными в установ­
ленном порядке);

♦ указывается идентификационный номер налогоплатель­
щика (ИНН), присвоенный налоговым органом в уста­
новленном порядке;
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реквизит «Вид деятельности» — указывается вид деятель­
ности, который признается основным в соответствии с 
требованиями нормативных документов, утверждаемых 
Государственным комитетом Российской Федерации по 
статистике;
реквизит «Организационно-правовая форма/форма соб­
ственности» — по данной строке указывается организа­
ционно-правовая форма организации согласно Клас­
сификации организационно-правовых форм хозяйству­
ющих субъектов (КОПФ). При этом в левой половине 
графы указывается код по КОПФ, а в правой — код 
собственности по Классификатору форм собственнос­
ти (КОФ);
реквизит «Единица измерения» — указывается формат 
представления числовых показателей: тыс.руб. — код 384 
по ОКЕИ; млн руб. — код 385 по ОКЕИ; 
реквизит «Адрес» — указывается полный почтовый ад­
рес организации;
реквизит «Дата утверждения» — указывается установлен­
ная дата для годовой финансовой отчетности; 
реквизит «Дата отправки/принятия» — указывается кон­
кретная дата почтового отправления финансовой отчет­
ности или дата ее фактической передачи по принадлеж­
ности;
реквизит «Орган управления государственным имуще­
ством» — организации, имеющие федеральное имуще­
ство и обязанные в соответствии с постановлением Пра­
вительства РФ от 03.07.1998 г. №696 «Об организации учета 
федерального имущества» получить свидетельства о вне­
сении в реестр указанного имущества, должны указать 
номер в реестре федеральной (государственной) собствен­
ности («Номер в реестре федерального (государственно­
го) имущества») и наименование органа, на который 
возложены координация и регулирование деятельности 
государственного или муниципального унитарного пред­
приятия и которому направляется бухгалтерская отчет­
ность. Составление и представление финансовой отчет­
ности производятся в тысячах рублей без десятичных зна­
ков. Организациям, имеющим существенные объемы обо­
ротов товаров, обязательств и т.п., разрешается пред­
ставлять бухгалтерскую отчетность в миллионах рублей без 
десятичных знаков.
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Субъекты малого предпринимательства, общественные орга­
низации (объединения) и иные организации при незначитель­
ной сумме активов, учитываемых в бухгалтерском балансе, и во 
избежание трудностей использования данных финансовой от­
четности могут составлять и представлять годовую бухгалтерс­
кую отчетность в целых рублях.

Финансовая отчетность должна быть составлена на русском 
языке в валюте Российской Федерации.

Организация, подлежащая ликвидации или реорганизации, 
изменяющая государственную форму собственности на иную в 
отчетном году, представляет отчет по типовым формам годовой 
финансовой отчетности за период с начала года до момента 
ликвидации (реорганизации).

Вновь созданная организация показывает в отчетности сред­
ства (по стоимости приобретения, получения) и их источники 
со дня ее государственной регистрации в установленном поряд­
ке по 31 декабря включительно отчетного года, а организация, 
созданная после 1 октября отчетного года, включая 1 октяб­
ря, — по 31 декабря следующего года включительно (указан­
ный порядок не распространяется на организации, созданные 
на базе ликвидированных (реорганизованных) организаций, их 
структурных подразделений).

Организация, передающая и приобретающая (получающая) 
новые подразделения не по состоянию на 1 января, в поясни­
тельной записке приводит объяснения несоответствия данных 
баланса на начало и конец отчетного года.

ПБУ 7/98 «События после отчетной даты» и ПБУ 8/01 «Ус­
ловные факты хозяйственной деятельности» устанавливают пра­
вила отражения указанных событий и фактов в финансовой от­
четности. При этом события после отчетной даты и условные 
факты отражаются в бухгалтерском учете в зависимости от их 
существенности (значимости). Существенность фактов и собы­
тий определяется организацией самостоятельно исходя из тре­
бований положений по бухгалтерскому учету.

Последствия событий после отчетной даты и условных фак­
тов оцениваются в денежном выражении в специальном расче­
те и показываются в финансовой отчетности либо путем отра­
жения в синтетическом и аналитическом учете заключительны­
ми оборотами отчетного периода до утверждения годовой фи­
нансовой отчетности, либо путем раскрытия соответствующей 
информации в пояснениях к бухгалтерскому балансу и отчету о 
финансовых результатах. При этом условная прибыль как фи­
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нансовый результат условного факта раскрывается только в по­
яснениях к бухгалтерскому балансу и отчету о прибылях и убыт­
ках за отчетный период, а в синтетическом и аналитическом 
учете отчетного периода записи об условной прибыли не произ­
водятся.

Порядок расчета и отражения в бухгалтерском учете и 
отчетности событий после отчетной даты и условных фактов 
устанавливается отдельным положением по бухгалтерскому 
учету.

В отдельных случаях, когда раскрытие информации по услов­
ным фактам хозяйственной деятельности может отрицательно по­
влиять на вероятность наступления этих фактов, организация мо­
жет не раскрывать информацию в полном объеме, а указать в по­
яснениях к отчету о прибылях и убытках лишь общий характер ус­
ловного факта и причину, из-за которой более подробна инфор­
мация не раскрывается. Вопросы, регулируемые ПБУ 7/98 «Собы­
тия после отчетной даты» и ПБУ 8/01 «Условные факты хозяй­
ственной деятельности», тесно связаны с ПБУ 4/99 «Бухгалтерс­
кая отчетность организации».

1.2.6. Роль пояснительной записки в раскрытии 
информации

Пояснительная записка к годовой финансовой отчетности 
должна содержать существенную информацию об организации, 
ее финансовом положении, сопоставимости данных за отчет­
ный и предшествующий ему годы, методах оценки и существен­
ных статьях бухгалтерской отчетности.

В пояснительной записке следует привести:
— краткую характеристику деятельности организации, т.е. 

привести основные показатели деятельности, факторы, повли­
явшие на финансовые результаты отчетного периода, а также 
решение по итогам рассмотрения годовой бухгалтерской отчет­
ности и распределения чистой прибыли организации;

— аналитические показатели, характеризующие состояние, 
структуру и эффективность использования основных средств,

^нематериальных активов, финансовых вложений и др.; рассчи­
тать рентабельность организации;

— оценку финансового состояния организации на кратко­
срочную перспективу по показателям финансовой устойчивос­
ти и платежеспособности организации;
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— оценку финансового состояния на долгосрочную перс­
пективу по показателям структуры источников средств, степе­
ни зависимости организации от внешних инвесторов и креди­
торов, по определению эффективности инвестиций и др.;

— оценку деловой активности организации.
В пояснительной записке должно сообщаться о фактах не­

применения правил бухгалтерского учета в случаях, когда они 
не позволяют достоверно отразить имущественное состояние и 
финансовые результаты деятельности организации с соответ­
ствующим обоснованием. В противном случае неприменение 
правил бухгалтерского учета рассматривается как уклонение от 
их выполнения и признается нарушением законодательства Рос­
сийской Федерации о бухгалтерском учете.

В пояснительной записке к финансовой отчетности органи­
зация объявляет изменения в своей учетной политике на следу­
ющий отчетный год.

Эта статья российского закона соответствует международ­
ному стандарту бухгалтерского учета №1 «Представление фи­
нансовой отчетности» (IAS 1-97). В нем сказано, что «финансо­
вая отчетность должна предоставлять информацию о финансо­
вом положении, финансовых результатах деятельности и дви­
жении денежных средств компании, полезной широкому кругу 
пользователей при принятии экономических решений». Если в 
отчете нет ясности и четкости, на его основе невозможно при­
нять ответственные решения и высказать суждения. Это в пол­
ной мере должно относиться и к сведениям, содержащимся в 
российской бухгалтерской отчетности.

В стандарте №1 указано, что в финансовых отчетах дол­
жны содержаться соответствующие цифры за предшествую­
щий период. Это, несомненно, повышает аналитичность от­
четов. «Сравнительная информация должна быть раскрыта в 
отношении предшествующего периода для всей числовой 
информации финансовой отчетности. Сравнительная инфор­
мация должна быть включена в обзорную и описательную 
информацию, когда это уместно для понимания финансовой 
отчетности за текущий период».

Для того чтобы сделать правильные выводы и принять вер­
ное решение, необходимо располагать не только отчетами за 
текущий период, но и за прошлые периоды, которые доступны 
не для любого пользователя.
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1.2.7. Порядок подписания финансовой 
отчетности

Бухгалтерская отчетность подписывается руководителем и 
главным бухгалтером (бухгалтером) организации.

В организациях, где бухгалтерский учет ведется на дого­
ворных началах специализированной организацией (центра­
лизованной бухгалтерией) или специалистом, бухгалтерская 
отчетность подписывается руководителем организации, руко­
водителем специализированной организации (централизован­
ной бухгалтерии) либо специалистом, ведущим бухгалтерс­
кий учет.

В организациях, где бухгалтерский учет ведется централизо­
ванной бухгалтерией, специализированной организацией или 
бухгалтером-специалистом, отчетность подписывается руково­
дителем организации, централизованной бухгалтерии или спе­
циализированной организации либо бухгалтером-специалистом, 
ведущим бухгалтерский учет.

ПБУ 7/98 «События после отчетной даты» вводит новое 
понятие «дата подписания бухгалтерской отчетности» в систему 
регулирования бухгалтерского учета.

Датой подписания финансовой отчетности считается дата, 
указанная в представляемой в адреса, определенные законода­
тельством Российской Федерации, финансовой отчетности при 
подписании ее в установленном порядке.

1.2.8. Адреса и сроки представления финансовой 
отчетности

Организации, за исключением бюджетных, представляют 
годовую финансовую отчетность в соответствии с учредитель­
ными документами учредителям, участникам организации или 
собственникам ее имущества, а также территориальным орга­
нам государственной статистики по месту их регистрации. Госу­
дарственные и муниципальные унитарные предприятия пред­
ставляют бухгалтерскую отчетность органам, уполномоченным 
управлять государственным имуществом.

Другим органам исполнительной власти, банкам и иным 
пользователям бухгалтерская отчетность представляется в соот­
ветствии с законодательством Российской Федерации.

Организации, за исключением бюджетных, обязаны пред­
ставлять квартальную бухгалтерскую отчетность в течение 30 дней
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по окончании квартала, а годовую — в течение 90 дней по окон­
чании года, если иное не предусмотрено законодательством 
Российской Федерации.

Представляемая годовая финансовая отчетность должна быть 
утверждена в порядке, установленном учредительными доку­
ментами организации.

Бюджетные организации представляют месячную, кварталь­
ную и годовую финансовую отчетность вышестоящему органу в 
установленные им сроки.

День представления организацией финансовой отчетности 
определяется по дате ее почтового отправления или по дате фак­
тической передачи по принадлежности.

Если дата представления финансовой отчетности приходится 
на нерабочий (выходной) день, то сроком представления фи­
нансовой отчетности считается первый следующий за ним ра­
бочий день.

1.2.9. Порядок внесения изменений в отчетность 
организации

Для обеспечения достоверности данных бухгалтерского учета 
и финансовой отчетности организации обязаны проводить ин­
вентаризацию имущества и обязательств, в ходе которой прове­
ряются и документально подтверждаются их наличие, состоя­
ние и оценка. Проведение инвентаризации осуществляется в 
соответствии с Методическими указаниями по инвентаризации 
имущества и финансовых обязательств, утвержденными прика­
зом Министерства финансов Российской Федерации от 13 июня 
1995 г. № 49.

В случаях выявления организацией неправильного отра­
жения хозяйственных операций текущего периода до оконча­
ния отчетного года исправления производятся записями по 
соответствующим счетам бухгалтерского учета в том месяце 
отчетного периода, когда искажения выявлены. При выявле­
нии неправильного отражения хозяйственных операций в 
отчетном году после его завершения, но за который годовая 
бухгалтерская отчетность не утверждена в установленном 
порядке, исправления производятся записями декабря года, 
за который подготавливается к утверждению и представле­
нию в соответствующие адреса годовая бухгалтерская отчет­
ность.



В случаях выявления организацией в текущем отчетном пе­
риоде неправильного отражения хозяйственных операций на 
счетах бухгалтерского учета в прошлом году исправ тения в бух­
галтерский учет и бухгалтерскую отчетность за прошлый отчет­
ный год (после утверждения в установленном порядке годовой 
финансовой отчетности) не вносятся.

С момента введения в действие Налогового кодекса РФ орга­
низация несет ответственность за каждое налоговое нарушение, 
причем даже в тех случаях, когда оно выявлено и исправлено 
ею самостоятельно. Ошибки, допущенные в бухгалтерском уче­
те, ведут к неправильному исчислению налогооблагаемой базы 
или самой суммы налога. В результате организацией неправиль­
но заполняется налоговая декларация и сумма налога перечис­
ляется в бюджет не в полном размере.

Когда налогоплательщиком выявлена ошибка самостоятель­
но, он должен внести изменения в налоговую декларацию. В этом 
случае организации придется доплатить неуплаченную сумму на­
лога, уплатить пени за несвоевременную уплату налога и в ряде 
случаев, штраф за нарушение правил составления налоговой дек­
ларации.

1.2.10. Публичность финансовой отчетности

Акционерные общества открытого типа, банки и другие 
кредитные организации, страховые организации, биржи, инве­
стиционные и иные фонды, создающиеся за счет частных, об­
щественных и государственных средств (взносов), обязаны пуб­
ликовать годовую финансовую отчетность не позднее 1 июня 
года, следующего за отчетным.

Пенсионный фонд Российской Федерации, Фонд социаль­
ного страхования Российской Федерации, их представительства 
и филиалы на территории субъектов Российской Федерации, 
Федеральный фонд обязательного медицинского страхования и 
территориальные фонды обязательного медицинского страхо­
вания, а также в случаях, установленных федеральными зако­
нами, иные организации обязаны публиковать годовую финан­
совую отчетность.

Публичность финансовой отчетности заключается в ее 
опубликовании в газетах и журналах, доступных пользовате­
лям финансовой отчетности, либо распространении среди 
них брошюр, буклетов и других изданий, содержащих бухгал­
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терскую отчетность, а также в ее передаче территориальным 
органам государственной статистики по месту регистрации 
организации для предоставления заинтересованным пользо­
вателям.

В связи с этим Министерством финансов Российской Фе­
дерации утвержден порядок публикации финансовой отчетнос­
ти (приказ Минфина РФ от 26 ноября 1996 г. № 101).

В частности, в этом приказе сказано, что акционерные об­
щества могут публиковать сокращенную форму бухгалтерского 
баланса и отчета о прибылях и убытках.

Бухгалтерский баланс может быть представлен только 
итоговыми показателями по разделам, предусмотренным п. 20 
ПБУ 4/99, при наличии одновременно следующих условий;

1) валюта баланса (на конец отчетного периода) не должна 
превышать 400000-кратного (400 ООО МРОТ) размера минималь­
ной оплаты труда;

2) выручка (нетто) от реализации товаров, продукции, 
работ, услуг за отчетный период не должна превышать 
1000000-кратного (1 ООО ООО МРОТ) размера минимальной оп­
латы труда.

Если эти показатели у организации больше, то бухгалтерс­
кий баланс публикуется полностью.

Что касается формы № 2 «Отчет о прибылях и убытках», 
то при ее публикации можно не включать промежуточные 
итоги, предусмотренные п. 23 ПБУ 4/99, а также не приво­
дить статьи отчета, по которым у общества отсутствуют 
показатели.

Форма отчета о прибылях и убытках в сокращенном вари­
анте должна содержать следующие показатели: выручка от про­
дажи товаров, продукции, работ, услуг, себестоимость продан­
ных товаров, продукции, работ, услуг, валовая прибыль, ком­
мерческие, управленческие расходы, распределение прибыли 
или покрытие убытков.

Вместе с бухгалтерской отчетностью должна публиковаться 
информация о результатах аудита. В публикации должно 
содержаться мнение (оценка) независимого аудитора или 
аудиторской фирмы о достоверности бухгалтерской отчетно­
сти.

Если бухгалтерская отчетность публикуется полностью, то 
публикация должна включать полный текст итоговой части ауди­
торского заключения.
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1.2.11. Аудит финансовой отчетности

В случаях, предусмотренных законодательством Российс­
кой Федерации, бухгалтерская отчетность подлежит обяза­
тельному аудиту. Итоговая часть аудиторского заключения 
должна прилагаться к отчетности.

Федеральный закон «Об аудиторской деятельности» №119-ФЗ 
от 07.08.2001 г. установил критерии для организаций, бухгалтерс­
кая отчетность которых подлежит обязательной ежегодной ауди­
торской проверке:

— организационно-правовая форма — открытое акционер­
ное общество;

— кредитные организации; страховые организации или об­
щества взаимного страхования; товарная или фондовая биржа; 
инвестиционные фонды, государственные внебюджетные фон­
ды, источником образования средств которых являются предус­
мотренные законодательством Российской Федерации обязатель­
ные исчисления, производимые физическими и юридическими 
лицами; фонды, источниками образования средств которых яв­
ляются добровольные отчисления физических и юридических 
лиц;

— если объем выручки организации или индивидуального 
предпринимателя от реализации продукции (выполнения работ, 
оказания услуг) за один год превышает в 500 000 раз установ­
ленный законодательством Российской Федерации минималь­
ный размер оплаты труда или сумма активов баланса превыша­
ет на конец отчетного года в 200 000 раз установленный законо­
дательством Российской Федерации минимальный размер оп­
латы труда;

— организации, являющиеся государственным унитарным 
предприятием, муниципальным унитарным предприятием, ос­
нованным на праве хозяйственного ведения, если финансовые 
показатели его деятельности соответствуют установленным кри­
териям. Для муниципальных унитарных предприятий законом 
субъекта Российской Федерации финансовые показатели могут 
быть понижены.

Итоговая часть аудиторского заключения, выданного по 
результатам обязательного аудита финансовой отчетности, дол­
жна прилагаться к этой отчетности.
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1.3 . СОДЕРЖАНИЕ ФОРМ ФИНАНСОВОЙ 
ОТЧЕТНОСТИ ________________ L -

1.3.1 .Содержание бухгалтерского баланса

В разделе 1 «В н е о б о р о т н ы е активы» баланса представ­
лены следующие группы статей:

— нематериальные активы;
— основные средства;
— незавершенное строительство;
— доходные вложения в материальные ценности;
— долгосрочные финансовые вложения;
— прочие внеоборотные активы.
Нематериальные активы приводятся в балансе по остаточ­

ной стоимости, т.е. по фактическим затратам на приобретение, 
изготовление и затратам по их доведению до состояния, в кото­
ром они пригодны к использованию в запланированных целях, 
за минусом начисленной амортизации.

К нематериальным активам, используемым при производ­
стве продукции, выполнении работ, оказании услуг в течение 
периода хозяйственной деятельности, превышающего 12 меся­
цев, и приносящим экономические выгоды (доход), относятся 
объекты интеллектуальной собственности:

— исключительное право патентообладателя на изобрете­
ние, промышленный образец, полезную модель;

— исключительное авторское право на программы для ЭВМ, 
базы данных;

— исключительное право владельца на товарный знак и знак 
обслуживания, наименование места происхождения товара.

Кроме того, к нематериальным активам могут относиться 
организационные расходы (расходы, связанные с образовани­
ем юридического лица, признанные в соответствии с учреди­
тельными документами вкладом участников (учредителей) в 
уставный (складочный) капитал), а также деловая репутация 
организации.

Расшифровка состава нематериальных активов приводится 
в приложении к бухгалтерскому балансу (форма № 5).

В балансе показываются данные по основным средствам, как 
действующим, так и находящимся на консервации или в запа­
се, по остаточной стоимости.
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В этом подразделе также отражаются капитальные вложе­
ния на улучшение земель (мелиоративные, осушительные, ир­
ригационные и другие работы) и в арендованные здания, со­
оружения, оборудование и другие объекты, относящиеся к ос­
новным средствам. В размере фактических затрат на приобрете­
ние показываются земельные участки, объекты природополь­
зования, приобретенные организацией в собственность в соот­
ветствии с законодательством.

Расшифровка движения основных средств в течение отчет­
ного года, а также их состав на конец года приводятся в прило­
жении к бухгалтерскому балансу (форма № 5).

По статье «Незавершенное строительство» показываются 
затраты на строительно-монтажные работы, осуществляемые 
как хозяйственным, так и подрядным способом, приобрете­
ние зданий, оборудования, транспортных средств, инстру­
мента, инвентаря, материальных объектов длительного пользо­
вания, прочие капитальные работы и затраты (проектно­
изыскательские, геологоразведочные и буровые работы, зат­
раты по отводу земельных участков и переселению в связи со 
строительством, на подготовку кадров для вновь строящихся 
организаций и др.).

По указанной статье отражается стоимость объектов капи­
тального строительства, находящихся во временной эксплуата­
ции до ввода их в постоянную эксплуатацию, а также стоимость 
объектов недвижимого имущества, на которые отсутствуют до­
кументы, подтверждающие государственную регистрацию объек­
тов недвижимости в установленных законодательством случаях.

Незавершенные капитальные вложения отражаются в бух­
галтерском балансе по фактическим затратам для застройщика 
(инвестора).

Кроме того, по указанной статье отражаются затраты по 
формированию основного стада, стоимость оборудования, тре­
бующего монтажа и предназначенного для установки.

Расшифровка информации о движении средств по статье 
«Незавершенное строительство» приводится в форме № 5.

По статье «Доходные вложения в материальные ценности» от­
ражаются доходные вложения в ценности, предоставляемые по 
договору аренды (проката), за плату во временное владение и 
пользование с целью получения дохода.

Долгосрочные финансовые вложения — это долгосрочные ин­
вестиции организации (на срок более года) в доходные активы 
(ценные бумаги) других организаций, уставные (складочные)
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капиталы других организаций, созданных на территории Рос­
сийской Федерации или за ее пределами, государственные цен­
ные бумаги, а также предоставленные организацией другим орга­
низациям займы.

Финансовые вложения принимаются к учету в сумме факти­
ческих затрат для инвестора. По долговым ценным бумагам разре­
шается разницу между суммой фактических затрат на приобрете­
ние и номинальной стоимостью в течение срока их обращения рав­
номерно, по мере начисления причитающегося по ним дохода, 
относить на финансовые результаты у организации.

Объекты финансовых вложений (кроме займов), не опла­
ченные полностью, показываются в активе бухгалтерского ба­
ланса в полной сумме фактических затрат их приобретения по 
договору с отнесением непогашенной суммы по статье креди­
торов в пассиве бухгалтерского баланса в случаях, когда к инве­
стору перешли права на объект. В остальных случаях суммы, вне­
сенные в счет подлежащих приобретению объектов финансовых 
вложений, показываются в активе бухгалтерского баланса по 
статье дебиторов.

Вложения организации в акции других организаций, коти­
рующиеся на бирже или специальных аукционах, котировки ко­
торых регулярно публикуются, отражаются на конец года по 
рыночной стоимости, если последняя ниже стоимости, приня­
той к бухгалтерскому учету. Указанную разницу списывают на 
образованный в конце года резерв под обесценение вложений в 
ценные бумаги, созданный за счет финансовых результатов орга­
низации.

По статье «Прочие внеоборотные активы» отражаются сред­
ства и вложения долгосрочного характера, не нашедшие отра­
жения в разделе I баланса.

Раздел 2 «Оборотные активы» баланса представлен сле­
дующими группами статей:

— запасы;
— налог на добавленную стоимость по приобретенным цен­

ностям;
— дебиторская задолженность (платежи по которой ожида­

ются более чем через 12 месяцев после отчетной даты);
— дебиторская задолженность (платежи по которой ожида­

ются в течение 12 месяцев после отчетной даты);
— краткосрочные финансовые вложения;
— денежные средства;
— прочие оборотные активы.
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По статьям группы «Запасы» показываются остатки запасов 
сырья, основных и вспомогательных материалов, топлива, по­
купных полуфабрикатов и комплектующих изделий, запасных 
частей, тары и других материальных ценностей.

В соответствии с ПБУ 5/01 материально-производственные 
запасы принимаются к учету по фактической себестоимости. Фак­
тической себестоимостью материально-производственных запа­
сов, приобретенных за плату, признается сумма фактических 
затрат организации на приобретение, за исключением налога 
на добавленную стоимость и иных возмещаемых налогов (кроме 
случаев, предусмотренных законодательством Российской Фе­
дерации).

При отпуске материально-производственных запасов (кро­
ме товаров, учитываемых по продажной стоимости) в произ­
водство и ином выбытии их оценка производится одним из сле­
дующих способов:

— по себестоимости каждой единицы;
— по средней себестоимости;
— по себестоимости первых по времени приобретения ма­

териально-производственных запасов (способ ФИФО);
— по себестоимости последних по времени приобретения 

материально-производственных запасов (способ ЛИФО).
По статье «Затраты в незавершенном производстве (издерж­

ках обращения)» показываются затраты по незавершенному про­
изводству и незавершенным работам (услугам), учет которых 
осуществляется на соответствующих счетах бухгалтерского уче­
та затрат на производство.

Организации (строительные, научные, занятые в геологии 
и др.), которые осуществляют в текущем году расчеты с заказ­
чиками в соответствии с заключенными договорами за закон­
ченные этапы работ, имеющие самостоятельное значение, от­
ражают по данной строке принятые в установленном порядке 
заказчиком этапы по договорной стоимости. При этом заказчик 
отражает стоимость работ в бухгалтерском учете по окончании 
всех этапов.

В составе расходов на продажу учитывается сумма издержек 
обращения, приходящаяся на остаток нереализованных това­
ров в организациях, осуществляющих свою деятельность в со­
ответствии с учредительными документами в торговле, снабже­
нии и иной посреднической деятельности. Если организации не 
признают учтенцые издержки обращения в себестоимости про­
данных товаров (услуг) полностью в отчетном периоде в каче­
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стве расходов по обычным видам деятельности, то сумма из­
держек обращения (в части транспортных расходов), приходя­
щаяся на остаток непроданных товаров и сырья, отражается в 
бухгалтерском балансе по статье «Затраты в незавершенном про­
изводстве (издержках обращения)».

В статье *Готовая продукция и товары для перепродажи» пока­
зывается фактическая производственная себестоимость остатка 
законченных производством изделий, прошедших испытания и 
приемку, укомплектованных всеми частями согласно условиям 
договоров с заказчиками и соответствующим техническим усло­
виям и стандартам. Продукция, не отвечающая указанным требо­
ваниям, и не сданные работы считаются незаконченными и по­
казываются в составе незавершенного производства.

По данной статье показывается стоимость остатков това­
ров, приобретаемых организацией, осуществляющей свою дея­
тельность в торговле и общественном питании. При этом орга­
низация общественного питания по этой статье отражает также 
остатки сырья на кухнях и в кладовых, остатки товаров в буфе­
тах. Организации, осуществляющие свою деятельность в про­
мышленности, показывают по этой строке изделия, приобрета­
емые специально для продажи.

В статье «Товары отгруженные» отражаются данные о фак­
тической себестоимости отгруженной продукции (товаров) в 
случае, если договором обусловлен отличный от общего поряд­
ка момент перехода права владения, пользования и распоряже­
ния ею и риска случайной гибели от организации к покупате­
лю, заказчику.

Статья «Расходы будущих периодов» включает суммы расхо­
дов, произведенных в отчетном году, но подлежащих отнесе­
нию к затратам на производство продукции (работ, услуг) в 
следующих отчетных периодах.

По статье «Налог на добавленную стоимость по приобретен­
ным ценностям» отражается сумма налога на добавленную сто­
имость по приобретенным материальным ресурсам, малоцен­
ным и быстроизнашивающимся предметам, основным сред­
ствам, нематериальным активам и другим ценностям, работам 
и услугам, подлежащая отнесению в установленном порядке в 
следующих отчетных периодах в уменьшение сумм налога для 
перечисления в бюджет или уменьшение соответствующих ис­
точников их открытия.

Два подраздела раздела 2 баланса отражают расчеты органи­
зации с другими организациями и лицами и приводятся в развер­
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нутом виде: остатки по счетам аналитического учета, по кото­
рым имеется дебетовое сальдо, — в активе, по которым имеет­
ся кредитовое сальдо, — в пассиве.

По группе статей «Дебиторская задолженность, платежи по 
которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной 
даты» и «Дебиторская задолженность, платежи по которой ожи­
даются в течение 12 месяцев после отчетной даты» данные о де­
биторской задолженности показываются раздельно. Расшифровка 
состояния дебиторской задолженности приводится в приложе­
нии к балансу в форме № 5.

По статье «Покупатели и заказчики» показываются, по до­
говорной или сметной стоимости, отгруженные товары, сдан­
ные работы и оказанные услуги заказчикам (покупателям) до 
момента поступления платежей за них на расчетный (или иной) 
счет организации либо зачета взаимных требований, а по статье 
«Векселя к получению» показывается задолженность покупате­
лей, заказчиков и других дебиторов по отгруженной продукции 
(товарам), выполненным работам и оказанным услугам, обес­
печенная полученными векселями.

В активе и пассиве баланса по статьям «Задолженность до­
черних (зависимых) обществ» и «Задолженность перед дочерними 
(зависимыми) обществами» отражаются данные по текущим опе­
рациям с дочерними (зависимыми) обществами.

По статье «Задолженность участников (учредителей) по взно­
сам в уставный капитал» показывается задолженность учреди­
телей (участников) организации по вкладам в уставный (скла­
дочный) капитал организации.

По статье «Авансы выданные» показывается сумма уплачен­
ных другим организациям авансов по предстоящим расчетам в 
соответствии с заключенными договорами.

По статье «Прочие дебиторы» указанных групп статей пока­
зывается задолженность за финансовыми и налоговыми органа­
ми, включая по переплате по налогам, сборам и прочим плате­
жам в бюджет; задолженность работников организации по пре­
доставленным им ссудам и займам за счет средств этой органи­
зации или банковского кредита, по возмещению материально­
го ущерба организации; задолженность за подотчетными лица­
ми; задолженность по расчетам с поставщиками по недостачам 
товарно-материальных ценностей, обнаруженным при прием­
ке; штрафы, пени и неустойки, признанные должником или по 
которым получены решения суда (арбитражного суда) об их 
взыскании.
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В подразделе «Краткосрочные финансовые вложения» пока­
зываются краткосрочные (на срок не более одного года) зай­
мы, предоставляемые организациям, отражаются собственные 
акции, выкупленные у аукционеров, и инвестиции организа­
ции в ценные бумаги других организаций, государственные цен­
ные бумаги и т.п.

Подраздел «Денежные средства» включает статьи «Касса», 
«Расчетные счета», «Валютные счета», где отражаются остатки 
денежных средств в кассе, на расчетных и валютных счетах в 
кредитных организациях.

Раздел 3 баланса «Капитал и резервы» объединяет соб­
ственные источники организации и состоит из статей:

— уставный капитал;
— добавочный капитал;
— резервный капитал;
— фонд социальной сферы;
— целевые финансирование и поступления;
— нераспределенная прибыль прошлых лет;
— непокрытый убыток прошлых лет;
— нераспределенная прибыль отчетного года;
— непокрытый убыток отчетного года.
В статье «Уставный капитал» показывается в соответствии с 

учредительными документами величина уставного или складоч­
ного капитала.

Увеличение или уменьшение уставного (складочного) ка­
питала, произведенные в соответствии с определенным поряд­
ком, отражаются в бухгалтерском учете и отчетности после вне­
сения изменений в учредительные документы.

По статье «Добавочный капитал» отражаются эмиссионный 
доход акционерного общества, прирост стоимости имущества 
при дооценке внеоборотных средств, часть нераспределенной 
прибыли в размере, направленном на капитальные вложения.

Статья «Резервный капитал» включает суммы остатков ре­
зервного и других аналогичных фондов, создаваемых в соответ­
ствии с законодательством Российской Федерации или если 
создание фондов предусмотрено учредительными документами 
или учетной политикой организации.

По статье «Фонд социальной сферы» показывается остаток 
по фонду социальной сферы, сформированный у организации 
в случае наличия объектов жилого фонда и объектов внешнего 
благоустройства (полученных безвозмездно, в том числе по до­
говору дарения, приобретенных организацией), ранее не уч­
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тенных в составе уставного (складочного) капитала, уставного 
фонда, добавочного капитала.

Расшифровка состава и движения фонда в течение отчетного 
года приводится в форме № 3 «Отчет об изменениях капитала».

По статье «Целевые финансирование и поступления» неком­
мерческие организации отражают остатки поступивших и неис­
пользованных целевых средств в качестве вступительных членс­
ких и добровольных взносов, а также иных источников. Данные 
об остатках средств целевого финансирования на начало и ко­
нец отчетного периода по их видам и источникам, об их движе­
нии в течение отчетного периода некоммерческими организа­
циями приводятся в Отчете о целевом использовании получен­
ных средств (форма № 6).

Статья «Нераспределенная прибыль прошлых лет» показыва­
ет прибыль, оставшуюся в распоряжении организации по ре­
зультатам работы за прошлый отчетный период.

Статья «Нераспределенная прибыль отчетного года» показы­
вает нераспределенную прибыль отчетного периода в сумме нет­
то, исчисляемую как разницу между выявленным финансовым 
результатом за отчетный период и суммой налогов и иных обя­
зательных платежей за отчетный период в соответствии с зако­
нодательством Российской Федерации.

Статья «Непокрытый убыток прошлых лет» показывает оста­
ток непокрытого убытка, полученного по результатам деятель­
ности организации за периоды, предшествующие отчетному.

В статье «Непокрытый убыток отчетного года» показывается 
убыток организации за отчетный период как разница между вы­
явленным финансовым результатом за отчетный период и при­
читающейся к уплате суммой налогов и иных аналогичных обя­
зательных платежей.

Непокрытые убытки отражаются в балансе как отрицатель­
ные показатели и уменьшают величину собственного капитала 
организации.

При рассмотрении итогов деятельности организации за от­
четный год должно быть принято решение об источниках по­
крытия убытков. На эти цели могут быть направлены нераспре­
деленная прибыль прошлых лет, резервный фонд, добавочный 
капитал (за исключением сумм дооценки имущества).

Раздел 4 «Долгосрочные обязательства»  представ­
лен следующими статьями:

— кредиты банков, подлежащие погашению более чем че­
рез 12 месяцев после отчетной даты;
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— займы, подлежащие погашению более чем через 12 меся­
цев после отчетной даты;

— прочие долгосрочные обязательства.
Раздел 5 «Краткосрочные обязательства»  объеди­

няет суммы кредиторской задолженности, подлежащей пога­
шению в течение 12 месяцев после отчетной даты*

♦ кредиты банков, подлежащие погашению в течение 
12 месяцев после отчетной даты;

♦ займы, подлежащие погашению в течение 12 месяцев пос­
ле отчетной даты;

♦ кредиторская задолженность, в том числе:
— поставщики и подрядчики;
— векселя к уплате;
— задолженность перед дочерними и зависимыми обще­

ствами;
— задолженность перед персоналом организации;
— задолженность перед государственными внебюджетны­

ми фондами;
— задолженность перед бюджетом;
— авансы полученные;
— прочие кредиторы;

♦ задолженность участникам (учредителям) по выплате до­
ходов;

♦ доходы будущих периодов;
♦ резервы предстоящих расходов;
♦ прочие краткосрочные обязательства.
По группе статей «Кредиторская задолженность» представ­

лены различные виды задолженности:
по статье «Поставщики и подрядчики» показывается сумма за­

долженности поставщикам и подрядчикам за поступившие мате­
риальные ценности, выполненные работы и оказанные услуги;

по статье «Векселя к уплате» показывается сумма задолжен­
ности поставщикам, подрядчикам и другим кредиторам, кото­
рым организация выдала в обеспечение их поставок, работ и 
услуг векселя;

по статье «Задолженность перед персоналом организации»
показываются начисленные, но еще не выплаченные суммы оп­
латы труда, а по статье «Задолженность перед государственными 
внебюджетными фондами» отражается сумма задолженности по 
отчислениям на государственное социальное страхование, пен­
сионное обеспечение и медицинское страхование работников 
организации;



по статье «Задолженность перед бюджетом» показывается 
задолженность организации по всем видам налогов, сборов в 
бюджет;

по статье «Авансы полученные» показывается сумма полу­
ченных от сторонних организаций авансов по предстоящим рас­
четам по заключенным договорам;

по статье «Прочие кредиторы» показывается задолженность 
организации по расчетам, не нашедшим отражения по другим 
статьям.

Расшифровка состояния и движения кредиторской задол­
женности приводится в приложении к балансу (форма № 5).

Статья «Задолженность участникам (учредителям) по выплате 
доходов» показывает сумму задолженности организации по на­
численным, но не выплаченным дивидендам, процентам по ак­
циям, облигациям.

По статье «Доходы будущих периодов» показываются дохо­
ды, полученные в отчетном периоде, но относящиеся к следу­
ющим отчетным периодам.

В статье «Резервы предстоящих расходов» показываются ос­
татки резервов, образуемых организацией в соответствии с нор­
мативной системой бухгалтерского учета, такие как резервы на 
оплату отпусков, ремонт основных средств, по подготовитель­
ным работам в связи с сезонностью производства и др.

Кроме того, за балансом в справке о наличии ценностей, 
учитываемых на забалансовых счетах, приводятся данные об 
арендованных основных средствах, о товарно-материальных цен­
ностях, принятых на ответственное хранение, о товарах, при­
нятых на комиссию, и пр.

1.3.2. Содержание отчета о прибылях и убытках

Рассмотрим порядок формирования показателей формы № 2 
«Отчет о прибылях и убытках».

Классификация доходов и расходов установлена в Положениях 
по бухгалтерскому учету «Доходы организации» (ПБУ 9/99) и «Рас­
ходы организации» (ПБУ 10/99).

В ПБУ 9/99 дано определение доходов организации в це­
лом, их видов, а также выручки. Положение определяет поря­
док признания доходов в бухгалтерском учете и порядок рас­
крытия информации о доходах организации в бухгалтерской 
отчетности.
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Доходами организации признается увеличение экономичес­
ких выгод в результате поступления активов (денежных средств, 
иного имущества) и (или) погашения обязательств, приводя­
щее к увеличению капитала этой организации, за исключением 
вклацов участников (собственников имущества).

Для целей Положения не признаются доходами организа­
ции поступления от других юридических и физических лиц:

— суммы налога на добавленную стоимость, акцизов, на­
лога с продаж, экспортных пошлин и иных аналогичных обяза­
тельных платежей;

— по договорам комиссии, агентским и иным аналогичным 
договорам в пользу комитента, принципала и т.п.;

— в порядке предварительной оплаты продукции, товаров, 
работ, услуг;

— в виде авансов в счет оплаты продукции, товаров, работ, 
услуг;

— задатка;
— в залог, если договором предусмотрена передача зало­

женного имущества залогодержателю;
— в погашение кредита, займа, предоставленного заемщику.
Расходами организации признается уменьшение экономичес­

ких выгод в результате выбытия активов (денежных средств, 
иного имущества) и (или) возникновения обязательств, при­
водящее к уменьшению капитала этой организации, за исклю­
чением уменьшения вкладов по решению участников (собствен­
ников имущества).

ПБУ 10/99 не признается расходами организаций выбытие 
активов:

♦ в связи с приобретением (созданием) внеоборотных ак­
тивов (основных средств, незавершенного строительства, не­
материальных активов и т.п.);

♦ вклады в уставные (складочные) капиталы других орга­
низаций, приобретение акций акционерных обществ и иных 
ценных бумаг не с целью перепродажи (продажи);

♦ по договорам комиссии, агентским и иным аналогичным 
договорам в пользу комитента, принципала и т.п.;

♦ в порядке предварительной оплаты материально-произ­
водственных запасов и иных ценностей, работ, услуг;

♦ в виде авансов, задатка в счет оплаты материально-про­
изводственных запасов и иных ценностей, работ, услуг;

♦ в погашение кредита, займа, полученного организа­
цией.



В соответствии с ПБУ 9/99 и ПБУ 10/99 показываются сле­
дующие доходы и расходы:

♦ доходы и расходы по обычным видам деятельности;
♦ операционные доходы и расходы;
♦ внереализационные доходы и расходы;
♦ чрезвычайные доходы и расходы.

Р а з де л 1. Доходы и расходы по обычным видам деятельности
Доходами от обычных видов деятельности являются выруч­

ка от продажи продукции и товаров, поступления, связанные с 
выполнением работ, оказанием услуг (далее — выручка).

В организациях, предметом деятельности которых является 
предоставление за плату во временное пользование (временное 
владение и пользование) своих активов по договору аренды, 
выручкой считаются поступления, получение которых связано 
с этой деятельностью, (арендная плата).

В организациях, предметом деятельности которых является 
предоставление за плату прав, возникающих из патентов на изоб­
ретения, промышленные образцы и других видов интеллекту­
альной собственности, выручкой считаются поступления, по­
лучение которых связано с этой деятельностью (лицензионные 
платежи (включая роялти) за пользование объектами интеллек­
туальной собственности).

В организациях, предметом деятельности которых является 
участие в уставных капиталах других организаций, выручкой 
считаются поступления, получение которых связано с этой де­
ятельностью.

Доходы, получаемые организацией от предоставления за 
плату во временное пользование (временное владение и пользо­
вание) своих активов, прав, возникающих из патентов на изоб­
ретения, промышленные образцы и других видов интеллекту­
альной собственности, и от участия в уставных капиталах дру­
гих организаций, когда это не является предметом деятельнос­
ти организации, относятся к операционным доходам.

Расходами по обычным видам деятельности являются расхо­
ды, связанные с изготовлением продукции и продажей продук­
ции, приобретением и продажей товаров. Такими расходами так­
же считаются расходы, осуществление которых связано с вы­
полнением работ, оказанием услуг.

В организациях, предметом деятельности которых является 
предоставление*за плату во временное пользование (временное 
владение и пользование) своих активов по договору аренды,
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расходами по обычным видам деятельности считаются расхо­
ды, осуществление которых связано с этой деятельностью.

В организациях, предметом деятельности которых является 
участие в уставных капиталах других организаций, расходами 
по обычным видам деятельности считаются расходы, осуществ­
ление которых связано с этой деятельностью.

Расходы, осуществление которых связано с предоставле­
нием за плату во временное пользование (временное владе­
ние и пользование) своих активов, прав, возникающих из 
патентов на изобретения, промышленные образцы и других 
видов интеллектуальной собственности, и с участием в ус­
тавных капиталах других организаций, когда это не является 
предметом деятельности организации, относятся к операци­
онным расходам.

Расходами по обычным видам деятельности считается так­
же возмещение стоимости основных средств, нематериальных 
активов и иных амортизируемых активов, осуществляемых в виде 
амортизационных отчислений.

Расходы по обычным видам деятельности формируют:
♦ расходы, связанные с приобретением сырья, материалов, 

товаров и иных материально-производственных запасов;
♦ расходы, возникающие непосредственно в процессе пе­

реработки (доработки) материально-производственных запасов 
для целей производства продукции, выполнения работ и оказа­
ния услуг и их продажи, а также продажи (перепродажи) това­
ров (расходы по содержанию и эксплуатации основных средств 
и иных внеоборотных активов, а также по поддержанию их в 
исправном состоянии, коммерческие расходы, управленческие 
расходы и др.).

При формировании расходов по обычным видам деятельности 
должна быть обеспечена их группировка по следующим элемен­
там:

♦ материальные затраты;
♦ затраты на оплату труда и отчисления на социальные 

нужды;
♦ амортизация;
♦ прочие затраты.
Перейдем к построчному комментарию показателей «Отче­

та о прибылях и убытках» (форма № 2).
По статье «Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, 

работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акци­
зов и аналогичных обязательных платежей)», показывается вы­
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ручка от продажи продукции и товаров, поступления, связан­
ные с выполнением работ и оказанием услуг. Выручка от прода­
жи определяется по мере отгрузки продукции, товаров и предъяв 
ления счетов покупателям. Применение кассового метода, т.е. 
отражение выручки по факту оплаты за реализованную продук­
цию, разрешается при переходе права собственности покупате­
лю только после оплаты. Сумма выручки от продаж формирует­
ся исходя из условий договоров по продаже товаров, продук­
ции, выполнению работ и оказанию услуг с учетом скидок (на­
кидок), суммовых разниц, изменений условий договора, расче­
тов неденежными средствами и т.п. Проценты по коммерческим 
кредитам в виде отсрочки платежа, оформленные векселями 
покупателя, включаются в выручку от продажи товаров, про­
дукции.

Выручка принимается к бухгалтерскому учету в сумме, ис­
численной в денежном выражении, равной величине поступле­
ния денежных средств и иного имущества и (или) величине 
дебиторской задолженности.

Выручка признается в бухгалтерском учете при наличии сле­
дующих условий:

1) организация имеет право на получение этой выручки, 
вытекающее из конкретного договора или подтвержденное иным 
соответствующим образом;

2) сумма выручки может быть определена;
3) имеется уверенность в том, что в результате конкретной 

операции произойдет увеличение экономических выгод организа­
ции. Уверенность возможна в случае, когда организация получила 
в оплату актив, либо отсутствует неопределенность в отношении 
получения актива;

4) право собственности (владения, пользования и распоря­
жения) на продукцию (товар) перешло от организации к поку­
пателю или работа принята заказчиком (услуга оказана);

5) расходы, которые произведены или будут произведены в 
связи с этой операцией, могут быть определены.

Доходы, признанные в бухгалтерском учете как доходы от 
обычных видов деятельности в случае их существенности пять и 
более процентов от общей суммы доходов, подлежат отраже­
нию обособленно в виде расшифровки к статье «Выручка (нет­
то) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом 
налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обя­
зательных платежей)» или в приложении к отчету о прибылях и 
убытках.
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По статье «Себестоимость проданных товаров, продукции, 
работ, услуг» отражаются учтенные затраты на производство про­
дукции, работ, услуг в доле, относящейся к проданным в от­
четном периоде продукции, работам, услугам.

Организации торговли отражают по данной статье покуп­
ную стоимость товаров, выручка от продажи которых отражена 
в данном отчетном периоде.

Организации, являющиеся профессиональными участника­
ми рынка ценных бумаг, отражают по данной статье покупную 
(учетную) стоимость ценных бумаг, выручка от продажи кото­
рых отражена в данном отчетном периоде.

При использовании для учета затрат на производство счета 
«Выпуск продукции (работ, услуг)» сумма превышения факти­
ческой производственной себестоимости выпущенной из про­
изводства продукции, сданных работ и оказанных услуг над нор­
мативной (плановой) их себестоимостью включается в статью 
«Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг».

Расходы признаются в бухгалтерском учете при наличии сле­
дующих условий:

♦ расход производится в соответствии с конкретным дого­
вором, требованием законодательных и нормативных актов, обы­
чаями делового оборота;

♦ сумма расхода может быть определена;
♦ имеется уверенность в том, что в результате конкретной 

операции произойдет уменьшение экономических выгод орга­
низации (возможна в случае, когда организация передала ак­
тив, либо отсутствует неопределенность в отношении передачи 
актива).

Если в отношении любых расходов, осуществленных орга­
низацией, не исполнено хотя бы одно из названных условий, 
то в бухгалтерском учете организации признается дебиторская 
задолженность.

Расходы признаются в том отчетном периоде, в котором 
они имели место, независимо от времени фактической вып­
латы денежных средств и иной формы осуществления (допу­
щение временной определенности фактов хозяйственной де­
ятельности).

При признании организацией управленческих расходов пол­
ностью в себестоимости проданных товаров, продукции, ра­
бот, услуг в качестве расходов по обычным видам деятельнос­
ти, по данной статье отражаются затраты на производство про­
дукции, без учета общепроизводственных расходов. Общепро­
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изводственные расходы при этом отражаются по статье «Управ­
ленческие расходы».

Затраты, связанные со сбытом продукции, а также издерж­
ки обращения в данные статьи «Себестоимость проданных то­
варов, продукции, работ, услуг» не включаются, а отражаются 
по статье «Коммерческие расходы». Расшифровка себестоимости 
по элементам затрат приводится в форме № 5 приложения к 
балансу.

Данные статьи «Валовая прибыль» определяются как разни­
ца между данными статьи «Выручка (нетто) от продажи това­
ров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавлен­
ную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)» 
и данными статьи «Себестоимость проданных товаров, продук­
ции, работ, услуг».

По строке «Прибыль (убыток) от продаж» показывается при­
быль (убыток) от продаж товаров, продукции, работ, услуг, то 
есть финансовый результат организации по обычным видам де­
ятельности.

Для расчета прибыли (убытка) от продаж из выручки (нет­
то) от продажи товаров, продукции, работ, услуг вычитается 
сумма расходов, отраженных по строкам «Себестоимость про­
данных товаров, продукции, работ, услуг», «Коммерческие рас­
ходы» и «Управленческие расходы».

Если организация терпит убыток от продажи товаров (работ, 
услуг), то его отражают в этой же строке в круглых скобках.

Р а з де л 2. Операционные доходы и расходы
Операционными доходами являются:
— поступления, связанные с предоставлением за плату во 

временное пользование (временное владение и пользование) 
активов организации;

— поступления, связанные с предоставлением за плату прав, 
возникающих из патентов на изобретения, промышленные об­
разцы и из других видов интеллектуальной собственности;

— поступления, связанные с участием в уставных капита­
лах других организаций (включая проценты и иные доходы по 
ценным бумагам);

— прибыль, полученная организацией в результате совмес­
тной деятельности (по договору простого товарищества);

— поступления от продажи основных средств и иных акти­
вов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валю­
ты), продукции, товаров;
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— проценты, полученные за предоставление в пользование 
денежных средств организации, а также проценты за использо­
вание банком денежных средств, находящихся на счете органи­
зации в этом банке.

Операционными расходами являются:
— расходы, связанные с предоставлением за плату во вре­

менное пользование (временное владение и пользование) ак­
тивов организации;

— расходы, связанные с предоставлением за плату прав, 
возникающих из патентов на изобретения, промышленные об­
разцы и из других видов интеллектуальной собственности;

— расходы, связанные с участием в уставных капиталах дру­
гих организаций;

— расходы, связанные с продажей, выбытием и прочим 
списанием основных средств и иных активов, отличных от де­
нежных средств (кроме иностранной валюты), товаров, про­
дукции;

— отчисления в оценочные резервы, создаваемые в соот­
ветствии с правилами бухгалтерского учета (резервы по сомни­
тельным долгам, под обесценение вложений в ценные бумаги и 
др.), а также резервы, создаваемые в связи с признанием ус­
ловных фактов хозяйственной деятельности;

— проценты, уплачиваемые организацией за предоставле­
ние ей в пользование денежных средств (кредитов, займов);

— расходы, связанные с оплатой услуг, оказываемых кре­
дитными организациями;

— прочие операционные расходы.
По статье «Проценты к получению» раздела «Операционные до­

ходы и расходы» отражаются операционные доходы в сумме при­
читающихся в соответствии с договорами процентов по облига­
циям, депозитам, по государственным ценным бумагам, за пре­
доставление в пользование денежных средств организации и пр.

Доходы, связанные с участием в уставных капиталах других 
организаций и подлежащие получению по сроку в соответствии 
с учредительными документами, организация отражает в соста­
ве прочих доходов в части операционных по статье «Доходы от 
участия в других организациях» указанного раздела.

По статье «Проценты к уплате» отражаются операционные 
расходы в сумме причитающихся в соответствии с договорами 
к уплате процентов по облигациям, акциям, за предоставление 
организации в пользование денежных средств (кредитов, зай­
мов).
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Остальные доходы и расходы, относящиеся к операцион­
ным доходам и расходам, отражаются по статьям «Прочие 
операционные доходы» или «Прочие операционные расхо­
ды».

В частности, по статье «Прочие операционные доходы» от­
ражается прибыль, полученная организацией в результате со­
вместной деятельности, сумма вознаграждения за переданное в 
общее владение или пользование имущество или возврат иму­
щества при его разделе сверх величины вклада (в части денеж­
ных средств), прибыль от продажи основных средств и иных 
активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной 
валюты).

По статье «Прочие операционные расходы» отражаются рас­
ходы, связанные с реализацией основных средств и других ак­
тивов, с оплатой услуг, оказываемых кредитными организация­
ми, расходы по содержанию законсервированных производствен­
ных мощностей и объектов, расходы, связанные с аннулирова­
нием производственных заказов (договоров), также отражаются 
суммы причитающихся к уплате отдельных видов налогов и сбо­
ров за счет финансовых результатов в соответствии с законода­
тельством РФ.

Р а з д е л  3. Внереализационные доходы и расходы
Согласно ПБУ 9/99 внереализационными доходами явля­

ются:
— штрафы, пени, неустойки за нарушение условий догово­

ров;
— активы, полученные безвозмездно, в том числе по дого­

вору дарения;
— поступления в возмещение причиненных организации 

убытков;
— прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году;
— суммы кредиторской и депонентской задолженности, по 

которым истек срок исковой давности;
— курсовые разницы;
— сумма дооценки активов;
— прочие внереализационные доходы.
Кроме того, по статье «Внереализационные доходы» отчета о 

прибылях и убытках отражается сумма дохода, связанная с по­
лучением безвозмездно активов (основных средств, нематери­
альных активов; сырья и материалов, ценных бумаг, денежных 
средств и пр.), в том числе по договорам дарения.
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Внереализационными расходами по ПБУ 10/99 являются:
— штрафы, пени, неустойки за нарушение условий до­

говоров;
— возмещение причиненных организацией убытков;
— убытки прошлых лет, признанные в отчетном году;
— суммы дебиторской задолженности, по которой истек срок 

исковой давности, других долгов, нереальных для взыскания;
— курсовые разницы;
— перечисление средств (взносов, выплат и т.п.), связан­

ных с благотворительной деятельностью, расходы на осуществ­
ление спортивных мероприятий, отдыха, развлечений, меро­
приятий культурно-просветительского характера и иных анало­
гичных мероприятий;

— суммы уценки активов;
— прочие внереализационные расходы.
Перечисленные расходы отражаются по статье «Внереализа­

ционные расходы» отчета о прибылях и убытках. Суммовые разни­
цы, возникающие в связи с погашением задолженностей по по­
лученным кредитам, полученным (выданным) займам, отража­
ются в составе внереализационных доходов или расходов.

Величина прибыли (убытка) до налогообложения определя­
ется как сальдо по всем доходам и расходам по обычным видам 
деятельности, а также операционным и внереализационным до­
ходам и расходам.

По статье «Налог на прибыль и иные аналогичные обязатель­
ные платежи» отражается сумма налога на прибыль (доход), ис­
численная организацией в соответствии с налоговым законода­
тельством как задолженность перед бюджетом, а также задол­
женность перед государственными внебюджетными фондами.

Результат от обычной деятельности организации определя­
ется исходя из данных, отраженных по разделам I-III отчета о 
прибылях и убытках, и отражается по статье «Прибыль (убы­
ток) от обычной деятельности».

Раз дел 4. Чрезвычайные доходы и расходы
По статье «Чрезвычайные доходы» отражаются суммы стра­

хового возмещения и покрытия из других источников убытков 
от стихийных бедствий, пожаров, аварий, других чрезвычайных 
событий, подлежащие получению (полученные) организацией; 
стоимость материальных ценностей, остающихся от списания 
непригодных к восстановлению и дальнейшему использованию 
активов.
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По статье «Чрезвычайные расходы» отражаются стоимость 
утраченных материально-производственных ценностей, убытки 
от списания пришедших в негодность в результате пожаров, 
аварий, стихийных бедствий, других чрезвычайных событий и 
не подлежащих восстановлению и дальнейшему использованию 
объектов основных средств и пр.

Строка «Чистая прибыль (нераспределенная прибыль (убы­
ток) отчетного периода)» формируется исходя из прибыли или 
убытка от обычной деятельности с учетом влияния на результат 
последствий чрезвычайных обстоятельств хозяйственной деятель­
ности (стихийного бедствия, пожара, аварии, национализации 
и т.п.), в случае их возникновения.

Справочно к отчету о прибылях и убытках акционерным об­
ществом приводятся данные о дивидендах (прибыли), приходя­
щихся на одну акцию.

Любая существенная для пользователей бухгалтерской от­
четности информация в отношении показателей прибыли (убыт­
ка) на акцию подлежит раскрытию в пояснительной записке.

Отдельные виды прибылей и убытков, полученных (выяв­
ленных) организацией в течение отчетного периода, показыва­
ются в виде расшифровок к соответствующим статьям отчета.

1.3.3. Содержание отчета об изменениях капитала

Отчет об изменениях капитала (форма № 3) раскрывает ин­
формацию о наличии и изменениях капитала организации на 
начало и конец отчетного периода.

В отчете об изменениях капитала в разделе 1 «Капитал» при­
водятся данные о движении всех его составляющих: остатки на 
начало отчетного года, поступление (уменьшение) за отчетный 
год, остатки на конец отчетного периода.

По статье «Уставный (складочный) капитал» в графе 3 «Ос­
таток на начало года» организация показывает сумму уставного 
(складочного) капитала на начало отчетного года, зафиксиро­
ванную в зарегистрированных в установленном порядке учре­
дительных документах. В случае увеличения в течение отчетного 
года уставного (складочного) капитала в установленном поряд­
ке соответствующая сумма отражается в графе 4 указанной ста­
тьи, а в случае уменьшения — в графе 5. Уменьшение уставного 
(складочного) капитала возможно в случае изъятия вкладов уча­
стниками (учредителями), аннулирования собственных акций 
акционерным обществом, уменьшения вкладов или номиналь­
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ной стоимости акций при доведении размера уставного капита­
ла до величины чистых активов.

Статья «Добавочный капитал» характеризует движение до­
бавочного капитала в виде прироста стоимости имущества орга­
низации в результате его дооценки, принятия к учету имуще­
ства в результате осуществления капитальных вложений, полу­
чения эмиссионного дохода, курсовой разницы по взносам в 
уставный (складочный) капитал, выраженных в иностранной 
валюте.

Уменьшение добавочного капитала связано с направлени­
ем средств добавочного капитала на увеличение уставного ка­
питала, погашением убытка, выявленного по результатам рабо­
ты организации за год, с выявлением финансового результата 
от выбытия объектов основных средств.

Статья «Резервный фонд» отражает остатки резервного фон­
да, направление указанного резерва в соответствии с законода­
тельством Российской Федерации на покрытие убытков, на по­
гашение облигаций акционерного общества и выкуп его акций.

Статья «Нераспределенная прибыль прошлых лет» включает 
данные о нераспределенной прибыли прошлых лет и отчетного 
года (непокрытом убытке прошлых лет и отчетного года), но 
показатели могут быть представлены и раздельно. При этом не­
распределенная прибыль может отражаться как прибыль, ос­
тавшаяся в распоряжении организации после образования ре­
зервного фонда, а также других фондов, образуемых организа­
цией в соответствии с законодательством РФ и учредительны­
ми документами. Организация может отражать образуемые фон­
ды и резервы обособленно по соответствующим статьям раздела 
«Капитал». В этом случае нераспределенная прибыль будет опре­
деляется как часть прибыли, оставшейся в распоряжении орга­
низации за минусом сумм образованных фондов, сумм, направ­
ленных на покрытие убытка, выплату дивидендов и пр. Порядок 
раскрытия информации об изменениях капитала необходимо 
учесть при разработке формы отчета об изменениях капитала 
организации.

По статье «Целевые финансирование и поступления» отражает­
ся движение средств, полученных некоммерческой организацией 
из соответствующих источников на цели своей деятельности.

В разделе 2 «Резервы предстоящих расходов» отражаются дан­
ные о наличии на начало и конец отчетного периода, а также 
движении резервов, образуемых в связи с законодательством 
по бухгалтерскому учету и принятой учетной политикой.
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В разделе 3 «Оценочные резервы» отражаются также данные 
о наличии и движении оценочных резервов, таких как резерв по 
сомнительным долгам, резерв под обесценение вложений в цен­
ные бумаги.

В разделе 4 «Изменение капитала» раскрывается информа­
ция об источниках увеличения капитала организации на конец 
отчетного года по сравнению с итоговыми данными раздела «Ка­
питал», а также о причинах уменьшения капитала.

Причинами увеличения капитала являются.
— дополнительный выпуск акций;
— переоценка активов;
— прирост имущества;
— реорганизация юридического лица (слияние, присоеди­

нение);
— доходы, которые в соответствии с правилами ведения 

учета относятся на увеличение капитала.
Уменьшение капитала может происходить за счет:
— уменьшения номинала акций;
— уменьшения количества акций;
— реорганизации юридического лица (разделения, выде­

ления);
— расходов, которые в соответствии с правилами ведения 

учета относятся на уменьшение капитала.
В справке отчета отражается показатель «чистые активы», 

который используют для анализа финансового положения орга­
низации.

Расчеты показателя чистых активов производятся на осно­
вании данных баланса (об этом подробнее см. в главе 5).

Оценка статей баланса, участвующих в расчете стоимости 
чистых активов, производится в валюте Российской Федерации 
по состоянию на 31 декабря отчетного года.

1.3.4. Содержание отчета о движении денежных средств

Отчет о движении денежных средств должен показывать по­
токи денежных средств (поступление, направление расходова­
ния) с учетом остатков денежных средств на начало и конец 
отчетного периода в разрезе текущей, инвестиционной и фи­
нансовой деятельности.

Сведения о движении денежных средств организации, учиты­
ваемые на счетах учета денежных средств, «Касса», «Расчетные 
счета», «Валютные счета», «Специальные счета в банках» отража­
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ются нарастающим итогом с начала года и представляются в валюте 
Российской Федерации. Иностранная валюта по каждому ее виду пе­
ресчитывается в рублях по курсу Центрального банка Российской 
Федерации на дату составления бухгалтерской отчетности.

Данные отчета о движении денежных средств представлены 
в следующем виде:

Текущая деятельность — это деятельность организации, свя­
занная с извлечением прибыли в качестве основной цели при 
осуществлении производства промышленной продукции, вы­
полнении строительных работ, продаже товаров, оказании ус­
луг общественного питания, заготовке сельскохозяйственной 
продукции, сдаче имущества в аренду и др.

В процессе текущей деятельности денежные средства исполь­
зуются на оплату приобретенных товаров, работ, услуг, на вып­
лату заработной платы, на расчеты с бюджетом по налогам и сбо­
рам и др.

Организация в процессе текущей работы должна постоянно 
регулировать денежные потоки с целью развития производства 
и реализации продукции, товаров, работ, услуг.

Инвестиционной деятельностью считается деятельность орга­
низации, связанная с капитальными вложениями организации 
в связи с приобретением земельных участков, зданий, оборудо­
вания, нематериальных активов и других внеоборотных акти­
вов, а также их продажей, с осуществлением долгосрочных фи­
нансовых вложений в другие организации, выпуском облига­
ций и других ценных бумаг долгосрочного характера.

Приток денежных средств от инвестиционной деятельности 
обусловлен поступлениями от продажи основных средств, не­
материальных активов и других внеоборотных активов, возвра­
том кредитов, предоставленных другим организациям, и др.

Отток денежных средств в результате инвестиционной дея­
тельности связан с приобретением основных средств и немате­
риальных активов, приобретением долей участия других орга­
низаций, предоставлением кредитов (займов).

Инвестиционная деятельность организации обусловлена 
прежде всего оттоком денежных средств, необходимых для мо­
дернизации, реконструкции производства.

Финансовой деятельностью считается деятельность органи­
зации, связанная с осуществлением краткосрочных финансо­
вых вложений, выпуском облигаций и иных ценных бумаг крат­
косрочного характера, выбытием ранее приобретенных на срок 
до 12 месяцев акций, облигаций.
52



Приток денежных средств в результате финансовой деятель­
ности происходит за счет поступлении от эмиссии акций и по­
ступлений по ранее выданным векселям.

Отток денежных средств в результате финансовой деятель­
ности происходит при выплате дивидендов, процентов по цен­
ным бумагам, при приобретении собственных акций.

Организация при разработке формы отчета о движении де­
нежных средств может принять в качестве определяющих пока­
зателей направления деятельности (текущая, инвестиционная, 
финансовая), а не движение потоков денежных средств, как 
это представлено в типовой форме № 4.

1.3.5. Содержание приложения к бухгалтерскому балансу

Приложение к балансу (форма № 5) заполняют на основа­
нии регистров бухгалтерского учета: журналов-ордеров, ведо­
мостей, оборотных ведомостей, машинограмм и т.д. При запол­
нении формы нужны не только данные синтетического, но и 
аналитического учета. Информация, содержащаяся в данной 
форме, дополняя бухгалтерский баланс и отчет о прибылях и 
убытках, позволяет провести достаточно детальный анализ фи­
нансового состояния организации и увидеть движение средств 
и их источников за отчетный период.

Форма состоит из разделов, в которых более подробно рас­
крываются некоторые статьи актива и пассива баланса. В этих 
разделах отражается:

1) движение заемных средств;
2) дебиторская и кредиторская задолженность;
3) амортизируемое имущество;
4) движение средств финансирования долгосрочных инвес­

тиций и финансовых вложений;
5) финансовые вложения;
6) расходы по обычным видам деятельности;
7) социальные показатели.
В разделе 1 «Движение заемных средств» показыва­

ется наличие и движение средств займов как в виде кредитов бан­
ков, так и у других организаций и физических лиц. Заемные сред­
ства, просроченные к погашению, отражаются отдельной строкой. 
В пояснительной записке организация может приводить характери­
стику заемных обязательств по срокам (годам) погашения.

В разделе 2 «Дебиторская и кредиторская з а д о л ­
женность» отражаются данные о дебиторской и кредиторс­
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кой задолженности с подразделением на краткосрочную и долго­
срочную задолженность, учитываемой на счетах учета расчетов, 
включая обязательства, обеспеченные векселями, и авансы.

Из данных о долгосрочной задолженности выделяются дан­
ные о задолженности, платежи по которой ожидаются более 
чем через 12 месяцев после отчетной даты. Обособленно выде­
ляется задолженность, числящаяся в бухгалтерском учете как 
просроченная свыше 3 месяцев до отчетной даты.

В разделе 3 «Амортизируемое имущество» расшиф­
ровывается состав нематериальных активов, основных средств 
и доходных вложений в материальные ценности, принадлежа­
щих организации. Данные приводятся по первоначальной (вос­
становительной) стоимости.

В подразделе I «Нематериальные активы» по статье «Права 
на объекты интеллектуальной (промышленной) собственности» 
показывается стоимость прав, возникающих из авторских и иных 
договоров на произведения науки, литературы, искусства и 
объекты смежных прав, на программы ЭВМ, базы данных и 
другие, из тттентов на изобретения, промышленные образцы, 
коллекционные достижения, из свидетельств на полезные мо­
дели, товарные знаки и знаки обслуживания или из лицензи­
онных договоров и др.

По статье «Права на пользование обособленными природными 
объектами» показывается стоимость прав на использование зе­
мельных участков, природных ресурсов (воды, недр и др.). В ста­
тье «Организационные расходы» показывается сумма расходов, 
связанных с образованием юридического лица, признанная, в 
соответствии с учредительными документами, вкладом участ­
ников (учредителей) в уставный (складочный) капитал. По ста­
тье «Деловая репутация организации» показывается разница между 
покупной ценой организации и стоимостью по бухгалтерскому 
балансу всех ее активов и обязательств.

В подразделе II «Основные средства» отражено наличие и 
движение основных средств организации на начало и конец от­
четного периода и движение в течение отчетного периода в раз­
резе их видов согласно Общероссийскому классификатору ос­
новных фондов. Данные об основных средствах приводятся по 
восстановительной или первоначальной стоимости.

В подразделе III «Доходные вложения в материальные ценнос­
ти» отражается первоначальная стоимость материальных ценнос­
тей, специально приобретенных организацией для предоставления 
их по договору аренды (лизинга, проката и пр.).
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В связи с тем что в разделе «Амортизируемое имущество» 
данные отражаются по первоначальной (восстановительной) сто­
имости, данные о начисленной сумме амортизации по немате­
риальным активам, основным средствам, о доходных вложени­
ях в материальные ценности приводятся в справке к разделу 3.

Справочно к разделу «Амортизируемое имущество» также 
приводятся данные, характеризующие изменение стоимости 
объектов основных средств в результате переоценки, дост­
ройки, дооборудования, реконструкции, частичной ликви­
дации.

В разделе 4 «Движение средств  финансирования  
долгосрочных инвестиций и финансовых в л о ж е ­
ний» показываются наличие собственных и привлеченных 
средств у организации и их использование на цели капитальных 
и других вложений долгосрочного характера. Справочно отража­
ется стоимость незавершенного строительства, вложения в до­
черние и зависимые общества в виде вкладов в уставный капи­
тал, инвестиции в ценные бумаги обществ, целевые вложения 
на развитие производства, реконструкцию.

В разделе 5 «Финансовые вложения» расшифровыва­
ется состав долгосрочных и краткосрочных финансовых вложе­
ний организации в российской и иностранных валютах, учиты­
ваемых на счетах учета долгосрочных и краткосрочных финан­
совых вложений. По статье «Паи и акции других организаций» от­
ражаются суммы вложений организации в акции акционерных 
обществ, уставные (складочные) капиталы других организаций, 
включая дочерние и зависимые на территории Российской Фе­
дерации и за рубежом. По статье «Облигации и другие долговые 
обязательства» показываются инвестиции организации в госу­
дарственные ценные бумаги (облигации и другие долговые обя­
зательства) и иные аналогичные ценные бумаги. Статья «Предо­
ставленные займы» показывает предоставленные организацией 
другим организациям и физическим лицам займы. По статье 
«Прочие» показываются вложения организации в депозиты (сбе­
регательные сертификаты, депозитные счета в банках и т.п.) и 
другие направления инвестиций.

В разделе 6 «Расходы по обычным видам д е я т е л ь ­
ности» приводятся расходы организации, сгруппированные по 
элементам: материальные затраты, затраты на оплату труда, от­
числения на социальные нужды, амортизация, прочие затраты.

В разделе 7 «Социальные показатели» отражаются от­
дельные социальные показатели деятельности организации.
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По соответствующим строкам отражаются образование и ис­
пользование отчислений в Фонд социального страхования Рос­
сийской Федерации, Пенсионный фона Российской Федера­
ции, на обязательное медицинское страхование. Отдельно вы­
деляются данные о размере страховых взносов по договорам 
добровольного страхования пенсий. Кроме того, показывается 
информация о среднесписочной численности работников и де­
нежных выплатах и поощрениях работникам, не связанных с 
производством продукции, работ, услуг, а также доходы по ак­
циям и вкладам в имущество организации.

Некоммерческие организации составляют Отчет о целевом 
использовании полученных средств (форма №  6).

В целом, формирование показателей финансовой отчетнос­
ти требует квалифицированного и творческого подхода главных 
бухгалтеров и других специалистов с целью обеспечения досто­
верной и полной информацией о финансовом положении орга­
низации, финансовых результатах ее деятельности всех заинте­
ресованных пользователей.

1.4. Последовательность анализа финансовой 
отчетности ..............            -......_.—

Методика анализа финансовой отчетности организации дол­
жна состоять из трех больших взаимосвязанных блоков:

♦ анализа финансового положения и деловой активности;
♦ анализа финансовых результатов;
♦ оценки возможных перспектив развития организации.
Последовательность анализа можно представить в виде схе­

мы (рис. 1.2).
Анализ финансовой отчетности является неотъемлемой ча­

стью большинства решений, касающихся кредитования, инве­
стирования и др.

При принятии решения о предоставлении кредита креди­
тор рассматривает организацию заемщика главным образом с 
точки зрения возможного возврата денег и вознаграждения, 
которое он получит в виде процента. Поэтому анализ финансо­
вой отчетности является для кредитора важной частью общего 
процесса принятия решения.

С позиции организации-заемщика ответ на вопрос: ну­
жен кредит или нет, также можно получить, детально изучив
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и проанализировав финансовую отчетность за отчетный пе­
риод.

Роль, которую играет анализ финансовой отчетности в ре­
шениях об инвестициях в собственный капитал организации, 
совершенно другая. Это связано с тем, что инвестор требует 
отдачи как в виде прироста стоимости капитала, так и в виде 
дивидендов.

Прибыльность и дивиденды в долгосрочной перспективе 
зависят от роста объемов хозяйственной деятельности и лик­
видности элементов, которые оцениваются посредством ана­
лиза финансовой отчетности. Но дивиденды, которые выпла­
чивает организация, — это только меньшая часть суммы 
желаемой отдачи. На самом деле многие растущие и при­
быльные предприятия выплачивают минимальные дивиден­
ды или не выплачивают их совсем. Другая часть ожидаемой 
отдачи идет как бы от других инвесторов, которые, возмож­
но, захотят в будущем заплатить за инвестиции в капитал 
предприятия больше, чем это сделал нынешний инвестор. 
Это желание связано с психологией рынка и доверием, а 
также накопленной прибылью.

Поскольку анализ финансовой отчетности связан с логи­
ческим процессом, его относительное значение в принятии ин­
вестиционных решений изменяется в зависимости от обстоя­
тельств, складывающихся на рынке. Его значение всегда боль­
ше, когда анализ нацелен на оценку риска, выявление узких 
мест и потенциальных проблем. Однако всегда следует помнить, 
что решение включает очень большую совокупность факторов 
(особенности отрасли, способности и квалификацию руковод­
ства, экономические условия и др.).

Анализ финансовой отчетности оформляется в виде анали­
тической (пояснительной) записки. Она должна включать сле­
дующие разделы:

1) общие данные по анализируемой организации, отрасли, 
частью которой она является, экономической среде, в которой 
она работает;

2) финансовые и другие данные, используемые при анали­
зе, коэффициенты и другие аналитические показатели;

3) выявление и оценку положительно и отрицательно вли­
яющих количественных и качественных факторов по важней­
шим направлениям анализа;

4) оценки и выводы на основании полученных результатов 
анализа, а также построение прогнозных моделей анализа.
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1.5.1. Сопоставимость данных отчетности

В финансовой отчетности организации должна быть обеспе­
чена сопоставимость отчетных данных с показателями за соот­
ветствующий период предыдущего года исходя из изменений 
учетной политики, законодательных и иных актов.

Если данные за период, предшествовавший отчетному, не­
сопоставимы с данными за отчетный период, то первые из на­
званных данных подлежат корректировке исходя из правил, ус­
тановленных нормативными актами системы нормативного ре­
гулирования бухгалтерского учета в Российской Федерации. Каж­
дая корректировка должна быть раскрыта в пояснениях к бух­
галтерскому балансу и отчету о финансовых результатах вместе 
с указанием ее причин.

Содержание формы бухгалтерского баланса, отчета о при­
былях и убытках и пояснений к ним применяется последова­
тельно от одного отчетного периода к другому.

До составления заключительного баланса обязательна свер­
ка оборотов и остатков по аналитическим счетам Главной кни­
ги либо другого аналогичного регистра бухгалтерского учета на 
конец отчетного года.

Для сопоставимости данных баланса на начало и конец года 
номенклатура статей утвержденного бухгалтерского баланса за 
предыдущий отчетный год должна быть приведена в соответ­
ствие с номенклатурой и группировкой разделов и статей в них, 
установленных для бухгалтерского баланса на конец года

По каждому числовому показателю финансовой отчетнос­
ти, кроме отчета, составляемого за первый отчетный период, 
должны быть приведены данные минимум за два года — отчет­
ный и предшествовавший отчетному.

Статьи бухгалтерского баланса, отчета о прибылях и убыт­
ках и других отдельных форм финансовой отчетности, кото­
рые в соответствии с положениями по бухгалтерскому учету 
подлежат раскрытию и по которым отсутствуют числовые 
значения активов, обязательств, доходов и расходов и иных 
показателей, прочеркиваются (в типовых формах) или не 
приводятся (в формах, разработанных самостоятельно, и в 
пояснительной записке.

1.5. Влияние инфляции на данные финансовой
отчетности .............................................
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Инфляция является сравнительно новым экономическим 
фактором. Реально она появилась в XX в., хотя периоды замет­
ного роста цен были известны и ранее. Но эти периоды были 
присущи отдельным странам либо имели временные ограниче­
ния, и для их характеристики не использовался термин «инф­
ляция». Этот термин возник в связи с переходом стран к бумаж­
ным деньгам и отражал переполнение сферы денежного оборо­
та этими деньгами.

Первоначальный смысл инфляции — это избыток бумаж­
ных денег, их обесценение в связи с этим, что ведет к росту цен. 
С точки зрения монетаристов инфляция — чисто денежное яв­
ление, которое является не чем иным, как современной трак­
товкой первоначальных форм проявления инфляции.

Инфляция в условиях металлического денежного обраще­
ния прежде всего была связана с порчей монеты ее эмитента­
ми, т. е. снижением содержания ценного металла по сравнению 
с номиналом монеты и выпуском «облегченной» монеты в чрез­
мерном количестве, что подрывало доверие к деньгам и приво­
дило к росту цен. Это явление многократно наблюдалось в исто­
рии.

В отечественной науке инфляция была объектом острой дис­
куссии. В 30-х годах XX в. инфляция трактовалась как выпуск 
денег сверх потребностей обращения, затем — как переполне­
ние каналов обращения избыточной массой бумажных денег. 
В 40-х годах появилось толкование инфляции как любого обес­
ценения бумажных денег (В.Т. Кротков). И.А. Трахтенберг, на­
против, утверждал, что инфляция не идентична всякому росту 
цен, а вызывается хозяйственными процессами, связанными с 
переполнением сферы обращения денежной массой, недовери­
ем к правительству, чрезмерным спросом на золото. В 50-х годах 
преобладала характеристика ее внешней стороны, а именно, 
переполнения сферы обращения избыточной массой бумажных 
денег по сравнению с количеством золота, необходимым для 
обращения. В 60—90-х годах одни утверждали, что инфляция — 
чисто денежный феномен с точки зрения природы и факторов 
развития. Другие преувеличивали роль производства в инфляци­
онном процессе и недооценивали монетарные факторы.

В результате дискуссий была разработана концепция инф­
ляции как многофакторного социально-экономического процес­
са, корни которого лежат в сфере воспроизводства, включая

1.5.2. Инфляция и финансовые отчеты
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производство, обращение, обмен, распределение. Эта концеп­
ция была закреплена в монографиях и вузовских учебниках.

Краткое определение инфляции означает обесценение денег по 
отношению к товарам и иностранным валютам. Полное понятие 
включает:

1) главные причины (диспропорции общественного воспро­
изводства, диктат предприятий-монополистов и экономичес­
кую политику государства), обусловливающие денежные и не­
денежные факторы инфляции;

2) следствие — избыток денег по сравнению с реальными 
потребностями хозяйственного оборота в деньгах;

3) сущность (форма проявления) — обесценение денег в ре­
зультате роста цен и снижения валютного курса;

4) социально-экономические последствия — перераспределе­
ние национального дохода и национального богатства в пользу 
предприятий-монополистов, «теневой экономики», государства 
за счет снижения реальной заработной платы, пенсий и других 
фиксированных доходов населения. В этом смысле инфляция по­
добна худшему виду налога и принудительного займа.

Таким образом, инфляция — это проблема и экономичес­
кая, и политическая. Инфляция — понятие международное, и 
Россия не исключение. Если сложившиеся сейчас темпы инф­
ляции невысокие, то завтра они могут снова измениться, так 
как экономика развивается по спирали. При любом событии ку­
мулятивный эффект от инфляции значителен и значительны 
искажения, которые она вызывает в учете, в котором активы 
оценены по первоначальной стоимости. Это ведет к регистра­
ции «фиктивной» суммы прибыли, скрывает уменьшение сто­
имости капитала и делает недействительными многие аналити­
ческие показатели.

Инфляция действует как «налог» на остатки денежных 
средств. Она является достаточно разорительным налогом, по­
тому что вызывает убытки по денежным активам, прибыль на 
собственный капитал и значительные изменения стоимости (в 
денежном выражении) других активов, а также неопределен­
ность и риски.

Инфляция как обесценение денег проявляется в росте цен 
и имеет множество причин. Опыт зарубежных стран показал, 
что в зависимости от причин различаются следующие виды ин­
фляции:

♦ инфляция издержек;
♦ инфляция спроса;
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♦ импортируемая инфляция;
♦ умеренная инфляция;
♦ галопирующая;
♦ гиперинфляция;
♦ подавленная и т. п.
Все эти виды имели место во времени и пространстве, 

однако одновременное наличие всех видов инфляции не было 
характерным для развитых стран. Им удалось свести эти 
причины до минимума и снизить темп инфляции в среднем 
до 2% годовых.

Инфляция может приобретать различные масштабы и фор­
мы, но всегда сопровождается повышением цен и соответ­
ственно издержек производства. Она, как правило, связана с 
возникновением диспропорций между денежными и товар­
ными потоками, с нарушением равновесия между спросом и 
предложением. Одним из важнейших показателей инфляци­
онного процесса является индекс цен на потребительские 
товары. В 50-е годы в развитых странах наблюдалась «низкая» 
инфляция (не выше 3-4%  в год), в 60-е она превратилась 
в «нормальную» (более 5%). В 70-е годы инфляция распро­
странилась на все развитые страны. Именно к этому периоду 
относятся публикации западных экономистов, посвященные 
взаимосвязи инфляции и налогов. Инфляция оказывает про­
тиворечивое влияние на доходы бюджета: с одной стороны, 
налоговые и другие поступления возрастают, с другой — они 
обесцениваются.

Инфляция в конечном счете оказывает тормозящий эф­
фект на экономический рост. В условиях роста цен связую­
щим звеном между динамикой цен и объемом производства 
являются налоги, всегда принимающие форму инфляцион­
ных. Это означает, что налогом облагается та часть средств, 
которая при отсутствии инфляции должна быть отнесена к 
затратам. Инфляционный налог непосредственно связан с 
величиной налоговой ставки.

Проблема инфляционных налогов для предприятий связана 
с действующей системой бухгалтерского учета, при которой на­
логом облагается каждая экономическая операция (как прави­
ло, для любой экономической сделки это разница между вы­
ручкой и затратами). Налогообложение жестко привязано к сто­
имостной оценке экономических операций, что обеспечивается 
системой корреспондирующих счетов доходов и расходов. Вре­
менной разрыв между моментами осуществления затрат и полу­
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чения финансовых результатов в условиях инфляции ведет к ис­
кусственному завышению рентабельности каждой экономичес­
кой операции, что не учитывается при налогообложении. Этот 
временной разрыв представляет собой цикл реализации эконо­
мической операции. Для техноемких производств основное зна­
чение имеет производственный цикл, для торговых организа­
ций — скорость продажи товаров.

В результате изъятия через инфляционный механизм опре­
деленной части финансовых ресурсов предприятие также испы­
тывает недостаток средств для восстановления подорожавших 
оборотных фондов. Кроме того, в условиях инфляции необходи­
мо резервировать определенные денежные суммы для выплаты 
обесценивающейся заработной платы. Оперативную нехватку 
текущих средств организация вынуждена восполнять из чистой 
прибыли, что при относительно сильной инфляции значитель­
но ухудшает ее конкурентоспособность.

Таким образом, инфляция приводит к сокращению возмож­
ностей расширения производства и обновления основного ка­
питала. В итоге может наступить момент, когда предприятие бу­
дет не в состоянии не только расширять свою деятельность, но 
и поддерживать ее на прежнем уровне.

Основным признаком инфляции является рост цен в сред­
нем, т.е. увеличение усредненной цены всей номенклатуры то­
варов, выбранных в качестве базы выявления уровня инфляции. 
Не существует формальной нижней границы изменения цен, 
которая могла бы использоваться как критерий инфляции. Раз­
личают несколько уровней инфляции, которые можно класси­
фицировать следующим образом (табл. 1.1).

Небольшая инфляция считается допустимой, и даже полез­
ной, так как побуждает владельцев денег к инвестированию их 
в прибыльные предприятия, поскольку находящиеся без дви­
жения деньги быстро теряют в цене. Эффект инфляционных на­
логов носит универсальный характер: он может иметь место во 
всех странах мира с любым типом государственного устройства. 
Этот эффект объективно заставляет предприятия активизиро­
вать свои усилия по выживанию — повышать производитель­
ность труда, снижать материалоемкость производства или со­
кращать длительность реализационного цикла. В этом смысле 
умеренная инфляция является одним из двигателей обществен­
ного прогресса.

Высокая инфляция отрицательно влияет на весь воспроиз­
водственный процесс и является дестабилизирующим факто­
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ром развития производства и устойчивости финансового поло­
жения фирмы.

Таблица 1.1
Классификация уровней инфляции1

Изменение 
цен за год, %

Индекс инфляции 
за год

Уровень инфляции

1 1,01 Низкая
3— 10 1,03— 1,1 Ползучая (нормальная)

30— 100 1,3— 2 Галопирующая
100— 1000 2— 11 Гиперинфляция

от 1000 и более 11 и более Сверхинфляция

Влияние изменений уровня цен на финансовое положение 
организации зависит и от степени изменения уровня цен, и от 
структуры активов и пассивов. Изучение инфляции показало, 
что она может вызывать значительные изменения в отчетных 
производственных и финансовых результатах.

В 1990 г. был принят международный стандарт № 29 (IAS 29- 
90) «Финансовая отчетность в условиях гиперинфляции» в допол­
нение к уже существующим стандартам бухгалтерского учета № 15 
«Информация, отражающая влияние изменения цен» и № 21 
«Влияние изменений валютных курсов».

В IAS 29-90 сказано, что в условиях инфляции финансовые 
отчеты имеют смысл только тогда, когда они выражены в еди­
ницах измерения, типичных на момент представления балансо­
вого отчета. Итоговые суммы в балансовом отчете не всегда вы­
ражены в единицах измерения, соответствующих времени со­
ставления отчета, и уточняются путем введения общего индек­
са цен.

В стандарте № 29 приведены характеристики экономичес­
кой ситуации страны, которую можно отнести к подверженной 
гиперинфляции:

1. Совокупные темпы инфляции за три года приближаются 
или превышают 100%.

2. Процентные ставки, зарплата и цены связаны с индек­
сом цен.

3. Население в целом рассматривает количество денег не с 
позиций местной валюты, а с позиций относительно стабиль­

1 Лушин С.И. Роль инфляции в экономике. /Инфляция и антиинфляционная 
политика в России /Под ред. Л.Н. Красавиной. —  М.: Финансы и статистика,2000.
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ной иностранной валюты. Цены могут устанавливаться с учетом 
этой валюты.

4. Большинство населения предпочитает вкладывать свои сбе­
режения не в деньги, а в имущество или относительно стабиль­
ную иностранную валюту. Суммы имеющейся местной валюты 
немедленно вкладываются для поддержания покупательского 
спроса.

5. Продажа и покупка в кредит производятся по ценам, ко­
торые должны скомпенсировать ожидаемое снижение покупа­
тельной способности в течение периода кредитования, даже если 
он короткий.

Учет влияния инфляции в развитых странах осуществляет­
ся, в частности, путем использования калькуляционных (рас­
четных) амортизационных отчислений на базе восстановитель­
ной стоимости с учетом роста цен.

Амортизационные отчисления, закладываемые в цену про­
дукции, должны быть настолько высоки, чтобы и после вычета 
налога на прибыль предприятие располагало суммой, достаточ­
ной для покупки новых активов. В Великобритании, Дании и 
ряде других стран существует система индексации, увязываю­
щая нормы амортизации со стоимостью замещения оборудова­
ния, что позволяет практически избежать потерь в связи с инф­
ляцией. Специалисты Института аудиторов в ФРГ рекомендуют 
предприятиям учитывать рост цен на основные средства произ­
водства путем включения в баланс специального корректирую­
щего показателя, рассчитываемого на основе официально пуб­
ликуемых индексов. Другой используемый в ФРГ метод — уста­
новление высокой надбавки на прибыль. Кроме того, приме­
нение методов ускоренной амортизации означает более быс­
трое списание основных средств в первые годы, т.е. суммы 
амортизационных отчислений в этом случае приближаются к 
расчетным.

Поскольку предприятие непрерывно функционирует, ис­
пользование методов ускоренной амортизации может фактически 
привести к непрерывной отсрочке обязательств. Так, при по­
стоянной замене активов и увеличении их размера налоговые 
амортизационные отчисления всегда будут превышать сумму 
амортизации, отражаемую в финансовой отчетности. Если же 
темпы роста капиталовложений снизятся, отсроченные налоги 
придется выплачивать, поскольку соответствующая разница из­
менится на противоположную. Принимая во внимание фактор 
времени и разрыв между номинальной и реальной величинами
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обязательств, применение методов ускоренной амортизации 
можно рассматривать как взятый у государства беспроцентный 
кредит.

Согласно IAS 29-90 денежные пункты бухгалтерского ба­
ланса не пересматриваются, поскольку они уже выражены в 
единицах измерения, соответствующих времени составления ба­
лансового отчета.

Под этими пунктами понимают имеющиеся денежные сред­
ства и источники поступления денежных выплат.

Другие неденежные активы и задолженности пересчитыва­
ются. Большую часть неденежных пунктов указывают по себес­
тоимости с учетом обесценения. Следовательно, эти пункты 
выражены в текущих ценах на момент их приобретения.

Пересчитанная (уменьшенная) стоимость по каждому пун­
кту устанавливается путем прибавления к их прежней стоимос­
ти накопленной суммы обесценения общего индекса цен, дей­
ствующего с момента приобретения до момента составления 
балансового отчета.

Так, переоцениваются за период с момента их приобрете­
ния и до начала переоценки:

♦ имущество;
♦ основные производственные средства;
♦ оборудование;
♦ инвестиции;
♦ перечень сырьевых ресурсов и активы в виде товаров;
♦ накопленные нематериальные активы предприятия, де­

ловая репутация (гудвилл);
♦ патенты;
♦ торговые марки и т.д.
Общий индекс цен может не применяться в течение всего 

периода переоценки имущества, основных производственных 
средств, оборудования.

В этих редких случаях может возникнуть необходимость в 
использовании оценок, основанных, к примеру, на динами­
ке обменного курса между денежной единицей, в которой 
составлен отчет, и относительно стабильной иностранной 
валютой.

Пересчитанная сумма неденежного актива уменьшается 
согласно принятому Международному учетному стандарту, если 
она превышает сумму покрытия из будущего актива (включая 
продажу или другой вид реализации). Следовательно, в таких 
случаях предусмотренная стоимость имущества, основных про­
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изводственных средств и оборудования, «гудвилла», патентов и 
торговых марок уменьшается до размеров покрытия.

Пересмотренные суммы товарных запасов уменьшаются до 
значений их чистой стоимости реализации, а пересмотренные 
размеры текущих инвестиций уменьшаются до значений их ры­
ночной стоимости.

В «Отчете о прибылях и убытках» все суммы, подлежащие 
пересмотру и пересчету в текущие денежные единицы, имею­
щие место на момент представления балансового отчета, уточ­
няются с помощью общего индекса цен.

Пересчет финансовых отчетов требует применения обще­
го индекса цен, который отражает изменения в общей по­
купательной способности. Желательно, чтобы все предприя­
тия, представляющие отчеты в валютных единицах экономи­
ки, подверженной гиперинфляции, применяли один и тот 
же индекс.

В международной практике в основном распространены 
два метода корректировки влияния изменяющихся цен на ста­
тьи финансовой отчетности. Эти методы основаны на двух 
моделях учета:

♦ модели учета в постоянных ценах (или учета общего уров­
ня цен). Она оставляет первоначальную стоимость акти­
вов неизменной, но преобразует единицу измерения в 
постоянные (сопоставимые) цены;

♦ модели учета в текущих ценах. При использовании этой 
модели, наоборот, первоначальную стоимость пересчи­
тывают в текущие цены.

Основной целью финансовой отчетности, выраженной в по­
стоянных ценах, является представление ее в единообразных 
единицах покупательной способности, а не в денежных едини­
цах, которые искажают сравнения по периодам.

Балансы в текущих ценах представляют собой более реали­
стичные показатели текущей экономической стоимости акти­
вов и пассивов, чем балансы в постоянных ценах. Этот метод 
более эффективен при отражении влияния цен на неденежные 
статьи, однако он не учитывает уменьшения стоимости денеж­
ных активов или снижения экономической значимости пасси­
вов.

В целом же самые сильные стороны первого метода чаще 
всего являются слабыми местами второго, и наоборот.

Выражается индекс цен (инфляции) в долях единицы или 
в процентах и рассчитывается следующим образом:
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Совокупная стоимость товаров, продукции, 
работ, услуг в ценах отчетного периода (руб.)
Совокупная стоимость продукции, работ, услуг 

отчетного периода в ценах базисного периода (руб.)

или

Ъ рхд1 
р ’

где J р — индекс цены (инфляции);
р0, р\ — цены товаров (продукции, работ, услуг) в базис­

ном и отчетном периодах; 
qx — количество товаров (продукции), реализованных в 

отчетном периоде.

Для расчета реальной величины денежного дохода (или сто­
имости неденежных активов), очищенной от инфляционного 
влияния, необходимо разделить номинальную стоимость на ин­
декс инфляции.

Таким образом получаем величину показателя в сопостави­
мых ценах.

Таблица 1.2
Индексы потребительских цен по отношению 

к предыдущему году (по сведениям Госкомстата России)

1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002
Индекс
потреби­
тельских
цен 0 2,6 26,1 9,4 3,2 2,3 1,218 1,110 1,844 1,365 1,202 1 „186 1,151

I. Использование модели постоянных цен. На индекс инфля­
ции корректируются только неденежные статьи баланса (основ­
ные средства, нематериальные активы, сырье, материалы и дру­
гие ценности, затраты в незавершенном производстве, готовая 
продукция, МБП, товары). Для пересчета статей баланса в де­
нежные единицы в сопоставимых ценах используется общая фор­
мула:
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л 1- - * —JJJ, О

где А1 — реальная (пересчитанная) величина какой-либо ста­
тьи баланса;

Д  — номинальная величина статьи по данным бухгалтерс­
кого учета;

Jpx — индекс инфляции на момент (за период) анализа;
Jpo — индекс инфляции в базисном периоде или на началь­

ную дату составленного баланса.

Например, величина готовой продукции по данным бух­
галтерского баланса на конец 2001 года составила 108164 тыс. 
руб. Чтобы привести эту величину в сопоставимые с началом 
года цены, необходимо:

108164
А =й86Д20Г109623тЪ1С'Руб-

Полученную величину уже можно использовать для анализа 
по сравнению с началом 2001 года.

Пересчет основных средств, нематериальных активов, сы­
рья и материалов в сопоставимые цены осуществляется следую­
щим образом:

1) все объекты группируются по годам их приобретения;
2) для каждого года стоимостная оценка вида актива пере­

считывается с помощью индекса цен текущего года и года при­
обретения активов;

3) полученные (пересчитанные) результаты суммиру­
ются.

Инфляция влияет и на сумму полученной прибыли. Пред­
положим, что организация затратила на производство и реали­
зацию продукции в отчетном году 37 822 тыс. руб., а выручка 
составила 106 969 тыс. руб. Следовательно, доход составляет 
69 147 тыс. руб. (106 969 — 37 822). Но мы знаем, что индекс 
инфляции в 2001 году был 1,186, значит себестоимость реали­
зации необходимо скорректировать. Поэтому организации, если 
она не хочет допустить сокращения своего производства, при­
дется уменьшить доход на 7035 тыс. руб.: (69147 — [106 969 — 
— (37 822 х 1,186) = 62112]) тыс. руб.
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Кроме того, на сумму выручки (106 969) тоже влияют цены, 
но цены реализации. О том, как проанализировать это влияние, 
читайте в главе 3 параграф 5.

Следует помнить, что общий индекс цен может не отра­
жать реальных изменений в стоимости разных видов основных 
средств. Поэтому стоимость основных средств пересчитывается 
по специальным коэффициентам переоценки.

II. Использование модели текущих цен. Этот метод является 
более точным, но и более трудоемким. Трудоемкость его заклю­
чается в том, что корректировка статей баланса производится 
по разным видам индексов цен (индекс роста цен по сырью и 
материалам, по МБП и т.д.), которые отличаются от общего 
индекса цен (Jp). Кроме того, для расчета необходимо знать ин­
дексы цен и на конец года, и в среднем за год. Остатки по неде­
нежным счетам на конец года умножаются на соответствующее 
отношение индекса цены данного вида актива на конец года к
индексу цены этого же актива в среднем за год,Л 1 =A{x J pl/ j p ,

где Jp — средний индекс цен за год. И так по каждому вицу
неденежных активов. Затем все пересчитанные суммы склады­
ваются, и получается реальная стоимость активов в текущих 
ценах.

Этот метод целесообразно применять тогда, когда цены на 
разные группы товарно-материальных ценностей растут неоди­
наково.

Стоимость основных средств корректируется точно так 
же и, кроме того, корректируется сумма накопленного из­
носа.

В качестве текущей стоимости могут использоваться:
1) восстановительная стоимость любых видов активов — та 

сумма, которую платят на рынке за аналогичные ценности, за 
вычетом износа;

2) ликвидационная стоимость — та, которая выражает по­
тенциальную чистую текущую цену продажи активов, за выче­
том затрат на их доработку и реализацию;

3) экономическая стоимость — это дисконтированная оценка 
будущих чистых поступлений, полученных от использования 
активов.
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Контрольные вопросы по главе 1

1. В чем различия между понятиями «анализ», «экономический ана­
лиз», «финансовый анализ», «аналитическая задача»?

2. Какие задачи решает финансовый анализ?
3. Что входит в состав стратегических задач развития организации в 

условиях рыночной экономики?
4. От чего зависит оптимальность принимаемых управленческих ре­

шений?
5. Охарактеризуйте финансовую модель хозяйственной деятельности 

организации.
6. Что представляет собой бухгалтерская отчетность организации и по­

чему она является информационной базой финансового анализа?
7. Что включается в состав финансовой отчетности?
8. Какие варианты формирования финансовой отчетности Вы знаете?
9. Какова роль пояснительной записки в раскрытии информации?
10. Охарактеризуйте круг пользователей содержащейся в финансовых 

документах информации.
11. Что является «отчетным годом», а что — «отчетной датой» при со­

ставлении финансовой отчетности?
12. Что такое «события после отчетной даты» и как это понятие связа­

но с финансовой отчетностью?
13. Какие документы являются нормативной базой составления фи­

нансовой отчетности?
14. Охарактеризуйте порядок составления, подписания и внесения из­

менений в отчетность организации.
15. Какие требования предъявляются к достоверности отчетности орга­

низации?
16. В чем заключается смысл понятия «публичность финансовой отчет­

ности»? Для каких организаций обязательна публикация финансо­
вых отчетов?

17. Каковы основные направления анализа финансовой отчетности 
организации?

18. Что такое «сопоставимость данных»? Почему данные отчетности 
должны быть сопоставимы?

19. Что такое «инфляция»? Почему влияние инфляции нужно учиты­
вать, проводя анализ финансовой отчетности?

20. Какие активы и задолженности пересчитываются, чтобы «очистить» 
данные отчетности от инфляционного влияния?

21. Какие методы корректировки влияния изменяющихся цен на дан­
ные отчетности используются в практическом анализе?
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М ЕТОДОЛОГИЧЕСКАЯ  
ОСНОВА ФИНАНСОВОГО  
АНАЛИЗА

Методом экономического анализа является диалектический 
способ познания, путь исследования своего предмета, то есть 
хозяйственных и финансовых процессов и явлений в их взаимо­
связи и взаимозависимости.

Характерными особенностями метода экономического ана­
лиза являются:

♦ использование системы аналитических показателей, все­
сторонне характеризующих финансово-хозяйственную де­
ятельность организации;

♦ изучение причин изменения этих показателей;
♦ выявление и измерение причинно-следственных связей 

между ними.
Методика анализа — это система правил и требований, га­

рантирующих эффективное приложение метода.
В совокупности метод и методика представляют методологи­

ческую основу экономического анализа.
Все аналитические методы можно сгруппировать в две боль­

шие группы: качественные (логические) и количественные (фор­
мализованные).

К  качественным (неформализованным, логическим) методам 
относятся аналитические приемы и способы, основанные на 
логическом мышлении, на использовании профессионального 
опыта аналитика, на профессиональной интуиции. К ним отно­
сятся:

♦ метод сравнения;
♦ метод построения систем аналитических таблиц;
♦ метод построения систем аналитических показателей;
♦ метод экспертных оценок;
♦ метод сценариев;
♦ психологические и морфологические методы и т.п.

72



Количественные (формализованные) методы — это приемы, 
использующие математику. Вследствие их применения можно 
получить довольно точный результат или несколько результатов 
для дальнейшего выбора верного с помощью уже логических 
методов.

Количественные методы можно разделить на бухгалтерские, 
статистические, классические методы анализа, экономико-ма- 
тематические и т.д.

Анализируя финансовую отчетность, можно использовать 
различные методы (и логические, и формализованные). Но к 
наиболее часто используемым методам финансового анализа 
относятся:

♦ метод абсолютных, относительных и средних величин;
♦ метод сравнения;
♦ вертикальный анализ;
♦ горизонтальный анализ;
♦ трендовый анализ;
♦ факторный анализ;
♦ анализ с помощью финансовых коэффициентов;
♦ метод экспертных оценок.
В процессе сбора данных получают информацию о значени­

ях тех или иных признаков, характеризующих каждую единицу, 
каждый элемент исследуемого процесса или явления (совокуп­
ности). Эта информация, как правило, представлена в виде по­
казателей. Обобщающие показатели могут быть абсолютными, 
относительными и средними. Многообразная характеристика всех 
сторон исследуемых экономических процессов и явлений мо­
жет быть дана лишь с помощью всех видов обобщающих пока­
зателей. Вместе с тем, каждый вид показателей имеет опреде­
ленное значение и занимает важное место в аналитическом про­
цессе.

А б с о л ю т н ы е  п о к а з а т е л и  характеризуют численность, 
объем (размер) изучаемого процесса. Они всегда имеют какую- 
нибудь единицу измерения: натуральную, условно-натуральную, 
стоимостную (денежную).

Натуральные единицы измерения применяют в тех случаях, 
когда единица измерения соответствует потребительским свой­
ствам продукта. Например, производство ткани оценивается в 
метрах, сельскохозяйственной продукции — в центнерах и тон­
нах и т.д.

Натуральные показатели могут быть и составными. Напри­
мер, отработанное рабочими и служащими время учитывается в
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человеко-днях и человеко-часах, а грузооборот автотранспор­
та — в тонно-километрах и т.д.

Если некоторые разновидности продукции обладают общим 
потребительским свойством, то обобщенные итоги по выпуску 
разных видов продукции можно получить, используя условно­
натуральные единицы. В этом случае один из видов принимается 
в качестве единого измерителя, а другие приводятся к этому 
измерителю с помощью соответствующих коэффициентов пе­
ресчета. Например, выпуск продукции консервного завода из­
меряется в ТУБах (в тысячах условных банок).

Когда на уровне предприятия или отрасли обобщаются учет­
ные данные, то широко используются стоимостные (денежные) 
абсолютные показатели. К ним, например, относятся: цена еди­
ницы продукции; выручка от продажи продукции, работ, услуг; 
величина расходов и прибыли, величина задолженности и др.

Следует также отметить, что абсолютные показатели полу­
чают или непосредственным подсчетом собранных данных, или 
расчетным путем.

Расчетным абсолютным показателем, например, является 
абсолютное отклонение. Это разница между двумя абсолютны­
ми одноименными показателями:

±ДП = П 1 П0
где П] — значение абсолютного показателя в отчетном периоде;

П0 — значение абсолютного показателя в базисном периоде;
АП — абсолютное отклонение (изменение) показателя.
Пример. Величина денежных средств кондитерской фабрики 

в IV квартале (отчетном) увеличилась по сравнению с III квар­
талом (базисным) с 2450 до 2865 тыс. руб., т.е. — на 415 тыс. руб. 
(2865 — 2450 = +415 тыс.руб.).

О т н о с и т е л ь н ы е  п о к а з а т е л и  представляют отноше­
ние абсолютных (или других относительных) показателей, то 
есть количество единиц одного показателя, приходящееся на 
одну единицу другого показателя. Относительными величинами 
являются не только соотношения разных показателей в один и 
тот же момент времени, но и одного и того же показателя в 
разные моменты (например, темп роста).

Относительные величины применяются в разных видах ана­
лиза, в зависимости от конкретной экономической задачи, они 
облегчают процесс финансового анализа. В зависимости от по­
ставленной аналитической задачи могут использоваться разные 
виды относительных величин.



Сопоставлять можно одноименные показатели, относя­
щиеся к различным периодам, различным объектам или 
разным территориям. Результат такого сопоставления пред­
ставлен:

1) коэффициентом (база сравнения принята за единицу)
или

2) выражен в процентах и показывает, во сколько раз или 
на сколько процентов сравниваемый показатель больше (мень­
ше) базисного.

Результатом соотношения одноименных показателей могут 
быть следующие относительные показатели.

1. Относительные величины динамики, которые характеризу­
ют изменение процесса во времени, и показывают, во сколько 
раз увеличился (уменьшился) уровень изучаемого показателя 
по сравнению с предыдущим периодом времени. Относитель­
ные величины динамики могут исчисляться в долях единицы 
(коэффициентах), когда сравниваемая величина делится на базу 
сравнения. Если мы умножим полученный коэффициент в до­
лях единицы на 100%, то получим результат сопоставления в про­
центах.

Коэффициент динамики = ^L. (в долях единицы);
По

Темп роста = гг1 х 100% (в процентах),
По

где П! — значение показателя в отчетном периоде;
П0 — значение показателя в базисном периоде.

Ответ на вопрос: «На сколько процентов изменился показа­
тель в отчетном периоде по сравнению с базисным?» можно 
получить, рассчитав темп прироста (снижения). Эта относитель­
ная величина динамики исчисляется как разность между вели­
чиной темпа роста, выраженной в процентах и 100%.

Темп прироста (+), снижения (-) =

Темп роста, % — 100% = П  1 х100%  1-100%
По

Пример. Прибыль от продажи продукции кондитерской фаб­
рики в IV квартале (отчетном) снизилась по сравнению с 
III кварталом (базисным) с 400 до 310 тыс. руб. Таким образом
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снижение прибыли от продажи продукции составило 0,775 доли 
единицы (310 : 400 = 0,775), или темп изменения прибыли от 
продажи продукции составил 77,5% (310 : 400 х 100%= 
= 77,5%) по сравнению с III кварталом. То есть прибыль от 
продажи продукции колбасного завода в IV квартале состав­
ляла 77,5% от прибыли от продажи продукции в III квартале, 
или темп снижения прибыли составил 22,5% (77,5% — 100% = 
=  -22,5%).

Следует добавить, что могут исчисляться как цепные, так и 
базисные темпы роста и прироста по нескольким временным 
отрезкам. Цепной прирост — это отношение последующего зна­
чения показателя к предыдущему, а базисный — отношение к 
базисной величине.

2. Относительная величина структуры характеризует долю 
отдельной части в общем объеме совокупности. Ее рассчитыва­
ют как отношение числа единиц в отдельной части совокупно­
сти к общей численности единиц (или объему) всей совокуп­
ности. Относительные величины структуры называют удельным 
весом или долей и исчисляют обычно в процентах ко всей сово­
купности либо в долях единицы.

Удельный вес, % = ^Г"Х100%,

где П, — величина отдельной части совокупности;
П„ — вся совокупность (целое).

Пример. В IV квартале у предприятия было оборотных средств 
на сумму 88815 тыс.руб. Из них запасы составили 47072 тыс.руб., 
дебиторская задолженность — 21315 тыс.руб., а денежные сред­
ства — 20428 тыс. руб. Таким образом, оборотные активы конди­
терской фабрики имеют следующую структуру:

53% оборотных активов составляют запасы (47072 : 88815 х 
х 100%), 24% — дебиторская задолженность (21315 : 88815 х 100%) 
и 23% — денежные средства (20428 : 88815 х 100%).

3. Относительные величины координации отражают соотно­
шение между частями одного целого. К таким величинам отно­
сятся, например, соотношение между величиной заемного и 
собственного капитала предприятия, между численностью ра­
бочих и административно-управленческим персоналом органи­
зации и т.д. Относительные величины координации могут пока­
зывать, сколько единиц одной части приходится на 100 или 
1000 единиц другой части.
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4. Относительные величины наглядности характеризуют ре­
зультат сопоставления одноименных показателей, относящихся 
к одному и тому же периоду времени, но к разным объектам 
или территориям. Эти относительные величины используются 
для сравнительной оценки результатов деятельности отдельных 
предприятий отрасли или для оценки уровня развития разных 
регионов. Исчисляются они либо в процентах, либо в долях еди­
ницы, показывающих, во сколько раз одна из сравниваемых 
величин больше (меньше) другой.

Пример. Выручка от продажи продукции кондитерской фаб­
рики N b  IV квартале была 28655 тыс.руб., что составляет 73% от 
среднестатистического показателя выручки от продажи анало­
гичной продукции в городе К.

Этот вид относительных величин нашел широкое примене­
ние в международных сопоставлениях, при сравнении резуль­
татов деятельности организаций различных форм собственнос­
ти, при сопоставлении цен, величин акционерного капитала 
и т.д.

5. Другой вид относительных величин — это результат сопо­
ставления разноименных абсолютных показателей. К ним отно­
сятся относительные величины интенсивности. В их числе можно 
назвать такие важные коэффициенты, отражающие качествен­
ную сторону деятельности предприятия или организации, как 
финансовые коэффициенты деловой активности, фондоотда­
чу, фондовооруженность, материалоотдачу, доходность того или 
иного вида деятельности и пр. Эти величины исчисляются обычно 
в долях единицы (реже в процентах, например, рентабельность) 
и являются так называемыми именованными числами (т.е. имеют 
конкретное наименование). Важной чертой их является сопос­
тавление разноименных абсолютных показателей. Например обо­
рачиваемость (отдача) собственного капитала — это отношение 
выручки от продажи продукции (товаров) к среднегодовой сто­
имости собственного капитала, а рентабельность продаж — это 
отношение прибыли от продажи к сумме выручки, полученной 
от продажи продукции. В числителе и в знаменателе этих коэф­
фициентов разноименные показатели.

Итак, относительные величины — это один из важнейших 
способов обобщения и анализа экономической информации. 
В процессе финансового анализа абсолютные и относительные 
величины должны рассматриваться во взаимосвязи, т.е. пользо­
ваться относительными величинами нужно так, чтобы четко себе 
представлять, какая абсолютная величина стоит за каждым от­
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носительным показателем. Необходимо также соблюдать сопос­
тавимость сравниваемой величины и величины, принятой за 
базу сравнения.

С р е д н я я  в е л и ч и н а  является важным специальным ста­
тистическим показателем, используемым для обобщения дан­
ных. Средняя величина — это показатель «середины» или «цен­
тра» исследуемых данных. Она является обобщающей характе­
ристикой изучаемого признака в анализируемой совокупности 
данных и отражает типичный уровень в расчете на единицу со­
вокупности в конкретных условиях места и времени.

Средняя арифметическая величина определяется как отно­
шение суммы всех значений на их количество. Средняя величи­
на обозначается либо буквой Af  (х) — это сокращение от Average 
(средняя).

Но чаще всего средняя величина обозначается любой бук­

вой, но обязательно с чертой наверху. Например П или X .

где Xj — индивидуальное значение признака каждой единицы 
совокупности;

п — число единиц совокупности.
При расчете средней величины мы отвлекаемся от индиви­

дуальных особенностей отдельных составляющих частей сово­
купности и выражаем общие свойства, присущие всем частям 
совокупности. Среднее значение исключает воздействие инди­
видуальных причин и концентрирует закономерности, обуслов­
ленные общими причинами. Основным условием использова­
ния средней величины является качественная однородность со­
вокупности, по которой исчислена средняя. Только при выпол­
нении этого условия средняя величина отражает общее, типич­
ное, закономерное, присущее всем частям анализируемой со­
вокупности.

В анализе финансовой отчетности средние величины исполь­
зуются при исчислении многих показателей. Например при оп­
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ределении средней величины дебиторской или кредиторской 
задолженности предприятия в отчетном периоде для расчета 
срока погашения задолженности, или при определении сред­
ней величины запасов для анализа оборачиваемости материаль­
ных активов и др.

Существуют две категории средних величин: степенные 
средние (средняя арифметическая, средняя гармоническая, 
средняя геометрическая, средняя хронологическая и др.), а 
также структурные средние (мода и медиана). Выбор того или 
иного вида средней величины зависит от цели анализа, эко­
номической сущности усредненного показателя и характера 
исходных данных.

В анализе финансовой отчетности обычно используется 
средняя арифметическая величина (простая и взвешенная) 
или ее разновидность — средняя хронологическая. Наряду с 
этими величинами могут также исчисляться и другие виды 
средних.

Представим формулы вычисления различных видов сред­
них величин, наиболее часто применяемых в практическом ана­
лизе.

Степенные средние:

где Xt — индивидуальное значение признака каждой единицы 
совокупности; 

п — число единиц совокупности;
kt — частота повторений индивидуального значения при­

знака (его вес).

Средняя арифметическая простая: Х = —
п

Средняя арифметическая взвешенная: X -

Средняя хронологическая: л  =  -
л -1
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Структурные средние — это мода и медиана.
Мода — это средняя, получаемая путем установления наи­

более часто встречающегося значения в совокупности данных. 
Определить моду можно только при достаточно большом коли­
честве наблюдений и при условии, что одно из индивидуальных 
значений анализируемого признака у отдельных единиц сово­
купности повторяется значительно чаще, чем другие значения.

Пример. Определить модальную величину прибыли от про­
дажи продукции, приходящейся на 1 рубль выручки от продажи 
продукции:

Прибыль от продажи продукции 207 234 260 300 350 270 300

Выручка от продажи продукции 488 508 544 601 634 585 622

Вариант наиболее часто повторяющийся (имеющий наиболь­
шую частоту), и есть модальная величина, или мода, в данной 
совокупности. В этом примере мода равна 300 тыс. руб.

Медиана — это среднее, полученное путем выявления «цен­
трального» значения в совокупности данных, расположенных в 
ранжированном порядке. Иными словами, медиана делит ряд 
данных пополам.

Метод сравнения — самый древний, логический метод 
анализа. Вопрос сравнения решается по принципу «лучше 
или хуже», «больше или меньше». Это во многом обусловлено 
особенностями психологии человека, который сравнивает 
объекты парами. При сравнении пользуются разными при­
емами, например шкалами. Выделяют четыре основных ха­
рактеристики шкал:

♦ описание;
♦ порядок;
♦ расстояние;
♦ наличие начальной точки.
Оп ис ан и е  предполагает использование единственного дес­

криптора — опознавателя измеряемой характеристики объекта 
для каждой градации в шкале. Например, такими дескриптора­
ми могут быть: «да или нет»', «есть или отсутствует»', «количе­
ство рублей» и т.п.

П о р я д о к  характеризует относительный размер дескрип­
тора, например: «больше, чем», «меньше, чем», «равен». Не все 
шкалы обладают характеристиками порядка. Например, нельзя 
сказать «больше» или «меньше» для сравнения «покупателя» с 
«не покупателем».
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Р а с с т о я н и е  — это характеристика шкалы, показываю­
щая абсолютную разницу между дескрипторами, которая может 
быть выражена в количественных единицах. Например, пред­
приятие, которое прибрело три станка, купило на два станка 
больше по сравнению с предприятием, купившим один станок. 
Первое предприятие закупило оборудования «больше, чем» вто­
рое. «Расстояние» между шкалами в данном случае равно двум 
станкам.

Н а ч а л ь  н а л  т о ч к а .  Считается, что шкала имеет началь­
ную точку, если она имеет единственное начало. Это может быть 
нулевая точка. Например, возрастная шкала имеет нулевую точ­
ку, связанную с рождением, но не все шкалы измеряемых 
свойств обладают нулевой точкой.

Вертикальный анализ — представление финансового отчета 
в виде относительных показателей. Такое представление позво­
ляет увидеть удельный вес каждой статьи баланса в его общем 
итоге. Обязательным элементом анализа являются динамичес­
кие ряды этих величин, посредством которых можно отслежи­
вать и прогнозировать структурные изменения в составе акти­
вов и их источников покрытия.

Таким образом, можно выделить две основные черты вер­
тикального анализа:

♦ переход к относительным показателям позволяет прово­
дить сравнительный анализ предприятий с учетом отраслевой 
специфики и других характеристик;

♦ относительные показатели сглаживают негативное влия­
ние инфляционных процессов, которые существенно искажают 
абсолютные показатели финансовой отчетности и тем самым 
затрудняют их сопоставление в динамике.

Вертикальный анализ баланса (см. табл. 3.2) позволяет сде­
лать следующее заключение: доля собственного капитала увели­
чилась на 0,6% пункта и составляет свыше 60% к балансу. На 
заемный капитал организации приходится 36,1% к концу года, 
и это на 0,6% пункта меньше, чем в начале года. Доля заемного 
капитала снизилась, в основном, за счет сокращения доли дол­
госрочных и краткосрочных кредитов.

Горизонтальный анализ баланса заключается в построении 
одной или нескольких аналитических таблиц, в которых абсо­
лютные балансовые показатели дополняются относительными 
темпами роста (снижения). Степень агрегирования показателей 
определяет аналитик. Как правило, берут базисные темпы роста 
за ряд лет (смежных периодов), что позволяет анализировать
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изменение отдельных балансовых статей, а также прогнозиро­
вать их значения.

Один из вариантов горизонтального анализа баланса пред­
ставлен в таблице 2.1.

Таблица 2.1

Горизонтальный анализ баланса

Наименование статей На начало года п 
(базисный 

период)

На начало 
года (п+1)

На начало 
года (п+2)

тыс. руб. % тыс.
руб.

% тыс
РУ~

%

Активы
1 .Основные средства и про­
чие внеоборотные активы

1.1. Основные средства и 
нематериальные активы 88334 100 98176 111,1
1.2. Прочие внеоборотные 
активы 39926 100 31344 78.5

И ТО Г О 128260 100 129520 101,0 ...
2. Запасы

2.1. Сырье, материалы 
и другие ценности 17576 100 3433 19,5
2.2. Готовая продукция 
и товары 92803 100 109623 118,1
ИТ.Д. 100 ...

Аналогично может быть выполнен горизонтальный анализ 
других форм финансовой отчетности.

Горизонтальный и вертикальный анализы взаимно до­
полняют друг друга. Поэтому на практике можно построить 
аналитические таблицы, характеризующие как структуру от­
четной финансовой формы, так и динамику отдельных ее 
показателей.

Трендовый анализ — часть перспективного анализа, необхо­
дим в управлении для финансового прогнозирования. Тренд — 
это путь развития. Тренд определяется на основе анализа вре­
менных рядов следующим образом: строится график возможно­
го развития основных показателей организации, определяется 
среднегодовой темп прироста и рассчитывается прогнозное зна­
чение показателя. Это самый простой способ финансового про­
гнозирования. Сейчас на уровне отдельной организации расчет­
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ным периодом времени является месяц или квартал. Анализ вре­
менных рядов позволяет решать следующие задачи:

1) изучить структуру временного ряда, включающую тренд — 
закономерные изменения среднего уровня параметров, а также 
случайные колебания;

2) изучить причинно-следственные взаимосвязи между про­
цессами;

3) построить математическую модель временного ряда.
Анализ тренда предназначен для исследования измене­

ний среднего значения временного ряда с построением ма­
тематической модели тренда и с прогнозированием на этой 
основе будущих значений ряда. Анализ тренда выполняют 
путем построения моделей простой линейной или нелиней­
ной регрессии.

В процессе анализа можно:
1) опробовать несколько математических моделей тренда и 

выбрать ту, которая с большей точностью описывает динамику 
изменения временного ряда;

2) построить прогноз будущего поведения временнбго ряда 
на основании выбранной модели тренда с определенной дове­
рительной вероятностью;

3) удалить тренд из временнбго ряда с целью обеспечения 
стационарности.

В качестве моделей трендов используют различные элемен­
тарные функции и их сочетания, а также степенные ряды.

Каждый результативный показатель зависит от многочислен­
ных и разнообразных факторов. Под факторным анализом понима­
ется методика комплексного и системного изучения и измерения 
воздействия факторов на величину результативных показателей.

Различают следующие типы факторного анализа:
♦ функциональный и вероятностный,
♦ прямой {дедуктивный) и обратный (индуктивный),
♦ одноступенчатый и многоступенчатый,
♦ статический и динамический,
♦ пространственный и временной,
♦ ретроспективный и перспективный.

Основными этапами факторного анализа являются:
1. Отбор факторов, которые определяют исследуемые ре­

зультативные показатели.
2. Классификация и систематизация их с целью обеспече­

ния возможностей системного подхода.
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3. Определение формы зависимости между факторами и ре­
зультативными показателями.

4. Моделирование взаимосвязей между результативным по­
казателем и факторами.

5. Расчет влияния факторов и оценка роли каждого из них в 
изменении величины результативного показателя.

6. Работа с факторной моделью (практическое ее использо­
вание для управления экономическими процессами).

Создать факторную систему — это значит представить изу­
чаемое явление в виде алгебраической суммы, частного или про­
изведения нескольких факторов, которые воздействуют на ве­
личину этого явления и находятся с ним в функциональной 
зависимости.

Финансовые коэффициенты применяются для анализа фи­
нансового состояния предприятия и представляют собой отно­
сительные показатели, определяемые по данным финансовых 
отчетов, главным образом по данным отчетного баланса и отче­
та о прибылях и убытках.

Применение финансовых коэффициентов основано на тео­
рии, предполагающей существование определенных соотноше­
ний между отдельными статьями отчетности.

Предпочтительные значения коэффициентов зависят от от­
раслевых особенностей предприятий, от размеров предприятий, 
оцениваемых обычно годовым объемом продаж и среднегодо­
вой стоимостью активов. На предпочтительные величины коэф­
фициентов, кроме того, может влиять общее состояние эконо­
мики, фаза экономического цикла.

Для расчета финансовых коэффициентов финансовые от­
четы предприятия должны быть приведены в определенную 
аналитиком форму, называемую аналитической. Пример та­
кой аналитической формы отчетного баланса приведен в 
таблице 3.2.

Критерии оценки финансового состояния предприятия с 
помощью финансовых коэффициентов обычно подразделяют на 
следующие группы:

♦ платежеспособность;
♦ прибыльность, или рентабельность;
♦ эффективность использования активов;
♦ финансовая (рыночная) устойчивость;
♦ деловая активность.
Для измерения перечисленных характеристик в практике 

анализа используют множество — более сотни различных фи­
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нансовых коэффициентов. Отбор коэффициентов определяется 
задачами проводимого анализа.

Преимущества метода коэффициентов:
1) возможность получить информацию, представляющую 

интерес для всех категорий пользователей; 
я 2) простота и оперативность расчета;

3) возможность выявить тенденции в изменении финансо­
вого положения предприятия;

4) возможность оценить финансовое состояние исследуе­
мого предприятия относительно других аналогичных предприя­
тий;

5) устранение искажающего влияния инфляции.
Среди аналитиков нет единого мнения относительно соста­

ва, классификации и даже названий коэффициентов, так что 
отнесение некоторых коэффициентов к конкретной группе до­
статочно условно. Далее будут рассмотрены наиболее часто при­
меняемые на практике показатели.

Экспертные методы используются в тех случаях, когда не 
подходят инструментальные и при измерениях нельзя опереться 
на физические явления или они пока очень сложны. Эксперт­
ные методы основываются на интуиции, в них преобладают 
субъективные начала. Примером использования экспертного 
метода может служить экспертная оценка стоимости недвижи­
мости.

Сложность объектов экономических измерений способство­
вала широкому распространению экспертных оценок в качестве 
метода измерения.

Выделяют два уровня использования экспертных оценок: 
качественный и количественный. Применение экспертных оце­
нок в тех областях, где могут быть использованы инструмен­
тальные средства и информационные технологии, нередко обус­
ловлено неумением правильно ими пользоваться.

Причинно-следственный анализ, результатом которого явля­
ется оценка, неразрывно связан с личностью эксперта; другой эк­
сперт, поставленный перед той же проблемой, может прийти к 
другим оценкам. Оценки сложных объектов должны выполняться 
экспертами высокой квалификации. Оценки «средних» экспертов 
обычно основаны на традиционных, привычных представлениях. 
В сложных случаях они могут оказаться ошибочными.

Уменьшить • риск субъективности суждения можно, если 
обратиться к группе экспертов, которые могут обсуждать и со­
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гласовывать свои оценки. Полагают, что согласованность дей­
ствий экспертов обеспечивает высокое качество экспертизы. Это 
не всегда верно. Известны случаи, когда именно эксперты, не 
согласные с мнением большинства, давали верные оценки.

-    Контрольные вопросы по главе 2

1. В чем различия между понятиями «метод» и «методика» анализа?
2. Что является характерными особенностями метода экономического 

анализа?
3. Какие методы относятся к качественным (неформализованным, ло­

гическим) и каково их значение в анализе финансовых отчетов?
4. Какие количественные (формализованные) методы используются в 

финансовом анализе?
5. В каких случаях и какие абсолютные показатели, относительные и 

средние величины используются в финансовом анализе?
6. Что такое вертикальный анализ? Каковы его основные черты?
7. Чем отличается горизонтальный анализ от вертикального и когда он

применяется?
8. В чем сущность трендового анализа финансовой отчетности?
9. Что такое факторный анализ? Каковы его задачи и в каких случаях 

он используется в финансовом анализе?
10. С чем связано использование метода финансовых коэффициентов в 

анализе финансовой отчетности организации?



АНАЛИЗ ФОРМЫ  №1 
«БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС»

3.1. Общая оценка структуры имущества
организации и его источников
по данным баланса ________________ __ _____

Из всех форм бухгалтерской отчетности важнейшей яв­
ляется баланс. Бухгалтерский баланс характеризует в денеж­
ной оценке финансовое положение организации по состоя­
нию на отчетную дату. По балансу характеризуется состояние 
материальных запасов, расчетов, наличие денежных средств, 
инвестиций.

Данные баланса необходимы собственникам для контроля 
над вложенным капиталом, руководству организации при ана­
лизе и планировании, банкам и другим кредиторам — для оценки 
финансовой устойчивости.

Бухгалтерский баланс состоит из двух равновеликих частей — 
актива и пассива. В западной практике пассив представлен в виде 
собственного капитала и обязательств, т.е.

Актив = Обязательства + Собственный капитал
В Концепции бухгалтерского учета в рыночной экономике 

России даны определения активов, обязательств и капитала.
Активами считаются хозяйственные средства, контроль над 

которыми организация получила в результате свершившихся 
фактов ее хозяйственной деятельности и которые должны при­
нести ей экономические выгоды в будущем1.

Обязательством считается существующая на отчетную дату 
задолженность организации, которая является следствием свер­

1 Будущ ие экономические выгоды —  это потенциальная возможность прямо 
или косвенно способствовать притоку денежных средств в организацию.
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шившихся проектов ее хозяйственной деятельности и расчеты 
по которой должны привести к оттоку активов.

Капитал представляет собой вложения собственников и 
прибыль, накопленную за все время деятельности организа­
ции.

В бухгалтерском балансе активы и обязательства должны быть 
представлены с подразделением в зависимости от срока обра­
щения (погашения) как краткосрочные (запасы, дебиторская 
задолженность, денежные средства, кредиторская задолжен­
ность) и долгосрочные (основные средства, нематериальные 
активы, долгосрочные займы). Активы и обязательства представ­
ляются как краткосрочные, если срок обращения (погашения) 
по ним не более 12 месяцев после отчетной даты или продол­
жительности операционного цикла, превышающей 12 месяцев. 
Все остальные активы и обязательства представляются как дол­
госрочные.

В соответствии с ПБУ 4/99 бухгалтерский баланс должен 
объединять средства в активе по разделам:

«Внеоборотные активы»
«Оборотные активы», 

а источники образования этих средств по разделам:
«Капитал и резервы»
«Долгосрочные обязательства»
«Краткосрочные обязательства».
Каждый раздел баланса объединяет группу статей.
Согласно действующим нормативным документам баланс в 

настоящее время составляется в оценке нетто. Итог баланса дает 
ориентировочную оценку суммы средств, находящихся в рас­
поряжении предприятия. Эта оценка является учетной (балан­
совой) и не отражает реальной суммы денежных средств, кото­
рую можно выручить за имущество, например, в случае ликви­
дации предприятия. Текущая «цена» активов определяется ры­
ночной конъюнктурой и может отклоняться в любую сторону 
от учетной, особенно в период инфляции.

Анализ активов, обязательств и капитала организации про­
водится по балансу (ф. № 1) с помощью одного из следующих 
способов:

♦ анализа непосредственно по балансу без предварительно­
го изменения состава балансовых статей;

♦ формирования уплотненного сравнительного аналитичес­
кого баланса путем агрегирования некоторых однородных по со­
ставу элементов балансовых статей;



♦ дополнительной корректировки баланса на индекс инф­
ляции с последующим агрегированием статей в необходимых 
аналитических разрезах.

Анализ непосредственно по балансу — дело довольно тру­
доемкое и неэффективное, так как слишком большое количе­
ство расчетных показателей не позволяет выделить главные тен­
денции в финансовом состоянии организации.

Один из создателей балансоведения Н.А. Блатов рекомендо­
вал исследовать структуру и динамику финансового состояния 
предприятия при помощи сравнительного аналитического ба­
ланса. Сравнительный аналитический баланс можно получить 
из исходного баланса путем уплотнения отдельных статей и до­
полнения его показателями структуры, а также расчетами ди­
намики.

Аналитический баланс, на наш взгляд, полезен тем, что 
сводит воедино и систематизирует те расчеты, которые обычно 
осуществляет аналитик при ознакомлении с балансом. Схемой 
аналитического баланса (табл. 3.1) охвачено много важных по­
казателей, характеризующих статику и динамику финансового 
состояния организации. Этот баланс фактически включает по­
казатели как горизонтального, так и вертикального анализа.

Таблица 3.1 
Схема построения аналитического баланса

Наиме
нова-
ние
статей

Абсолютные
величины

Относительные
величины

Изменения

на
начало
года

на
конец
года

на
начало
года

на
конец
года

в абсо­
лютных 
величи­
нах

в струк­
туре

в % 
к вели­
чине на 
начало 
года

в % к из­
менению 
итога 
баланса

1 2 3 4 5 6=3-2 7=5-4 8=1x100
2

9

АКТИВ
А

А ,

Ап

Аг “ Х100%
Б,

4-х100%
Б2 А ̂ —А1 —ДЛ A^xioo) — хЮ0% 

Л 4^*100%Д Б

БАЛАНС
(Б) Б, б2 . 100 100 ДБ=Б2—Б, 0

-^хЮ О
Б, 100
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Окончание табл. 3.1

Наиме­
нова­
ние
статей

Абсолютные
величины

Относительные
величины

Изменения

на
начало
года

на
конец
года

на
начало
года

на
конец
года

в абсо­
лютных 
величи­
нах

в струк­
туре

в %
к вели­
чине на 
начало 
года

в % к из­
менению 
итога 
баланса

1 2 3 4 5 6=3-2 7=5-4 8=1x100
2

9

ПАССИВ
П

П)

пго

п, П2 -^х100%
*i

^х100% П2-П1=ДП
АП.
— ^xl00% 
**\

Д/7,
— ^х100% 
А Б

БАЛАНС
(Б) Б, б2 100 100 ДБ=Б2—Б, 0

|^ x 1 0 0
Б1 100

Рассмотрим на конкретном примере аналитический баланс 
(таблица 3.2).

Таблица 3.2
Сравнительный аналитический баланс

Наименова­
ние статей

Коды
строк

Абсолютные величины, 
тыс. руб

Относительные величины, %

на
начало
года

на
конец
года

изме
нение
(+ - )

на
начало
года

на
конец
года

изме­
нение
(+.-)

в % 
к вели­
чине 
на на­
чало 
года

в%
к изме­
нению 
итога 
балан­
са

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
I Внеоборот­
ные активы 
1 1. Немате­
риальные 
активы стр.110 603 644 +41 0,2 0,2 +6,8 +1,0
1.2. Основ­
ные сред­
ства стр. 120 87731 97532 +9801 27,5 30,2 +2,7 +11,2 +248,1
1.3. Прочие 
внеоборот­
ные активы

стр.130, 
135, 140. 
150 39926 31344 -8582 12,5 9,7 -2,8 -21,5 -217,3

итого
по разделу I стр. 190 128260 129520 +1260 40,2 40,1 -0,1 +0,98 +31,9
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Продолжение табл. 3.2

Наименова­
ние статей

Коды
строк

Абсолютные величины, 
тыс. руб.

Относительные величины, %

на
начало
года

на
конец
года

изме­
нение
(+.-)

на
начало
года

на
конец
года

изме­
нение
(+,-)

в%
к вели­
чине 
на на­
чало 
года

в%  
к изме­
нению 
итога 
балан­
са

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
Н.Оборотные 
активы 
2.1.Запасы стр.210,

220 119176 122066 +2890 37,4 37,8 +0,4 +2,4 +73,2
2.2.Дебитор- 
ская задол­
женность 
(платежи 
после 12 ме­
сяцев) стр.230 201 443 +242 0,1 0,1 +120,4 +6,1
2.3 Дебитор­
ская задол­
женность 
(платежи до 
12 месяцев) стр.240 61151 62731 +1580 19,2 19,4 +0,2 +2,6 +40,0
2.4.Кратко- 
срочные фи­
нансовые 
вложения стр250 2516 1334 -1182 0,8 0,4 -0,4 -47,0 -29,9
2.5.Денеж- 
ные сред­
ства стр.260 7365 6525 -840 2,3 2,0 -о,з -11,4 -21,3
ИТОГО 
по разделу II стр.290 190409 193099 2690 59,8 59,7 -0,1 +1,4 +68,1
Медленно 
реализуе 
мые активы

стр.210+
220+230+
+270 119377 122509 +3132 37,5 38,0 +0,5 +2,6 +79,3

Наиболее
ликвидные
активы

стр 250 + 
260 9881 7859 -2022 3,1 2,4 -0,7 -20,5 -51,2

Величина 
финансово- 
эксплуатаци­
онных по­
требностей

стр. 210+ 
230+ 240- 
-620 150822 137241 -13581 47,3 42,5 -4,8 -9,00 -343,8

Стоимость
имущества

стр. 190+ 
+290 318669 322619 +3950 100 100 0 +1,2 100

III. Капитал 
и резервы 
3.1 .Уставный 
капитал стр 410 64286 68504 +4218 20,2 21,2 +1,0 +6,6 +106,8
3.2.Добавоч- 
ный и ре­
зервный 
капитал

стр. 420+ 
+430 37481 38023 +542 11,8 11,8 +1,4 +13,7
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Окончание табл. 3.2

Наименова 
ние статей

Коды
строк

Абсолютные величины, 
тыс. руб.

Относительные величины, %

на
начало
года

на
конец
года

изме­
нение
(+.-)

на
начало
года

на
конец
года

изме­
нение
(+.-)

в % 
к вели­
чине 
на на­
чало 
года

в%
к изме­
нению 
итога 
балан­
са

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
З.З.Фонд со­
циальной 
сферы и це­
левые фи­
нансирова­
ния

стр.440+
450 83555 87588 +4033 26,2 27,1 +0,9 +4,8 +102,1

3.4.Нерас-
пределенная
прибыль

стр.460+
470-465-
475 16476 15575 -901 5 2 4,8 -0,4 -5,5 -22,8

ИТОГО 
по разделу III стр.490 201798 206190 +4392 63,3 63,9 +0,6 +2,2 111,2
^.Долго­
срочные обя­
зательства стр.590 7822 7075 -747 2,5 2,2 -0.3 -9,5 -18,9
^Кратко­
срочные обя­
зательства 
5.1.Заемные 
средства стр.610 79462 59277 -20185 24,9 18,4 -6,5 -25,4 -511,0
5.2.Креди- 
торская за­
долженность стр 620 25664 47210 +21546 8,1 14,6 +6,5 +83.9 +545,5
5 3 Прочие 
обязатель­
ства

стр.630 +
+640+650+
+660 3923 2867 -1056 1.2 0,9 -0,3 -26,9 -26,7

ИТОГО 
по разделу V стр.690 109049 109354 +305 34,2 33,9 -о.з +0,3 +7,7
Краткосроч­
ные пассивы

стр.610+ 
+630, 660 79462 59277 -20185 24,9 18,4 -6,5 -25,4 -511,0

Всего заем­
ных средств

стр.590+
+690 116871 116429 —442 36,7 36,1 -0,6 -0,4 -11,2

Итог балан­
са

стр.ЗОО
или
стр.700 318699 322619 +3950 100 100 0 +1,2 100

Рабочий
капитал

стр.290 -  
-6 9 0 81360 83745 +2385 25,5 26,0 +0,5 +2,9 +60,4

Величина 
собственных 
средств 
в обороте

стр.490- 
-190 73538 76670 +3132 23,1 23,8 +0,7 +4,3 +79,3

Непосредственно из аналитического баланса можно полу­
чить ряд важнейших характеристик финансового состояния орга­
низации. В число исследуемых показателей обязательно нужно 
включать следующие:
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1. Общую стоимость активов организации, равную сумме 
разделов I и II баланса (стр. 190 + 290).

2. Стоимость иммобилизованных (т.е. внеоборотных) средств 
(активов), равную итогу раздела I баланса (строка 190).

3. Стоимость мобильных (оборотных) средств, равную ито­
гу раздела II баланса (строка 290).

4. Стоимость материальных оборотных средств (стр. 210+220).
5. Величину собственного капитала организации, равную ито­

гу раздела III баланса (стр. 490).
6. Величину заемного капитала, равную сумме итогов разде­

лов IV и V баланса (строка 590 + строка 690).
7. Величину собственных средств в обороте, равную разнице 

итогов разделов III и I баланса (стр.490 — 190).
8. Рабочий капитал, равный разнице между оборотными 

активами и текущими обязательствами (итог раздела II, стр. 290 
минус итог раздела V стр. 690).

Анализируя сравнительный баланс, необходимо обратить 
внимание на изменение удельного веса величины собственного 
оборотного капитала в стоимости активов, на соотношения тем­
пов роста собственного и заемного капитала, а также на соот­
ношение темпов роста дебиторской и кредиторской задолжен­
ностей. При стабильной финансовой устойчивости у организа­
ции должна увеличиваться в динамике доля собственного обо­
ротного капитала, темп роста собственного капитала должен 
быть выше темпа роста заемного капитала, а темпы роста деби­
торской и кредиторской задолженностей должны уравновеши­
вать друг друга.

Как мы видим из данных таблицы 3.2, за отчетный период 
активы организации возросли на 3950 тыс. руб., или на 1,2%, в 
том числе за счет увеличения объема внеоборотных активов — 
на 1260 тыс. руб., или на 31,9 %, и прироста оборотных акти­
вов — на 2690 тыс. руб., или на 68,1%. Иначе говоря, за отчет­
ный период в оборотные средства было вложено более чем в два 
раза больше средств, чем основной капитал. При этом матери­
альные оборотные средства увеличились на 2890 тыс. руб., а де­
нежные средства и краткосрочные финансовые вложения, на­
оборот, уменьшились на 2022 тыс. руб. Данные колонки 10 таб­
лицы 3.2 показывают, за счет каких средств и в какой мере 
изменилась стоимость имущества организации.

В целом следует отметить, что структура совокупных 
активов характеризуется значительным превышением в их 
составе доли оборотных средств, которые составили почти
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60%, их доля незначительно (на 0,1%) уменьшилась в тече­
ние года.

Состав оборотных средств необходимо детализировать, т.е. 
более углубить анализ. Необходимо более подробно рассмотреть 
материальные оборотные средства, за счет чего произошло их 
увеличение на 0,4%. Можно составить аналогичные таблицы, но 
только по каждому отдельному виду оборотных средств (см. ба­
ланс).

Пассивная часть баланса характеризуется преобладающим 
удельным весом собственных источников средств, причем их 
доля в общем объеме увеличилась в течение года на 0,1%. Доля 
собственных средств в обороте возросла на 0,3%, что также по­
ложительно характеризует деятельность организации.

Структура заемных средств в течение отчетного периода 
претерпела рад изменений. Так, доля кредиторской задолжен­
ности поставщикам и другими увеличилась на 6,5%, и если мы 
исследуем баланс по статьям, то рост задолженности наблю­
дался по всем позициям кредиторских расчетов. Но, обратив свое 
внимание на актив баланса, где произошло увеличение по ста­
тьям «готовая продукция» и «товары», можно предположить, 
что рост кредиторской задолженности поставщикам объясняет­
ся этим фактом, и нужно убедиться, что это не просроченная 
кредиторская задолженность.

3.2. Результаты общей оценки структуры активов 
и их источников по данным баланса  _________

Анализ динамики валюты баланса, структуры активов и 
пассивов организации позволяет сделать ряд важных выводов, 
необходимых как для осуществления текущей финансово-хозяй- 
ственной деятельности, так и для принятия управленческих ре­
шений на перспективу.

Например, уменьшение (в абсолютном выражении) валю­
ты баланса за отчетный период свидетельствует о сокращении 
организацией хозяйственного оборота, что может повлечь ее не­
платежеспособность. Установление факта сворачивания хозяй­
ственной деятельности требует проведения тщательного анали­
за его причин:

♦ сокращение платежеспособного спроса на товары, рабо­
ты, услуги данной организации;
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♦ ограничение доступа на рынки необходимого сырья, ма­
териалов, полуфабрикатов;

♦ постепенное включение в активный хозяйственный обо­
рот филиалов (дочерних предприятий) за счет основной орга­
низации и т.д.

Анализируя увеличение валюты баланса за отчетный пери­
од, необходимо учитывать влияние переоценки основных фон­
дов, когда увеличение их стоимости не связано с развитием 
производственной деятельности. Наиболее сложно учесть влия­
ние инфляционных процессов, однако без этого затруднитель­
но сделать определенный вывод о том, является ли увеличение 
валюты баланса следствием только лишь удорожания готовой 
продукции под воздействием инфляции сырья, материалов, либо 
оно показывает и на расширение финансово-хозяйственной де­
ятельности.

Исследование структуры пассива баланса позволяет уста­
новить одну из возможных причин финансовой неустойчивости 
(устойчивости) организации. Так, например, увеличение доли 
собственных средств за счет любого из источников способству­
ет усилению финансовой устойчивости организации. При этом 
наличие нераспределенной прибыли может рассматриваться как 
источник пополнения оборотных средств и снижения уровня 
краткосрочной кредиторской задолженности.

Исследование изменения структуры активов организации 
позволяет получить важную информацию. Так, например, уве­
личение доли оборотных средств в имуществе (активах) может 
свидетельствовать о:

♦ формировании более мобильной структуры активов, спо­
собствующей ускорению оборачиваемости средств организации;

♦ отвлечении части текущих активов на кредитование по­
требителей готовой продукции, товаров, работ и услуг органи­
зации, дочерних предприятий и прочих дебиторов, что свиде­
тельствует о фактической иммобилизации этой части оборот­
ных средств из производственного процесса;

♦ сворачивании производственной базы;
♦ искажении реальной оценки основных фондов вследствие 

существующего порядка их бухгалтерского учета и т.д.
Для того чтобы сделать точные выводы о причинах измене­

ния данной пропорции в структуре активов, необходимо про­
вести более детальный анализ разделов и отдельных статей ак­
тива баланса, в частности, оценить состояние производствен­
ного потенциала организации, эффективность использования
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основных средств и нематериальных активов, скорость оборота 
текущих активов и др.

Кроме того, детальный анализ состава и движения акти­
вов можно провести, используя данные Приложения к ба­
лансу (ф. №5).

При анализе первого раздела актива баланса следует обра­
тить внимание на тенденции изменения такого его элемента, 
как незавершенное строительство (строка 130), поскольку эта 
статья не участвует в производственном обороте и, следователь­
но, при определенных условиях увеличение ее доли может нега­
тивно сказаться на результативности финансово-хозяйственной 
деятельности.

Наличие долгосрочных финансовых вложений (строка 140) 
указывает на инвестиционную направленность вложений орга­
низации.

Учитывая, что удельный вес основных средств (строки 120— 
122) может изменяться и вследствие воздействия внешних фак­
торов (например, порядок их учета, при котором происходит 
запаздывающая коррекция стоимости основных фондов в усло­
виях инфляции, в то время как цены на сырье, материалы, 
готовую продукцию могут расти достаточно быстрыми темпа­
ми), необходимо обратить внимание на изменение абсолютных 
показателей за отчетный период.

Наличие в составе активов организации нематериальных 
активов (строки 110—112) косвенно характеризует избранную 
организацией стратегию как инновационную, так как она вкла­
дывает средства в патенты, технологии, другую интеллектуаль­
ную собственность.

Подробный анализ эффективности использования немате­
риальных активов очень важен для руководства организации. 
Однако по данным бухгалтерского баланса он не может быть 
проведен. Для него требуются информация из формы № 5 и внут­
ренняя учетная информация.

Рост (абсолютный и относительный) оборотных активов 
может свидетельствовать не только о расширении производ­
ства или действии фактора инфляции, но и о замедлении их 
оборота. Это объективно вызывает потребность в увеличении 
их массы.

При изучении структуры запасов основное внимание целе­
сообразно уделить выявлению тенденций изменения таких эле­
ментов текущих активов, как сырье, материалы и другие анало­
гичные ценности (строка 211), затраты в незавершенном про­
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изводстве (строка 214), готовая продукция и товары для пере­
продажи (строка 215), товары отгруженные (строка 216).

Увеличение удельного веса производственных запасов мо­
жет свидетельствовать о:

♦ наращивании производственного потенциала организации;
♦ стремлении за счет вложений в производственные запасы 

защитить денежные активы организации от обесценивания под 
воздействием инфляции;

♦ нерациональности выбранной хозяйственной стратегии, 
вследствие которой значительная часть текущих активов иммо­
билизована в запасах, чья ликвидность может быть невысокой.

Таким образом, хотя тенденция к росту запасов может при­
вести на некотором отрезке времени к увеличению значения 
коэффициента текущей ликвидности (см. в п. 3.3), необходимо 
проанализировать, не происходит ли это увеличение за счет нео­
боснованного отвлечения активов из производственного оборо­
та, что в конечном итоге приводит к росту кредиторской задол­
женности и ухудшению финансового состояния.

В общих чертах признаками «хорошего» баланса являются:

1) валюта баланса в конце отчетного периода должна уве­
личиваться по сравнению с началом периода;

2) темпы прироста оборотных активов должны быть выше, 
чем темпы прироста внеоборотных активов;

3) собственный капитал организации должен превышать 
заемный и темпы его роста должны быть выше, чем темпы ро­
ста заемного капитала;

4) темпы прироста дебиторской и кредиторской задолжен­
ности должны быть примерно одинаковые;

5) доля собственных средств в оборотных активах должна 
быть более 10%;

6) в балансе должны отсутствовать статьи «Непокрытый 
убыток...».

3.3. Анализ ликвидности бухгалтерского 
баланса

Задача анализа ликвидности баланса возникает в связи с 
необходимостью давать оценку платежеспособности организа­
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ции, т.е. ее способности своевременно и полностью рассчиты­
ваться по всем своим обязательствам.

Ликвидность баланса определяется как степень покрытия 
обязательств организации ее активами, срок превращения ко­
торых в деньги соответствует сроку погашения обязательств.

От ликвидности баланса следует отличать ликвидность ак­
тивов, которая определяется как величина, обратная времени, 
необходимому для превращения их в денежные средства. Чем 
меньше время, которое потребуется, чтобы данный вид акти­
вов превратился в деньги, тем выше их ликвидность.

Анализ ликвидности баланса заключается в сравнении средств 
по активу, сгруппированных по степени их ликвидности и рас­
положенных в порядке убывания ликвидности, с обязательства­
ми по пассиву, сгруппированными по срокам их погашения и 
расположенными в порядке возрастания сроков.

В зависимости от степени ликвидности, т.е. скорости пре­
вращения в денежные средства, активы предприятия разделя­
ются на следующие группы.

А1. Наиболее ликвидные активы — к ним относятся все ста­
тьи денежных средств предприятия и краткосрочные финансо­
вые вложения (ценные бумаги). Данная группа рассчитывается 
следующим образом:

А1 = Денежные средства + Краткосрочные финансовые вло­
жения

или стр. 250 + стр. 260.
А2. Быстро реализуемые активы — дебиторская задолжен­

ность, платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев 
после отчетной даты.

А2 = Краткосрочная дебиторская задолженность 
или стр. 240.
АЗ. Медленно реализуемые активы — статьи раздела II акти­

ва баланса, включающие запасы, налог на добавленную сто­
имость, дебиторскую задолженность (платежи по которой ожи­
даются более чем через 12 месяцев после отчетной даты) и про­
чие оборотные активы.

АЗ = Запасы + Долгосрочная дебиторская задолженность + 
НДС +Прочие оборотные активы.

или стр. 210 + стр. 220 + стр. 230 + стр. 270 
А4. Трудно реализуемые активы — статьи раздела I актива 

баланса — внеоборотные активы.
А4 = Внеоборотные активы 
или стр. 190.
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Пассивы баланса группируются по степени срочности их 
оплаты.

/77. Наиболее срочные обязательства — к ним относится кре­
диторская задолженность.

П1 = Кредиторская задолженность
или стр. 620.
772. Краткосрочные пассивы — это краткосрочные заемные 

средства, задолженность участникам по выплате доходов, про­
чие краткосрочные пассивы.

П2 = Краткосрочные заемные средства + Задолженность уча­
стникам по выплате доходов + Прочие краткосрочные обязатель­
ства

или стр. 610 + стр. 630 + стр. 660.
ПЗ. Долгосрочные пассивы — это статьи баланса, относящи­

еся к разделам IV и V, т.е. долгосрочные кредиты и заемные 
средства, а также доходы будущих периодов, резервы предстоя­
щих расходов и платежей.

ПЗ = Долгосрочные обязательства + Доходы будущих перио­
дов + Резервы предстоящих расходов и платежей

или стр. 590 + стр. 640 + стр. 650.
П4. Постоянные пассивы или устойчивые — это статьи раз­

дела III баланса «Капитал и резервы».
П4 = Капитал и резервы (собственный капитал организации)
или стр. 490.
Для определения ликвидности баланса следует сопоставить 

итоги приведенных групп по активу и пассиву.
Баланс считается абсолютно ликвидным, если имеют место 

следующие соотношения:
А1 >П1
А2 > П2 
АЗ >ПЗ 
А4 < П4

Если выполняются первые три неравенства в данной систе­
ме, то это влечет выполнение и четвертого неравенства, поэто­
му важно сопоставить итоги первых трех групп по активу и пас­
сиву. Выполнение четвертого неравенства свидетельствует о со­
блюдении одного из условий финансовой устойчивости — на­
личия у предприятия оборотных средств.

В случае, когда одно или несколько неравенств системы 
имеют знак, противоположный зафиксированному в оптималь­
ном варианте, ликвидность баланса в большей или меньшей 
степени отличается от абсолютной. При этом недостаток средств
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по одной группе активов компенсируется их избытком по дру­
гой группе в стоимостной оценке, в реальной же ситуации ме­
нее ликвидные активы не могут заместить более ликвидные.

Сопоставление ликвидных средств и обязательств позволя­
ет вычислить следующие показатели:

♦ текущую ликвидность, которая свидетельствует о плате­
жеспособности (+) или неплатежеспособности (-) организа­
ции на ближайший к рассматриваемому моменту промежуток 
времени:

ТЛ = (А1 +А2) -  (П1 + П2);
♦ перспективную ликвидность — это прогноз платежеспособ­

ности на основе сравнения будущих поступлений и платежей:
ПЛ = АЗ -  ПЗ.

Для анализа ликвидности баланса составляется таблица 3.3. 
В графы этой таблицы записываются данные на начало и конец 
отчетного периода из сравнительного аналитического баланса 
(см. табл. 3.2) по группам актива и пассива. Сопоставляя итоги 
этих трупп, определяют абсолютные величины платежных из­
лишков или недостатков на начало и конец отчетного периода.

Более точно оценить ликвидность баланса можно на основе 
проведенного внутреннего анализа финансового состояния. В этом 
случае сумма по каждой балансовой статье, входящей в какую- 
либо из первых трех групп актива и пассива (см. группы А1—АЗ 
и П1—ПЗ), разбивается на части, соответствующие различным 
строкам превращения в денежные средства для активных статей 
и различным срокам погашения обязательств для пассивных 
статей:

♦ до 3 месяцев;
♦ от 3 до 6 месяцев;
♦ от 6 месяцев до года;
♦ свыше года.
Так группируются, в первую очередь, суммы по статьям, 

отражающим дебиторскую задолженность и прочие активы, кре­
диторскую задолженность и прочие пассивы, а также краткос­
рочные кредиты и заемные средства.

Для распределения по срокам превращения в денежные сред­
ства сумм по статьям раздела II актива используются величины 
запасов в днях оборота. Далее суммируются величины по активу 
с одинаковыми интервалами изменения ликвидности и вели­
чины по пассиву с одинаковыми интервалами изменения срока 
погашения задолженности. В результате получаем итоги по че­
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тырем группам по активу (не считая трудно реализуемых акти­
вов и постоянных пассивов).

Анализ ликвидности баланса сводится к проверке того, по­
крываются ли обязательства в пассиве баланса активами, срок 
превращения которых в денежные средства равен сроку пога­
шения обязательств.

Сопоставление итогов первой группы по активу и пассиву, 
т.е. А1 и П1 (сроки до 3 месяцев), отражает соотношение теку­
щих платежей и поступлений. Сравнение итогов второй группы 
по активу и пассиву, т.е. А2 и П2 (сроки от 3 до 6 месяцев), 
показывает тенденцию увеличения или уменьшения текущей 
ликвидности в недалеком будущем. Сопоставление итогов по 
активу и пассиву для третьей и четвертой групп отражает соот­
ношение платежей и поступлений в относительно отдаленном 
будущем. Анализ, проводимый по данной схеме, достаточно пол­
но представляет финансовое состояние с точки зрения возмож­
ностей своевременного осуществления расчетов.

Результаты расчетов по данным анализируемой организа­
ции (табл. 3.3) показывают, что в этой организации сопос­
тавление итогов групп по активу и пассиву имеет следующий 
вид:

{А1 < П1; А2 < П2; АЗ > ПЗ; А4 < П4}.
Исходя из этого, можно охарактеризовать ликвидность ба­

ланса как недостаточную. Сопоставление первых двух неравенств 
свидетельствует о том, что в ближайший к рассматриваемому 
моменту промежуток времени организации не удастся попра­
вить свою платежеспособность. Причем за анализируемый пе­
риод возрос платежный недостаток наиболее ликвидных акти­
вов для покрытия наиболее срочных обязательств (соотноше­
ние по первой группе). В начале анализируемого периода соот­
ношение было 0,38 к 1 (7 859 : 47 210), хотя теоретически доста­
точным значением для коэффициента срочности является соот­
ношение 0,2 к 1. Обращает на себя внимание резкое сокращение 
(на 21 пункт) величины коэффициента срочности. В результате, 
в конце отчетного периода организация могла оплатить лишь 
17% своих краткосрочных обязательств, что свидетельствует о 
стесненном финансовом положении. При этом, исходя из дан­
ных аналитического баланса (табл. 3.2), можно заключить, что 
причиной снижения ликвидности явилось то, что краткосроч­
ная задолженность увеличилась более быстрыми темпами, чем 
денежные средства.
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Анализ ликвидности баланса,
(тыс. руб.)

Таблица 3.3

АКТИВ На нача­
ло перио­

да

На ко­
нец пе­
риода

ПАССИВ На нача­
ло перио 

да

На ко­
нец пе­
риода

Платежный изли­
шек или недостаток 

( + - )
1 2 3 4 5 6 7=2-5 8=3-6

Наиболее 
ликвидные 
активы (А1)

9881 7859 Наиболее 
срочные обя­
зательства 
(П1)

25664 47210 -15783 -39351

Быстрореали­
зуемые акти­
вы (А2)

61151 62731 Краткосроч­
ные пассивы 
(П2)

79462 59277 -18311 +3454

Медленно 
реализуемые 
активы (АЗ)

119377 122509 Долгосроч­
ные пасси­
вы (ПЗ)

11745 9942 +107632 +112567

Труднореали­
зуемые акти­
вы (А4)

128260 129520 Постоянные 
пассивы (П4)

201798 206190 -73538 -76670

БАЛАНС 318669 322619 БАЛАНС 318669 322619 — —

Однако следует отметить, что перспективная ликвидность, 
которую показывает третье неравенство, отражает некоторый 
платежный излишек.

Проводимый по изложенной схеме анализ ликвидности ба­
ланса является приближенным. Более детальным является ана­
лиз платежеспособности при помощи финансовых коэффици­
ентов.

3.4. Расчет и оценка финансовых коэффициентов 
платежеспособности .  _

Для анализа платежеспособности организации рассчиты­
ваются финансовые коэффициенты платежеспособности 
(табл. 3.4.). Они рассчитываются парами (на начало и конец 
анализируемого периода). Если фактическое значение коэф­
фициента не соответствует нормальному ограничению, то 
оценить его можно по динамике (увеличение или снижение 
значения).

Для комплексной оценки платежеспособности предприятия 
в целом следует использовать общий показатель платежеспособ­
ности, вычисляемый по формуле (см. с. 105):
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Финансовые коэффициенты платежеспособности
Таблица 3.4

Наименование
показателя

Способ расчета Нормальное
ограничение

Пояснения

1 .Общий пока­
затель платеже­
способности

Л1+0.5Л2+03/13
Я1+ОЗЯ2+ОЗЯЗ

Li>1

2. Коэффициент
абсолютной
ликвидности

[ ДенежныеЛ 
[средства J

^  Текущие о

Краткосрочные
финансовые
вложения

5язательства

с.250+с.260 
^  “ с.610 + с.620+<\630+ с.660

L2 > 0,1 + 0,7 
(зависит от от­
раслевой при­
надлежности 
организации)

Показывает, какую 
часть текущей кратко­
срочной задолженности 
организация может по­
гасить в ближайшее 
время за счет денежных 
средств и приравненных 
к ним финансовым вло­
жениям

З.Коэффициент
«критической
оценки»

(  Денежные} 
[средства )

L,_ Тек

Текущие 
финансовые 
вложения 

ущие обязат

+

ел

Краткосрочная \  
дебиторская 
задолженность 

ьства

с.250+г.260+с.240 
^  “  с.610 + С.620+«.'.630+<-.660

Допустимое 
0,7 + 0,8; 
желательно
L3 «* 1

Показывает, какая 
часть краткосрочных 
обязательств организа­
ции может быть немед­
ленно погашена за счет 
денежных средств, 
средств в краткосроч­
ных ценных бумагах, а 
также поступлении по 
расчетам

4. Коэффициент
текущей
ликвидности

Оборотные активы 
* ~ Текущие обязательства

с. 290
с.610+с.620+ с.630+ с.660

Необходимое 
значение 1,5; 
оптимальное 
U  = 2,0 + 3,5

Показывает, какую 
часть текущих обяза­
тельств по кредитам и 
расчетам можно пога­
сить, мобилизовав все 
оборотные средства



о Окончание табл. 3.4
Наименование

показателя
Способ расчета Нормальное

ограничение
Пояснения

5. Коэффициент 
маневренности 
функционирую­
щего капитала

, Медленно реализуемые активы 
/Оборотные) ( Текущие 
(активы ) (обязательстваJ

с.210+с.220+с.230 
^  ~ с.290-  с.610 -  с.620 -  с.630 -  с.660

Уменьшение по­
казателя в дина­
мике —  положи­
тельный факт

Показывает, какая 
часть функционирую­
щего капитала обез­
движена в производ­
ственных запасах и 
долгосрочной дебитор­
ской задолженности

6. Доля оборот­
ных средств 
в активах

, Оборотные активы 
Валюта баланса

с.290 
с. 300

L6 > 0,5 Зависит от отраслевой 
принадлежности орга­
низации

7. Коэффициент 
обеспеченности 
собственными 
средствами

Собственный) (внеоборотные) 
г (капитал ) (активы ) 

Оборотные активы

с.490--с. 190 
с.290

L72 0,1 
(чем больше, 
тем лучше)

Характеризует наличие 
собственных оборотных 
средств у организации, 
необходимых для ее те­
кущей деятельности



_ (<7.250+с.260) + (0,5 х с.240) + [о,3(с.210 + c.220+c.230+c.270)j 
L {  ~  С.620+ [0,5(e.610 + c.630 + c.660)J+ [0,3(с.590+c.640+c.65U)] 

или

А\ + 0,5 >42 + 0,3 АЗ
Li~ 771 + 0,5772 + 0,3773

988+0,5 х 61511 + 0,3 х 11937 76269,6
^  “  25664 + 0,5 х 79462 + 0,3 х 11745 "  68918,5 “  ’

Ц  к.г. = 0,952; Ц н.г. > L, к.г.

С помощью данного показателя осуществляется опенка из­
менения финансовой ситуации в организации с точки зрения 
ликвидности. Данный показатель применяется также при выбо­
ре наиболее надежного партнера из множества потенциальных 
партнеров на основе отчетности.

Исходя из данных баланса (см. приложение 1) в анализиру­
емой организации коэффициенты, характеризующие платеже­
способность, имеют значения, приведенные в таблице 3.5.

Таблица 3.5
Коэффициенты, характеризующие платежеспособность

Коэффициенты платежеспособности На начало 
периода

На конец 
периода

Отклонение

1. Общий показатель ликвидности (Ц) 1,107 0,952 -0 ,155
2. Коэффициент абсолют ной ликвидности (L2) 0,094 0,074 -0 ,0 2
3. Коэффициент «критической оценки» (L3) 0,676 0,663 -0 ,013
4. Коэффициент текущей ликвидности (1_4) 1,811 1,813 + 0.002
5. Коэффициент маневренности функциони­
рующего капитала (L5) 1,400 1,414 + 0,014
6. Доля оборотных средств в активах (L6) 0,598 0,599 + 0,001
7. Коэффициент обеспеченности собствен- 
ными средствами (L7) 0,386 0,397 +0,011

Различные показатели платежеспособности не только дают 
характеристику устойчивости финансового состояния органи­
зации при разных методах учета ликвидности средств, но и от­
вечают интересам различных внешних пользователей аналити­
ческой информации. Например для поставщиков сырья и мате­

105



риалов наиболее интересен коэффициент абсолютной ликвид­
ности. Банк, дающий кредит данной организации, больше вни­
мания уделяет коэффициенту «критической» оценки. Покупате­
ли и держатели акций предприятия в большей мере оценивают 
финансовую устойчивость организации по коэффициенту теку­
щей ликвидности.

Динамика коэффициентов Lb L2 и L3 анализируемой орга­
низации отрицательная. В конце отчетного периода организация 
могла оплатить лишь 7,4% своих краткосрочных обязательств. 
Коэффициент критической оценки показывает, какая часть те­
кущих обязательств может быть погашена не только за счет ожи­
даемых поступлений от разных дебиторов. Нормальным считает­
ся значение 0,7+0,8, однако следует иметь в виду, что достовер­
ность выводов по результатам расчетов этого коэффициента и 
его динамики в значительной степени зависит от качества деби­
торской задолженности (сроков образования, финансового по­
ложения должника и др.), что можно выявить только по дан­
ным внутреннего учета. Оптимально, если L3 приблизительно 
равен 1.

У анализируемой организации значение этого коэффици­
ента (L3) близко к критериальному, но в конце отчетного пе­
риода оно снизилось. Это отрицательная тенденция.

Коэффициент текущей ликвидности (L4) позволяет уста­
новить, в какой кратности текущие активы покрывают крат­
косрочные обязательства. Это главный показатель платежеспо­
собности. Нормальным значением для данного показателя счи­
таются соотношения от 1,5 до 3,5.

Нестабильность экономики делает невозможным какое-либо 
нормирование этого показателя. Он, на наш взгляд, должен 
оцениваться для каждого конкретного предприятия по его учет­
ным данным. Если соотношение текущих активов и краткосроч­
ных обязательств ниже чем 1:1, то можно говорить о высоком 
финансовом риске, связанном с тем, что организация не в со­
стоянии оплатить свои счета. Принимая во внимание различную 
степень ликвидности активов, можно предположить, что не все 
активы могут быть реализованы в срочном порядке, а следова­
тельно, возникнет угроза финансовой стабильности организа­
ции. Если же значение коэффициента £4 превышает единицу, 
то можно сделать вывод о том, что организация располагает 
некоторым объемом свободных ресурсов (чем выше коэффици­
ент, тем больше этот объем), формируемых за счет собственных 
источников.
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В финансовой теории есть .положение, что чем выше обора­
чиваемость оборотных средств, тем меньше может быть нор­
мальный уровень коэффициента текущей ликвидности. Однако 
не любое ускорение оборачиваемости материальных оборотных 
средств позволяет считать нормальным более низкий уровень 
коэффициента текущей ликвидности, а лишь связанное со сни­
жением материалоемкости. Связь нормального коэффициента 
текущей ликвидности с материалоемкостью может быть объяс­
нена логически: чем меньше необходимая потребность в мате­
риальных ресурсах, тем меньшая часть средств расходуется на 
приобретение материалов и тем большая часть оставляется на 
погашение долгов. Иными словами, организация может считаться 
платежеспособной при условии, что сумма ее оборотных акти­
вов равна сумме краткосрочной задолженности.

Коэффициент текущей ликвидности (Ь4) обобщает преды­
дущие показатели и является одним из показателей, характери­
зующих удовлетворительность (неудовлетворительность) бухгал­
терского баланса.

Следует также отметить, что коэффициенты платежеспо­
собности могут быть оптимальными (см. табл. 3.4), например, 
если оборотные активы производственной организации имеют 
следующую структуру1:

♦ запасы = 66,7%;
♦ дебиторская задолженность = 26,7%;
♦ денежные средства и краткосрочные финансовые вложе­

ния = 6,6%.
В анализируемой нами организации оборотные активы име­

ют иную структуру: запасы *63%, дебиторская задолженность и 
другие краткосрочные активы «33%, денежные средства и крат­
косрочные финансовые вложения «4%.

3.5. Критерии оценки несостоятельности 
(банкротства) организаций ...........________

В законе «О несостоятельности (банкротстве)» (от 26.10.2002 
№127-ФЗ) дано определение банкротства.

Несостоятельность (банкротство) — признанная арбитраж­
ным судом или объявленная должником неспособность долж­

1 Крейнина М.Н. Финансовый менеджмент. —  М.: Издательство «Дело и 
Сервис», 1998, с. 42.
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ника в полном объеме удовлетворить требования кредиторов по 
денежным обязательствам и (или) исполнить обязанность по 
уплате обязательных платежей (далее — банкротство).

Основные понятия, предусмотренные законом о банкротстве.
Должник — гражданин, в том числе индивидуальный пред­

приниматель, или юридическое лицо, оказавшиеся неспособ­
ными удовлетворить требования кредиторов по денежным обя­
зательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обяза­
тельных платежей в течение срока, установленного настоящим 
Федеральным законом.

Денежное обязательство — обязанность должника уплатить 
кредитору определенную денежную сумму по гражданско-пра­
вовому договору и (или) по иным основаниям, предусмотрен­
ным Гражданским кодексом Российской Федерации.

Обязательные платежи — налоги, сборы и иные обязатель­
ные взносы в бюджет соответствующего уровня и во внебюд­
жетные фонды в порядке и на условиях, которые определяются 
законодательством Российской Федерации.

Руководитель должника — единоличный исполнительный 
орган юридического лица, а также иные лица, осуществляю­
щие в соответствии с федеральными законами деятельность от 
имени юридического лица без доверенности.

Кредиторы — лица, имеющие права требования к должни­
ку по денежным обязательствам, уплате задолженности по обя­
зательным платежам, выплате выходных пособий и оплате тру­
да данным лицам, работающим по трудовому договору, в том 
числе контракту.

Конкурсные кредиторы — кредиторы по денежным обяза­
тельствам, за исключением граждан, перед которыми должник 
несет ответственность за причинение вреда жизни и здоровью, 
а также учредителей (участников) должника — юридического 
лица по обязательствам, вытекающим из такого участия.

Наблюдение — процедура банкротства, применяемая к дол­
жнику в целях обеспечения сохранности имущества должника, 
проведения анализа финансового состояния должника.

Финансовое оздоровление — процедура банкротства, приме­
няемая к должнику в целях восстановления его платежеспособ­
ности и погашения задолженности в соответствии с графиком 
погашения задолженности, без передачи полномочий по управ­
лению должником арбитражному управляющему.

Внешнее управление — процедура банкротства, применяемая к 
должнику в целях восстановления его платежеспособности, с пе­
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редачей полномочий по управлению должником собранию креди­
торов, комитету кредиторов, внешнему управляющему.

Конкурсное производство — процедура банкротства, приме­
няемая к должнику, признанному банкротом, в целях сораз­
мерного удовлетворения требований кредиторов.

Мораторий — приостановление исполнения должником де­
нежных обязательств и уплаты обязательных платежей, срок 
исполнения которых наступил до даты его введения.

Признаками банкротства и юридического, и физического 
лица являются:

1. Юридическое лицо считается неспособным удовлетворить 
требования кредиторов по денежным обязательствам и (или) 
исполнить обязанность по уплате обязательных платежей, если 
соответствующие обязательства и (или) обязанности не испол­
нены им в течение трех месяцев с момента наступления даты их 
исполнения.

2. Гражданин считается неспособным удовлетворить требо­
вания кредиторов по денежным обязательствам и (или) испол­
нить обязанность по уплате обязательных платежей, если соот­
ветствующие обязательства и (или) обязанности не исполнены 
им в течение трех месяцев с момента наступления даты их ис­
полнения и если сумма его обязательств превышает стоимость 
принадлежащего ему имущества.

, 3. Положения, предусмотренные пунктами 1 и 2, применя­
ются, если иное не установлено законом.

Это основные признаки банкротства (ст. 3). Кроме того, если 
иное не предусмотрено, дело о банкротстве может быть возбуж­
дено, если:

требования к должнику — юридическому лицу в совокупности 
составляют не менее 1000 минимальных размеров оплаты труда, 

а к должнику — гражданину — не менее 100 ООО рублей, а 
также имеются признаки банкротства, указанные выше.

Обобщая сказанное, можно сделать вывод: несостоятель­
ным должен быть признан должник, имущества, и в том числе 
денежных средств, которого не хватает для погашения требова­
ний всех кредиторов в полном объеме и в нужные сроки.

Дела о банкротстве рассматриваются арбитражным судом.
Для возбуждения дела о несостоятельности (банкротстве) 

принимаются во внимание требования к должнику, если такие
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требования признаны должником не ранее чем за один месяц до 
даты подачи заявления о банкротстве или подтверждены всту­
пившим в законную силу решением суда или иным исполни­
тельным документом, а также задолженность по обязательным 
платежам.

Для определения наличия признаков банкротства должника 
принимаются во внимание:

1) размер денежных обязательств, в том числе размер за­
долженности за переданные товары, выполненные работы и 
оказанные услуги;

2) суммы займа с учетом процентов, подлежащих уплате 
должником, за исключением:

— обязательств перед гражданами, перед которыми долж­
ник несет ответственность за причинение вреда жизни и здоро­
вью;

— обязательств по выплате авторского вознаграждения,
— а также обязательств перед учредителями (участниками) 

должника — юридического лица, вытекающих из такого участия.
Подлежащие уплате за неисполнение или ненадлежащее 

исполнение денежного обязательства неустойки (штрафы, пени) 
и иные меры ответственности не учитываются при определении 
размера денежных обязательств

Основания возбуждения производства по делу о банкротстве
Производство по делу о банкротстве возбуждается арбит­

ражным судом в течение пяти дней с момента поступления заяв­
ления о признании должника банкротом в арбитражный суд, а 
введение наблюдения осуществляется на основании определе­
ния, которое выносится в специальном судебном заседании 
после подтверждения обоснованности заявленных требований 
лица, имеющего право на обращение с заявлением о призна­
нии должника банкротом в арбитражный суд.

Правом на обращение в арбитражный суд с заявлением о 
признании должника банкротом обладают:

— должник,
— конкурсный кредитор,
— уполномоченные органы.

Срок рассмотрения дела о банкротстве
Дело о банкротстве должно быть рассмотрено в заседании 

арбитражного суда в срок, не превышающий семи месяцев с даты
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поступления заявления о признании должника банкротом в арбит­
ражный суд.

Лица, участвующие в деле о банкротстве
Лицами, участвующими в деле о банкротстве, являются:
— должник;
— арбитражный управляющий;
— конкурсные кредиторы с момента предъявления ими тре­

бования к должнику в порядке, установленном законом;
— уполномоченные органы по требованиям по обязатель­

ным платежам с момента предъявления ими требования к дол­
жнику в порядке, установленном законом;

— органы местного самоуправления по месту нахождения 
должника;

— федеральные органы исполнительной власти;
— органы исполнительной власти субъектов Российской 

Федерации по месту нахождения должника в случаях, предус­
мотренных законом;

— лица, предоставившие обеспечение для проведения про­
цедуры финансового оздоровления;

— иные лица в случаях, предусмотренных настоящим Фе­
деральным законом.

Меры по предупреждению банкротства организаций

В случае возникновения признаков банкротства у организа­
ций, в отношении которых государственный орган по финан­
совому оздоровлению и банкротству ведет учет и анализ плате­
жеспособности, предписание о необходимости уведомления уч­
редителей (участников) должника о наличии у должника при­
знаков банкротства направляет государственный орган по фи­
нансовому оздоровлению и банкротству.

Руководитель должника обязан направить учредителям (учас­
тникам) должника сведения о наличии признаков банкротства.

Собственником имущества должника — унитарного пред­
приятия, учредителями (участниками) должника — юридичес­
кого лица, кредиторами должника — юридического лица и ины­
ми лицами в рамках мер по предупреждению банкротства долж­
нику может быть предоставлена финансовая помощь в размере, 
достаточном для погашения денежных обязательств и обязатель­
ных платежей и для восстановления платежеспособности долж­
ника (досудебная санация).
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Процедура банкротства предусматривает следующий поря­
док:

Рис. 3.1
Этапы процедуры банкротства

При рассмотрении дела о банкротстве должника — граждани­
на применяются следующие процедуры банкротства: конкурсное 
производство; мировое соглашение; иные процедуры банкротства.

Наблюдение
С момента вынесения арбитражным судом определения о 

введении наблюдения:
♦ приостанавливается исполнение исполнительных доку­

ментов по имущественным взысканиям, за исключени­
ем исполнения исполнительных документов, выданных 
на основании судебных актов о взыскании задолженнос­
ти по заработной плате, выплате вознаграждения по ав­
торским договорам, алиментов, а также о возмещении 
вреда, причиненного жизни и здоровью и морального 
вреда, вступивших в законную силу до момента вынесе­
ния арбитражным судом определения о введении наблю­
дения. Основанием для приостановления исполнения ис­
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полнительных документов является определение арбит­
ражного суда о введении наблюдения;

♦ запрещается удовлетворение требований участника дол­
жника — юридического лица о выделе доли (пая) в иму­
ществе должника в связи с выходом из состава его учас­
тников, выкуп должником размещенных акций или вып­
лата действительной стоимости доли (пая);

♦ запрещается выплата дивидендов и иных платежей по 
эмиссионным ценным бумагам;

♦ не допускается прекращение денежных обязательств дол­
жника путем зачета встречного однородного требования, 
если при этом нарушается очередность удовлетворения 
требований кредиторов.

В период наблюдения необходимо провести анализ фи­
нансового состояния должника. Он проводится в целях опре­
деления достаточности принадлежащего должнику имущества 
для покрытия судебных расходов, расходов на выплату воз­
награждения арбитражным управляющим, а также возмож­
ности или невозможности восстановления платежеспособно­
сти должника.

Если в результате анализа финансового состояния должни­
ка установлена недостаточность принадлежащего должнику иму­
щества для покрытия судебных расходов, кредиторы вправе при­
нять решение о введении внешнего управления только при оп­
ределении источников покрытия судебных расходов.

По окончании наблюдения арбитражный суд на основа­
нии решения первого собрания кредиторов принимает реше­
ние о признании должника банкротом и об открытии кон­
курсного производства, или выносит определение о введении 
финансового оздоровления или внешнего управления либо 
утверждает мировое соглашение и прекращает производство 
по делу.

Финансовое оздоровление
В ходе процедуры наблюдения должник, учредители (участ­

ники) должника, собственник имущества должника — унитар­
ного предприятия, а также иное третье лицо (лица), по согла­
сованию с должником, вправе обратиться к собранию кредито­
ров и (или) к арбитражному суду с ходатайством о введении 
финансового оздоровления. Одновременно с вынесением опре­
деления о введении финансового оздоровления арбитражный 
суд назначает административного управляющего.
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Должник не вправе без согласия собрания (комитета) кре­
диторов совершать сделки:

♦ связанные с передачей недвижимого имущества в арен­
ду, залог, с внесением указанного имущества в качестве 
вклада в уставный (складочный) капитал хозяйственных 
обществ и товариществ или с распоряжением таким иму­
ществом иным образом;

♦ связанные с распоряжением иным имуществом должни­
ка, балансовая стоимость которого составляет более 
10 процентов балансовой стоимости активов должника;

♦ связанные с получением и выдачей займов (кредитов), 
выдачей поручительств и гарантий, уступкой прав тре­
бований, переводом долга, а также с учреждением дове­
рительного управления имуществом должника.

Должник не вправе без согласия собрания (комитета) 
кредиторов и лица, предоставившего обеспечение, прини­
мать решения о реорганизации (слиянии, присоединении, 
разделении, выделении, преобразовании) и ликвидации 
должника.

К ходатайству должника о введении процедуры финансово­
го оздоровления должника должны быть приложены:

1) план финансового оздоровления должника с указанием 
предлагаемого срока (сроков) финансового оздоровле­
ния;

2) график погашения задолженности;
3) доказательства обеспечения третьими лицами исполне­

ния должником обязательств в соответствии с графиком 
погашения задолженности.

План финансового оздоровления, должен предусматривать 
способы получения должником средств, необходимых для 
удовлетворения требований кредиторов в соответствии с 
графиком погашения задолженности, в ходе финансового 
оздоровления.

План финансового оздоровления, при его наличии, подле­
жит одобрению Собранием кредиторов. Он может предусматри­
вать продажу предприятия (бизнеса) должника или части иму­
щества должника.

График погашения задолженности является односторонним 
обязательством должника погасить задолженность перед креди­
торами.

График погашения задолженности подлежит утверждению 
арбитражным судом.
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График погашения задолженности должен предусматривать 
сроки погашения задолженности перед кредиторами во время 
процедуры финансового оздоровления.

График погашения задолженности должен предусматривать 
погашение всех требований кредиторов, заявленных в период 
наблюдения, а также в ходе финансового оздоровления в тече­
ние срока финансового оздоровления.

Расчеты с кредиторами первой и второй очередей долж­
ны быть произведены не позднее чем через шесть месяцев с 
момента введения финансового оздоровления. При удовлет­
ворении требований иных кредиторов денежные средства дол­
жника распределяются пропорционально суммам их требова­
ний.

В случае неисполнения должником графика погашения 
задолженности (непогашение задолженности в установлен­
ные сроки и (или) в установленных объемах) должник в 
двухнедельный срок с момента наступления даты исполне­
ния требований вправе обратиться к кредиторам с ходатай­
ством об утверждении изменений в графике погашения за­
долженности.

Окончание финансового оздоровления
Не позднее чем за пятнадцать дней до истечения уста­

новленного срока финансового оздоровления должник обя­
зан представить в арбитражный суд отчет о результатах про­
ведения финансового оздоровления. К отчету должника при­
лагаются:

♦ баланс должника на последнюю отчетную дату;
♦ отчет о прибылях и убытках должника;
♦ реестр требований кредиторов с указанием размера по­

гашенных требований;
♦ документы, подтверждающие погашение требований кре­

диторов;
♦ заключение временного управляющего по отчету руко­

водителя должника;
♦ жалобы кредиторов, чьи требования не были погашены.

Внешнее управление
Арбитражный суд по итогам рассмотрения отчета руково­

дителя должника, либо отчета административного управляю­
щего, либо ходатайства Собрания кредиторов вправе вынести 
определение о введении внешнего управления в случаях:
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1) установления реальной возможности восстановления 
платежеспособности должника;

2) если после представления указанных отчетов либо после 
проведения собрания кредиторов, на котором было принято ре­
шение об обращении в арбитражный суд с ходатайством о при­
знании должника банкротом и об открытии конкурсного про­
изводства, появились обстоятельства, дающие основания пола­
гать, что платежеспособность должника может быть восстанов­
лена.

Совокупный срок финансового оздоровления и внешнего управ­
ления не может превышать двух лет.

Если с момента введения финансового оздоровления до 
момента рассмотрения арбитражным судом вопроса о введении 
внешнего управления прошло более 18 месяцев, арбитражный 
суд не вправе выносить определение о введении внешнего уп­
равления.

Внешнее управление вводится на срок не более восемнадцати 
месяцев, который может быть продлен, не более чем на шесть 
месяцев.

По ходатайству собрания кредиторов или внешнего управ­
ляющего установленный срок внешнего управления может быть 
сокращен.

С момента введения внешнего управления:
♦ прекращаются полномочия руководителя должника, уп­

равление делами должника возлагается на внешнего уп­
равляющего;

♦ внешний управляющий вправе издать приказ об уволь­
нении руководителя должника или предложить лицу, ис­
полнявшему до даты введения внешнего управления обя­
занности руководителя должника перейти на другую ра­
боту в порядке и на условиях, установленных трудовым 
законодательством.

План внешнего управления
Не позднее одного месяца с момента своего назначения 

внешний управляющий должен разработать план внешнего уп­
равления, который представляется на утверждение Собранию 
кредиторов.

План внешнего управления должен предусматривать меры 
по восстановлению платежеспособности должника. Платежес­
пособность должника признается восстановленной при отсут­
ствии признаков банкротства.
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План внешнего управления должен предусматривать срок 
восстановления платежеспособности должника.

План внешнего управления должен содержать обоснование 
возможности восстановления платежеспособности должника в 
установленный срок.

Реализация плана внешнего управления не должна приводить 
к прекращению хозяйственной деятельности должника, за исклю­
чением случаев, когда к покупателю имущества должника пере­
ходят обязанности по уплате текущих платежей должника.

Меры по восстановлению платежеспособности должника

Мерами по восстановлению платежеспособности должника 
могут быть:

♦ перепрофилирование производства;
♦ закрытие нерентабельных производств;
♦ взыскание дебиторской задолженности;
♦ продажа части имущества должника;
♦ уступка прав требования должника;
♦ исполнение обязательств должника собственником иму­

щества должника — унитарного предприятия, учредите­
лями (участниками) должника — юридического лица или 
третьим лицом (третьими лицами);

♦ размещение дополнительных акций должника;
♦ продажа предприятия (бизнеса) должника;
♦ замещение активов организации;
♦ иные способы восстановления платежеспособности дол­

жника.

Продажа предприятия (бизнеса) должника
Под предприятием (бизнесом) должника понимается имуще­

ственный комплекс, используемый для осуществления предпри­
нимательской деятельности.

Объектом продажи предприятия (бизнеса) могут также слу­
жить филиалы и иные структурные подразделения при наличии 
возможности выделить из всех обязательств должника обязатель­
ства, связанные исключительно с деятельностью данных фили­
алов и иных структурных подразделений.

При продаже предприятия отчуждаются все виды имуще­
ства, предназначенного для осуществления предпринимательс­
кой деятельности, включая:

♦ земельные участки;
♦ здания, сооружения;
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♦ оборудование, инвентарь;
♦ сырье;
♦ продукцию;
♦ права требования;
♦ а также права на обозначения, индивидуализирующие 

должника, его продукцию, работы и услуги (фирменное 
наименование, товарные знаки, знаки обслуживания), 
другие исключительные права, принадлежащие должни­
ку, за исключением прав и обязанностей, которые не 
могут быть переданы другим лицам.

Сумма, вырученная от продажи предприятия, включается в 
состав имущества должника.

Продажа предприятия производится путем проведения от­
крытых торгов. Внешний управляющий выступает в качестве 
организатора торгов или привлекает для этих целей специали­
зированную организацию. Внешний управляющий обязан опуб­
ликовать объявление о продаже предприятия на торгах в органе 
местной печати по месту нахождения должника не менее чем за 
тридцать дней до даты проведения торгов.

Продажа части имущества должника
После проведения инвентаризации и оценки имущества дол­

жника внешний управляющий вправе приступить к продаже 
имущества должника на открытых торгах.

Имущество, балансовая оценка которого превышает один 
миллион рублей, должно продаваться только на открытых тор­
гах. Имущество должника, относящееся к ограниченно обо­
ротоспособному, может быть продано только на закрытых 
торгах.

Уступка прав требования должника
Уступка прав требования должника может быть осуществ­

лена внешним управляющим путем продажи требований на от­
крытых торгах с согласия комитета кредиторов или Собрания 
кредиторов, если иное не предусмотрено планом внешнего уп­
равления.

Исполнение обязательств должника третьим лицом (треть­
ими лицами) допускается при условии, если такое исполнение 
одновременно погашает требования всех кредиторов в соответ­
ствии с реестром требований кредиторов.
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Размещение дополнительных акций должника
Планом внешнего управления в целях восстановления пла­

тежеспособности может быть предусмотрена возможность раз­
мещения дополнительных акций должника — открытого акцио­
нерного общества.

Решение об увеличении уставного капитала путем выпуска 
дополнительных акций должника принимается Собранием кре­
диторов.

Размещение дополнительных акций должника может произ­
водиться исключительно по открытой подписке с их оплатой день­
гами. Акционеры должника имеют преимущественное право на 
приобретение размещаемых акций должника в количестве, про­
порциональном количеству принадлежащих им акций общества,

Внешний управляющий обязан представить отчет внешнего 
управляющего, который должен содержать:

1) бухгалтерский баланс должника на последнюю отчет­
ную дату;

2) отчет о движении денежных средств должника;
3) отчет о прибылях и убытках должника;
4) сведения о наличии свободных денежных и иных средств 

должника, которые могут быть направлены на удовлетворение 
требований кредиторов по денежным обязательствам и обяза­
тельным платежам должника;

5) расшифровку оставшейся дебиторской задолженности 
должника и сведения об оставшихся нереализованными правах 
требования должника;

6) иные сведения о возможности погашения оставшейся 
кредиторской задолженности должника.

К отчету внешнего управляющего должен быть приложен 
реестр требований кредиторов.

Конкурсное производство
За принятием арбитражным судом решения о признании 

должника банкротом следует открытие конкурсного производ­
ства. Оно вводится сроком на один год. Срок конкурсного произ­
водства может продлеваться не более чем на шесть месяцев.

При принятии решения о признании должника банкротом 
и об открытии конкурсного производства арбитражный суд на­
значает конкурсного управляющего.

Все имущество должника, имеющееся на момент открытия 
конкурсного производства и выявленное в ходе конкурсного 
производства, составляет конкурсную массу.
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После завершения расчетов с кредиторами конкурсный уп­
равляющий обязан представить в арбитражный суд отчет о ре­
зультатах проведения конкурсного производства.

К отчету конкурсного управляющего прилагаются:
♦ документы, подтверждающие продажу имущества долж­

ника;
♦ реестр требований кредиторов с указанием размера по­

гашенных требований кредиторов;
♦ документы, подтверждающие погашение требовании кре­

диторов.

Мировое соглашение
На любой стадии рассмотрения арбитражным судом дела о 

банкротстве должник и его конкурсные кредиторы и уполномо­
ченные органы вправе заключить мировое соглашение.

Решение о заключении мирового соглашения от имени кон­
курсных кредиторов и уполномоченных органов принимается 
собранием кредиторов. Мировое соглашение заключается в пись­
менной форме.

Предусматриваются некоторые особенности в процедуре бан­
кротства следующих категорий должников:

1) градообразующих;
2) сельскохозяйственных;
3) страховых организаций;
4) организаций оборонной промышленности;
5) профессиональных участников рынка ценных бумаг;
6) кредитных организаций;
7) субъектов естественных монополий;
8) гражданина;
9) индивидуальных предпринимателей;
10) крестьянского (фермерского) хозяйства;
11) ликвидируемого должника;
12) отсутствующего должника.
Анализ финансового состояния должника проводится в це­

лях определения достаточности принадлежащего должнику иму­
щества для покрытия судебных расходов, расходов на выплату 
вознаграждения арбитражным управляющим, а также возмож­
ности или невозможности восстановления платежеспособности 
должника.

С выходом «Закона о несостоятельности (банкротстве)» 
Методическое положение по оценке финансового состоя­
ния предприятий и установлению неудовлетворительной
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структуры баланса (№31-р от 12.08.1994 г.) не было отме­
нено.

Согласно этому Методическому положению опенка неудов­
летворительной структуры баланса проводилась на основе трех 
показателей:

♦ коэффициента текущей ликвидности (L4);
♦ коэффициента обеспеченности собственными средства­

ми (Z,7);
♦ коэффициента утраты (восстановления) платежеспособ­

ности, которые рассчитываются следующим образом (Ls, 
L 9):

Таблица 3.6
Оценка структуры баланса

Наименование
показателя

Расчет Огра­
ничения

На конец периода Отклоне­
ние от нор­

матива
А 1 2 4 5

Коэффициент вос­
становления плате­
жеспособности

6
*•4,.,.+ 7 

*■ - 2

г>1,0 1,813 + 4 х (+ 0,002)
Ц  =-------- ^ ----------- = 0,907

-0,093

Коэффициент 
утраты платежеспо­
собности

3LtK,+ ~xA L t 

^ ~ 2

* 1 ,0 1,813+ - ^ х ( + 0,002)
Ц  =-------- ^ ----------- = 0.9068

-0.0932

Коэффициент восстановления платежеспособности рассчи­
тывается на период, равный 6 месяцам, а коэффициент утраты 
платежеспособности — на период 3 месяца. Если коэффициент 
Z8 принимает значение < 1 (как в нашем примере), это свиде­
тельствует о том, что у организации в ближайшее время нет 
реальной возможности восстановить платежеспособность.

Рассчитано, что для того, чтобы коэффициенты текущей 
ликвидности и обеспеченности собственными оборотными сред­
ствами были оптимальными (> 2 и >0,1 соответственно), у орга­
низации убытки должны составлять до 40% от суммы оборот­
ных активов, а долгосрочные кредиты и займы должны быть 
равны 80% от суммы оборотных активов. Но такая структура 
баланса сейчас практически не встречается (по крайней мере, в 
отношении долгосрочных обязательств).

Что касается зарубежного опыта в части прогнозирования 
вероятности банкротства, то финансовым аналитиком Уилья­
мом Бивером была предложена своя система показателей для
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оценки финансового состояния предприятия с целью диагнос­
тики банкротства. Система показателей Бивера приведена в таб­
лице 3.7.

Таблица 3.7
Система показателей Бивера

Показатель Расчет Значения показателя

Группа I 
(благопо­
лучные 
компании)

Группа II 
(за 5 лет 
до бан­
кротства)

Группа III 
(за 1 год 
до бан­
кротства)

1 2 3 4 5

Коэффициент
Бивера

Чистая прибыль + Амортизация 
Заемный капитал

0,4+0,45 0,17 -0 1 5

Коэффициент 
текущей ликвид­
ности (L,)

Оборотные активы 
Текущие обязательства

2 £ L4S 3,2 1 s L4 s 2 L4S1

Экономическая
рентабельность
(Яд)

Чистая прибыль 
Баланс

6+8% 6+4% - 2 2 %

Финансовый
леверидж

Чистая прибыль
Баланс

Меньше
37%

40% +50% 80% 
и более

Коэффициент 
покрытия активов 
собственными 
оборотными 
средствами

Собственный -  Внеоборотные 
капитал активы 

Баланс

0,4 0 ,4+0,3 Около
0,06

В нашем примере коэффициенты по системе Бивера полу­
чились следующие:

Таблица 3.8 
Диагностика банкротства по системе Бивера

Показатели Расчет по строкам отчетности На конец 
периода

Характеристика

Коэффициент
Бивера с. 190 (ф.№2) + с.393 + с.394, кА  (р.3,ф.№5)

0,191 Коэффициент чуть 
больше норматива 
группы II (за 5 лет 
до банкротства)

с.590 +  с690 (ф Ж )

Коэффициент 
текущей ликвид­
ности (L4)

с.290 (ф.№\)
4 " с.610+с.620+с.630+с.670 (ф М  1)

1,813 Коэффициент по­
падает в группу II

Экономичес 
кая рентабель­
ность (R4)

с Л 9 0 ( ^ 2 )х1()0%  

4 с.300 (фМг\)

486 Коэффициент чуть 
больше норматива 
группы II
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Окончание табл. 3.8
Показатели Расчет по строкам отчетности На конец 

периода
Характеристика

Финансовый
леверидж с.590 +  с.690 (ф.Ш)

" с.700 (ф.Ш) Х100%
36,1 Коэффициент соот­

ветствует в норма­
тиву группы I

Коэффициент 
покрытия акти­
вов собственны­
ми оборотными 
средствами

С.490-С.190 (фШ) 
с.ЗОО (ф.Ш)

0,238 Коэффициент соот­
ветствует нормати­
ву группы II

Таким образом, по системе оценки вероятности банкрот­
ства У. Бивера анализируемая организация по большинству по­
казателей относится ко второй группе — «за 5 лет до банкрот­
ства».

В оценке вероятности банкротства используется двухфак­
торная модель. Для нее выбирают два ключевых показателя, от 
которых зависит вероятность банкротства организации. В амери­
канской практике для определения итогового показателя веро­
ятности банкротства (Zj) используют показатель текущей лик­
видности и показатель удельного веса заемных средств в акти­
вах. Они умножаются на соответствующие константы — опреде­
ленные практическими расчетами весовые коэффициенты (а, 
р,у). В результате получают следующую формулу:

Z2 = а  + р х коэффициент текущей ликвидности + у  х удель­
ный вес заемных средств в активах (в долях единицы),

а  =-0,3877; р = -1,0736; у=  +0,0579.
Если в результате расчета значение 2  ̂ < 0, то вероятность 

банкротства невелика. Если же 2^ > 0 , то существует высокая 
вероятность банкротства анализируемого предприятия.

В рассматриваемой нами организации Z* на начало года со­
ставлял:

-0,3877 + 1,811 х (-1,0736) + 0,0579 х 0,375=-2,310.

Zi н.г. < 0 — вероятность банкротства невелика.
Zq на конец года = —0,3877 = 1,813(—1,0736)+0,0579x0,374 = 

= -2,312.
Zi к.г. < 0 — организация не банкрот.
Следует помнить, что в России, в отличие от США, иные 

финансовые условия, другие темпы инфляции, другие условия
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кредитования, другая налоговая система, другая производитель­
ность труда, фондоотдача и т.п.

Двухфакторная модель не обеспечивает комплексной оцен­
ки финансового положения организации. Поэтому зарубежные 
аналитики используют пятифакторную модель (Z5) Эдварда Аль­
тмана. Она представляет собой линейную дискриминантную фун­
кцию, коэффициенты которой рассчитаны по данным исследо­
вания (1968 г.) совокупности из 33 компаний.

( Текущие активы -  Текущие обязательства \
Все обязательства J

Нераспределенная прибыль 1  
I Все активы Г

( Прибыль до уплаты процентов и налогов )  
Все активы J

+0,6

+3,3

Рыночная стоимость обыкновенных и привилегированных акций
Все активы )

+1,0
j Объем продаж {В) 
^  Все активы

Если Z5 < 1,8 — вероятность банкротства очень высокая;
1,81 < Z5 < 2,7 — вероятность банкротства средняя;
2,8 < Z5 < 2,9 — банкротство возможно, но при определен­

ных обстоятельствах;
Z5 > 3,0 — очень малая вероятность банкротства.
Эта модель применима в условиях России только для акци­

онерных обществ, акции которых свободно продаются на рын­
ке ценных бумаг, т.е. имеют рыночную стоимость.

Следует отметить, что весовые коэффициенты-константы в 
этих моделях рассчитаны исходя из финансовых условий, сло­
жившихся в США. Логично было бы проанализировать ряд обан­
кротившихся российских предприятий и рассчитать коэф­
фициенты-константы, соответствующие российской экономи­
ке. Однако банкротство многих российских организаций связа­
но, прежде всего, с вовлечением их в систему неплатежей, обус­
ловленную влиянием внешних, практически неконтролируемых 
факторов. А прогнозировать любую экономическую ситуацию, в 
том числе и банкротство, можно, только владея информацией
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о тенденциях изменения внешних факторов. Конечно, более точ­
ный результат можно получить в сравнительно стабильных эко­
номических условиях.

3.6. Определение характера финансовой 
устойчивости организации. Расчет и оценка 
по данным отчетности финансовых 
коэффициентов рыночной устойчивости

3.6.1. Анализ показателей финансовой устойчивости

Оценка финансового состояния организации будет непол­
ной без анализа финансовой устойчивости. Анализируя плате­
жеспособность, сопоставляют состояние пассивов с состояни­
ем активов. Это, как уже отмечалось, дает возможность оце­
нить, в какой степени организация готова к погашению своих 
долгов.

Задачей анализа финансовой устойчивости является оценка 
степени независимости от заемных источников финансирования.
Это необходимо, чтобы ответить на вопросы: насколько органи­
зация независима с финансовой точки зрения, растет или снижа­
ется уровень этой независимости и отвечает ли состояние его 
активов и пассивов задачам ее финансово-хозяйственной деятель­
ности. Показатели, которые характеризуют независимость по 
каждому элементу активов и по имуществу в целом, дают воз­
можность измерить, достаточно ли устойчива анализируемая 
организация в финансовом отношении.

Необходимо определить, какие абсолютные показатели 
отражают сущность устойчивости финансового состояния. 
Ответ связан с балансовой моделью, из которой исходит 
анализ.

Долгосрочные пассивы (кредиты и займы) и собственный 
капитал направляются преимущественно на приобретение ос­
новных средств, на капитальные вложения и другие внеоборот­
ные активы. Для того чтобы выполнялось условие платежеспо­
собности, необходимо, чтобы денежные средства и средства в 
расчетах, а также материальные оборотные активы покрывали 
краткосрочные пассивы.
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На практике следует соблюдать следующее соотношение:
Оборотные активы < Собственный капитал х  2 — Внеобо­

ротные активы (*).
По балансу анализируемой нами организации условие (*) 

на начало и конец отчетного периода соблюдается, следова­
тельно, организация является финансово независимой.

На начало периода: 190409 < (199166 х 2) — 128260.
На конец периода: 193099 < (202074 х 2) — 129520.
Это самый простой и приближенный способ оценки фи­

нансовой устойчивости. На практике же можно применять раз­
ные методики анализа финансовой устойчивости.

Таблица 3.9
Показатели финансовой устойчивости

Наиме­
нование

показателя

Способ расчета1 Нормаль­
ное огра­
ничение

Пояснения

Коэффици­
ент капитали 
зации (плечо 
финансового 
рычага)

Заемный капитал
* Л =  ---------------------------------------

Собственный капитал

с. 590+ г. 690 

с 490

Не выше 
1,5

Показывает 
сколько заем­
ных средств 
организация 
привлекла на 
1 руб. вложен­
ных в активы 
собственных 
средств

Коэффици­
ент обеспе 
ченности соб­
ственными 
источниками 
финансиро­
вания

1Собственный^! Внеоборотные \  
f f \  капитал ' активы '
иг —

Оборотные активы
с 4 9 0 -с .1 9 0  

2_ с.290

Нижняя
граница
0 ,1 ;
opt.U2 2  0,5

Показывает, 
какая часть 
оборотных ак­
тивов финан­
сируется за 
счет собствен­
ных источни­
ков

Коэффици­
ент финансо 
вой незави 
симости (ав 
тономии)

Собственный
. 1 капитал и3

Валюта баланса

с 490
3 _ с-700

0.4<U3 <0,6
Показывает 
удельный вес 
собственных 
средств в об­
щей сумме ис­
точников фи­
нансирования

Коэффици­
ент финанси­
рования Собственный 

у  _  капитал
Заемный
капитал

с.490
С.590+С.690

U4 > 0,7; 
Opt. ** 1,5

Показывает, 
какая часть 
деятельности 
финансирует­
ся за счет соб­
ственных. а 
какая — за 
счет заемных 
средств

1 Строки по форме № 1.
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Окончание табл. 3.9
Наиме­
нование

показателя

Способ расчета Нормаль­
ное огра­
ничение

Пояснения

Коэффици­
ент финансо­
вой устойчи­
вости

1Собстввнный\+1 Долгосрочные \ 
f ( ' капитал 1 ' обязательства 1 

' с.490+с.590

U6 2 0,6 Показывает, 
какая часть 
актива финан­
сируется за 
счет устойчи­
вых источни­
ков

В \люта баланса 5_ с.700

Уровень общей финансовой независимости характеризует­
ся коэффициентом t/3, т.е. определяется удельным весом соб­
ственного капитала организации в общей его величине U3 отра­
жает степень независимости организации от заемных источни­
ков.

В большинстве стран принято считать финансово независи­
мой фирму с удельным весом собственного капитала в общей 
его величине от 30% (критическая точка) до 70%.

Установление критической точки на уровне 30% достаточ­
но условно и является итогом следующих рассуждений: если в 
определенный момент банк, кредиторы предъявят все долги к 
взысканию, то организация сможет их погасить, реализовав 30% 
своего имущества, сформированного за счет собственных ис­
точников, даже если оставшаяся часть имущества окажется по 
каким-либо причинам неликвидной.

Исходя из данных баланса (см. приложение 1) в анализиру­
емой организации коэффициенты, характеризующие финансо­
вую устойчивость, имеют следующие значения: (см. табл. 3.10).

Как показывают данные таблицы 3.10, динамика коэффи­
циента капитализации (t/j) свидетельствует о достаточной фи­
нансовой устойчивости организации, так как для этого необхо­
димо, чтобы этот коэффициент был < 1,5. На величину этого 
показателя влияют следующие факторы: высокая оборачивае­
мость, стабильный спрос на реализуемую продукцию, налажен­
ные каналы снабжения и сбыта, низкий уровень постоянных 
затрат.

Однако коэффициент соотношения собственных и заемных 
средств дает лишь общую оценку финансовой устойчивости. Этот 
показатель необходимо рассматривать в увязке с коэффициен­
том обеспеченности собственными средствами ( U2). Он показы­
вает, в какой степени материальные запасы имеют источником 
покрытия собственные оборотные средства. Уровень этого ко-
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Таблица 3.10
Значения коэффициентов, характеризующих финансовую

устойчивость

Показатели На начало 
периода

На конец 
периода

Отклонение

Коэффициент капитализации (U,) 0,579 0,565 -0,014
Коэффициент обеспечения собственными 
источниками финансирования (U2) 0,386 0,397 +0 ,0 1 1

Коэффициент финансовой независимости 
(U3) 0,633 0,639 +0,006
Коэффициент финансирования (U4) 1,727 1,770 +0,043
Коэффициент финансовой устойчивости
(Us) 0,658 0,661 -0,003

эффициента сопоставим для организаций разных отраслей. Не­
зависимо от отраслевой принадлежности степень достаточности 
собственных оборотных средств для покрытия оборотных акти­
вов одинаково характеризует меру финансовой устойчивости. В 
тех случаях, когда U2 > 50%, можно говорить, что организация 
не зависит от заемных источников средств при формировании 
своих оборотных активов. Когда U2 < 50%, особенно если зна­
чительно ниже, необходимо оценить, в какой мере собствен­
ные оборотные средства покрывают хотя бы производствен­
ные запасы и товары, так как они обеспечивают бесперебой­
ность деятельности организации. Как показывают данные табл. 
3.10, у анализируемой организации этот коэффициент доста­
точно низок. Собственными оборотными средствами покры­
валось в конце отчетного периода лишь 37,6% оборотных ак­
тивов. Хотя это значительно выше допустимых 10%.

Значение коэффициента финансовой независимости (U3) 
выше критической точки, что свидетельствует о благоприятной 
финансовой ситуации, т.е. собственникам принадлежат 62,6% в 
стоимости имущества.

Этот вывод подтверждает и значение коэффициента финан­
сирования (Щ).

3.6.2. Анализ достаточности источников финансирования 
для формирования запасов

Для промышленных предприятий и организаций, обладающих 
значительной долей материальных оборотных средств в своих ак-
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тивах, можно применить методику оценки достаточности ис­
точников финансирования для формирования материальных 
оборотных средств.

Обобщающим показателем финансовой независимости яв­
ляется излишек или недостаток источников средств для форми­
рования запасов, который определяется в виде разницы величи­
ны источников средств й величины запасов.

Общая величина запасов (строка 210 актива баланса) = Зп 
Для характеристики источников формирования запасов и 

затрат используется несколько показателей, которые отражают 
различные виды источников.

1. Наличие собственных оборотных средств:
СОС — Капитал и резервы — Внеоборотные активы 
или СОС = (стр. 490 — стр. 190)
2. Наличие собственных и долгосрочных заемных источни­

ков формирования запасов или функционирующий капитал 
(КФ):

КФ = [Капитал и резервы + Долгосрочные пассивы]- Вне­
оборотные активы

или КФ = ([стр. 490 + стр. 590] — стр. 190)
3. Общая величина основных источников формирования за­

пасов (Собственные и долгосрочные заемные источники + Крат­
косрочные кредиты и займы — Внеоборотные активы):

ВИ = [Капитал и резервы + Долгосрочные пассивы + Крат­
косрочные кредиты и займы] — Внеоборотные активы 

или ВИ = (стр. 490 + стр. 590 + стр. 610) — стр. 190 
Трем показателям наличия источников формирования за­

пасов соответствуют три показателя обеспеченности запасов 
источниками формирования:

1. Излишек (+) или недостаток (—) собственных оборотных 
средств:

±ФС = СОС -  Зп
или ±ФС = стр. 490 — стр. 190 — стр. 210
2. Излишек (+) или недостаток (—) собственных и долго­

срочных заемных источников формирования запасов:
±ФТ = КФ -  Зп
или ± Фт = стр. 490 + стр. 590 — стр. 190 — стр. 210
3. Излишек (+) или недостаток (—) общей величины ос­

новных источников для формирования запасов:
±Ф° — ВИ — Зп
или ± ФО = стр. 490 +стр. 590 + стр. 610 — стр. 190 — стр. 210
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С помощью этих показателей мы можем определить трех­
компонентный показатель типа финансовой ситуации:

5 ( ф ) = 1 1’ еслиФа0’ 
к * [ 0, если Ф < О

Таблица 3.11
Сводная таблица показателей по типам финансовых ситуаций

Показатели Тип финансовой ситуации
Абсолютная Нормальная Неустойчивое Кризисное

независимость независимость состояние состояние
± Фс = СОС-Зп Фс гО Фс < 0 Фс < 0 Фс < 0
± Фт = КФ -  Зп Фт £ 0 Фт ^ 0 Фт < 0 Фт < 0
±Ф ° = ВИ-Зп Ф °гО Ф °£ 0 Ф°г»0 ф° < 0

Возможно выделение 4 типов финансовых ситуаций:
1. Абсолютная независимость финансового состояния. Этот 

тип ситуации встречается крайне редко, представляет собой 
крайний тип финансовой устойчивости и отвечает следующим 
условиям:

± Фс > 0; ± Фт >0; ± Ф° > 0; т.е. трехкомпонентный показа­
тель типа ситуации: 5(Ф) = {1, 1, 1};

2. Нормальная независимость финансового состояния, кото­
рая гарантирует платежеспособность:

± Фс < 0; ± Фт > 0; ± Ф° > 0; т.е. 5(Ф) = {0, 1, 1};
3. Неустойчивое финансовое состояние, сопряженное с на­

рушением платежеспособности, но при котором все же со­
храняется возможность восстановления равновесия путем по­
полнения источников собственных средств за счет сокраще­
ния дебиторской задолженности, ускорения оборачиваемос­
ти запасов:

± Фс < 0; ± Фт < 0; ± Ф°> 0; т.е. £(Ф) = {0, 0, 1}
4. Кризисное финансовое состояние, при котором пред­

приятие полностью зависит от заемных источников финан­
сирования. Собственного капитала и долго- и краткосрочных 
кредитов и займов не хватает для финансирования матери­
альных оборотных средств, то есть пополнение запасов идет 
за счет средств, образующихся в результате замедления по­
гашения кредиторской задолженности, т.е. £(Ф) = {0, 0, 0} 
(табл. 3.12).
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Таблица 3.12
Классификация типа финансового состояния организации

(тыс. руб.)

Показатели На начало 
периода

На конец 
периода

Общая величина запасов (Зп) 115134 121277
Наличие собственных оборотных средств (СОС) 73538 76670
Функционирующий капитал (КФ) 81360 83745
Общая величина источников (ВИ) 160822 143022
± Ф С = СОС -  Зп —41596 —44607
± фт = КФ -  Зп -33774 -37532
± Ф° = ВИ -  Зп +45688 +21745
Трехкомпонентный показатель типа финансовой 
ситуации 8 (Ф)=[8 (±ФС),8 (±ФТ),8 (±Ф°)] (0 ,0 ,1 ) (0 ,0 ,1 )

Данные таблицы 3.12 говорят о том, что в организации на­
блюдается неустойчивое состояние и в начале, и в конце ана­
лизируемого периода. В этой ситуации необходима оптимизация 
структуры пассивов. Финансовая устойчивость может быть вос­
становлена путем обоснованного снижения запасов и затрат, а 
то, что они явно завышены (особенно в конце периода), нам 
показал коэффициент маневренности функционирующего ка­
питала (Ls, табл. 3.5).

3.7. Классификация финансового состояния 
организации по сводным критериям оценки 
бухгалтерского баланса   ..... ............ ........ ......

В Методических рекомендациях по разработке финансовой 
политики предприятия, утвержденных Министерством эконо­
мики РФ (приказ № 118 от 1.10.97), предлагается все показате­
ли финансово-экономического состояния организации разде­
лить на 2 уровня: первый и второй. Эти категории имеют между 
собой существенные качественные различия.

В первый уровень входят показатели, для которых определе­
ны нормативные значения. К их числу относятся показатели 
платежеспособности и финансовой устойчивости.

Анализируя динамику этих показателей, следует обратить 
внимание на тенденцию их изменения. Если их значения ниже 
или выше нормативных, то это следует рассматривать как
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ухудшение характеристик анализируемой организации. Выде­
ляют несколько состояний показателей первого уровня (см. 
табл. 3.13):

Таблица 3.13 
Состояние показателей первого уровня
Тенденции Улучшение

значений
Значения

устойчивости
Ухудшение

показателей
Соответствие нормативам 1 2 3
Нормативные значения 1 1.1 I.2 I.3
Значения не соответствуют нормативным II 11.1 II.2 М.З

Состояние 1.1 — значения показателей находятся в пределах 
рекомендуемого диапазона нормативных значений («коридора»), 
но у его границ. Анализ динамики показателей свидетельствует, 
что движение происходит в сторону наиболее приемлемых зна­
чений (движение от границ к центру «коридора»). Если группа 
показателей данного уровня находится в состоянии 1.1, то дан­
ному аспекту финансового состояния организации можно дать 
оценку «отлично».

Состояние 1.2 — значения показателей находятся в реко­
мендуемых границах, а анализ динамики показывает их ус­
тойчивость. В таком случае по данной группе показателей фи­
нансовое состояние организации можно определить как «от­
личное» (значения показателя находятся в середине «коридо­
ра») или «хорошее» (значение у одной из границ «коридо­
ра»).

Состояние 1.3 — значения показателей находятся в реко­
мендуемых границах, но анализ динамики указывает на их ухуд­
шение (движение от середины «коридора» к его границам). Оцен­
ка финансового состояния в этом случае — «хорошо».

Состояние II. 1 — значения показателей находятся за пре­
делами рекомендуемых, но наблюдается тенденция к улуч­
шению. В этом случае, в зависимости от отклонения от нор­
мы и темпов движения к ней, финансовое состояние орга­
низации может быть охарактеризовано как «хорошее» или 
«удовлетворительное».

Состояние II.2 — значения показателей устойчиво находят­
ся вне рекомендуемого «коридора». Оценка — «удовлетворитель­
но» или «неудовлетворительно». Выбор оценки определяется ве­
личиной отклонения от нормы и оценками других аспектов 
финансово-хозяйственного состояния организации.
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Состояние II.3  — значения показателей находятся за преде­
лами нормы и все время ухудшаются. Оценка — «неудовлетво­
рительно».

Применяя данную методику к полученным нами результа­
там по коэффициентам платежеспособности и финансовой ус­
тойчивости, можно сделать следующие выводы:

Таблица 3.14 
Оценка состояния показателей первого уровня

Наимено­
вание по­
казателя

Соответствие
нормативу

Тенденция Состояние
показателя

Оценка

L, Соответствует
нормативу

Ухудшение 1.3 Хорошо

1-2 Не соответствует 
нормативу

Ухудшение 11.3 Неудовлетворительно

L3 Не соответствует 
нормативу

Ухудшение 11.3 Неудовлетворительно

U Соответствует
нормативу

Устойчивая 1.2 Отлично

Le Соответствует
нормативу

Устойчивая 1.2 Отлично

L7(U2) Соответствует
нормативу

Улучшение 1.1 Отлично

и, Соответствует
нормативу

Улучшение 1.1 Отлично

и3 Соответствует
нормативу

Улучшение 1.1 Отлично

и4 Соответствует
нормативу

Улучшение 1.1 Отлично

и5 Соответствует
нормативу

Ухудшение I.3 Хорошо

Таким образом, по большинству показателей наша органи­
зация имеет отличное финансовое состояние. Однако есть пока­
затели (хотя и не основные) с другими оценками. Значит не все 
так «отлично» в оценке финансового состояния нашей органи­
зации. К сожалению, ответ на вопрос о финансовом состоянии 
организации, имеющей различные значения показателей пер­
вого уровня, данная методика не дает\

Следует отметить, что методика включает анализ не только 
показателей первого уровня (нормируемых), но и показателей 
второго уровня (ненормируемых).

Во второй уровень входят показатели, значения которых не 
могут служить для оценки эффективности функционирования 
организации и ее финансово-хозяйственного состояния без срав­
нения со значениями этих показателей в организациях, выпус­
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кающих продукцию, аналогичную продукции нашей организа­
ции, и имеющих производственные мощности, сравнимые с 
мощностями предприятия, или для анализа тенденций измене­
ния этих показателей. В эту группу входят показатели рентабель­
ности, характеристики структуры имущества, источников и со­
стояния оборотных средств. По данной группе показателей це­
лесообразно опираться на анализ тенденций изменения показа­
телей и выявлять их ухудшение или улучшение. Вторую группу 
показателей предлагается охарактеризовать следующими состо­
яниями:

«улучшение» — 1,
«стабильность» — 2,
«ухудшение» — 3.
Для некоторых показателей можно определить «коридоры» 

оптимальных значений в зависимости от их принадлежности к 
различным видам деятельности и других особенностей функци­
онирования организации.

В целях получения более объективной оценки финансово­
хозяйственного состояния организации предлагается сопо­
ставить состояния показателей первого и второго уровней 
(см. табл. 3.15).

Таблица 3.15
Сопоставление состояний показателей 

первого и второго уровней
Состояние показателей 

первого уровня
Состояние показателей 

второго уровня
Оценка

1.1 1 Отлично
1.2 Отлично, хорошо
1.3 2 Хорошо
II. 1 Хорошо, удовлетворительно
II .2 3 Удовлетворительно, неудовлетвори­

тельно
II.3 Неудовлетворительно

Следует отметить, что изложенная методика дает весьма при­
близительный и довольно общий результат оценки финансово­
хозяйственного состояния и не указывает руководству органи­
зации направлений совершенствования управления.

Учитывая многообразие финансовых процессов, множе­
ственность показателей финансового состояния, различия в уров­
не критических оценок, складывающуюся степень отклонения
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от них фактических значений коэффициентов и возникающих в 
связи с этим сложностей в общей оценке финансового положе­
ния организации, мы рекомендуем производить балльную оценку 
финансового состояния.

Сущность такой методики заключается в классификации 
организаций по уровню финансового риска, то есть любая 
анализируемая организация может быть отнесена к определен­
ному классу в зависимости от «набранного» количества бал­
лов, исходя из фактических значений ее финансовых коэф­
фициентов (табл. 3.16).

1-й класс — это организации с абсолютной финансовой 
устойчивостью и абсолютно платежеспособные, чье финан­
совое состояние позволяет быть уверенными в своевремен­
ном выполнении обязательств в соответствии с договорами. 
Это организации, имеющие рациональную структуру имуще­
ства и его источников, и, как правило, довольно прибыль­
ные.

2-й класс — это организации с нормальным финансовым 
состоянием. Их финансовые показатели в целом находятся 
очень близко к оптимальным, но по отдельным коэффици­
ентам допущено некоторое отставание. У этих организаций, 
как правило, неоптимальное соотношение собственных и 
заемных источников финансирования, сдвинутое в пользу 
заемного капитала. При этом наблюдается опережающий 
прирост кредиторской задолженности по сравнению с при­
ростом других заемных источников, а также по сравнению с 
приростом дебиторской задолженности. Обычно это рента­
бельные организации.

3-й класс — это организации, финансовое состояние кото­
рых можно оценить как среднее. При анализе бухгалтерского ба­
ланса обнаруживается «слабость» отдельных финансовых пока­
зателей. У них либо платежеспособность находится на границе 
минимально допустимого уровня, а финансовая устойчивость 
нормальная, либо наоборот — неустойчивое финансовое состо­
яние из-за преобладания заемных источников финансирования, 
но есть некоторая текущая платежеспособность. При взаимоот­
ношениях с такими организациями вряд ли существует угроза 
потери средств, но выполнение обязательств в срок представ­
ляется сомнительным.
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Границы классов организаций согласно критериям оценки 
финансового состояния

Таблица 3.16

№ Показатели фи­
нансового со­

стояния

Условия
снижения
критерия

Границы классов согласно критериям

1 -й класс 2-й класс 3-й класс 4-й класс 5-й класс
1 Коэффициент

абсолютной
ликвидности

За каждые 
0,01 пунк­
та сниже­
ния снима­
ется по 0,3 
балла

0,70 и бо­
лее при­
сваиваем 
14 баллов

0,69+0,50 
присваи­
ваем от 
13,8 до 
10 баллов

0,49+0,30 
присваи­
ваем от 
9,8 до 6 
баллов

0,29+0,10 
присваи­
ваем от 
5,8 до 2 
баллов

Менее 0,10 
присваива­
ем от 1,8 
до 0 бал­
лов

2 Коэффициент
критической
оценки

За каждые 
0,01 пунк­
та сниже­
ния снима­
ется по 0,2 
балла

1 и более 
->11 бал­
лов

0,99+0,80
->10,8+
7 баллов

0,79+0,70
->6,8+
5 баллов

0,69+0,60
->4,8+
3 баллов

0,59 и ме­
нее^  
от 2,8 до 
0 баллов

3 Коэффициент 
текущей лик­
видности

За каждые 
0,01 пунк­
та сниже­
ния сни­
мается по 
0,3 балла

2 и более 
-> 20 бал­
лов, 
1,70+2,0 
->19 бал 
лов

1,69+1,50 
—ют 18,7 
до 13 бал­
лов

1,49+1,30 
->от 12,7 
до 7 бал­
лов

1,29+1,00 
-ю т 6,7 
до 1 балла

0,99 и ме­
нее -ю т  
0,7 до 0 
баллов

4 Доля оборот­
ных средств 
в активах

***
0,5 и более 
->10 бал­
лов

0,49+0,40 
->о т9  до 
7 баллов

0,39+0,30 
-> от 6,5 
до 4 бал­
лов

0,29+0,20 
-> от 3,5 
до 1 балла

Менее 0,20 
-> от 0,5 до 
0 баллов

5 Коэффициент 
обеспечен­
ности соб­
ственными 
средствами

За каждые 
0,01 пунк­
та сниже 
ния снима­
ется по 0,3 
балла

0,5 и бо­
лее ->
12,5 балла

0,49+0,40 
—> от 12,2 
ДО 9,5 
балла

0,39+0,20 
-> от 9,2 
ДО 3,5 
балла

0,19+0,10 
-> от 3,2 
ДО 0,5 
балла

Менее 0,10 
-> 0,2 бал­
ла

6 Коэффициент
капитализации

За каждые 
0,01 пунк­
та повы­
шения сни­
мается по 
0,3 балла

Меньше 
0,70-> 17,5 
1,0+0,7-> 
17,1+17,4 
балла

1,01+1,22 
-> от 17,0 
ДО 10,7 
балла

1,23+1,44 
-> от 10,4 
до 4,1 бал­
ла

1,45+1,56 
-> от 3,8 
до 0,5 бал­
ла

1,57 и бо­
лее -> 
от 0,2 до 0 
баллов

7 Коэффициент
финансовой
независимости

За каждые 
0,01 пунк­
та сниже­
ния снима­
ется по 0,4 
балла

0,50+0,60 
и более 
->9+10 
баллов

0,49+0,45 
->от 8 до 
6,4 балла

0,44+0,40 
->от 6 до 
4,4 балла

0,39+0,31 
-ю т 4 до 
0,8 балла

0,30 и ме­
нее -> 
от 0,4 до 0 
баллов

8 Коэффициент
финансовой
устойчивости

За каждые 
0,1 пунк­
та сниже­
ния снима­
ется по 1 
баллу

0,80 и бо­
лее ->5 
баллов

0,79+0,70 
->4 балла

0.69+0,60 
—>3 балла

0,59+0,50 
—>2 балла

0,49 и ме­
нее -> 
от 1 до 
0 баллов

9 Границы
классов

*** 100+97,6
балла

93,5+67,6
балла

64,4+37
баллов

33,8+10,8
балла

7,6+0 бал­
лов
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4-й класс — это организации с неустойчивым финансовым 
состоянием. При взаимоотношениях с ними имеется определен­
ный финансовый риск. У них неудовлетворительная структура 
капитала, а платежеспособность находится на нижней границе 
допустимых значений. Прибыль у таких организаций, как пра­
вило, отсутствует вовсе или очень незначительная, достаточная 
только для обязательных платежей в бюджет.

5-й класс — это организации с кризисным финансовым со­
стоянием. Они неплатежеспособны и абсолютно неустойчивы с 
финансовой точки зрения. Эти предприятия убыточные.

Проведем обобщающую оценку финансового состояния 
анализируемой нами организации (таблица 3.17).

Таблица 3.17 
Классификация уровня финансового состояния

Показатели На начало года На конец года
финансового Фактическое Количество Фактическое Количество

СОСТОЯНИл значение
коэффициента

баллов значение
коэффициента

баллов

1-2 0,094 1,8 0,074 1
1-3 0,676 4 0,663 4,2
l4 1,811 19,3 1,813 19
ц 0,598 10 0,599 10

U  (U2) 0,386 9,2 0,397 9,5
и, 0,579 17,5 0.565 17,5
и3 0,633 10 0,639 10
и5 0,658 2,5 0,661 3,5

Итого — 74,3 — 74,7

По данным расчетов получается, что анализируемая органи­
зация относится ко 2-му классу (нормального) финансового со­
стояния, но к концу года показатели стали несколько лучше.

3.8. Анализ показателей внутригодовой 
динамики   ___ ____ _______ ______________

Анализируя данные годовой финансовой отчетности, мож­
но оценить изменения показателей финансового состояния в 
течение года. Для этого используются данные промежуточных 
бухгалтерских балансов и отчетов о прибылях и убытках.

Исследуя динамику состояния активов анализируемой орга­
низации за отчетный год, используем данные финансовой от­
четности из приложения 7.
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Динамика состояния активов по кварталам отчетного периода
Таблица 3.18

Показатели Абсолютные значения, тыс. руб. Темпы прироста, % (+ - ) Среднего­
довой темп 

роста, %на
1.01.02

на
1.04.02

на
1.07.02

на
1.10.02

на
1.01.03

за I
квартал

за II
квартал

за III 
квартал

за IV 
квартал

Всего имущества 318 669 306 533 311 044 321 153 322 619 -3,81 +1,47 +3,25 +0,46 100,31
в том числе:
1. Внеоборотные активы 128 260 95 802 104 708 110 179 129520 -25,31 +9,30 +5,23 +17,55 100,24
— в % к имуществу 40,25 31,25 33,66 34,31 40,15 -9 +2,41 +0,65 +5,84 —
из них:
1.1. основные средства 87 731 56 622 80 409 76 212 97532 -35,46 +42,01 -5,22 +27,97 102,68
— в % к имуществу 27,53 18,47 25.85 23,73 30,23 -9,06 +7,38 -2,12 +6,5 —
2. Оборотные активы 190 409 210 731 206 336 210 974 193099 +10,67 -2,09 +2,25 -8,47 100,35
— в % к имуществу 59,75 68,75 66,34 65,69 59,85 +9 -2,41 -0,65 -5,84 —
из них:
2.1.Материальные оборот­
ные средства 119176 78502 131148 131998 122066 -34,13 67,06 0,65 -7,52 100,60
— в % ко всем оборотным 62,59 37,25 63,56 62,57 63,21 -25,34 +26,31 -0,99 +0,64 —
2.2. Денежные средства 9881 2526 4707 4860 7859 -74,44 86,34 3,25 61,71 94,44
— в % ко всем оборотным 5,19 1,20 2,28 2,30 4,07 -3,99 +1,08 +0,02 +1,77 —
2.3. Средства в расчетах 61352 129703 70481 74116 63174 111,41 -45,66 5,16 -14,76 100,73
— в % ко всем оборотным 32,22 61,55 34,16 35,13 32,72 +29,33 -27,39 +0,19 -2,41 —



Данные таблицы 3.18 показывают, что стоимость имуще­
ства организации в конце отчетного периода составила 
322619 тыс. руб., что в среднем на 0,31 процентных пункта боль­
ше, чем в начале года. Однако в течение года изменение имуще­
ства организации было нестабильным. В I квартале стоимость 
имущества снизилась относительно начала года на 3,81%. Это 
снижение было, в основном, за счет уменьшения (списания 
устаревшего оборудования) основных средств (на 35,46%), за­
пасов (на 34,13%) и денежных средств (на 74,44%).

Отрицательным моментом в I квартале является и то, что 
повышение доли оборотных средств организации (что само по 
себе и неплохо — +10,67%) произошло за счет резкого роста 
дебиторской задолженности (+111%), а ее доля в оборотных 
активах увеличилась почти в два раза (с 32 до 61 %). В то же время 
сократилась доля материальных оборотных активов (—25%) и 
наиболее ликвидных (денежных средств — почти —4%).

Во II квартале картина несколько изменилась в лучшую сто­
рону: стоимость имущества немного повысилась (+1,47%) в ос­
новном за счет прироста денежных средств (+86%), запасов 
(+67%) и основных средств (+42%). Организацией были приоб­
ретены новое оборудование и инвентарь, пополнены запасы 
сырья и материалов, а денежные средства увеличились за счет 
погашения значительной части дебиторской задолженности. Ее 
величина снизилась почти на 46%, а доля в оборотных активах 
сократилась на 27%.

В III квартале структура активов организации была почти 
такой же, как и во втором. Стоимость имущества увеличилась по 
сравнению с предыдущим периодом на 3,25% за счет прироста 
как внеоборотных, так и оборотных активов, но прирост оборот­
ных был несколько ниже (+2,25%), чем внеоборотных (+5,23%). 
Отрицательным моментом можно считать то обстоятельство, что 
прирост оборотных средств происходил в основном за счет повы­
шения суммы дебиторской задолженности (+5,16%), а ее доля 
опять повысилась почти на 1%. Хорошей тенденцией является 
продолжившееся увеличение денежных средств (+3,25%).

В IV квартале прирост имущества продолжился за счет уве­
личения внеоборотных активов (+17,5%). Оборотные средства 
сократились на 8%, при этом их доля в активах организации 
уменьшилась на 5%. Это произошло за счет уменьшения остат­
ков материальных средств (—7,52%) и за счет снижения средств, 
находящихся в расчетах (—14,76%). Последнее обстоятельство 
является хорошим признаком для динамики финансового по­
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ложения организации. В целом структура имущества организа­
ции на конец IV квартала стала почти такой же, какой она была 
в начале отчетного года, и даже несколько лучше. Отрицатель­
ным фактом является то, что в структуре оборотных активов 
преобладают запасы (63%) и средства в расчетах (32%), т.е. мед­
ленно реализуемые ликвидные средства и их прирост (в сред­
нем за год) выше, чем прирост денежных активов. Эта ситуация 
может привести к замедлению деловой активности и текущей 
неплатежеспособности организации, так как активы в запасах и 
дебиторской задолженности отвлечены из оборота.

Динамику структуры активов организации наглядно пока­
зывает диаграмма 3.2.

100%

90%
80%
70%
60%

50%
40%

30%

20%

10%

0%

на 1.01.02 на 1.04.02 на 1.07.02 на 1.10.02 на 1.01.03
В  Внеоборотные активы 5  Материальные оборотные средства
Ш Денежные средства 0  Средства в расчетах

Рис. 3.2
Динамика структуры имущества организации за отчетный год

Наряду с анализом имущества необходимо исследовать 
внутригодовую динамику источников формирования ресур­
сов организации. Состояние и изменение собственного капи­
тала и заемного, а также структуры заемного капитала имеет 
большое значение для оценки финансового состояния орга­
низации.

Как показывают данные таблицы 3.19, в структуре источ­
ников финансирования организации за истекший год также 
произошли некоторые изменения. В I квартале отчетного года 
резко повысилась доля заемного капитала в совокупном капи­
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тале организации (с 36 до 64,87%, или на 28%). Соответственно 
на столько же снизилась доля собственного капитала. Это про­
изошло за счет убыточной деятельности организации (сумма 
убытка в I квартале составила 9456 тыс. руб., что уменьшило 
сумму собственного капитала) и значительного увеличения сум­
мы краткосрочных обязательств (+76,77% прироста), а они воз­
росли за счет увеличения суммы краткосрочных кредитов 
(+126%). Так же увеличилась и доля этих пассивов в общей сум­
ме заемного капитала (+3,64% и +22,48% соответственно). Все 
вышесказанное характеризует отрицательную тенденцию I квар­
тала.

Положительным моментом в этом периоде можно назвать, 
пожалуй, лишь снижение суммы кредиторской задолженнос­
ти организации (—63,8%) и соответствующее понижение ее доли 
в заемном капитале на 17%.

Второй квартал с точки зрения структуры пассивов выгля­
дит получше, чем первый. Но сказать, что ситуация резко изме­
нилась в лучшую сторону, нельзя. Почти на 34% увеличился соб­
ственный капитал, а его доля повысилась до 46,36%. Повыси­
лась также доля долгосрочных кредитов. Таким образом, доля 
наиболее устойчивых пассивов организации составила почти 49%. 
Отрицательным фактом во II квартале является повышение сум­
мы убытка до 11836 тыс.руб. и суммы кредиторской задолжен­
ности на 25,5%.

В III квартале произошел перелом в соотношении соб­
ственного и заемного капитала в пользу собственного. Его 
доля превысила половину и достигла 50,3%, а организация 
получила прибыль в размере 101 тыс. руб. Отрицательным 
является то, что снизилась сумма кредитов (как долгосроч­
ных, так и краткосрочных) и резко увеличилась сумма кре­
диторской задолженности (прирост +174,8%). При этом сле­
дует отметить, что доля этой задолженности достигла 20% ко 
всему заемному капиталу.

В конце IV квартала структура капитала организации со­
ответствует структуре на начало отчетного года, т.е. в пассиве 
преобладает доля собственного капитала, а в структуре заем­
ного капитала 50% занимают краткосрочные кредиты, 40% — 
кредиторская задолженность, а все остальное — это долго­
срочные кредиты и прочие обязательства. Квартал был при­
быльным для организации (сумма прибыли на конец квар­
тала составила \5 575 тыс. руб.).
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£  Таблица 3.19
NJ

Динамика состояния активов по кварталам отчетного периода
Показатели Абсолютные значения, тыс. руб. Темпы прироста, % (+ -) Среднего­

довой темп 
роста, %на

1.01.02
на 

1.04.02
на 

1.07.02
на

1.10.02
на

1.01.03
за I

квартал
за II

квартал
за III 

квартал
за IV 

квартал
Всего источников 
финансирования 318 669 306 533 311 044 321 153 322 619 -3,81 1,47 3,25 0,46 100,31
Из них:
1. Собственный капитал 201 798 107 691 144 211 161 546 206190 -46,63 33,91 12,02 27,64 100,54
— в % ко всему капиталу 63,33 35,13 46,36 50,30 63,91 -28,19 11,23 3,94 13,61 —

2. Заемный капитал, всего 116871 198842 166833 159607 116429 70,14 -16 10 -4,33 -27,05 99,91
— в % ко всему капиталу 36,67 64,87 53,64 49,70 36,09 28,19 -11,23 -3,94 -13,61 —
в том числе:
2.1. Долгосрочные кредиты 
и займы 7 822 6 075 7 230 6 075 7075 -22,33 19,01 -15,98 16,46 97,52
— в % ко всему заемному 
капиталу 6,69 3,06 4,33 3,81 6,08 -3,64 1,28 -0,53 2,27 _
2.2. Краткосрочные обяза­
тельства, всего 109 049 192 767 159 603 153 532 109 354 76,77 -17,20 -3,80 -28,77 100,07
— в % ко всему заемному 
капиталу 93,31 96,94 95,67 96,19 93,92 3,64 -1,28 0,53 -2,27 _
в том числе:
2.2.1. краткосрочные креди­
ты и займы 79 462 179 890 144 057 118 281 59277 126,38 -19,92 -17,89 -49,88 92,94
— в % ко всему заемному 
капиталу 67,99 90,47 86,35 74,11 50,91 22,48 -4,12 -12,24 -23,20
2.2.2. Кредиторская задол­
женность 25 664 9 288 11 656 32 035 47210 -63,81 25,50 174,84 47,37 116,46
— в % ко всему заемному 
капиталу 21,96 4,67 6,99 20,07 40,55 -17,29 2,32 13,08 20,48 _
2.2.3.Прочие обязательства 3923,00 3 589 3 890 3 216 2 867 -8,51 8,39 -17,33 -10,85 92,46
— в % ко всему заемному 
капиталу 3,36 1,80 2,33 2,01 2,46 -1,55 0,53 -0,32 0,45 _



'  В  Собственный капитал В  Долгосрочные кредиты и займы
В  Краткосрочны* кредиты и займы В  К р*диторскаг задолженность
ИПрочи* обяаательстаа

Рис. 3.3
Динамика структуры источников имущества организации

Положительным для организации является то, что в сред­
нем за год собственный капитал увеличивался быстрее, чем за­
емный (+0,54% и -0,09% соответственно), а отрицательным — 
то, что самый высокий темп роста наблюдается по кредиторс­
кой задолженности (+16,46%).

Далее мы должны оценить динамику показателей платеже­
способности и финансовой устойчивости организации.

120 00С

на 1.01.02 на 1.04.02 на 1.07.02 на 1.10.02 на 1.01.03

■  А1 ЕА2 ПАЗ ВА4

Рис. 3.4
Динамика ликвидных средств организации за отчетный год (тыс. руб)
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на 1.01.02 на 1.04.02 на 1.07.02 на 1.10.02 на 1.01.03 

■  П1 НП2 НПЗ ИП4

Рис. 3.5
Динамика групп обязательств организации 

по срокам погашения за отчетный год (тыс. руб.)

На диаграммах показана динамика групп ликвидных средств 
и обязательств организации по кварталам отчетного года. На 
основе этих показателей вычисляются финансовые коэффици­
енты платежеспособности.

Графики и данные таблицы показывают, что платежеспо­
собной организация была лишь на начало года (Х1=1,107). 
В I квартале в норматив попадает только коэффициент L6 (доля 
оборотных средств в активах) — чем он больше, тем лучше. Во 
II квартале положительная динамика наблюдается по коэффи­
циенту маневренности функционирующего капитала (L5) — он 
должен уменьшаться в динамике — и коэффициенту обеспе­
ченности собственными оборотными средствами (Lj) — его 
минимальная граница равна 0,1, а в нашей организации его 
значение на 1.07.2002 составило 0,19.

В III квартале сохранились тенденции II квартала, и суще­
ственных изменений показателей платежеспособности не про­
изошло.

А в IV квартале коэффициенты текущей ликвидности (Z4), 
маневренности функционирующего капитала (Ь5), доли оборот­
ных средств в активах (Z6) и обеспеченности собственными обо­
ротными средствами (Lj) соответствовали нормативным огра­
ничениям.
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Рис. 3.6
Динамика коэффициентов платежеспособности организации 

за отчетный год

Что касается коэффициентов финансовой устойчивости, то 
их динамика отражена на рисунке 3.7.

Динамика этих показателей свидетельствует о том, что в I и 
II кварталах отчетного года организация была весьма зависима 
от заемных источников финансирования и ее финансовое поло­
жение нельзя назвать устойчивым. В I квартале собственных ис­
точников финансирования у анализируемой организации было 
лишь 35% от всей суммы капитала (U2). Этого явно недостаточ­
но для устойчивого финансового состояния.

Во II квартале финансовая ситуация изменилась в сторону 
повышения собственной независимости до 46%, а коэффици-
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Рис. 3.7
Динамика коэффициентов финансовой (рыночной) устойчивости 

организации за отчетный год1

ент капитализации (U{) по-прежнему не соответствует норма­
тиву.

В III квартале произошел перелом финансовой ситуации 
в положительную сторону, так как коэффициенты рыночной 
устойчивости в целом соответствуют нормальным ограниче­
ниям.

IV квартал можно назвать хорошим в отношении финан­
совой устойчивости организации, потому что основные ко­
эффициенты (Uu U2i иъ) не только соответствуют нормати­
вам, но и превышают аналогичные значения на начало от­
четного года.

Располагая данными о значениях финансовых коэффици­
ентов платежеспособности и финансовой устойчивости, можно 
определить динамику типов финансовых состояний организа­
ции в течение отчетного года.

1 Динамика коэффициентов Uu U2, U3, UA показана на графиках по шкале 
слева, а динамика коэффициента 1/Б — по шкале справа.
146



Классификация финансового состояния организации 
по кварталам отчетного года

Таблица 3.20

Пока­
затели

На начало года На 1.04.02 На 1.07.02 На 1.10.02 На конец года
Факти­
ческое 
значе­
ние ко­
эффи­
циента

Коли­
чество
баллов

Факти­
ческое 
значе­
ние ко­
эффи­
циента

Коли­
чество
баллов

Факти­
ческое 
значе­
ние ко­
эффи­
циента

Коли­
чество
баллов

Факти­
ческое 
значе­
ние ко­
эффи­
циента

Коли­
чество
баллов

Факти­
ческое 
значе­
ние ко­
эффи­
циента

Коли­
чество
баллов

1-2 0,094 1.8 0,013 0,0 0,030 0,0 0,032 0,0 0,074 1
1-3 0,676 4,0 0,684 4,6 0,466 1,0 0,522 2,0 0,663 4,2
l4 1,811 19,3 1,111 4,3 1,318 7,6 1,402 10,0 1,813 19
Ц 0,598 10,0 0,687 10,0 0,663 10,0 0,657 10,0 0,599 10
L7 (U2) 0,386 8,6 0,056 0,0 0,191 3,2 0,243 4,7 0,397 9,5
и, 0,579 17 5 1,846 0,0 1,157 12,5 0,988 17,4 0,565 17,5
и3 0,633 10,0 0,351 2,4 0,464 6,8 0,503 9,0 0,639 10
и5 0,658 3,0 0,371 0,5 0,487 1,0 0,522 2,0 0,661 3,5
Итого 74,2 21,8 42,1 55,1 74,7
Класс 2 4 3 3 2

Данные таблицы 3.20 подтверждают и наглядно демонстри­
руют выводы, сделанные нами выше. В начале отчетного года 
финансовое состояние организации оценивалось как нормаль­
ное (2-й класс).

В I квартале финансовые показатели резко ухудшились, 
и финансовое положение организации стало неустойчивым 
(4-й класс). Организация стала неплатежеспособной, а струк­
тура капитала оказалась неудовлетворительной, кроме того, 
вместо прибыли был получен убыток. На это, как уже отме­
чалось выше, повлияли разные объективные и субъективные 
причины.

Во II и III кварталах в результате принятых мер по стабили­
зации финансового состояния, оно стало средним (3-й класс). 
Хотя платежеспособность еще недостаточная, но финансовая 
устойчивость вполне нормальная. К тому же в III квартале орга­
низации удалось получить небольшую прибыль в результате ос­
новной деятельности.

IV квартал завершился удачно, и финансовое состояние 
вновь стало нормальным (2-й класс), а прибыльность деятель­
ности еще более повысилась.
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3.9. Общая оценка деловой активности 
организации. Расчет и анализ финансового 
цикла ...............   -_____  --____

Традиционный экономический анализ в значительной мере 
занимается сопоставлением фактических данных о результатах 
производственно-хозяйственной деятельности организаций с пла­
новыми показателями, выявлением и оценкой отклонений «фак­
та» от «плана». Затем общая сумма отклонений раскладывалась на 
отдельные суммы, обусловленные влиянием различных факторов, 
как положительных (благоприятных), так и отрицательных (небла­
гоприятных), и разрабатывались предложения, как усилить влия­
ние положительных и ослабить или устранить влияние отрицатель­
ных факторов. Приведена схема последовательности прохождения 
этапов факторного анализа (см. стр. 86—87).

Важнейшим показателем в анализе являлся объем произве­
денной продукции (работ, услуг), а в торговле — объем товаро­
оборота. Заранее принималось условие, что отрицательное от­
клонение от плана (невыполнение объема) считалось серьез­
ным нарушением, ибо план — это закон, его невыполнение 
чревато определенными последствиями для организации. Но ведь 
известно, что план составлялся в оторванности от организа­
ции, по принципу «от достигнутого» (т.е. план предыдущего года 
каждый раз регулярно, чисто механически, увеличивался на оп­
ределенное количество процентов без учета реальных возмож­
ностей организации).

В рыночной экономике самым главным мерилом эффектив­
ности работы организации является результативность.

Понятие «результативность» складывается из нескольких 
важных составляющих финансово-хозяйственной деятельности 
организации.

Общей характеристикой результативности финансово-хо- 
зяйственной деятельности принято считать оборот, т. е. об­
щий объем продаж продукции (работ, услуг) за определен­
ный период времени. Для организаций, работающих в усло­
виях рыночных отношений, важным показателем становится 
и прибыль.

Рассмотрение сущности результативности позволяет опре­
делить основные задачи ее анализа. Они заключаются в том, 
чтобы: во-первых, определить достаточность достигнутых резуль­
татов для рыночной финансовой устойчивости организации,
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сохранения конкурентоспособности, обеспечения надлежаще­
го качества жизни трудового коллектива; во-вторых, изучить 
источники возникновения и особенности воздействия на ре­
зультативность различных факторов; в-третьих, рассмотреть ос­
новные направления дальнейшего развития анализируемого 
объекта.

Набор экономических показателей, характеризующих резуль­
тативность деятельности организации, зависит от глубины ис­
следования. По данным внешней отчетности можно проанали­
зировать следующие показатели (рис. 3.8):

индикаторы результативности 
финансово-хозяйственной деятельности

Показатели
деловой

активности
к

м я я я г
экономический эффект 

(прибыль)

Показатели 
экономической 
эффективности 

(рентабельности]

Рис. 3.8.
Показатели, характеризующие результативность

Одним из направлений анализа результативности является 
оценка деловой активности анализируемого объекта. Деловая 
активность проявляется в динамичности развития организации, 
достижении ею поставленных целей, что отражают абсолютные 
стоимостные и относительные показатели.

Деловая активность в финансовом аспекте проявляется преж­
де всего в скорости оборота средств. Анализ деловой активности 
заключается в исследовании уровней и динамики разнообраз­
ных финансовых коэффициентов — показателей оборачиваемо­
сти. Они очень важны для организации.

Во-первых, от скорости оборота средств зависит размер го­
дового оборота.

Во-вторых, с размерами оборота, а следовательно, и с обо­
рачиваемостью связана относительная величина условно-посто­
янных расходов: • чем быстрее оборот, тем меньше на каждый 
оборот приходится этих расходов.
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В-третьих, ускорение оборота на той или иной стадии кру­
гооборота средств влечет за собой ускорение оборота и на дру­
гих стадиях. Финансовое положение организации, ее платежес­
пособность зависят от того, насколько быстро средства, вло­
женные в активы, превращаются в реальные деньги.

На длительность нахождения средств в обороте оказывают 
влияние различные внешние и внутренние факторы.

К внешним факторам относятся:
♦ отраслевая принадлежность;
♦ сфера деятельности организации;
♦ масштаб деятельности организации;
♦ влияние инфляционных процессов;
♦ характер хозяйственных связей с партнерами.
К внутренним факторам относятся:
♦ эффективность стратегии управления активами;
♦ ценовая политика организации;
♦ методика оценки товарно-материальных ценностей и за­

пасов.
Таким образом, для анализа деловой активности организа­

ции используют две группы показателей:
А. Общие показатели оборачиваемости.
Б. Показатели управления активами.
Как показывают данные таблицы 3.21, оборачиваемость 

можно исчислить как по всем оборотным средствам (коэффи­
циент ресурсоотдачи d{), так и по отдельным их видам.

Оборачиваемость средств, вложенных в имущество органи­
зации, может оцениваться:

а) скоростью оборота — количеством оборотов, которое де­
лают за анализируемый период капитал организации или его 
составляющие;

б) периодом оборота — средним сроком, за который возвра­
щаются в хозяйственную деятельность организации денежные 
средства, вложенные в производственно-коммерческие операции.

Информация о величине выручки от продажи содержится в 
форме № 2 «Отчет о прибылях и убытках» (стр. 010). Средняя вели­
чина активов для расчета коэффициентов деловой активности оп­
ределяется по балансу по формуле средней арифметической:

Он+Ок
Средняя величина активов = ---------

где Он, Ок — соответственно величина активов на начало и 
конец анализируемого периода.
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Таблица 3.21
Коэффициенты деловой активности

N9
п/п

Наименование
коэффициента

Способ расчета Пояснения

А. Общие показатели оборачиваемости
1 Коэффициент общей обо­

рачиваемости капитала 
(ресурсоотдача)

, выручка от продажи , ,и, = ■ ■ —-------—-гмг (оборотов)
среднегодовая
стоимость активов

сЯЩфЛЮ) . .
Показывает эффективность ис­
пользования имущества. 
Отражает скорость оборота 
(в количестве оборотов за период 
всего капитала организации)

2 Коэффициент оборачи­
ваемости оборотных 
(мобильных) средств

. выручка от продажи у  ̂
а, -  (оборотов) 

среднегодовая
стоимость
оборотных активов

. сЛ1<НфМ2), .
Показывает скорость оборота 
всех оборотных средств организа­
ции (как материальных, так и де­
нежных)

3 Коэффициент отдачи 
нематериальных активов

. выручка от продажи , „
Hi =---- ----------------------------(оборотов)средняя стоимость

нематериальных активов

. с.0\0(фЛ>2), „
Показывает эффективность ис­
пользования нематериальных 
активов

4 Фондоотдача , выручка от продажи , _ 
а4-  . (оборотов) 

средняя стоимость
■ основных средств

, t .o io (iJ M ). .
Показывает эффективность ис­
пользования только основных 
средств организации

5 Коэффициент отдачи 
собственного капитала выручка от продажи ,   ̂

а< = ■ ■ ■ (оборотов) средняя стоимость
собственного капитала

Показывает скорость оборота 
собственного капитала. Сколько 
рублей выручки приходится на 
1 рубль вложенного собствен­
ного капитала

Б. Показатели управления активами
6 Оборачиваемость 

материальных средств 
(запасов)

(средняя стоимость} 
! запасов J

, стг2Ю(фМ1)х1. , , 
с.010 (фМ2) 1' Л" ’

Показывает, за сколько в среднем 
дней оборачиваются запасы 
в анализируемом периоде

выручка от продажи



Продолжение табл. 3.21

N9
п/п

Наименование
коэффициента

Способ расчета Пояснения

7 Оборачиваемость 
денежных средств

(средняя стоимость)
Viденежных средств) / \ 

d = , № днях) 
выручка от продажи

стр.260 (ф.Ж) х t 
^ " " с Л Ю (* Л 2 ')  (“ )НЯХ)

Показывает срок оборота 
денежных средств

8 Коэффициент обора­
чиваемости средств 
в расчетах

выручка от продажи , ,
а .= ------------------------------------- (оборотов)

средняя стоимость
дебиторской задолженности

с.010 (фМ 2) 
с.230 с.240 (ф.Ш ) (обоРотов)

Показывает количество оборотов 
средств в дебиторской задолжен­
ности за отчетный период

9 Срок погашения дебитор­
ской задолженности

4  =

средняя стоимость
цдебиторской задолженности\) / ч \ 

выручка от продажи

,  с.230 или с.240 (ф Ж )  х / / \ 
d’ m «010 (ФМ1) * dmx>

Показывает, за сколько в сред­
нем дней погашается дебитор­
ская задолженность организации

10 Коэффициент оборачи­
ваемости кредиторской 
задолженности

выручка от продаж и  (обо- 
10 средняя стоимость рогов) 

кредиторской задолженности
с о ю  № Ю {с1е^  

" с62й(ф Ж ) 1 р  ’

Показывает расширение или сни­
жение коммерческого кредита, 
предоставляемого организации

11 Срок погашения креди­
торской задолженности

4 , -

'средняя стоимость 'j 
jкредиторской задолженности) (в

выручка от продажи днях)

стр.620 (ф.Ш) х 1 1 . \ 
с.0\0(ф М 2) 'вднях>

Показывает средний срок воз­
врата долгов организации по 
текущим обязательствам

12 Период погашения задол­
женности поставщикам \ средняя стоимость 

задолженности поставщикам х t 
\и  подоядчикам )

Л сумма погашения
обязательств поставщикам 
(оборот по Д Т  сч. 60)

сШШфж)хг , . „ 
rf,i= ,  _ (в днях) 11 оборот по Дт сч. 60

Показывает средний срок пога­
шения задолженности поставщи­
кам и подрядчикам

13 Период хранения произ­
водственных запасов (средние остатки)

\ запасов J . ч ч
а ., = ---------------------------------------------- -— (в дн ях)сумма материальных расходов, 

отнесенных на производство

***



Окончание табл. 3.21
N°

п/п
Наименование

коэффициента
Способ расчета Пояснения

14 Длительность нахождения 
в авансах поставщикам j  Ш Г ( ф М \) х 1 

14 (поступление запасов по предоплате + г  
\+с.2Л5кл.~с.245нл. J

*•*

15 Длительность процесса 
производства J Пн(фМ1)Ж j

15 фактическая 'ебестоимостъ 
выпущенной продукции

***

16 Длительность хранения 
готовой продукции на 
складе

(средние остатки 
[продукции на складе)

16 фактическая производственная н̂ях  ̂
себестоимость проданной продукции

***

UiU)



Более точный расчет средней величины активов за год можно 
получить по ежемесячным данным о состоянии активов. Тогда 
средняя величина активов рассчитывается по формуле средней 
хронологической:

О З Д +  0 2 + 0 3+ 0,50„
Средняя величина активов = --------------------- :-----------------п-1
где Оп — величина активов в п-м месяце.

Продолжительность одного оборота в днях можно рассчи­
тать следующим образом:

Длительность анализируемого
Продолжительность  _______ периода (в днях)_______
одного оборота (в днях) ~ Коэффициент оборачиваемости

активов в оборотах
В анализируемой нами организации за истекшее полугодие 

деловая активность характеризуется следующими значениями 
коэффициентов (табл. 3.22).

Таблица 3.22 
Значения коэффициентов деловой активности

Показатели Отчетный
период

Аналогичный
прошедший

период

Отклонение
(+ .-)

Ресурсоотдача (d,) 0,334 0,584 -0,25
Коэффициент оборачиваемости 
мобильных средств (d2) 0,558 0,337 +0.221
Коэффициент оборачиваемости 
собственного капитала (d5) 0,533 0,469 +0,064
Срок оборачиваемости мат< >риальных 
средств (запасов) (de) 406 433 -27
Срок оборачиваемости денежных 
средств (d7) 23,4 20,5 +2,9
Средний срок погашения дебиторской 
задолженности (de) 209 196 +13
Средний срок погашения кредиторской 
задолженности (d^) 122 93 +29

Коэффициент общей оборачиваемости (ресурсоотдача dx), 
или коэффициент трансформации, отражает скорость оборота 
всего капитала организации или эффективность использования 
всех имеющихся ресурсов независимо от их источников. Данные 
таблицы 3.22 показывают, что за изучаемый период этот пока­
затель уменьшился. Значит, в организации медленнее совершался 
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полный цикл производства и обращения, приносящий прибыль. 
Этот показатель деловой активности имеет большое аналити­
ческое значение, так как он тесно связан с прибыльностью орга­
низации, а следовательно, влияет на результативность финан- 
сово-хозяйственной деятельности.

Оборачиваемость запасов характеризуется коэффициентом 
d6. Чем выше этот показатель, тем меньше затоваривание, тем 
быстрее можно погашать долги. Известно, что в условиях нор­
мально функционирующей рыночной экономики оптимальная 
величина оборачиваемости материальных запасов 4—8 раз в год. 
Это, правда, приемлемо лишь для производственных организа­
ций. Оборачиваемость долгосрочных активов колеблется от 1 до 
7 в зависимости от капиталоемкости производства.

Устойчивость финансового положения анализируемого 
объекта и его деловая активность характеризуются соотношени­
ем дебиторской и кредиторской задолженности. В стабильной 
экономике если дебиторская задолженность организации пре­
вышает кредиторскую, то это расценивается как свидетельство 
наращивания оборота и не считается тревожным сигналом. Од­
нако в России, в условиях инфляции, такое положение мо­
жет быть опасно. Подробнее этот вопрос рассмотрен в пара­
графе 7.3.

Скорость отдачи на собственный капитал (d5) отражает ак­
тивность использования денежных средств. Низкое значение этого 
показателя свидетельствует о бездействии части собственных 
средств. В анализируемой организации этот показатель в отчет­
ном периоде чуть больше, чем в аналогичном периоде прошло­
го года, однако он все-таки очень низкий — на каждый рубль 
инвестированных собственных средств приходится лишь 0,06 тыс. 
руб. выручки от продажи.

При проведении анализа деловой активности организации 
необходимо обратить внимание на:

1) длительность производственно-коммерческого цикла и 
его составляющие;

2) основные причины изменения длительности производ­
ственно-коммерческого цикла.

Прежде чем приступить к анализу показателей управления 
активами, необходимо представить себе этапы обращения де­
нежных средств организации (рис. 3.9).
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Размещение
заказа Поступление сырья, 

материалов, 
сопроводительных 
документов и т.п.

1Z

Продажа
готовой
продукции,
товаров,
услуг

1  _
платежа от

Производственно-коммерческий процесс (03)
0x3 ОПП ОхГП

Период погашения
дебиторской
задолженности
(ОДЗ)

Период погашения
кредиторской
задолженности Финансовый цикл (ФЦ)
(0K3)

Рис. 3.9.
Этапы обращения денежных средств

Это примерная схема движения средств в рамках одного 
производственно-коммерческого цикла.

Производственный процесс (03) состоит из нескольких эта­
пов:

1) отрезка времени характеризующего время хранения про­
изводственных запасов с момента их поступления до момента 
отпуска в производство (0x3);

2) отрезка времени, характеризующего длительность про­
цесса производства (ОПП);

3) периода хранения готовой продукции на складе (ОхГП);
Разрыв между сроком платежа по своим обязательствам пе­

ред поставщиками и получением денег от покупателей является 
финансовым циклом, в течение которого денежные средства от­
влечены из оборота (ФЦ):

где 03  — производственно-коммерческий процесс (оборачи-

ОДЗ — оборачиваемость дебиторской задолженности;
ОКЗ — оборачиваемость кредиторской задолженности.
Как видно из формулы, сокращение ФЦ в динамике — по­

ложительная тенденция. Это сокращение может быть:
во-первых, за счет ускорения производственного процесса; 
во-вторых, за счет ускорения оборачиваемости ДЗ; 
в-третьих, за счет замедления оборачиваемости КЗ.

ФЦ = 03  + ОДЗ -  ОКЗ, (в днях)

ваемость запасов);
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Пример расчета длительности производственно-коммерчес­
кого цикла дан в таблицах 3.23 и 3.24.

Рассмотрим последовательно:
Произвол- Период обраще- Период обра-
ственный ния дебиторской щения креди-
процесс задолженности торской
(03) (ОДЗ) задолженности

(ОКЗ)

1.1. Длительность нахождения средств в авансах поставщи­
кам:

6854x360 
" “ 26464 + 5910 -  7798 -  ’ ДНЯ

Необходимо учесть, что сумма товарно-материальных цен­
ностей, поступивших на условиях предоплаты, составила

26464
19%= ш ш х100%

Таблица 3.23
Справка об основных показателях деятельности за год 

(составлена на основе данных оборотной ведомости и баланса)

Показатели Сумма, 
тыс. руо.

Средние остатки производственных запасов 17881
Средняя величина авансов, выданных поставщикам 6854
Средняя величина незавершенного производства 2496
Средние остатки готовой продукции на складе 12399
Средняя величина дебиторской задолженности, исключая 
авансы выданные (платежи по которой ожидаются в течение 
12 месяцев после отчетной даты) 55087
Средняя величина авансов, получённых от покупателей 
и заказчиков 337
Средняя величина кредиторской задолженности 36437
Поступление производственных запасов всего, 
в том числе на условиях предоплаты

139284
26464

Сумма материальных затрат, отнесенных на себестоимость 63111
Фактическая себестоимость выпущенной продукции 74878
Фактическая производственная себестоимость проданной 
продукции 69744
Сумма погашенных (оплаченных) обязательств поставщиков 104 106
Выручка от продажи продукции, работ, услуг 106969
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Для определения длительности производственно-коммерчес­
кого цикла в расчет должна войти скорректированная величина 
пребывания средств в авансах:

19%
100,4 Днях —  = 19Д Дня

Таким образом, вследствие расчетов с поставщиками на 
условиях предоплаты длительность производственного процес­
са организации возросла на 19,1 дня.

1.2. Длительность хранения производственных запасов (ОхЗ):

ЛГ1, 1Ч 17881x360 Ox3(fif13) = — —  = 102 дня

1.3. Длительность процесса производства (ОПП)

ЛТТТТ/_, ч 2496x360 _ОПП(</15) = ?4878 = 12 дней

1.4. Длительность хранения готовой продукции (ОхГП):

^  _  7 , 12399x360 _
ОхГПЦ6) = - ()97- -  = 64 дня

Что касается длительности хранения готовой продук­
ции, то предыдущий расчет можно дополнить расчетом дли­
тельности хранения каждого вида продукции (структурная 
оценка).

Таким образом, длительность производственного процесса 
в отчетном году была:

03  = 19,1 дня + 102 дня + 12 дней + 64 дня = 197,1 дня.
2. Период погашения дебиторской задолженности опреде­

ляется следующим образом.

_  55087x360ОДЗ = --------------- = 185,4 дня
106969

Период нахождения средств в расчетах может быть сокра­
щен при предоставлении покупателям авансов. Ускорение рас­
четов с покупателями зависит от соотношения суммы средств, 
полученных от покупателей на условиях предоплаты, и общего 
объема выручки от продажи.
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3. Определение среднего срока погашения задолженности 
поставщикам:

Л1М 36437x360
ОКЗ = --------------- = 126 дней

104106
Таким образом, совокупная длительность операционного 

цикла организации равна 382,5 дня (197,1 дня + 185,4 дня). При 
этом в течение 126 дней он обслуживался капиталом поставщи­
ков (кредиторов), а в течение 256,5 дня — за счет иных источ­
ников. Такими источниками, как правило, являются собствен­
ные средства организации, а также краткосрочные кредиты бан­
ков.

Длительность финансового цикла (ФЦ) организации соста­
вила 256,5 дня.

Для сложившегося производственно-коммерческого цикла 
можно рассчитать потребность в собственном оборотном капи­
тале (табл. 3.24).

Таблица 3.24
Расчет потребности в собственном оборотном капитале

Показатели Сумма, тыс.руб.
1. Средняя величина авансов, выданных постав­
щикам (до 12 месяцев) 6854
2. Средняя величина производственных запасов 17881
3. Средние остатки незавершенного производства 2496
4. Средние остатки готовой продукции 12399
5. Средняя величина дебиторской задолженности, 
исключая авансы выданные (погашение 
в течение 12 мес.) 55087
6. Средняя величина дебиторской задолженности, 
за исключением содержащейся в ней доли, прихо­
дящейся на прибыль от реализации (26,7% —  уро­
вень прибыли от реализации по ф. No 2, см. прило­
жение 2), т.е. 26,7% от п. 5

55087 х 0,267 = 14708 

55087 -  14708 = 40379

7. Итого средняя величина вложенного в текущие 
активы капитала (с.1 + с 2 + с.З + с.4 + с 6) 80009
8. Средние остатки кредиторской задолженности 36437
9. Средние авансы, полученные от покупателей 337
10. Потребность в собственных оборотных средства) 
(в оборотном капитале) (с.7 -  с.8 + с.9) 43909

Следует помнить, что увеличение оборота (остатков в ба­
лансе) текущих активов, так же как и ускорение оборачиваемо­
сти кредиторской задолженности (уменьшение остатков в ба­
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лансе), сопровождается оттоком денежных средств. И наоборот, 
ускорение оборачиваемости запасов, средств в расчетах и дру­
гих текущих активов (уменьшение остатков в балансе), а также 
увеличение периода погашения краткосрочных обязательств (уве­
личение остатков кредиторской задолженности) связаны с при­
током денежных средств.

Поясним на примере.
1. Допустим, в предстоящем периоде срок погашения кре­

диторской задолженности сократится на 10 дней (объем плате­
жей останется тем же — 104106 тыс. руб.). Величина остатков 
кредиторской задолженности составит 33 545 тыс. руб. [(126 дня- 
10 дней) х 104106 : 360] вместо 36 437 тыс. руб. в истекшем 
периоде (табл. 3.21). Сумма 2 892 тыс. руб. (36 437 — 33 545) — это 
дополнительный отток денежных средств, связанный с сокраще­
нием срока кредитования на 10 дней. Здесь возникает парадок­
сальная ситуация: чем меньше величина кредиторской задол­
женности, тем ниже платежеспособность и ликвидность. Но на 
самом деле речь идет о сокращении объема финансирования, 
связанного с уменьшением срока кредитования, что и изменя­
ет величину оттока денежных средств.

2. Допустим, руководство организации рассматривает воз­
можность сокращения среднего срока погашения дебиторской 
задолженности на 15 дней за счет предоставления покупателям 
льготных условий при досрочной оплате. Тогда средние остатки 
дебиторской задолженности составят 50 632 тыс. руб. [(185,4 дал — 
— 15 дней) х 106 969 /  360).

Сокращение срока расчетов покупателей всего на 5 дней 
позволит организации свободно использовать в обороте допол­
нительные 4 455 тыс. руб. (55 087 — 50 632), полученные в резуль­
тате притока денежных средств за счет ускорения оборачивае­
мости дебиторской задолженности.

Одним из условий финансового благополучия организа­
ции является приток денежных средств. Однако чрезмерная 
величина денежных средств говорит о том, что реально орга­
низация терпит убытки, связанные с инфляцией и обесце­
нением денег, а также с упущенной возможностью их выгод­
ного размещения.

. . ,   Контрольные вопросы по главе 3

1. Чем сравнительный аналитический баланс отличается от отчетного 
баланса (годового, квартального)?
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2. Перечислите показатели финансового состояния, которые можно 
получить из сравнительного аналитического баланса.

3 Каким образом проводится горизонтальный анализ отчетности?
4. Каким образом проводится вертикальный анализ отчетности?
5. Что понимается под ликвидностью баланса и ликвидностью акти­

вов?
6. Какой баланс считается абсолютно ликвидным?
7. Как рассчитать коэффициент текущей ликвидности, коэффициент 

критической ликвидности и коэффициент абсолютной ликвидности?
8. Что характеризует и как рассчитывается общий показатель плате­

жеспособности?
9. Что означает несостоятельность (банкротство) организации?
10. Назовите критерии неплатежеспособности организации-должника.
11. Перечислите показатели, позволяющие оценить структуру баланса 

неплатежеспособной организации.
12. Какие показатели принимаются во внимание при диагностике бан­

кротства по методикам У. Бивера и Э.Альтмана?
13 Что понимается под финансовой устойчивостью организации?
14.0 чем свидетельствует коэффициент финансовой независимости, 

коэффициент финансирования?
^.Охарактеризуйте сущность методики оценки достаточности источ­

ников финансирования для формирования материальных оборот­
ных средств.

16. Что представляет собой комплексная балльная оценка финансово­
го состояния организации?

17. Каким образом оценивается уровень деловой активности организа­
ции?

18. Как можно рассчитать оборачиваемость средств?
19. Почему важно увеличивать скорость оборота активов?
20. Каково значение и последовательность расчета финансового цик­

ла?



АНАЛИЗ ФОРМЫ № 2 
«ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ  
И УБЫТКАХ»

4.1. Анализ уровня и динамики финансовых 
результатов по данным отчетности _ _ _ _ _ _

Финансовый результат деятельности предприятия выража­
ется в изменении величины его собственного капитала за от­
четный период. Способность предприятия обеспечить неуклон­
ный рост собственного капитала может быть оценена системой 
показателей финансовых результатов. Обобщенно наиболее важ­
ные показатели финансовых результатов деятельности предпри­
ятия представлены в форме № 2 годовой и квартальной бухгал­
терской отчетности.

Показатели финансовых результатов (прибыли) характери­
зуют абсолютную эффективность хозяйствования предприятия 
по всем направлениям его деятельности: производственной, 
сбытовой, снабженческой, финансовой и инвестиционной. Они 
составляют основу экономического развития предприятия и 
укрепления его финансовых отношений со всеми участниками 
коммерческого дела.

Рост прибыли создает финансовую базу для самофинанси­
рования, расширенного воспроизводства, решения проблем 
социального и материального поощрения персонала. Прибыль 
является также важнейшим источником формирования доходов 
бюджета (федерального, республиканского, местного) и пога­
шения долговых обязательств организации перед банками, дру­
гими кредиторами и инвесторами. Таким образом, показатели 
прибыли являются важнейшими в системе оценки результатив­
ности и деловых качеств предприятия, степени его надежности 
и финансового благополучия как партнера.
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Прибыль — это положительный финансовый результат деятель­
ности организации. Отрицательный результат называется убыток.

Прибыль (убыток) — это разница между всеми доходами 
организации и всеми ее расходами.

С философской точки зрения прибыль можно определить 
так: «Это функция времени и вознаграждение за терпение».

Анализ каждого слагаемого прибыли предприятия имеет не 
абстрактный, а вполне конкретный характер, потому что позво­
ляет учредителям и акционерам, администрации выбрать наибо­
лее важные направления активизации деятельности организации.

Анализ финансовых результатов деятельности организации 
включает:

1. Исследование изменений каждого показателя за текущий 
анализируемый период (горизонтальный анализ, расчет в ко­
лонке 5 таблицы 4.1);

2. Исследование структуры соответствующих показателей и 
их изменений (вертикальный анализ, расчет в колонках 6, 7, 8 
таблицы 4.1);

3. Изучение динамики изменения показателей за ряд отчет­
ных периодов (трендовый анализ);

4. Исследование влияния факторов на прибыль (факторный 
анализ).

В ходе анализа рассчитываются следующие показатели:
1. Абсолютное отклонение:

±ДП = П] — По, 
где П0 — прибыль базисного периода;

П, — прибыль отчетного периода;
АП — изменение прибыли.
2. Темп роста

Темп роста = = ‘рг"Х100% 
о

3. Уровень каждого показателя относительно выручки от прода­
жи (в %)

Уровень каждого показателя Па =—~ х 100% относительно выручки от продажи п о

Показатели рассчитываются в базисном и отчетном периодах.
4. Изменение структуры:

±ДУ = УП| — УП0;
(уровень отчетного периода — уровень базисного периода).
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Анализ прибыли
(тыс, руб.)

Таблица 4.1

Наименование показателя Код
строки

За отчетный 
период

За анало­
гичный 
период 

прошлого 
года

Отклонение
(+.->

Уровень в %  
к выручке 

в отчетном 
периоде

Уровень в %  
к выручке 

в базисном 
периоде

Отклонение
уровня

1 2 3 4 5=3-4 6 7 8=6-7
Выручка (нетто) от продажи товаров, 
работ, услуг (за минусом НДС, акци­
зов и аналогичных обязательных 
платежей (В) 010 106969 99017 +7952 100 100
В том числе: 
готовой продукции 011 88988 80504 +8484 83,2 81,3 +1,9
товаров 012 12533 14652 -2119 11,7 14,8 -3,1
услуг промышленного характера 013 5448 3861 +1587 5,1 3,9 +1,2
Себестоимость проданных товаров, 
продукции, работ, услуг (С) 020 69744 70203 -459 65.2 70,9 -5,7
В том числе: 
готовой продукции 021 59470 60254 -784 55,6 60,9 -5,3
товаров 022 6893 7305 -412 6,4 7,4 -1,0
ус луг промышленного характера 023 3381 2644 737 3,2 2,7 0,5
Валовая прибыль 029 37225 28814 8411 34.8 29,1 5,7
Коммерческие расходы (КР) 030 5562 594 + 4968 5,2 0,6 +4,6
Управленческие расходы (УР) 040 3102 198 +2904 2,9 0,2 +2,7
Прибыль (убыток) от продаж 
(стр. 010-020-030-040) (Пп) 050 28561 28022 +539 26,7 28,3 -1,6
Проценты полученные (%пол) 060 1610 4654 -3044 1.5 4,7 -3,2
Проценты к уплате (%упл) 070 3102 4188 -1086 2,9 4,2 -1.3



Окончание табл. 4.1

Наименование показателя Код
строки

За отчетный 
период

За анало­
гичный 
период 

прошлого 
года

Отклонение
(+.-)

Уровень в %  
к выручке 

в отчетном 
периоде

Уровень в %  
к выручке 

в базисном 
периоде

Отклонение
уровня

1 2 3 4 5=3-4 6 7 8=6-7
Доходы от участия в других органи­
зациях (ДрД) 080 4814 1064 +3750 4,6 1,1 +3,5
Прочие операционные доходы (ПрОД) 090 749 600 +149 0,7 0,6 +0,1
Прочие операционные расходы (ПрОР) 100 11344 3584 +7760 10,6 3,6 +7,0
Прочие внереализационные доходы 
(ВнД) 120 1604 495 +1109 1,5 0,5 +1,0
Прочие внереализационные расходы 
(ВнР) 130 642 1715 -1073 0,6 1,7 -1,1
Прибыль (убыток) до налогообло­
жения (стр.050+060-070+080+090- 
100+120-130) (ПБ) 140 22250 25348 -3098 20,8 25,6 -4,8
Налог на прибыль (н/п) 150 6675 8872 -2197 — — —
Прибыль (убыток) от обычной дея­
тельности (ПОД) 160 15575 16476 -901 14,6 16,6 -2
Чрезвычайные доходы (ЧД) 170 — — — — — —

Чрезвычайные расходы (ЧР) 180 — — — — — —

Чистая прибыль (нераспределенная 
прибыль (убыток) отчетного перио­
да) (стр. 160+170-180) (Пч) 190 15575 16476 -901 14,6 16,6 -2

ст\Ui



5. Факторный анализ
На величину прибыли организации оказывают влияние раз­

ные факторы. По сути, это все факторы финансово-хозяйствен­
ной деятельности организации. Одни из них оказывают прямое 
влияние, и их воздействие можно довольно точно определить с 
помощью методов факторного анализа. А другие оказывают кос­
венное влияние, через какие-либо показатели (рис. 4.1). В дан-

Внешнив факторы (не зависящие от деятельности предприятия)

состояние рынка;
цены и тарифы на топливо, энергию, регулиру 
емые государством отпускные цены на 
некоторые товары и продукцию; 
нормы амортизации;
система налогообложения (ставки налогов), 
нарушение дисциплины со стороны деловых 
партнеров;
благоприятные или неблагоприятные соци­
альные и другие условия; 
объем и качество природных ресурсов, 
предоставленных обществом.

Внутренние факторы 
(зависящие от деятельности предприятия)

объем и качество проданной продукции, 
товаров;
политика ценообразования на предприятии; 
уровень себестоимости и других затрат; 
качество менеджмента разных уровней; 
уровень организации труда и производства; 
уровень образования и квалификация кадров; 
технический уровень производственных 
фондов;
научно-техническое творчество, творческая 
инициатива работников; 
материальное положение и экономическая 
заинтересованность работников

Рис. 4.1
Факторы, влияющие на прибыль
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ном случае величину воздействия определить можно только с 
определенной долей вероятности или вообще невозможно.

На сумму чистой прибыли влияют все показатели-факто­
ры, определяющие ее:

Пч = В — С — КР — УР + %пол — %упл + ДрД + ПрОД -

-  ПрОР + ВнД -  ВнР -  н/п + ЧД -  ЧР =
/=1

Это факторная модель аддитивного вида.
В—С—КР—УР+%пол—%упл+ДрД+ПрОД—ПрОР+ВнД—ВнР—н/п+ЧД—ЧР 

Пв
--Y—
п п

ПБ

Под

гг

где Пв — валовая прибыль;
Пп — прибыль от продаж;
ПБ — прибыль бухгалтерская (до налогообложения); 
П°Д — прибыль от обычной деятельности;
Пч — чистая (нераспределенная) прибыль.

4.2. Анализ затрат, произведенных 
организацией ________________ ___ ______

4.2.1. Основные виды и признаки классификации расходов 
организации

Основными факторами, влияющими на прибыль предпри­
ятия, являются, прежде всего, выручка от продажи продукции, 
товаров (работ, услуг) или доход от основной деятельности и 
расходы (себестоимость и прочие). Что касается выручки, то на 
ее объем влияют такие показатели, как количество реализован-
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ной продукции (товаров) и цена продажи. Расчет влияния вы­
ручки на прибыль организации мы приведем в другом парагра­
фе, а сейчас — о затратах.

Имея только «Отчет о прибылях и убытках» (ф. № 2), про­
анализировать влияние изменения затрат на прибыль можно, 
но оценить влияние факторов на изменение самих затрат — 
нельзя. Для такого анализа необходимо располагать данными уп­
равленческого учета и формой № 5. В пункте 6 формы № 5 отра­
жены расходы, произведенные организацией в отчетном и про­
шлом году, сгруппированные по экономическим элементам. На 
рисунке 4.2 показана схема классификации состава затрат по 
различным признакам.

Признаки классификации затрат
Прежде чем приступить к анализу затрат, необходимо опре­

делить различия в понятиях: выплаты, себестоимость, расходы, 
затраты.

Выплата — это передача (наличный расчет) или перечис­
ление (безналичный расчет) денежных средств организации дру­
гой организации или физическому лицу с полным отчуждением 
этих средств.

Себестоимость продукции — это выраженные в денежном 
измерении расходы предприятия (за определенный период вре­
мени на изготовление продукции, находящейся на различных 
стадиях готовности: в незавершенном производстве, на скла­
де готовой продукции, отгруженной в данном периоде поку­
пателю. Различают общую себестоимость продукции и себестои­
мость единицы продукции. Чем выше производственные затра­
ты, тем выше себестоимость. Себестоимость — это расходы на 
простое воспроизводство, текущие расходы конкретного про­
изводителя.

Расходами организации признается уменьшение экономичен 
ких выгод в результате выбытия активов (денежных средств, 
иного имущества) и (или) возникновения обязательств, при­
водящее к уменьшению капитала этой организации, за исклю­
чением уменьшения вкладов по решению участников (собствен­
ников имущества).
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По эконо­
мическим 
элементам н

По статьям 
калькуляции 
себестои­
мости

По способу 
отнесения 
на себе­
стоимость 
продукта

По способу 
отражения 
в бухгал­
терском 
учете

По отно ­
шению 
к объему 
произ­
водства

♦ Материальные затраты (сырье, материалы, покупные комплектующие из­
делия и полуфабрикаты, топливо, электроэнергия, теплоэнергия...)
♦ Затраты на оплату труда и отчисления на социальные нужды 
» Амортизация основных средств
Прочие затраты (командировочные расходы, расходы по рекламе, представи­
тельские расходы, износ нематериальных активов, арендная плата, обязатель­
ные страховые платежи, проценты по кредитам банка, налоги, включаемые в 
себестоимость продукции, отчисления во внебюджетные фонды...)

Сырье и материалы
Покупные изделия и полуфабрикаты
Топливо и энергия на технологические цели
Основная и дополнительная зарплата производственных рабочих
Отчисления на социальное и медицинское страхование
Расходы на содержание и эксплуатацию машин и оборудования
Возвратные отходы
Общепроизводственные расходы
Общехозяйственные расходы
Потери от брака
Проценты по кредитам банка
Расходы на рекламу
Прочие производственные расходы...

•  Прямые связаны с производством определенных видов продукции (сырье, 
материалы, зарплата производственных рабочих и др.). Они прямо относятся 
на тот или иной объект калькуляции
• Косвенные связаны с производством нескольких видов продукции и отно­
сятся на объекты калькуляции методом распределения пропорционально со­
ответствующей базе (основной и дополнительной зарплате рабочих или всем 
прямым расходам, производственной площади и т.п ). К ним относятся обще­
производственные и общехозяйственные расходы, затраты на содержание 
основных средств и др. _______  ________________

♦ Явные (вмененные), принимающие форму прямых платежей поставщикам 
иным кредиторам. К ним относятся: зарплата рабочих, менеджеров, служа­
щих, комиссионные выплаты торгоьым анизациям, выплаты банкам и дру­
гим поставщикам материальных и финансовых ресурсов оплата услуг транс­
портных расходов и др.
♦ Неявные (имплицитные) -  это расходы по использованию ресурсов, не 
принадлежащих предприятию — юридическому лицу, а находящихся в соб­
ственности, например, какого-то сотрудника (владельца) предприятия. Они не 
отражаются в регистрах бухгалтерского учета, но вполне реальны. Например, 
использование помещения или транспорта, принадлежащего кому-то из со­
трудников предприятия и т.п. Эти расходы равны возможности получения де­
нежных платежей за это использование, но обычно не отражаются в бухгал­
терской отчетности

♦ Постоянные расходы — их сумма остается относительно неизменной при 
изменении объема производства:
— аренда помещений,
— амортизация,
— налог на имущество,
— повременная оплата труда
— налоговые начисления на повременную зарплату и др.
•  Переменные расходы — их сумма изменяется пропорционально объему 
производства продукции:
— сырье и материалы,
— сдельная оплата труда,
— налоговые начисления на сдельную зарплату,
— транспортные расходы,
— технологическое топливо и электроэнергия,
— расходы по содержанию и эксплуатации машин и оборудования (исключая 
амортизацию) и др._______________________________ __________

Рис. 4.2 
Классификация затрат
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Затраты — это выраженная в денежном измерении сто­
имость каких-либо ресурсов (материальных, трудовых, финан­
совых), использованных на обеспечение процесса расширенно­
го воспроизводства. В отличие от общего понятия «издержек» 
(кроме издержек обращения) понятие «затрат» в бухгалтерском 
учете относится прежде всего не к поглощающим объектам, а к 
поглощающим ресурсам. Понятие «затраты» шире, чем понятие 
«себестоимость», которая представляет собой затраты на про­
стое воспроизводство, текущие расходы конкретного произво­
дителя. Затраты увеличивают стоимость определенного вида ак­
тивов (например, незавершенного производства). При этом или 
уменьшается стоимость других активов (например, товарно-ма­
териальных ценностей), или увеличиваются обязательства к вып­
лате. Затраты отражаются дебетовыми оборотами соответствую­
щих активных счетов: 20 «Основное производство», 21 «Полу­
фабрикаты собственного производства», 23 «Вспомогательные 
производства», 25 «Общепроизводственные расходы», 26 «Об­
щехозяйственные расходы», 29 «Обслуживающие производства 
и хозяйства» и других. К категории затрат также относятся акти­
вы, учитываемые на счете 44 «Расходы на продажу».

На рисунке 4.2 представлен один из возможных вариан­
тов классификации расходов предприятия по различным при­
знакам.

4.2.2. Анализ расходов по элементам

Качество анализа расходов зависит от качества исходной 
информации. По данным финансовой отчетности выполнить 
полный анализ затрат невозможно. Для этого необходимо рас­
полагать данными аналитического и синтетического учета. Для 
того чтобы проанализировать расходы и по видам, и по продук- * 
там, и по затратным центрам можно составлять соответствую­
щие аналитические таблицы.

Используя данные п. 6 формы № 5, составим таблицу 4.2.
В отчетном году по сравнению с прошлым годом расходы пред­
приятия возросли на 7413 тыс. руб., или на 10,4%. В составе всех 
элементов затрат произошли некоторые изменения. Так, в от­
четном году на 19,3% по сравнению с прошлым годом снизи­
лись материальные затраты, а их доля сократилась на 17,5%. 
Остальные элементы затрат организации в отчетном году уве­
личились. Сумм затрат на оплату труда выросла на 7647 тыс. руб.,
170



Таблица 4.2 
Анализ расходов организации по элементам

(тыс. руб.)

Виды затрат За предыду- 
. щий год

За
отчетный год

Отклонения Темп
роста,

%
Сумма В % Сумма В % Сумма Уд.

веса,
%

1. Материальные затраты 46142 64,9 37239 47,49 -8903 -17,50 80,7
2. Затраты на оплату труда 13295 18,73 20942 26,71 +7647 +7,98 157,5

% 3. Отчисления на социальные 
нужды 5603 7,89 9339 11,92 +3736 +4,06 166,7
4. Амортизация ОС 4147 5,84 6542 8,34 +2395 +2,50 157,8
5. Прочие затраты 1808 2,55 4346 5,54 +2538 +2,99 204,4
Итого 70995 100 78408 100 +7413 — 110,4

или на 57,5%, а их доля увеличилась по сравнению с прошлым 
годом на 7,98%. Отчисления на социальные нужды и амортиза­
ция основных средств также возросли на 66,7 и 57,8%, соответ­
ственно. Значительный темп роста прочих затрат у организации 
(в 2 раза) произошел за счет существенного увеличения управ­
ленческих расходов (в частности общехозяйственных), а также 
иных косвенных расходов.

4.3. Анализ влияния факторов на прибыль

Методика расчета влияния факторов на прибыль от обычной 
деятельности включает следующие шаги (данные из таблицы 4.1):

1. Расчет влияния фактора «Выручка от продажи».
Расчет влияния этого фактора нужно разложить на две час­

ти. Так как выручка организации — это произведение количе­
ства и цены реализуемой продукции, то сначала рассчитаем 
влияние на прибыль от продаж цены, по которой продавалась 
продукция или товары, а затем рассчитаем влияние на прибыль 
изменения физической массы проданной продукции.

При проведении факторного анализа необходимо учитывать 
влияние инфляции. Предположим, что цены на продукцию в 
отчетном периоде возросли по сравнению с базисным в сред­
нем на 19%.
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Тогда индекс цены J  =—— — =1,19
ц 1 ПП

Следовательно, выручка от продажи в отчетном периоде в 
сопоставимых ценах будет равна

где В ' — выручка от продажи в сопоставимых ценах;
Bi — выручка о продажи продукции в отчетном периоде.

Для анализируемой организации выручка в сопоставимых 
ценах составит:

Следовательно, выручка от продажи продукции в отчетном 
году по сравнению с прошедшим периодом увеличилась за счет 
роста цены на 17079,1 тыс. руб.

д В кол во товаров =  в  -  В0 = 89889,9 -  99017 = -9127,1 тыс. руб.
Сокращение количества реализуемой продукции привело к 

уменьшению выручки в отчетном периоде на 9127,1 тыс. руб., а 
общий прирост выручки (+7952 тыс. руб.) получился за счет по­
вышения цен на 19%. В данном случае прирост качественного фак­
тора перекрыл негативное влияние количественного фактора.

1.1. Расчет влияния фактора «Цена»
Для определения степени влияния изменения цены на из­

менение суммы прибыли от продажи необходимо сделать следу­
ющий расчет:

= 89889,9 тыс. руб.

В,
ДВЧ = В ,-у -= В , -В '=  106969 -  89889,9 = + 17079,1 тыс. руб.(*)

J иЧ

ДПП(Ц) =
+ 17079,1x28,3 

100
=+4833,4 тыс. руб.
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Таким образом, прирост цен на продукцию в отчетном пери­
оде по сравнению с прошедшим периодом в среднем на 19% при­
вел к увеличению суммы прибыли от продажи на 4833,4 тыс. руб.

1.2. Расчет влияния фактора «Количество проданной продук­
ции (товаров)»

Влияние на сумму прибыли от продажи (ПП) изменения 
количества проданной продукции можно рассчитать следующим 
образом:

Д П П(К) =  = 1 ^ - В о ) - л И х Л 0', _ Л В « х К 0';

100 100 ’
где ДПШК) — изменение прибыли от продажи под влиянием 

фактора «количества проданной продукции»;
В\ и В0 — соответственно выручка от продажи в отчетном 

(1) и базисном (0) периодах;
Д#“ — показатель (*), изменение выручки от продажи

под влиянием цены;

jR^ — рентабельность продаж в базисном периоде
(табл. 3.1).

Для анализируемой организации:

(+7952-17079,l)x28,3 
дПп<к> = ------------ — ------------ =-2583,9 тыс. руб.

Таким образом, влияние получилось отрицательным, т.е. в 
результате сокращения в отчетном периоде объема полученной 
выручки в сопоставимых ценах сумма прибыли от продажи умень­
шилась на 2583 тыс. руб., потому что на выручку помимо цены 
влияет и количество реализуемой продукции (товаров):

2. Расчет влияния фактора «Себестоимость проданной про­
дукции» осуществляется следующим образом:

лПп«с, В ,х(У С ,-У С 0) 
100

где УС] и УС0 — соответственно уровни себестоимости в отчет­
ном и базисном периодах.

1 0 6 9 6 9 х (-5 ,7 )__ „
дПп(с> = ------- — --------=6097 тыс. руб.
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Здесь при анализе нужно быть внимательным, так как рас­
ходы — это факторы обратного влияния по отношению к прибыли. 
Если мы посмотрим таблицу 4.1, то увидим, что себестоимость 
в отчетном периоде снизилась на 459 тыс. руб., а уровень ее по 
отношению к выручке от продажи уменьшился на 5,7%. Поэто­
му экономия привела к увеличению суммы прибыли от продажи на 
6097 тыс. руб.

3. Расчет влияния фактора «Коммерческие расходы»
Для расчета используется формула, аналогичная предыду­

щей:

где УЮ*! и УКР0 — соответственно уровни коммерческих рас-

Таким образом, перерасход по коммерческим расходам в от­
четном периоде и повышение их уровня на 4,6% привели к умень­
шению суммы прибыли от продажи на 4920,3 тыс. руб.

4. Расчет влияния фактора «Управленческие расходы»

где УУР] и УУР0 — соответственно уровни управленческих рас-

Это означает, что перерасход по управленческим расхо-* 
дам в отчетном периоде по сравнению с прошедшим и по­
вышение их уровня на 2,7% уменьшил сумму прибыли на 
2888,1 тыс. руб.

Остальные показатели — факторы от прочей операционной 
и внереализационной деятельности и чрезвычайные — не ока­
зывают столь существенного влияния на прибыль, как факторы 
хозяйственной сферы. Однако их влияние на сумму прибыли 
тоже можно определить. В данном случае используется метод ба­
лансовой увязки, факторная модель чистой прибыли отчетного 
периода аддитивного вида.

д П п(КР) = ^х (У К ^ -У К Р 0)
100

ходов в отчетном и базисном периодах.

ДПП(КР) =

д П П(УР) = Вх х (УУ Pt -  УУ Р0) 
100

ходов в отчетном и базисном периодах.

дПШУР) =
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Влияние фактора определяется по колонке 5 в таблице 4.1 
(абсолютные отклонения). Все показатели нужно разделить на 
факторы прямого и обратного влияния по отношению к прибы­
ли. На какую величину увеличивается (уменьшается) показа­
тель-фактор «прямого действия», на такую же сумму увеличи­
вается (уменьшается) прибыль. Факторы «обратного действия» 
(расходы) влияют на сумму прибыли противоположным образом.

Таким образом, можно обобщить влияние факторов, воз­
действующих на прибыль от продажи и, следовательно, на при­
быль отчетного периода.

Таблица 4.3
Сводная таблица влияния факторов на чистую прибыль 

отчетного периода
Показатели-факторы Сумма, тыс. руб.

1. Количество проданной продукции (работ, услуг) -2583,0
2. Изменение цен на реализованную продукцию +4833,4
3. Себестоимость проданной продукции, товаров, 
работ, услуг +6097
4. Коммерческие расходы -4920,3
5. Управленческие расходы -2888,1
6. Проценты к получению -3044
7 Проценты к уплате +1086
8 Доходы от участия в других организациях +3750
9. Прочие операционные доходы +149
10. Прочие операционные расходы -7760
11. Прочие внереализационные доходы +1109
12. Прочие внереализационные расходы +1073
13 Налог на прибыль +2197
Совокупное влияние факторов -901

4.4. Анализ динамики прибыли ...... ..... ....... -     -

Используя промежуточные отчеты о прибылях и убытках, 
можно проанализировать внутригодовую динамику изменения 
прибыли и рентабельности организации.

По данным приложения 8 можно сделать расчет влияния 
факторов на изменение прибыли организации (см. табл. 4.4).

По данным таблицы 4.4 можно сделать следующие выводы: 
в I квартале отчетного года прибыль организации снизилась на
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•  Выручка ■ |  -  Себестоимость Д Валовая прибыль
w Коммерчески» -  Управленчески» » _ « . -  .

■ *  раскоды расходы Прибыль (убыток)

Рис. 4.3.
Динамика прибыли от продаж и факторов, влияющих на нее

28151 тыс. руб. в результате отрицательного влияния всех факто­
ров, кроме цен. Наибольшее снижение прибыли произошло из- 
за резкого сокращения количества проданной продукции (на 
13201 тыс. руб.) и за счет повышения на 18,258% уровня себес­
тоимости проданной продукции (на 9953,8 тыс. руб.).

Во II квартале отрицательная тенденция снижения при­
были продолжалась, но не так резко (—3024 тыс. руб.). На это 
повлияло, в основном, повышение уровней себестоимости' 
продукции (на 3,401%) и коммерческих расходов (на 2,298%), 
и в результате этих изменений прибыль снизилась на 2271,3 
и 1534,6 тыс. руб. соответственно.

В III квартале произошел перелом в деятельности организа­
ции в сторону улучшения. Прибыль впервые за год увеличилась 
на 15744 тыс. руб. Произошло это, в основном, за счет снижения 
уровня себестоимости продукции (на 16,151%) и снижения уров­
ня управленческих расходов организации (на 2,876%). За счет 
изменения этих факторов прибыль повысилась на 14359,4 и 
2556,8 тыс. руб. соответственно.
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В TV квартале положение организации еще более укрепи­
лось, и прирост прибыли составил 15970 тыс. руб. За счет сни­
жения уровня себестоимости проданной продукции на 11,208% 
прибыль увеличилась на 11988,8 тыс. руб., за счет увеличения 
количества проданной продукции — на 1836,6 тыс. руб., за счет 
снижения уровня управленческих расходов прирост прибыли 
организации составил 1613,2 тыс. руб.

В целом за отчетный год прирост прибыли организации со­
ставил +1,92%, или 539 тыс. руб.

Таблица 4.4
Внутригодовая динамика влияния факторов 

на прибыль организации
(тыс.руб.)

Показатели За 
I квартал

За  
II квартал

За 
III квартал

За 
IV квартал

За год

1. Выручка в сопостави­
мых ценах) 52370,8 63356,7 84997,1 101875,2 89889,9
2. Влияние на выручку 
изменения цен 2147,2 3421,3 3909,9 5093,8 17079,1
З.Влияние на выручку 
изменения количества 
проданной продукции —46646,2 8838,7 18219,1 12968.2 -9127,1
4. Влияние на прибыль 
изменения количества 
проданной продукции -13201,0 ■20,9 -860,2 1836,6 -2583,0
5. Влияние на прибыль 
изменения цен 607,7 -8,1 -184,6 721,4 4833,4
6. Влияние на прибыль 
изменения уровня себе­
стоимости проданной 
продукции -9953,8 -2271,3 14359,4 11988,8 6097,0
7. Влияние на прибыль 
изменения уровня ком­
мерческих расходов -1079,9 -1534,6 -127,4 -189,9 -4920,3
8 Влияние на прибыль 
изменения уровня управ­
ленческих расходов -4524,0 810,9 2556,8 1613,2 -2888,1
9 Изменение прибыли 
(убытка) организации 
за отчетный период -28151,0 -3024,0 +15744,0 +15970,0 +539,0

* Для расчета выручки в сопоставимых ценах использованы средние индексы потреби 
тельских цен по кварталам 200_ года: I квартал —  1,041; II квартал —  1,054; III квар­
тал —  1,046; IV квартал —  1,05; в среднем за отчетный год —  1,19.

Рисунок 4.4 наглядно отражает изменение основных пока­
зателей прибыли (убытка) организации.
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Валовая прибыль 

Прибыль (убыток) от продаж

— Прибыль (убыток) до налогообложения 

— ^  ■ — Чистая прибыль (убыток)

Рис. 4.4.
Динамика показателей прибыли организации в течении отчетного года

4.5. Факторный анализ рентабельности 
организации _......   _   -.........., ..

Третьей составляющей понятия «результативность» являются 
показатели прибыльности или рентабельности.

По данным «Отчета о прибылях и убытках» (ф. № 2) можно 
проанализировать динамику рентабельности продаж, чистой рен­
табельности отчетного периода, а также влияние факторов на 
изменение этих показателей.

Рентабельность продаж (Rn) — это отношение суммы при­
были от продаж к объему реализованной продукции:

п В -С -К Р -У Р  п " ___ ,
=   х100%=— х100%.в в
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Из этой факторной модели следует, что на рентабельность 
продаж влияют те же факторы, которые влияют на прибыль от 
продажи. Чтобы определить, как каждый фактор повлиял на 
рентабельность продаж, необходимо осуществить следующие 
расчеты.

1. Влияние изменения выручки от продажи на Rn:

A R n{B) =
Bj —С0 —КР0 — УР0 В0 -С 0 -К Р 0 -У Ру

Bj Во
х100%

где Bj и В0 — отчетная и базисная выручка,
С, и С0 — отчетная и базисная себестоимость;
KPj и КР0 — отчетные и базисные коммерческие расходы; 
УР] и УР0 — управленческие расходы в отчетном и базис­

ном периодах.

п{в) (106969 -  70203 -  594 - 198 99017 -  70203 -594-198 
~[ 106969 "  99017

= 33,6% -  28,3% = +5,3%

х100% =

2. Влияние изменения себестоимости продажи на Rn:

A  R n{c) =
Bl- C l-K P0- y P 0 В, -С 0 -K P0 - УР0 

В, в, х100%

п(с) [ 106969-69744-594-198 106969-70203-594-198'
V 106969

= 34,1%-33,6% = +0,5%
106969

х100% =

3. Влияние изменения коммерческих расходов на рентабель­
ность продаж Rn:



ткрл ( 106969-69744-5562-198 106969-69744-594-198 . ллг
AR  = ---------------------------------   »--------- Р< 100% =106969 106969 ^
= 29,4% -  34,1% = -4,7%

4. Влияние изменения управленческих расходов на рентабель­
ность продаж Rn:

Д ̂  1 B ,-C 1-KPjJ1 yPL _ В, -С , -К Р ,-У Р Л  100%
I В, в, у

тур, _ (106969-69744-5562 -3102 106969-69744-5562 -198Л , _
AR ~{ 106969 "  106969 У
= 26,7% -  29,4% = -2,7%

Совокупное влияние факторов составляет:

A R n =±A RB± A R C± A R KP± A R VP 

А/?77 =+5,3+ 0,5- 4,7 -2 ,1 = -1,6%

Рентабельность продаж отчетного периода снизилась по 
сравнению с рентабельностью прошедшего периода на 1,6% 
(табл. 4.1).

Чистая рентабельность организации в отчетном периоде рас­
считывается как отношение суммы чистой прибыли отчетного 
периода к выручке от продажи:

Пч
Я4 =  — -х100%

В
и, следовательно, на эту рентабельность (Лч) оказывают вли­
яние факторы, формирующие чистую прибыль отчетного пе­
риода.

На чистую рентабельность отчетного периода (R4) оказы­
вают влияние (кроме выше перечисленных) изменения уров­
ней всех показателей факторов:

д/?ч =  ± AR p ± А У%пол.± АУ%упл. ± АУДрД ± АУПрД ± АУПрР± 
± АУВнД + АУВнР ± АУн/п + АУ ЧД ± АУЧР

A R4  = -1,6-3,2+1,3+3,5+0,1-7,0+1,0+1,1+2,7+3,6=+1,5%
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Таким образом, повышение рентабельности отчетного пе­
риода на 1,5% произошло под влиянием, в основном, сниже­
ния показателей уровня рентабельности продаж и уровня про­
центов к получению, а также за счет относительного перерасхо­
да прочих операционных расходов.

Анализ динамики рентабельности

Анализ динамики рентабельности организации проводится 
также на основе расчетных показателей приложения 8.

3 0 ,0 %

2 5 ,0 %

20.0%

1 5 .0 %

i0,0%
5 .0 %

0 .0%

-5 ,0 %

-10 0%
Прошлый год I квартал II квартал III квартал IV квартал

Рис. 4.5.
Диаграмма динамики рентабельности организации

Влияние факторов на изменение рентабельности рассчи­
тывается методом цепной подстановки. В таблице 4.5 приве­
дены расчеты влияния факторов на рентабельность продаж и 
чистую рентабельность организации за каждый квартал от­
четного года и в целом за анализируемый период. Деятель­
ность организации была убыточной в I и II кварталах отчет­
ного года, а прибыльной — в III и IV кварталах.

к г — 1

—  Л
щ

1

j------------------ 1—  ^
т =

\

j
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Таблица 4.5
Динамика влияния факторов * 

на рентабельность продаж организации ^

Факторы влияющие Расчет влияния Факторов
на рентабельность I квартал II квартал III квартал IV квартал В целом 

за год
1 Выручка от продажи -58,523 +18,403 +26,065 -42,699 +5,330
2. Себестоимость +39,613 -19,770 -6,887 +24,052 +0,429
3. Коммерческие расходы -1,491 -2,772 -1 358 +23.369 -4,644
4. Управленческие расходы -8,135 -0,346 +1,063 +7,817 -2,715
5. Рентабельность 
(убыточность) продаж -28,537 -4,485 18,884 12,538 -1,600
6 Проценты к получению -4,308 -0,246 +0.156 +1 203 -3,195
7. Проценты к уплате -2,706 +3 380 +1,186 -0,531 +1,330
8 Доходы от участия 
в других организациях -0,895 -0,096 -0,052 +4,469 +3,426
9. Прочие операционные 
доходы -0,567 +0,062 +0,130 +0,470 +0,094
10 Прочие операционные 
расходы -3,347 -0 624 -1,594 -1,420 -6,985
11. Прочие внереализаци­
онные доходы -0,401 -0,065 +0,947 +0,518 +1,000
12. Прочие внереализа­
ционные расходы -1,362 +1,467 -1.460 +2 487 +1,132
13. Налог на прибыль +8138 +0,227 -0,359 -5,286 +2,720
14. Чрезвычайные доходы — — — — —
15. Чрезвычайные 
расходы _ _ _ _ _
16 Чистая рентабельность 
у̂быточность) -33,984 -0.380 17 838 14,447 -2,079

4.6. Сводная система показателей рентабельности в 
организации __ . ____   ‘

Кроме проанализированных коэффициентов рентабельнос­
ти различают рентабельность всего капитала, собственных 
средств, производственных фондов, финансовых вложений, 
перманентных средств (табл. 4.6).

Следует отметить, что в странах с развитыми рыночными 
отношениями обычно ежегодно торговой палатой, промышлен­
ными ассоциациями или правительством публикуется инфор­
мация о «нормальных» значениях показателей рентабельности. 
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Сопоставление своих показателей с их допустимыми величина­
ми позволяет сделать вывод о состоянии финансового положе­
ния предприятия. В России эта практика пока отсутствует, по­
этому единственной базой для сравнения является информация 
о величине показателей в предыдущие годы.

Валовая рентабельность (R^) отражает величину валовой при­
были в каждом рубле реализованной продукции (работ, услуг). В 
зарубежной практике этот показатель называется маржиналь­
ным доходом (коммерческой маржой).

Особый интерес для внешней оценки результативности 
финансово-хозяйственной деятельности организации представ­
ляет анализ не таких традиционных показателей прибыльности, 
как затратоотдача (R7), которая показывает, сколько прибыли 
от продажи приходится на 1 рубль затрат. Более информатив­
ным является анализ рентабельности активов (Л*) и рентабель­
ности собственного капитала (R5).

Чтобы оценить результаты деятельности организации в це­
лом и проанализировать ее сильные и слабые стороны, необхо­
димо синтезировать показатели, причем таким образом, чтобы 
выявить причинно-следственные связи, влияющие на финан­
совое положение и его компоненты.

Одним из синтетических показателей экономической дея­
тельности организации в целом является экономическая рента­
бельность (показатель R4 в таблице 4.6), его еще принято назы­
вать рентабельностью активов. Это самый общий показатель, 
отвечающий на вопрос, сколько прибыли организация получа­
ет в расчете на рубль своего имущества. От его уровня, в частно­
сти, зависит размер дивидендов на акции в акционерных обще­
ствах.

В показателе рентабельности активов (7^) результат теку­
щей деятельности анализируемого периода (прибыль) сопос­
тавляется с имеющимися у организации основными и оборот­
ными средствами (активами). С помощью тех же активов орга­
низация будет получать прибыль и в последующие периоды де­
ятельности. Прибыль же является, главным образом (почти на 
98%), результатом от продажи продукции (работ, услуг). Выруч­
ка от продажи — показатель, напрямую связанный со стоимос­
тью активов: он складывается из натурального объема и цен 
продажи, а натуральный объем производства и продажи опре­
деляется стоимостью имущества.

183



Таблица 4.6
Показатели, характеризующие прибыльность (рентабельность)

№
п/п

Наименование
показателя

Способ расчета Пояснения

1 Рентабельность
продаж _ прибыль от продаж хШ)% 

выручка от продаж
100% ̂ с.010 (фМ1)

Показывает, сколько прибыли 
приходится на единицу реали­
зованной продукции

2 Бухгалтерская 
рентабельность 
от обычной 

деятельности

прибыль от обычной деятельное mu , ппп/ R+ — “ ■ " X IOC /о выручка от продаж  ̂ с.010 (фЛ°2)

Показывает уровень прибыли 
после выплаты налога

3 Чистая
рентабельность чиста. щт6ьш _ хШ %  

выручка от продаж
„ с. 1 9 0 (^ 2 ) 1ЛЛП/ 
3_ с.010(фМ2)Х °

Показывает, сколько чистой 
прибыли приходится на единицу 
выручки

4 Экономическая
рентабельность .истая прибшь хШ %  

средняя стоимость активов
слт ф ж 2)

4 с 300 (ДОИ)

Показывает эффективность ис­
пользования всего имущества 
организации

5 Рентабельность
собственного
капитала

чистая прибыль х](ю%
средняя стоимость 
собственного капитала

ел т ф м 2)х100% 
 ̂ с.490 (ДОИ)

Показывает эффективность ис­
пользования собственного ка­
питала. Динамика Я5 оказывает 
влияние на уровень котировки 
акций

ЧАСТНЫЕ ПОКАЗАТЕЛИ
6 Валовая

рентабельность прибыль валовая хШ)% 
выручка от продаж с.010 (ДО&2)

Показывает, сколько валовой 
прибыли приходится на единицу 
выручки

7 Затратоотдача п прибыль от продаж . .,  ппп,Кп — 1 ” . .... XI UUyo
затраты на производство 
и реализацию продукции

с.020+с.ОЗО+с.040 
(ДОЙ)

Показывает, сколько прибыли 
от продажи приходится на 
1 тыс. руб. затрат



Окончание табл. 4.6
Ns
п/п

Наименование
показателя

Способ расчета Пояснения

8 Рентабельность
перманентного
капитала

чистая прибыль
Я» = ---------------------------------------х100%

средняя стоимость 
собст венного капит ала+
+ средняя стоимость 
долгосрочных обязательств

С .190Ф Ш ) 1ЛЯВУ
Л ---------------1------- —  х100%
4 с.490+г.590 (ф т )

Показывает эффективность ис­
пользования капитала, вложен­
ного в деятельность организа 
ции на длительный срок

9 • Коэффициент ус­
тойчивости эконо­
мического роста

[чистая | Г А * * » *  ' 
-  выплаченные

'npu6bUlh акционерам

„ с .№  (ф № 1 )~  дивиденды
А д  — ---- “ —1— X 1 Ц\Г?л)
4 с.490 (ф Ш )

Показываем, какими темпами 
увеличивается собственный 
капитал за счет финансово­
хозяйственной деятельностиАл \ Л  11Д//0

у средняя стоимость 
собст венного капитала



Если преобразовать формулу рентабельности активов, вве­
дя множитель

Выручка от продажи _ В 
Выручка от продажи В 

то она примет следующий вид:
Чистая прибыль Выручка от продажи , ,ЛЛЛ/

R. — _  ■ X  ~  г ' X 1 0 0  / о
Выручка от продажи Средняя стоимость активов

= Чистая рент абельност ь*Оборачиваемост ь активов
R4 = R3 ■ d\

Таким образом, мы приходим к известной формуле, разра­
ботанной в фирме «Дюпон де Немур». Эта формула Дюпона по­
зволяет определить, какие факторы в наибольшей степени вли­
яют на экономическую рентабельность.

Можно сказать, что рентабельность активов — показатель, 
производный от выручки.

Рентабельность активов может повышаться при неизменной 
рентабельности продаж и росте объема реализации, опережающем 
увеличение стоимости активов, т. е. ускорении оборачиваемости 
активов (ресурсоотдачи). И наоборот, при неизменной ресурсоот- 
даче рентабельность активов может расти и за счет роста бухгал­
терской (до налогообложения) рентабельности.

Имеет ли значение для оценки финансово-хозяйственной 
деятельности организации, за счет каких факторов растет или 
снижается рентабельность активов? Безусловно, имеет. Потому 
что у разных предприятий неодинаковы возможности повыше­
ния рентабельности продаж и увеличения объема реализации.

Рентабельность продаж можно наращивать путем повыше­
ния цен или снижения затрат. Однако эти способы временные и 
недостаточно надежны в нынешних условиях. Наиболее после­
довательная политика организации, отвечающая целям укреп­
ления финансового состояния, состоит в том, чтобы увеличи­
вать производство и реализацию той продукции (работ, услуг), 
необходимость которой определена путем улучшения рыночной 
конъюнктуры.

В теории финансового анализа содержится оценка оборачи­
ваемости и рентабельности активов по отдельным его составля­
ющим: оборачиваемости и рентабельности материальных обо­
ротных средств, средств в расчетах, собственных и заемных ис­
точников средств. Однако, на наш взгляд, сами по себе эти по­
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казатели малоинформативны. Чисто арифметически, в резуль­
тате уменьшения знаменателей при расчете этих показателей по 
сравнению со знаменателем показателя рентабельности или обо­
рачиваемости всех активов, мы имеем более высокую рента­
бельность и оборачиваемость отдельных элементов капитала.

При анализе экономической рентабельности, безусловно, 
нужно принимать во внимание роль отдельных его элементов. 
Но зависимость, на наш взгляд, целесообразно строить не че­
рез оборачиваемость элементов, а через оценку структуры ка­
питала в увязке с динамикой его оборачиваемости и рентабель­
ности. Из формулы хорошо видны возможные пути повыше- 

'ния экономической рентабельности — пути увеличения при­
быльности капитала.

Показатель рентабельности собственного капитала (В5) по­
зволяет установить зависимость между величиной инвестируе­
мых собственных ресурсов и размером прибыли, полученной от 
их использования (рис. 4.6).

Следует отметить, что факторам, представленным на этой 
схеме, и по уровню значений, и по тенденции изменения при­
суща отраслевая специфика, о которой не следует забывать, 
проводя анализ. Так, показатель ресурсоотдачи (dx) может иметь 
относительно невысокое значение при высокой капиталоемкости. 
Показатель рентабельности продаж {Rx) при этом будет высоким. 
Относительно низкое значение коэффициента финансовой неза­
висимости (U3) может быть только в организациях, имеющих ста­
бильное и прогнозируемое поступление денежных средств за свою 
продукцию (работы, услуга). Это же относится к организациям, 
имеющим значительную долю ликвидных активов.

Таким образом, в зависимости от отраслевой специфики, а 
также финансово-хозяйственных условий организация может 
делать ставку на тот или иной фактор повышения рентабельно­
сти собственного капитала.

По нашему мнению, анализируя рентабельность в простран­
ственно-временном аспекте, необходимо принимать во внима­
ние три ключевые особенности этого показателя.

Первая связана с проблемой выбора стратегии управления 
финансово-хозяйственной деятельностью организации. Если 
выбирать стратегию с высоким риском, то необходимо получе­
ние высокой прибыли. Или наоборот — небольшая прибыль, 
зато, почти не рискуя. Одним из показателей риска в бизнесе 
как раз является коэффициент финансовой независимости 
(U3) — чем ниже его значение, тем в меньшой степени доля
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Связь баланса и отчета о прибылях и убытках

Выручка ут продажи
Доходы от операционной 

деятельности

Доходы 
от внереализационной 

деятельности;

Чрезвычан ные доходы

Себестоимость проданных 
товаров (продукции...)

Расходы от операционной 
деятельности

Расходы от внереализационной 
деятельности

Чрезвычайные расходы

Налоги

Запасы

Средства в расчетах

Денежные средства 
и краткосрочные 

финансовые вложения

Все доходы Все расходы Внеоборотные Оборотные
активы "f* активы

1 1 1

Чистая
прибыль

Выручка от 
продажи

Выручка от
продажи

Стоимость
имущества
(активов)

Чистая рентабельность X Ресурсоотдача
отчетного периода (R3) (оборачиваемость активов) vdi)

Рис 4.6
Влияние факторов на рентабельность собственного капитала
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собственного капитала увеличивается за счет повышения фак­
тора-коэффициента финансовой независимости. И это положе­
ние ослабляет финансовую устойчивость организации.

Вторая особенность связана с проблемой оценки. Числитель 
и знаменатель рентабельности собственного капитала выраже­
ны в денежных единицах разной покупательной способности. 
Числитель, т. е. прибыль, динамичен. Он отражает результаты 
деятельности и сложившийся уровень цен на товары, услуги в 
основном за истекший период. Знаменатель, т.е. стоимость соб­
ственного капитала, складывается в течение ряда лет. Он выра­
жен, как правило, в учетной оценке, которая может существенно 

* отличаться от текущей оценки. Поэтому высокое значение ко­
эффициента R5 может быть вовсе не эквивалентно высокой от­
даче на инвестируемый собственный капитал.

И, наконец, третья особенность связана с временным ас­
пектом деятельности организации. Коэффициент чистой рента­
бельности (У?з), влияющий на рентабельность собственного ка­
питала, определяется результативностью работы отчетного пе­
риода, а будущий эффект долгосрочных инвестиций он не от­
ражает. Если организация планирует переход на новые техноло­
гии или другую деятельность, требующую больших инвестиций, 
то рентабельность капитала может снижаться. Однако если рас­
ходы в дальнейшем окупятся, то снижение рентабельности (R5) 
нельзя рассматривать как негативную характеристику текущей 
деятельности.

4.7. Оценка воздействия финансового 
рычага _ _ _ _____ .

4.7.1. Сущность финансового рычага

В ходе анализа финансового положения организации оце­
нивается и финансовый риск. Финансовый риск — это риск, свя­
занный с возможным недостатком средств для выплаты по кре­
дитам и займам. Возрастание финансового риска характеризует­
ся повышением финансового рычага.

Финансовый рычаг определяется степенью использования 
заемных средств для финансирования различных активов. Уве­
личение доли заемного капитала в финансировании повышает 
влияние прироста объема деятельности организации на ее рен­
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табельность. Иными словами, финансовый рычаг — это потен­
циальная возможность влиять на прибыль организации путем 
изменения объема и структуры обязательств.

Существуют две концепции финансового рычага:
♦рассчитывается коэффициент финансового рычага:

ДПЧ :Пр _  g(/7-v)-H 3
“  ДПп :По ’ или "  ^ (р -у ) -Н З -Ф З

У анализируемой организации на конец отчетного периода 
коэффициент финансового рычага равен:

(|8784—14962):14962 -
^  (28561-28022): 28022 ’ ’

где ДПЧ — абсолютное отклонение прибыли за минусом про­
центов уплаченных, из налога на прибыль за отчет­
ный период;

ДПп — абсолютное отклонение прибыли от продажи за от­
четный период;

Пч0 — величина прибыли за минусом финансовых расхо­
дов в базисном периоде;

Ппо — величина прибыли от продажи в базисном периоде;
Q — количество проданной продукции (товаров);
р — цена единицы продукции;
v — удельные переменные расходы;
НЗ — сумма постоянных расходов;
ФЗ — финансовые расходы (проценты по кредитам и зай­

мам и налоги).
♦финансовый рычаг рассматривается как приращение к 

рентабельности собственных средств, получаемое за счет ис­
пользования заемных средств.

Эффект финансового рычага представляет собой важную 
концепцию, которая при некоторых условиях позволяет оце­
нить влияние задолженности на рентабельность предприятия.

Финансовый рычаг имеет место в ситуациях, когда в струк­
туре источников формирования капитала (инвестиционных ре­
сурсов) организации содержатся обязательства с фиксирован­
ной ставкой процента. В этом случае образуется эффект, анало­
гичный применению экономического (операционного) рыча­
га, т. е. прибыль после уплаты процентов повышается или сни­
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жается более быстрыми темпами, чем изменение в объемах вы­
пускаемой продукции.

Сходство между операционным и финансовым рычагами зак­
лючается в том, что оба они предоставляют возможность выиг­
рать от постоянной величины, не меняющейся при изменении мас­
штаба производственной деятельности.

Преимущество финансового рычага заключается в том, что 
капитал, взятый организацией в долг под фиксированный про­
цент, можно использовать в процессе деятельности таким обра­
зом, что он станет приносить прибыль, более высокую, чем 
уплаченный процент. Разница накапливается как прибыль орга- 

* низации.
Умение вкладывать капитал таким образом, чтобы полу­

ченная ставка доходности инвестированного капитала была выше 
текущей ставки ссудного процента, в западной экономике на­
зывается «преимуществом спекуляции капиталом». Оно заключа­
ется в том, что нужно взять в долг столько, сколько позволят 
кредиторы, и затем обеспечить рост ставки доходности собствен­
ного капитала на величину разницы между достигнутой ставкой 
доходности инвестированного капитала и ставкой уплаченного 
ссудного процента. Противоположный эффект (убыток), конеч­
но, не заставит себя ждать, если организация получит прибыль, 
меньшую, чем стоимость заемного капитала.

4.7.2. Связь между экономической рентабельностью 
и рентабельностью собственного капитала

Связь между рентабельностью собственного капитала и рен­
табельностью активов (прибыль/актив) отражает важность фе­
номена задолженности.

Рентабельность собственного капитала равна отношению 
чистой прибыли (т.е. результата после финансовых расходов) к 
собственному капиталу.

Рентабельность собственного капитала растет с ростом за­
долженности при прочих равных условиях до тех пор, пока эконо­
мическая рентабельность активов выше процентной ставки по 
кредитам и займам.

Пример. Рассмотрим пример, иллюстрирующий влияние за­
долженности на рентабельность предприятия.

Предположим три ситуации — А, В, С, — идентичные во 
всех отношениях, за исключением политики задолженности:
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— ситуация А: деятельность финансируется только за счет 
собственного капитала, показатель задолженности равен нулю;

— ситуация В: показатель задолженности равен 50%, т.е. 
деятельность финансируется за счет как собственного, так и 
заемного капиталов;

— ситуация С: показатель задолженности равен 60%, т.е. на 
долю заемного капитала приходится 60% всех источников фи­
нансирования.

Процентная ставка по кредитам 25%. В таблице 4.7 приведен 
пассив баланса в зависимости от финансовой ситуации.

Таблица 4.7
Структура пассива баланса в различных ситуациях

(тыс. р у б )
Показатель Ситуация А Ситуация В Ситуация С

Собственный капитал 312601 156300 5 125040
Задолженность по кредитам и займам 0 156300,5 187561
Итого 312601 312601 312601

Предположим три ситуации относительно экономических 
условий:

— если экономическая ситуация благоприятная, то эконо­
мическая рентабельность равна 30%;

— если экономическая ситуация на среднем уровне, то эко­
номическая рентабельность 25%;

— если экономическая ситуация неудовлетворительная, то 
экономическая рентабельность 5%.

Таблица 4.8
Влияние коэффициентов экономической рентабельности 

на рентабельность собственного капитала
Показатели рентабельности Экономическая рентабельность, %

собственного капитала 5 25 30
Прибыль от продаж, тыс руб. 28022 140110 168132

Ситуация А: показатель задолженности 0%
Прибыль от продаж, тыс. руб. 28022 140110 168132
Проценты уплаченные, тыс. руб. 0 0 0
Налог на прибыль (24%), тыс. руб. 6725 33626 40352
Чистая прибыль, тыс. руб. 21297 106484 127780
Рентабельность (убыточность) собственного 
капитала, % 6.8 34,1 40,9

Ситуация В: заемный капитал 50%
Прибыль от продаж, тыс руб 28022 140110 168132
Проценты уплаченные (25% от 156300,5 тыс. руб), 
тыс. руб.

39075 39075 39075
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Окончание табл. 4 8
Прибыль (убыток) до налогообложения, тыс руб -11053 .01035 129057
Налог на прибыль (24%), тыс. руб. 0 24248 30974
Чистая прибыль (убыток), тыс. руб. -11053 76787 98083
Рентабельность (убыточность) собственного 
капитала, % -7,1 49,1 62,8

Ситуации С: заемный капитал 60%
Прибыль от продаж, тыс. руб. 28022 140110 168132
Проценты уплаченные (25% от 187561 тыс. руб.), 
тыс. руб.

46890 46890 46890

Прибыль до налогообложения, тыс. руб. -18868 93220 121242
Налог на прибыль (24%), тыс. руб 0 22373 29098
Чистая прибыль (убыток), тыс. руб. -18868 70847 92144
Рентабельность (уоыточность) собственного 
капитала, %

-15,1 56,7 73,7

В таблице 4.8 показано влияние вариаций экономической 
рентабельности на рентабельность собственного капитала. Этот 
коэффициент представляет собой отношение чистой прибыли к 
собственному капиталу, т.е.:

Чистая прибыль после уплаты налогов 
Собственный капитал

Из таблицы 4.8 видно, что задолженность усиливает влия­
ние вариаций экономической рентабельности на рентабельность 
собственного капитала.

Когда коэффициент экономической рентабельности увели­
чился с 25 до 30% (т.е. темп прироста составил 20% =

30 -2 5
= ———  100%), то рентабельность собственного капитала из­

меняется следующим образом:
— в ситуации А (кредиты и займы отсутствуют) отмечается 

рост рентабельности собственного капитала также на 20%
40,9 -  34,1

— в ситуации В (заемный капитал 50%) произошло увели­
чение рентабельности собственного капитала с 49,1 до 62,8%, 
т.е. прирост на 28%.

— в ситуации С (заемный капитал 60%) отмечен рост 
рентабельности собственного капитала с 56,7 до 73,7%, т.е. 
на 30%.
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И наоборот, когда ставка экономической рентабельности 
падает с 25 до 5%, т.е. уменьшается в 5 раз, рентабельность соб­
ственного капитала изменяется следующим образом:

— в ситуации А (не имеется задолженности) отмечено по­
нижение рентабельности собственного капитала на такую же 
величину — в 5 раз.

— в ситуации В рентабельность собственного капитала сни-
49Д -  ( -  7Д)

зилась с 49,1 до —7,1%, т.е. в 7,9 раза ( — ~ ^ — ).

— в ситуации С рентабельность собственного капитала сни-
5 6 ,7 -(-1 5 ,1 )

зилась с 56,7 до -15,1%, т.е. в 4,8 раза ( — — ).

Эффект финансового рычага позитивен, когда коэффициент 
экономической рентабельности выше процентной ставки по за­
долженности.

Эффект финансового рычага негативен, когда коэффициент 
экономической рентабельности ниже процентной ставки по кре­
диту.

Задолженность может повышать рентабельность собствен­
ного капитала предприятия (позитивный эффект рычага), но 
она может также усиливать понижение экономической рента­
бельности (негативный эффект).

Рост задолженности влечет за собой также повышенный риск 
для организации.

4.7.3. Расчет коэффициента финансового рычага

В то время как эффект операционного рычага влияет на ре­
зультат до учета процентов уплаченных и налогов, эффект фи­
нансового рычага возникает, когда предприятие имеет задолжен­
ность или располагает источником финансирования, который вле­
чет за собой выплату постоянных сумм. Он воздействует на чис­
тую прибыль предприятия и, таким образом, на рентабельность 
собственного капитала.

Рычаг представляет собой приспособление, позволяющее 
получить значительное увеличение результата благодаря исполь­
зованию точки опоры.

Понятие рычага возникает тогда, когда в затратах организа­
ции имеются стабильные элементы, не находящиеся в прямой
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зависимости (в определенных пределах) от объемов выполняе­
мых работ, т.е. постоянные расходы.

Эффект финансового рычага увеличивает влияние рос­
та годового оборота на рентабельность собственного капи­
тала.

Для его измерения подсчитаем коэффициент финансового 
рычага (Кфр):

д { р - у )-Н З  
? ( /? -у ) -Н З -Ф З

где q — проданное количество изделий;
р — продажная цена единицы изделия;
НЗ — постоянные расходы;
ФЗ — финансовые расходы (проценты уплаченные и на­

логи).

Пример. Наша организация продает 583 изделия по 28 руб. 
за единицу. Переменные расходы на единицу изделия составля­
ют 14,68 руб. Постоянные расходы — 4857 тыс. руб. Финансовые 
расходы равны 2015 тыс.руб.

Каков коэффициент финансового рычага данного предпри­
ятия?

Коэффициент финансового рычага =
583 х (28-14,68)-4857 

583 х (28-14,68)-4857-2015“ * '

Это означает, что прирост на 1% прибыли до финансовых 
расходов и налогов (прибыли от продажи) влечет изменение на 
3,3% рентабельности собственного капитала. Таким образом, если 
прибыль до финансовых расходов и налогов увеличится на 5%, 
то рентабельность собственного капитала увеличится на 16,5% 
(5x3,3).

Рост задолженности приводит к увеличению коэффициен­
та финансового рычага и одновременно финансового риска пред­
приятия.

Эффект финансового рычага можно объединить с эффек­
том операционного рычага для получения общего эффекта ры­
чага. За счет этого будет еще больше усилено влияние колеба­
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ний прибыли до финансовых расходов и налогов на рентабель­
ность собственного капитала.

Чтобы оценить эффект операционного рычага, рассчитыва­
ют коэффициент операционного рычага.

Коэффициент операционного рычага (КоПр) представляет 
собой частное от деления относительного изменения прибы­
ли от продажи (Пп) на относительное изменение объема 
продаж (q).

_  д я ^ я "
^  “  Д q/q

Коэффициент операционного рычага зависит от доли по­
стоянных расходов в структуре расходов организации.

Иначе говоря, значение коэффициента операционного рычага 
выражает чувствительность прибыли от продажи к изменению 
объема продаж.

Коэффициент операционного рычага может быть также рас­
считан на основе следующей формулы:

q x { p -v )
^ пр ? x ( /? -v ) -H 3

где р — цена единицы продукции;
v — переменные расходы на единицу продукции;
Н З— постоянные расходы.
Коэффициент операционного рычага выражает коммерчес­

кий риск предприятия. Коммерческий риск — это неопределен­
ность, связанная с получением прибыли и обусловленная дву­
мя факторами: изменением объемов продажи продукции (това­
ров) и уровнем условно-постоянных расходов. Постоянные рас­
ходы отражают эффективность управления хозяйственной дея­
тельностью.

Чем выше удельный вес постоянных расходов, тем больше 
коэффициент операционного рычага, тем выше коммерческий 
риск предприятия.

Общий эффект рычага будет соответствовать в таком случае 
произведению двух эффектов:
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Общий = Эффект х Эффект
эффект рычага операционного рычага финансового рычага.

Если у предприятия высокие значения эффекта операционного 
и эффекта финансового рычагов, то любое небольшое увеличение 
годового оборота будет ощутимо отражаться на значении рен­
табельности собственного капитала.

- —  Контрольные вопросы по главе 4

1. Что относится к понятию «финансовый результат» деятельности 
организации?

2. Какие внешние факторы (не зависящие от деятельности предприя­
тия) влияют на величину прибыли (убытка) организации?

3. Какие внутренние факторы (зависящие от деятельности предприя­
тия) влияют на величину прибыли (убытка) организации?

4. Из чего складываются доходы организации?
5. Какие поступления отражаются в составе операционных доходов 

организации?
6. Какие поступления отражаются в составе внереализационных до­

ходов организации?
7. Какие выплаты и затраты отражаются в составе операционных рас­

ходов организации?
8. Какие выплаты и затраты отражаются в составе внереализацион­

ных расходов организации?
9. Что отражается в составе чрезвычайных доходов и расходов орга­

низации?
10. Как определить и проанализировать прибыль от продаж, прибыль 

до налогообложения и чистую прибыль?
11. Перечислите признаки, по которым классифицируются затраты.
12. Что означает проведение анализа затрат по элементам?
13. Какие факторы влияют на прибыль от продаж, прибыль до налого­

обложения и чистую прибыль?
14. В чем сущность анализа динамики прибыли?
15. Как рассчитывается рентабельность продаж организации?
16. Перечислите факторы, влияющие на рентабельность продаж орга­

низации.
17. Какие коэффициенты включаются в сводную систему показателей 

рентабельности организации?
18. Какой коэффициент позволяет оценить эффективность использо­

вания активов организации?
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19. Какая категория пользователей отчетности заинтересована в пред­
ставлении коэффициента рентабельности собственного капитала?

20. Как оценить воздействие финансового рычага?
21. Какова связь между рентабельностью собственного капитала и рен­

табельностью активов?



АНАЛИЗ ФОРМЫ  №3 
«ОТЧЕТ ОБ ИЗМЕНЕНИЯХ 
КАПИТАЛА»

5.1. Источники финансирования активов _____

Капитал организации — это источник финансирования фи­
нансово-хозяйственной деятельности. Величина совокупного ка­
питала организации, как отмечалось выше, отражается в пасси­
ве бухгалтерского баланса. Совокупный капитал состоит из соб­
ственного и заемного. В форме №3 «Отчет об изменениях капи­
тала» отражается информация о состоянии и движении собствен­
ного капитала организации. А в форме №5 «Приложение к бух­
галтерскому балансу» есть информация о состоянии и движе­
нии заемного капитала.

Для анализа и обоснования оптимальной структуры средств 
финансирования можно использовать следующую классифи­
кацию.

Подразделение собственного капитала
♦ на внешние (за счет эмиссии акций) источников средств;
♦ и внутренние (за счет части прибыли) источники средств, 

а также
♦ выделение кредитов банка, займов прочих организаций, 

средств, поступающих за счет выпуска корпоративных об­
лигаций, бюджетных ассигнований и прочих, в отдель­
ную обособленную группу заемных источников финанси­
рования

позволяет аналитикам учесть специфические цели, стоящие от­
дельно перед собственниками (владельцами, акционерами) орга­
низации и ее кредиторами.

Для анализа структуры и динамики источников средств (ка­
питала) организации составляется следующая таблица:

I
199



Анализ структуры и динамики 
основных источников финансирования

Таблица 5.1

Источники средств 
финансирования

На начало пеоиола На конеи пеоиода Откло нения Темп 
прироста 

(+-%) -
Сумма,

тыс.руб.
Удель­

ный вес,
%

Сумма,
тыс.руб.

Удель­
ный вес,

%

суммы,
тыс.руб.

удель­
ного ве­

са, %
1 2 3 4 5 6 7 8

1. Собственные 
средства финан­
сирования 201798 63,3 206190 63,9 +4392 +0,6 +2,2
В том числе:
1.1. Внутренние 
источники 27488 8,6 33259 10,3 +5771 +1,7 +21,0
из них:
1.1.1. Амортизация 
основных фондов 
и нематериальных 
активов 11012 3,5 17684 5,5 +6672 +2,0 +60,6
1.1.2. Прибыль 16476 5,2 15575 4,8 -901 -0,4 -5,5
1.2. Внешние 
источники _ _ _ _ _ _
из них:
1.2.1. Целевые 
финансирование 
и поступления
1.3. Прочие 
средства 174310 54,7 172931 53,6 -1379 -1,1 -0,8
2. Заемные ис­
точники финан­
сирования 116871 36,7 116429 36,1 -442 -0,6 -0,4
В том числе: 
2.1. Банковские 
кредиты 75840 23,8 59288 18,4 -16552 -5,4 -21,8
2.2 Займы прочих 
организаций 11444 3,6 7064 2,2 —4380 -1,4 -38,3
2.3. Средства, по­
лученные за счет 
эмиссии корпора­
тивных облигаций-
2.4. Бюджетные 
ассигнования _ _ _ _ _ _
2.5. Средства
внебюджетных
фондов
2.6. Прочие 
средства 29587 9,3 50077 15,5 +20490 +6,3 +69,3
3. Итого средств 
финансирования 318699 100 322619 100 +3950 0 +1,2

Данные таблицы 5.1 показывают, что внутренние источни­
ки финансирования финансово-хозяйственной деятельности 
организации в отчетном периоде увеличились (прирост соста­
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вил +21%). Но это произошло, в основном, за счет увеличения 
начисленной амортизации. А положительным можно считать 
только прирост внутренних источников за счет увеличения при­
были. Заемные источники финансирования увеличились в от­
четном периоде, в основном, за счет прочих средств, а это — 
кредиторская задолженность. В целом, с точки зрения рацио­
нальности структуры источников финансирования, данные таб­
лицы 5.1 нельзя оценить положительно.

Для обоснования структуры капитала можно использовать 
следующие критерии оценки'.

1) скорость возврата вложенного капитала;
2) показатель рентабельности собственного капитала;
3) показатель «прибыль на акцию» (для акционерных об­

ществ);
4) среднюю взвешенную цену капитала.
Рассмотрим методику использования каждого критерия 

оценки.
Важную роль в процессе обоснования оптимальной струк­

туры средств финансирования играют показатели:
♦ рентабельность собственного капитала (Лск)5
♦ экономическая рентабельность (Лэ)-
♦ финансовый рычаг (коэффициент капитализации, t/j).
Данный набор показателей используется для оценки воз­

действия структуры капитала на уровень эффективности конк­
ретного варианта капиталовложений. Вышеперечисленные по­
казатели исчисляются по следующим формулам:

ЗК П Пч
U\ — глтг I RCK ~ Г'ЛГ ’ R3 ~С К ’ с/с С К ’ J с к  + зк

где ЗК — величина заемного капитала, тыс. руб.;
СК — величина средств из внешних и внутренних ис­

точников собственного капитала организации, 
тыс. руб.;

П — величина прибыли до уплаты процентов по за­
емным средствам и налога на прибыль;

Пч — величина чистой прибыли, тыс. руб.;
СК+ЗК — объем финансирования (совокупный капитал) 

тыс. руб.

Показатель рентабельности собственного капитала {Rad, 
исчисленный с использованием чистой прибыли и после уп­
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латы процентных платежей, можно представить в следующем 
виде:

(П -  г х ЗК) х (1 -  ид)
'  СК

где нп — ставка налога и прочих аналогичных отчислений с при­
были предприятия, в долях единицы;

г — средняя взвешенная ставка процента по заемным сред­
ствам финансирования, в долях единицы.

Чтобы определить степень воздействия структуры капитала 
на уровень эффективности финансирования деятельности, в 
качестве критерия оптимизации можно использовать рентабель­
ность собственного капитала (целевого показателя, учитываю­
щего интересы владельцев организации).

В качестве критерия оптимизации обобщающего показателя, 
который, с одной стороны, учитывает интересы собственников 
организации, с другой стороны, соединяет в себе частные показа­
тели рентабельности и финансового риска, можно использовать 
соотношение «рентабельность — финансовый риск» (РР). Дан­
ный показатель рассчитывается по следующей формуле:

_ Рентабельность собственного капитала 
^  Уровень финансового риска

ЗК 1
CK+3KJ

где г бр — безрисковая ставка рентабельности на финансовом рын-
ЗК

ке, в долях единицы; с к  + ЗК — уровень финансового риска.

Оптимальным считается тот вариант структуры капитала, 
в котором показатель РР будет иметь наибольшее значение 
(РР —> шах).

Еще одним критерием оценки, который также может быть 
использован для оптимизации структуры капитала, является срок 
окупаемости (Сок), характеризующий скорость возврата вло­
женного капитала.

В данном случае С0к рассчитывается с использованием по­
казателя чистой прибыли, оставшейся после выплаты процен­
тов и налогов, по формуле:
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_  с к + з к
С°к = (Пч -  г х ЗК) х (1 -  нп) ’

В качестве обязательного элемента любой методики финан­
сового анализа выступают этапы проведения исследования того 
или иного процесса (явления).

1. Оценивается общая потребность в капитале вне зависи­
мости от возможных источников финансирования.

2. Определяется максимально возможная доля собственного 
капитала в общей величине средств, направленных на финан­
сирование деятельности.

3. Рассчитывается показатель «рентабельность — финансо­
вый риск» (РР) для всех вариантов структуры вложенного ка­
питала.

4. Рассчитывается скорость возврата вложенного капитала.
5. В пределах между наибольшей долей собственного капита­

ла и его нулевым уровнем в общем объеме средств финансиро­
вания с использованием критериев максимума показателя РР и 
минимума С0к определяется оптимальная комбинация средств, 
поступающих на финансирование финансово-хозяйственной 
деятельности из различных источников.

Последовательность расчета обобщающих показателей рен­
табельности, риска, срока окупаемости и структуры капитала 
описана в аналитической таблице 5.2.

Таблица 5.2
Оценка оптимальной структуры капитала

Показатели Структура капитала, % (3K/CK)
0V100 | 20\80 | 40\60 | 50\50 | 60\40. | 80\20 | 100\0

Исходные данные для анализа структуры вложенного капитала
1. Потребность в капита­
ле из всех источников 
финансирования, 
тыс. руб. 322619 322619 322619 322619 322619 322619 322619
2 Величина собственно­
го капитала, направлен­
ного на финансирование 
(СК), тыс. руб. 322619 258095 193571 161309 129048 64524 0
3. Величина заемного ка­
питала, направленного 
на финансирование 
(ЗК), тыс. руб. 0 64524 129048 161309 193571 258095 322619
4. Безрисковая ставка 
рентабельности на фи­
нансовом рынке (гвр), 
в долях единицы 0,15 0,15 0,15 0,15 0,15 0,15 0,15
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Окончание табл. 5.2
Показатели Структура капитала, % (3K/CK)

0\100 20\80 40\60 50\50 60\40 80\20 100\0
5. Средняя ставка про­
цента по заемным сред­
ствам финансирования 
(г), в долях единицы 0,22 0,22 0,22 0,22 0,22 0,22 0,22
6. Годовая величина при­
были до налогообложе­
ния и выплаты процен­
тов (П), тыс. руб. 19148 19148 19148 19148 19148 19148 19148
7. Ставка налога и про­
чих отчислений с прибы­
ли предприятия (нп), 
в долях единицы 0,24 0,24 0,24 0,24 0,24 0,24 0,24

Аналитические показатели
8. Рентабельность собст­
венного капитала (R ck) 
([стр.6 — стр.5 х стр.З] х  
х  [1— стр.7] / стр.2), 
в долях единицы 0,045 0,015 -0,036 -0,077 -0,138 -0,443
9. Уровень финансового 
риска ((стр.5 — стр.4) х  
х  стр.З /  стр. 1, в долях 
единицы 0 0,014 0,028 0,035 0,042 0,056 0,07
10. Показатель «рента­
бельность — риск» (РР) 
(стр.8 /  стр.9), в долях 
единицы 1,04 -1,29 -2,20 -3,29 -7,91
11. Скорость возврата 
вложенного капитала 
(срок окупаемости, Сок) 
(стр. 1/ [стр.6 — стр.5 х  
х  стр.З] х [1 -стр.7]), лет 22,17 85,71 -45,93 -25,98 -18,11 -11,28 -8,19

Из данных таблицы 5.2 видно, что оптимальная структура 
капитала — для анализируемой организации с долей заемного 
капитала не выше 20—30%. С повышением доли заемного капи­
тала возрастает уровень финансового риска, рентабельность пе­
реходит в убыточность и снижается скорость возврата вложен­
ных средств.

5.2. Оценка состава и движения собственного 
капитала ___ ___

5.2.1. Анализ состава и движения собственного капитала

Изменения в капитале организации проходят в результа­
те операций с собственниками, приобретающими выпущен­
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ные в отчетном периоде акции, в пользу которых начисля­
ются и выплачиваются дивиденды, а также за счет накопле­
ния нераспределенной прибыли, уценки и дооценки различ­
ных видов имущества. В общем виде эти изменения выража­
ются в изменении чистых активов за отчетный период или 
физической величины собственного капитала в зависимости 
от принятой концепции. Изменения собственного капитала 
возникают в результате:

♦ расчетов с собственниками по дивидендам и эмиссии 
акций;

♦ прибылей и убытков, не признающихся в отчете о при­
былях и убытках;

♦ накопленной (нераспределенной) прибыли;
♦ изменений в учетной политике.
Для того чтобы проанализировать состояние и движение 

собственного капитала, организации необходимо составить ана­
литическую таблицу.

Таблица 5.3
Анализ движения собственного капитала

(тыс. руб.)

Показатели Устав­
ный ка­
питал

Доба­
вочный
капитал

Резерв­
ный
капитал

Нерас­
преде­
ленная 
при­
быль 
прош­
лых лет

Фонд
соци­
альной
сферы

Целе­
вые фи- 
нанси- 
рова- 
ния и 
поступ­
ления

Резер­
вы
пред­
стоя­
щих 
расхо­
дов и 
плате­
жей

Оценоч­
ные ре­
зервы

Код строки 010 020 030 050 060 070 080 090
Остаток на на­
чало года 64286 23612 13869 16476 83555 ___ _
Поступило 718 1429 13712 — 16476 — — —

Использовано — 1099 13500 16476 12443 — — —

Остаток на ко­
нец года 65004 23942 14081 _ 87588 ___ _ _
Абсолютное
изменение
остатка +718 +330 +212 -16476 +4033
Темп роста, % 101,1 101,4 101,5 — 104,8 — — —

Коэффициент
поступления 0,011 0,060 0,974 — 0,188 _ _ _
Коэффициент
выбытия ___ 0,047 0,973 1 0,149 ___ ___ ___
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В таблице 5.3 рассчитаны показатели движения капитала.
1. Коэффициент поступления:

Поступило 
" Остаток на конец года

2. Коэффициент выбытия:

Выбыло 
6 Остаток на начало года

Данные таблицы 5.3 показывают, что в анализируемой орга­
низации за отчетный год в составе собственного капитала наи­
большими темпами увеличивался фонд социальной сферы 
(104,8%), следовательно полученный доход, в основном, на­
правлялся на потребление. Движение уставного, добавочного и 
резервного капитала было незначительным.

Анализируя собственный капитал, необходимо обратить 
внимание на соотношение коэффициентов поступления и 
выбытия. Если значения коэффициентов поступления превы­
шают значения коэффициентов выбытия, значит в органи­
зации идет процесс наращивания собственного капитала, и 
наоборот.

5.2.2. Расчет и оценка чистых активов

Для оценки степени ликвидности активов организации (кро­
ме некоммерческой) в справке формы №3 отражается показа­
тель «Чистые активы» (стр. 150), который используют для ана­
лиза финансового положения организации.

Чистые активы — это величина, определяемая путем вычи­
тания из суммы активов организации, принимаемых к расчету, 
суммы его обязательств, принимаемых к расчету. Это активы, 
непосредственно используемые в основной деятельности и прино­
сящие доход. В акционерных обществах, обществах с ограничен­
ной ответственностью этот показатель сопоставляется с вели­
чиной уставного капитала и не может быть меньше него. В про­
тивном случае уставный капитал должен быть уменьшен. Если 
же стоимость чистых активов меньше определенного законом
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минимального размера уставного капитала, организация под­
лежит ликвидации.

Кроме того, показатель чистых активов сравнивают с раз­
мерами уставного и резервного капитала. Например, согласно 
статье 102 ГК РФ акционерное общество не вправе объявлять и 
выплачивать дивиденды, если стоимость чистых активов мень­
ше уставного и резервного капитала или станет меньше в ре­
зультате выплаты дивидендов.

В соответствии с приказом Минфина РФ от 12.11.98 № 97 
при исчислении стоимости чистых активов все организации, 
кроме бюджетных учреждений, страховых организаций и бан­
ков, руководствуются Порядком оценки стоимости чистых ак­
тивов акционерных обществ, Этот порядок утвержден приказом 
№ 71 Минфина РФ от 5.08.96 и приказом № 149 Федеральной 
комиссии по рынку ценных бумаг от 5.08.96. и уточнен в письме 
Минфина РФ № 16-00-14/125 от 8.04.2002.

Рассчитаем показатель чистых активов на основании дан­
ных баланса.

Активы, участвующие в расчете, — это денежное и неденеж­
ное имущество организации, в состав которого включаются по 
балансовой стоимости следующие статьи:

Внеоборотные активы, отражаемые в разделе I баланса, за 
исключением балансовой стоимости собственных акций акцио­
нерного общества, выкупленных у акционеров.

При этом в расчет величины чистых активов принимаются 
учитываемые в разделе I бухгалтерского баланса нематериаль­
ные активы, отвечающие следующим требованиям:

а) непосредственно используемые обществом в основной 
деятельности и приносящие доход (права пользования земель­
ными участками, природными ресурсами, патентами, ноу-хау, 
программными продуктами, монопольные права и привилегии, 
организационные расходы, торговые марки, товарные знаки 
и т.п.);

б) имеющие документальное подтверждение затраты, свя­
занных с их приобретением (созданием);

в) подтвержденные документом (патентом, актом, догово­
ром и т.п.), выданным в соответствии с законодательством Рос­
сийской Федерации, о праве общества на владение данными 
нематериальными активам.

По статье «Прочие внеоборотные активы» в расчет прини­
мается задолженность акционерного общества за проданное ему 
имущество.

207



f

В расчете участвуют запасы, налог на добавленную 
стоимость, денежные средства, дебиторская задолженность и 
прочие активы, показываемые в разделе II бухгалтерского 
баланса, за исключением задолженности участников (учре­
дителей) по их вкладам в уставный капитал и балансовой 
стоимости собственных акций, выкупленных у акционеров.

При наличии у акционерных обществ на конец года оце­
ночных резервов по сомнительным долгам и под обесценение 
ценных бумаг показатели статей, в связи с которыми они со­
зданы, принимаются в расчет (показываются в расчете) с соот­
ветствующим уменьшением их балансовой стоимости на сто­
имость данных резервов.

Пассивы, участвующие в расчете
1. Статьи раздела III баланса, характеризующие обязатель­

ства организации в части целевого финансирования и поступ­
лений — строка 450.

2. Все статьи раздела IV баланса — долгосрочные обязатель­
ства банкам и иным юридическим лицам, — строка 590.

3. Статьи раздела V баланса — краткосрочные заемные сред­
ства, кредиторская задолженность, задолженность участникам 
по выплате доходов, резервы предстоящих расходов и платежей 
и прочие краткосрочные пассивы — суммы строк 610 + 620 +630 
+ 650 + 660. Статья «Доходы будущих периодов» (строка 640) в 
расчетах не участвует.

Оценка статей баланса, участвующих в расчете стои­
мости чистых активов, производится в валюте Российской 
Федерации по состоянию на 31 декабря отчетного года 
(табл. 5.4).

Оба рассчитанных показателя записываются в Справку фор­
мы № 3 по стр. 150. В анализируемой организации показатель
чистых активов на начало 200__ года был больше уставного
капитала на 141435 тыс. руб. (201 679 — 64 286), а к концу 200__
года сумма чистых активов увеличилась на 3336 тыс. руб. (209057— 
—205721), и этот показатель превышает уставный капитал на 
144053 тыс. руб. Тенденция положительная.

В акционерных обществах полученный показатель чистых 
активов точно так же сравнивают с суммой уставного резервно­
го капитала.
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Таблица 5.4
Расчет чистых активов (в балансовой оценке)

(тыс. руб.)

Наименование показателя Код стр. На начало На конец
баланса года года

Активы
1.1. Нематериальные активы (1) 110 603 644
1 2. Основные средства 120 87731 97532
1.3. Незавершенное строительство 130 28527 19830
1.4. Долгосрочные финансовые вложения (2) 140 11399 11514
1.5. Прочие внеоборотные активы 150 — —
1.6. Запасы 210 115134 121277
1.7. Налог на добавленную стоимость по при­
обретенным ценностям 220 4042 789
1.8. Дебиторская задолженность (3) 230+240 61352 63174
1.9. Краткосрочные финансовые вложения (2) 250 2516 1334
1.10. Денежные средства 260 7365 6525
1.11. Прочие оборотные активы 270 — —

1.12. Итого активы (сумма пунктов 1.1+1.11) — 318669 322619
Пассивы

2.1. Целевые финансирование и поступления 450 — —
2.2. Заемные средства 590+610 87284 66352
2.3. Кредиторская задолженность 620 25664 47210
2.4. Задолженность участникам (учредителям) 
по выплате доходов 630 _ _
2.5. Резервы предстоящих расходов 
и платежей 650 _ _
2.6. Прочие пассивы 660 — —
2.7. Итого пассивы, исключаемые из стоимос­
ти активов (сумма пунктов 2.1+2.6.) _ 112948 113562
Стоимость чистых активов (итого активов 
минус итого пассивов, п. 1.12 -  п.2.7.) _ 205721 209057

(1) —  С  учетом положений, приведенных в ПБУ 14/2000.
(2) —  За исключением балансовой стоимости собственных акций, выкуп­

ленных у  акционеров.
(3) —  За исключением задолженности участников (учредителей) по их взно­

сам в уставный капитал.

Контрольные вопросы по главе 5

1. Что понимается под собственным капиталом в отчетности и как он 
анализируется?



2. Какие критерии оценки используются для обоснования структуры 
капитала организации?

3. Дайте определение чистым активам организации. Какие статьи ак­
тивов и пассивов используются для расчета величины чистых акти­
вов?

4. Почему показатель чистых активов используется в оценке финан­
сового положения организации?



АНАЛИЗ ФОРМЫ  №4 
«ОТЧЕТ О ДВИЖЕНИИ  
ДЕНЕЖ НЫ Х СРЕДСТВ»

6.1. Анализ движения денежных средств 
по данным отчетности ................

«Отчет о движении денежных средств» (форма № 4) — сово­
купность показателей, развернуто характеризующих поток де­
нежных средств за отчетный период.

Денежные средства — включают деньги в кассе и на счетах в 
банках, внесенные на вклады «до востребования». Депозитные 
вклады в банках относятся к краткосрочным или долгосрочным 
финансовым вложениям.

Эквиваленты денежных средств — краткосрочные высоко­
ликвидные финансовые вложения, быстро и легко обратимые в 
денежные суммы и подверженные незначительному риску ко­
лебаний их стоимости. Например, депозитные сертификаты, 
казначейские краткосрочные обязательства и т.п.

Чистые денежные средства — нетто-результат движения денеж­
ных средств под влиянием хозяйственных операций. Чистый при­
рост или уменьшение денежных средств за отчетный период.

Поток денежных средств — поступление и расходование 
(уменьшение) денежных средств и их эквивалентов.

Приток (отток) денежных средств — увеличение (уменьше­
ние) денежных поступлений в результате хозяйственной дея­
тельности, отдельных видов деятельности или хозяйственных 
операций.

Информация, содержащаяся в «Отчете о движении денеж­
ных средств», необходима для оценки:

♦ перспективной возможности организации создавать по­
ложительные потоки денежных средств (превышение де­
нежных поступлений над расходами);

211



♦ способности организации выполнять свои обязательства 
по расчетам с кредиторами, выплате дивидендов и иных 
платежей;

♦ потребности в дополнительном привлечении денежных 
средств со стороны;

♦ причин различия между чистыми доходами организации 
и связанными с ними поступлениями и платежами;

♦ эффективности операций по финансированию органи­
зации и инвестиционных сделок в денежной и безденеж­
ной формах.

Одним из условий финансового благополучия организации 
является приток денежных средств. Однако чрезмерная величина 
денежных средств говорит о том, что реально организация терпит 
убытки, связанные с инфляцией и обесценением денег, а также 
с упущенной возможностью их выгодного размещения.

Способ оценки достаточности денежных средств состоит в 
определении длительности периода их оборота:

Средние остатки денежных средств
ОДС = —    —^-------- х tОборот денежных средств

Для исчисления среднего оборота следует использовать кре­
дитовый оборот по счету 51. Но если у организации существен­
ная часть расчетов проходит через кассу и специальные счета, 
то указанные в них расходы денежных средств должны быть 
прибавлены к сумме кредита по счету 51.

Составляется следующая таблица (табл. 6.1), которая пока­
зывает колебания оборота денежных средств в течение отчетно­
го периода — срока с момента поступления денег на расчетный 
счет до момента их выбытия.

Таблица 6.1
Движение денежных средств

Месяц Остатки денежных средств 
(по ж/о № 1 ,2 , 3), 

тыс. руб.

Оборот 
за месяц, 
тыс. руб.

Период оборота, 
Дни

(гр. 1x30 дней/гр. 2)
1 2 3 4

Январь 1538 14646 3,15
Февраль 687 8311 2,48
и т .д ....

В «Отчете о движении денежных средств» суммируются по­
токи денежных средств за отчетный период, с тем чтобы полу­
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чить дополнительную информацию о результатах производствен­
но-хозяйственной деятельности организации, о ее инвестици­
онной и финансовой деятельности.

В отчете содержится информация, которая дополняет дан­
ные отчетного бухгалтерского баланса и «Отчета о прибылях и 
убытках». В частности, из этого отчета можно получить инфор­
мацию о том, обеспечивалось ли достижение прибыльности до­
статочным притоком денежных средств, способствующим рас­
ширению проводимых операций или, по крайней мере, позво­
ляющим продолжать их на прежнем уровне, удовлетворяет ли 
приток денежных средств необходимому уровню ликвидности 
организации. Отчет отражает инвестиции в дочерние и иные хо­
зяйственные общества, капитальные вложения в основные сред­
ства, на увеличение оборотных средств, содержит данные об 
изъятии денежных средств из сферы инвестиций. Наконец, от­
чет дает представление о деятельности организации по привле­
чению финансовых ресурсов для финансирования ее развития и 
других потребностей.

Потоки денежных средств группируются в отчете по трем 
направлениям: текущей, инвестиционной и финансовой дея­
тельности.

В международной практике существуют два метода состав­
ления отчета о движении денежных средств — прямой и кос­
венный.

Прямой метод составления отчета предполагает отражение 
непосредственных потоков денежных средств, поступивших от 
покупателей, выплаченных персоналу и т.п.

Косвенный метод составления отчета дает отражение толь­
ко части потока денежных средств, не включающего валовые 
поступления и расходы от основной производственно-хозяй­
ственной деятельности.

Анализ движения денежных средств также можно прово­
дить прямым и косвенным методом.

Методика анализа движения денежных средств прямым ме­
тодом достаточно проста. Форму № 4 «Отчет о движении де­
нежных средств» следует дополнить расчетами относительных 
показателей структуры притока и оттока денежных средств по 
видам деятельности (табл. 6.2).

В колонках 8, 9, 10 записаны показатели горизонтального 
анализа. Сумма поступивших денежных средств составила 
143 067 тыс. руб. Из них 83,8% приходится на текущую деятель­
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ность, 1,5% — на инвестиционную и 14,7% — на финансовую. 
Отток денежных средств организации в отчетном периоде со­
ставил 143 907 тыс. руб. Из них 92,6% — это средства, приходя­
щиеся на текущую деятельность, 5,2 % — по инвестиционной 
деятельности и 2,3% — финансовая деятельность.

В колонках 7, 11, 12 и 13 записаны данные вертикального 
анализа. Из всей поступившей за отчетный период суммы де­
нежных средств наибольший удельный вес приходится на вы­
ручку от продажи работ, товаров, услуг — 74,8%, 4,5% прихо­
дится на дивиденды и проценты по финансовым вложениям. 
При этом 65,15% приходится на инвестиционную деятельность. 
Точно так же анализируется отток денежных средств организа­
ции.

Отрицательным моментом в движении денежных средств 
организации является превышение оттока средств над их при­
током на 840 тыс. руб. (6525 — 7365). Для финансовой стабильно­
сти должно быть наоборот. Анализ показывает также, что в орга­
низации сложилась опасная ситуация, когда отток средств от 
текущей и инвестиционной деятельности превысил приток де­
нежных средств. Необходимым условием финансовой стабиль­
ности является такое соотношение притоков и оттоков средств 
в рамках текущей деятельности, которое обеспечило бы увели­
чение финансовых ресурсов, достаточное для осуществления ин­
вестиций.

Главным недостатком прямого метода анализа движения 
денежных средств является то, что он не раскрывает взаимосвя­
зи полученного финансового результата и изменения денежных 
средств на счетах организации.

Величина притока денежных средств существенным обра­
зом отличается от суммы полученной прибыли. Как следует из 
формы № 2 «Отчет о прибылях и убытках» (приложение 2), 
анализируемая организация получила прибыль 22250 тыс. руб., 
а прибыль за вычетом всех налогов и обязательных платежей 
составила 11806 тыс. руб. В то же время денежные средства орга­
низации сократились за анализируемый период на 840 тыс. руб., 
и тому есть несколько причин.

1. Прибыль (убыток), отражаемые в форме № 2, формиру­
ется в соответствии с принципами бухгалтерского учета, со­
гласно которым расходы и доходы признаются в том учетном 
периоде, в котором они были начислены (независимо от реаль­
ного движения денежных средств):
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♦ наличие расходов будущих периодов;
♦ наличие отложенных платежей, т.е. начисленных, кото­

рые увеличивают себестоимость продукции, а реального 
оттока денежных средств нет;

♦ расходы текущие и капитальные.
Текущие расходы напрямую относятся на себестоимость, а 

капитальные возмещаются в течение длительного времени (амор­
тизация), но именно они сопровождаются значительным отто­
ком денежных средств.

2. Источником увеличения денежных средств может быть не 
только прибыль, но и заемные средства.

3. Приобретение активов долгосрочного характера не отра­
жается на прибыли, а их реализация меняет финансовый ре­
зультат.

4. На величину финансового результата оказывают влияние 
расходы, не сопровождаемые движением денежных средств 
(амортизация).

5. Изменения в составе собственного оборотного капита­
ла. Увеличение остатков текущих активов приводит к допол­
нительному оттоку денежных средств, а сокращение — к их 
притоку.

Деятельность организации, накапливающей запасы ТМЦ, 
неизбежно сопровождается оттоком денежных средств, однако до 
того момента, пока запасы не будут отпущены в производство (ре­
ализованы), величина финансового результата не изменится.

6. Наличие кредиторской задолженности позволяет органи­
зации использовать запасы, которые еще не оплачены.

Бухгалтер, в чьи функции входит задача обеспечить руко­
водство организации информацией о наличии и движении де­
нежных средств, должен быть в состоянии объяснить причину 
расхождения размера прибыли и изменения денежных средств. С 
этой целью проводится анализ движения денежных средств кос­
венным методом.

При косвенном методе финансовый результат преобразуется 
с помощью ряда корректировок в величину изменения денеж­
ных средств за период.

Н а п е р в о м  э т а п е  устанавливают соответствие между 
финансовым результатом и собственным оборотным капиталом. 
Для этого устраняют влияние на финансовый результат опера­
ций начисления износа и операций, связанных с выбытием 
объектов долгосрочных активов.
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Таблица 6.2
Анализ отчета о движении денежных средств прямым методом

Наименование показателя Код
строки

Сумма,
тыс.руб.

В том числе Относилзльные величины
по теку­
щей
деятель­
ности

по ин­
вести­
ционной 
деятель­
ности

по фи­
нансо­
вой дея- 
тель- 
ности

всего по те­
кущей 
дея­
тель­
ности

по ин­
вест  
ционной 
дея­
тель­
ности

по фи­
нансо­
вой дея­
тель­
ности

по теку­
щей 
дея­
тельнос­
ти

по ин- 
вести- 
цион- 
ной дея­
тель­
ности

по фи­
нансо­
вой дея­
тельнос­
ти

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13
1 Остаток денежных средств 
на начало года 010 7365 X X X X X X X X X X
2. Поступило денежных средств 
всего 020 143 067 119 894 2149 21 024 100 83,8 1,5 14,7 100 100 100

в том числе:
выручка от продажи товаров, 
продукции работ и услуг 030 106 969 106 969 _ _ 74,8 X X X 89,2 _ _
выручка от продажи основных 
средств и иного имущества 040 749 _ 749 _ 0,5 X X X _ 34,9 _
авансы, полученные от покупа­
телей (заказчиков) 050 864 864 _ _ 0,6 X X X 0,7 0,0 _
бюджетные ассигнования и иное 
целевое финансирование 060 _ _ _ _ _ X X X _ _ _
безвозмездно 070 — — — — — X X X — — —
Кредиты полученные 080 15 307 307 — 15000 10,7 X X X 0,3 — 71,3
Займы полученные 085 3000 2000 — 1000 2,1 X X X 1,7 — 4,8
дивиденды, проценты по фина­
нсовым вложениям 090 6424 _ 1400 5024 4,5 X X X _ 6Е,1 23,9
прочие поступления 110 9754 9754 — — 6,8 3 3 3 8,1 — —
3. Направлено денежных 
средств — всего 120 143 907 133 208 7426 3273 100 92,6 5,2 2,3 100 100 100

в том числе:
на оплату приобретенных това­
ров, оплату работ, услуг 130 60 408 59 064 1344 — 42,0 X X X 44,3 18,1 —



Окончание табл. 6.2

Наименование показателя Код
строки

Сумма,
тыс.руб.

ТОМ чисге ОТНОСИТ! Пкчые аэличины
по теку­
щей
деятель­
ности

по ин­
вести­
ционной 
деятель­
ности

по фи­
нансо­
вой дея- 
тель- 
ности

всего по те­
кущей 
дея­
тель­
ности

по ин­
вести­
ционной 
дея­
тель­
ности

по фи­
нансо­
вой дея­
тель­
ности

по теку­
щей 
дея­
тельнос­
ти

по ин- 
вести- 
цион- 
ной дея­
тель­
ности

по фи­
нансо­
вой дея­
тельнос­
ти

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13
на оплату труда 140 20 942 20 942 — — 14,6 X X X 15,7 — —

отчисления на социальные 
нужды 150 19 339 19 339 ___ _ 13,4 X X X 14,5 _

на выдачу подотчетных сумм 160 8351 8351 — — 6,3 — —

на выдачу авансов 170 5415 4415 1000 — 3,8 X X X 3,3 13,5 —

на оплату долевого участия 
в строительстве 180 115 ___ 115 _ 0,1 X X X X 1,5 _

на оплату машин и транспортных 
средств 190 4967 ___ 4967 _ 3,5 X X X X 66,9 _
на финансовые вложения 200 1182 — — 1182 0,8 X X X X — 36,1
на выплату дивидендов, 
процентов 210 2091 _ ___ 2091 1,5 X X X X _ 63,9
на расчеты с бюджетом 220 18 444 18 444 — — 12,8 X X X 13,8 — X
на оплату процентов по получен­
ным кредитам, займам 230 2011 2011 ___ ___ 1,4 X X X 1,5 _ _
прочие выплаты, перечисления 
ит. п. 250 642 642 ___ _ 0,4 X X X 0,5 . _
4. Остаток денежных средств 
на конец периода 260 6525 X X X X X X X X X X



При начислении амортизация относится на себестоимость 
продукции. Поскольку уменьшение прибыли в результате этого 
не ведет к сокращению денежных средств, то для получения 
реальной величины денежных средств суммы начисленной амор­
тизации (оборот по кредиту счетов 02, 05) должны быть добав­
лены к нераспределенной прибыли.

Выбытие основных средств и других внеоборотных активов 
вызывает убыток в размере их остаточной стоимости, который 
фиксируется на счете 91 и затем списывается на уменьшение 
финансового результата в дебет счета 99 «Прибыли и убытки». 
На величину денежных средств эта операция не оказывает вли­
яния, поскольку отток средств был значительно раньше — в 
момент приобретения этих активов. Следовательно, сумма убытка 
в размере недоамортизированной стоимости должна быть до­
бавлена к величине прибыли.

Н а в т о р о м  э т а п е  корректировки устанавливают соот­
ветствие изменений собственного оборотного капитала и де­
нежных средств. Следует определить, как изменение по каждой 
статье оборотного капитала отразилось на состоянии денежных 
средств организации.

Для того чтобы оценить реальный приток денежных средств, 
рассмотрим механизм отражения бухгалтерских операций на 
примере счетов (табл. 6.3).

Таблица 6.3
Оборотная ведомость по счетам бухгалтерского учета

(тыс. р у б )
Счета Сальдо на начало Обороты Сальдо на конец

дт КТ дт КТ ДТ КТ
Счет 01 87731 — 18853 9052 97532 —
Счет 02 — 10905 — 6542 — 17447
Счет 10 17 576 — 54615 68758 3433 —
Счет 62 49391 — 106969 105912 50448 —
Счет 61 7999 — 10155 11 801 6353 —
И Т . Д .

Например: счет 62 «Расчеты с покупателями и заказчика­
ми». Этот счет в нашем примере имеет активное сальдо, следо­
вательно, для него действует принцип определения конечного 
сальдо по формуле:

Ск = Сн + ОД -  ОК, 
где Сн, Ск — сальдо на начало и конец периода;

ОД, ОК — обороты по дебету и кредиту счета,
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тогда
OK = ОД + Сн -  Ск = ОД -  (Ск -  Сн);

105 912 = 106 969 + 49 391 -  50 448;
105912 = 106969 -  1057.

Ск > Сн — значит, дебиторская задолженность увеличилась 
и реальный приток денежных средств был ниже зафиксирован­
ного в форме № 2 «Отчет о прибылях и убытках» на 1 057 тыс. 
руб. По форме № 2 выручка от продажи составила 106 969 тыс. 
руб., а реально 105 912 тыс. руб. Значит, сумму прибыли нужно 
уменьшить на 1 057 тыс. руб.

Счет 02 «Амортизация основных средств» — это счет пас­
сивный, значит

Ск = Сн + ОК -  ОД;

ОК = ОД + (Ск -  С,,);
2084 = 0 + (53 767 -  51 683).

Увеличение начисленной амортизации основных средств 
увеличивает сумму прибыли на 6542 тыс. руб., так как реальный 
отток денежных средств будет меньше на эту величину.

Такие корректировочные операции проводятся по всей те­
кущей деятельности, по инвестиционной и финансовой. Про­
цесс это трудоемкий, но данные корректировочных таблиц со­
держат ценную управленческую информацию, в которой заин­
тересовано руководство организации и инвесторы. С ее помо­
щью руководство организации может контролировать текущую 
платежеспособность, оценивать возможность дополнительных 
инвестиций.

Обобщенная информация о движении денежных средств 
приведена в таблице 6.4.

Таблица 6.4
Движение денежных средств, 

рассчитанное косвенным методом

Показатели Сумма, тыс. руб.
Начисленная амортизация +6672
Изменение объема незавершенного производства +880
Изменение объема готовой продукции +16820
Изменение расходов будущ их периодов +153
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Окончание табл. 6.4
Показатели Сумма, тыс. руб.

Изменение авансов выданных -1646
Изменение дебиторской задолженности -3710
Изменение задолженности поставщикам +14 939
Изменение по авансам полученным -118
Уплата процентов за пользование кредитом -2011
Краткосрочные финансовые вложения -1182
Использование фонда социальной сферы -3365
Изменение производственных запасов (+НДС) -14963
Изменение кредиторской задолженности +6607
Долгосрочные финансовые вложения +115
Изменение задолженности по кредитам и займам -20932
Прибыль за вычетом налогов и обязательных платежей +910
Изменение в состоянии денежных средств -840

Таким образом, скорректированный поток денежных 
средств, приведенный в табл. 6.4, показывает, что факти­
чески расхождения величины полученной прибыли и нали­
чия денежных средств у организации нет (910 + 47087 
(показатели с плюсом) — 47927 (показатели с минусом) = 
= —840 тыс. руб.).

Анализ движения денежных средств дает возможность оце­
нить:

1) в каком объеме и из каких источников были получены 
поступившие денежные средства, каковы направления их ис­
пользования;

2) достаточно ли собственных средств организации для ин­
вестиционной деятельности;

3) в состоянии ли организация расплатиться по своим те­
кущим обязательствам;

4) достаточно ли полученной прибыли для обслуживания 
текущей деятельности;

5) чем объясняются расхождения величины полученной 
прибыли и наличия денежных средств.

  Контрольные вопросы по главе 6

1. Какую информацию содержит «Отчет о движении денежных 
средств»?
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2. В чем различие между понятиями «денежные средства организа­
ции», «эквиваленты денежных средств», «чистые денежные сред­
ства»?

3. По каким видам деятельности распределяются денежные потоки в 
отчетности?

4. Как рассчитать длительность оборота денежных средств организа­
ции?

5. Какова сущность проведения анализа движения денежных средств 
прямым и косвенным методами?



АНАЛИЗ ФОРМЫ  №5 
«ПРИЛОЖ ЕНИЕ 
К БУХГАЛТЕРСКОМ У  
БАЛАНСУ»

7.1. Состав и оценка движения заемных 
средств _____________________ ______________

Заемные средства представляют собой правовые и хозяй­
ственные обязательства организации перед третьими лицами.

Обязательства — это задолженность (кредиторская или иная), 
возникшая в отчетном или предыдущих периодах, по которой 
имеется уверенность в том, что ее погашение (урегулирование) 
приведет к уменьшению экономической выгоды, то есть умень­
шению реальных активов.

В обязательстве воплощен конкретный долг, который необ­
ходимо погашать, либо обязанность действовать (выполнять что- 
либо) определенным образом, например устранять неисправ­
ности в проданной продукции или выполнять предварительно 
оплаченную работу.

К обязательствам относятся:
♦ долгосрочные займы и иные долговые обязательства;
♦ краткосрочные займы и банковские кредиты;
♦ кредиторская задолженность поставщикам, различным 

физическим и юридическим лицам по всевозможным 
операциям;

♦ резервы предполагаемых ассигновании;
♦ планируемые пенсионные выплаты и иные аналогичные 

финансовые обязательства.
Обязательства принимаются на учет только тогда, когда 

имеются основания полагать, что их урегулирование потребует 
определенных затрат, уменьшающих активы, либо иным путем 
ведет к сокращению потенциальных экономических выгод. Здесь
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и выполненные сделки, требующие оплаты, и принятие к ис­
полнению судебного решения, и намерения уплатить неустойку 
или заплатить налог в бюджет государства.

Заемные средства классифицируют в зависимости от степе­
ни срочности их погашения и способа обеспеченности.

По степени срочности погашения обязательства подразде­
ляют на долгосрочные и текущие. Средства, привлекаемые на 
долгосрочной основе, обычно направляют на приобретение ак­
тивов длительного использования, а текущие пассивы, как пра­
вило, являются источником формирования оборотных средств.

Для оценки структуры заемных средств весьма существенно 
их деление на необеспеченные и обеспеченные. Важность такой 
группировки связана с тем, что обеспеченные обязательства в 
случае ликвидации организации и объявления конкурсного про­
изводства погашаются из конкурсной массы.

Чтобы проанализировать 1-й раздел формы № 5 «Движение 
заемных средств», необходимо составить аналитическую табли­
цу (таблица 7.1).

Таблица 7.1
Анализ заемных средств

(тыс. руб.)
Показатели Пвиженк<е средств Темп Изменение

Остаток 
на начало 

года

Получено Пога­
шено

Остаток 
на конец 

года

роста ос­
татка,

%

удельного 
веса ос­

татка, %
А 1 2 3 4 5 6

1. Долгосрочные креди­
ты банков, 7093 592 6501 91,6
— уд. вес в итоге, % 8,13 — 1.52 9,78 — +1,65
1 1. В том числе не пога­
шенные в срок 592 _ 592 _ _ _
— уд. вес в п. 1,% 8,35 --- 100 — --- +91,65
2. Прочие долгосрочные 
займы 729 1 ООО 1 155 574 78,7
— уд. вес в итоге, % 0.84 5,56 2,97 0.86 — +0,02
2 1. В том числе не пога­
шенные в срок _ _
— уд. вес в п. 2, % — — — — — —
3. Краткосрочные кре­
диты банков 68747 15000 30960 52787 76,8
— уд вес в итоге, % 78,76 83,33 79.73 79,44 —
3 1 В  том числе не пога­
шенные в срок 21 311 _ 14008 7303 34,3 _
— уд. вес. в п. 3, % 31,00 — 45,25 13,83 — -17,17
4. Кредиты банков для 
работников _ _ _ —— _ _
— уд вес в итоге, % — — -- -- — --
4 1. В том числе не пога­
шенные в срок _ _ _ -- _ _
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Окончание табл. 7.1
Показатели Движение ссюдств Темп Изменение

Остаток 
на начало 

года

Получено Пога­
шено

Остаток 
на конец 

года

роста ос­
татка,

%

удельного 
веса ос­
татка, %

А 1 2 3 4 5 6
— уд. вес в п. 4, % — — — — — —
5. Прочие краткосроч­
ные займы 10715 2000 6125 6590 61,5
—- уд. вес в итоге, % 12,28 11,11 15,77 9,92 — -2,36
5.1. В том числе не пога­
шенные в срок 1607 _ 1607 ___ , . ___

— уд. вес в п. 5,% 15,00 — 26,2 -- -- —
Итого кредитов и займов 87284 18000 38832 66452 76,1 —

Данные таблицы 7.1 показывают, что к концу отчетного 
года темп снижения кредитов и займов организации соста­
вил (-23,9%). В конце отчетного периода, так же как и в 
начале, наибольшую долю занимали краткосрочные кредиты 
банков. По этой статье наблюдается и наибольшая просро­
ченная задолженность. К концу отчетного года несколько 
увеличились доли долгосрочных кредитов и займов (+1,65 и 
+0,02% соответственно), а также доля краткосрочных креди­
тов (+0,68) в общей сумме заемных средств. Уменьшение же 
общей суммы задолженности к концу отчетного периода 
произошло за счет существенного сокращения суммы по статье 
«Прочие краткосрочные займы», а также за счет того, что в 
отчетном году было погашено кредитов и займов в 2,2 раза 
больше, чем получено.

7.2. Анализ дебиторской и кредиторской 
задолженности ______________ «. _

7.2.1. Анализ дебиторской задолженности

Состояние дебиторской и кредиторской задолженности, их 
размеры и качество оказывают сильное влияние на финансовое 
состояние организации.

Для улучшения финансового положения организации не­
обходимо:

1) следить за соотношением дебиторской и кредиторской 
задолженности. Значительное превышение дебиторской задол­
женности создает угрозу финансовой устойчивости организа­
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ции и делает необходимым привлечение дополнительных ис­
точников финансирования;

2) контролировать состояние расчетов по просроченным 
задолженностям;

3) по возможности ориентироваться на увеличение количе­
ства заказчиков с целью уменьшения риска неуплаты монополь­
ным заказчикам.

Анализ дебиторской и кредиторской задолженности прово­
дится на основе данных Приложения к бухгалтерскому балансу 
(форма № 5, раздел 2).

Для оценки состава и движения дебиторской задолженнос­
ти составим аналитическую таблицу (табл. 7.2).

Данные таблицы 7.2 показывают, что к концу года сумма 
остатка дебиторской задолженности возросла на 3%. Увеличи­
лась доля долгосрочной задолженности. Доля просроченной де­
биторской задолженности в начале отчетного года составляла 
30,3% от общей суммы задолженности, а к концу отчетного 
периода она повысилась до 32,3%. Следовательно, организации 
не удалось добиться погашения части просроченных долгов. Су­
щественно увеличился остаток дебиторской задолженности со 
сроком погашения свыше трех месяцев — на -20,3%.

Средняя оборачиваемость дебиторской задолженности 
организации в отчетном году составляла 1,7 оборота (106 969 :

: 62 263), а средний срок погашения составил 209 дней 
(360 дней : 1,7).

Выручка от продажи 
1-ОДЗ Средняя дебиторская задолженность °  °Ротов

Средняя дебиторская задолженность за период

(д а )  =  ^ 3"П| Д3-

Средняя дебиторская задолженность х t
2. ОДЗ (в днях) Выручка от продажи

или ОДЗ = 360 дней /  оборачиваемость ДЗ в оборотах, 
где ОДЗ — оборачиваемость дебиторской задолженности;

ДЗ — средняя за год дебиторская задолженность;
t — отчетный период в днях;
В — выручка от продажи (по ф. № 2).
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Таблица 7.2

Анализ состава и движения дебиторской задолженности

Показатели Движение средств Темп роста
Остаток 

на начало года
Возникло Погашено Остаток 

на конец года
остатка, %

Сумма, 
тыс. руб.

Уд. вес, % Сумма, 
тыс. руб.

Уд.вес, % Сумма, 
тыс. руб.

Уд.вее. % Сумма, 
тыс. руб.

Уд.вес, %

А 1 2 3 4 5 б 7 8 9
1. Дебиторская задолженность, всего 61352 100 335928 100 334106 100 63174 100 103,0
1.1. Краткосрочная 61151 99,7 335686 99,9 334106 100 62731 99,3 102,6
а) в т.ч. просроченная 18602 36,3 100705 30,0 98902 29,6 20405 32,3 109,7
— из нее длительностью свыше 
3 месяцев 15775 257 14002 4,2 10805 3,2 18972 30,0 120,3
1.2. Долгосрочная 201 0,3 242 0,1 — — 443 0,7 220,4
а) в т.ч. просроченная — — — — — — — — —
— из нее длительностью 
свыше 3 месяцев _ _ _ _ ___ ___

б) задолженность, платежи по ко­
торой ожидаются более чем через 
12 мес. после отчетной даты 201 0,3 242 0,1 443 0,7 220,4



При проведении анализа целесообразно также рассчитать 
долю дебиторской задолженности в общем объеме текущих ак­
тивов (3) и долю сомнительной задолженности в составе деби­
торской задолженности (4). Этот показатель характеризует «ка­
чество» дебиторской задолженности. Тенденция к его росту сви­
детельствует о снижении ликвидности.

3. Доля дебиторской задолженности в общем объеме теку­
щих активов:

Дебиторская задолженность „ _
УДз = — ------------------х 100% =

Текущие активы 

стр.240 или стр.230
х Ю О У о

стр. 290

4. Доля сомнительной задолженности в составе дебиторской 
задолженности:

Сомнительная Д З  
У™ =  Общая Д З  ХШ%

Анализ оборачиваемости дебиторской задолженности сле­
дует проводить в сравнении с предыдущим отчетным периодом 
(таблица 7 3).

Таблица 7.3
Анализ оборачиваемости дебиторской задолженности

Показатели Прошлый год Отчетный год Изменение + , -
Оборачиваемость дебиторской 
задолженности, в оборотах 1,84 1,72 -0,12

в том числе краткосрочной 1,68 1,73 +0,05
Период погашения дебиторской 
задолженности, дни 196 209 +13

в том числе краткосрочной 214 208 -6
Доля дебиторской задолженности 
в общем объеме текущих активов, % 31,7 32,5 +0,8

в том числе доля ДЗ покупателей 
и заказчиков в общем объеме 
текущих активов, % 25,8 26,0 +0,2

Доля сомнительной ДЗ в общем объеме 
дебиторской задолженности, % 8,6 9,0 +0,4

Данные таблицы 7.3 показывают, что состояние расчетов с 
дебиторами по сравнению с прошлым годом несколько ухуд­
шилось. Произошло это отчасти из-за прироста долгосрочной
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дебиторской задолженности. На 13 дней увеличился средний срок 
погашения дебиторской задолженности, который составил 
209 дней. Однако состояние краткосрочной дебиторской задол­
женности в отчетном году было лучше, чем в прошлом. Ее обо­
рачиваемость ускорилась на 6 дней. Особое внимание следует 
обратить на снижение качества задолженности. По сравнению с 
прошлым годом доля сомнительной дебиторской задолженнос­
ти выросла на 0,4 пункта и составила 9% от общей величины 
дебиторской задолженности. Если принять во внимание, что доля 
дебиторской задолженности составила 32,5%, а доля задолжен­
ности покупателей и заказчиков — 26% от общего объема теку­
щих активов организации, то можно сделать вывод о снижении 
ликвидности текущих активов в целом из-за состояния деби­
торской задолженности.

Для обобщения результатов анализа можно по данным внут­
реннего учета в дополнение к форме № 5 составить сводную 
таблицу, в которой дебиторская задолженность классифициру­
ется по срокам образования (табл. 7.4).

Таблица 7.4
Анализ состояния дебиторской задолженности

(тыс. руб.)

Показатели Всего 
на конем 
года

В том числе по срокам образования

До 1 мес. от 1 до 
3 мес.

отЗ до 
6 мес.

от 6 до 
12 мес

свыше 
12 мес.

1. Дебиторская задолжен­
ность покупателей и заказ­
чиков 50448 6753 26723 5803 11 169
2. Векселя к получению — — — — — —

3. Задолженность дочерних 
и зависимых обществ 568 _ 568 _ _ _
4. Задолженность учредите­
лей по взносам в уставный 
капитал
5. Авансы выданные 6353 5910 — — — 443
6. Прочие дебиторы 5805 1 085 2720 2000 — —
Всего дебиторская задол­
женность 63174 13748 30011 7803 11 169 443
В % к общей сумме ДЗ 100 21,8 47,5 12,4 17,7 0,7

Ежемесячное составление такой таблицы позволит бухгал­
теру представить четкую картину состояния расчетов с разными 
дебиторами, выявить просроченную задолженность. Из данных 
табл. 7.4 видно, что основную часть дебиторской задолженности 
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составляет задолженность со сроком возникновения от 1 до 3 
месяцев. На ее долю приходится 47,5% общей суммы долгов. В то 
же время у организации имеется задолженность с довольно боль­
шим сроком в сумме 18 972 тыс. руб., а по данным таблицы 7.2 
мы видим, что вся она просроченная. Необходимо приложить 
все усилия, чтобы взыскать эту задолженность в ближайшее вре­
мя, так как затяжка может привести к ее списанию на умень­
шение финансовых результатов организации.

Исходя из проведенного анализа дебиторской задолженно­
сти, можно сделать вывод, что организация имеет определен­
ные проблемы с дебиторами и эти проблемы не уменьшались в 
отчетном году по сравнению с прошлым.

Существуют некоторые общие рекомендации, позволяющие 
управлять дебиторской задолженностью.

1. Необходимо постоянно контролировать состояние расче­
тов с покупателями, особенно по отсроченным задолженнос­
тям.

2. Установить определенные условия кредитования дебито­
ров, например:

♦ покупатель получает скидку 2% в случае оплаты полу­
ченного товара в течение 10 дней с момента получения 
товара;

♦ покупатель оплачивает полную стоимость, если оплата 
совершается в период с 11-го по 30-й день кредитного 
периода;

♦ в случае неуплаты в течение месяца покупатель будет вы­
нужден дополнительно оплатить штраф, величина кото­
рого зависит от момента оплаты.

3. По возможности ориентироваться на большое число по­
купателей, чтобы уменьшить риск неуплаты одним или несколь­
кими покупателями.

4. Следить за соотношением дебиторской и кредиторской 
задолженности.

Анализ дебиторской задолженности необходимо дополнить 
анализом кредиторской задолженности. Из данных сравнитель­
ного аналитического баланса (табл. 3.2) видим, что кредиторс­
кая задолженность (+84%) и ее доля к концу года составила 
более 14% к валюте баланса, что свидетельствует об увеличении 
«бесплатных» источников покрытия потребности организации 
в оборотных средствах.
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Методика анализа кредиторской задолженности аналогич­
на методике анализа дебиторской задолженности.

На основе данных раздела 2 формы № 5 составляется ана­
литическая таблица 7.5, из которой видно, что в начале года 
кредиторская задолженность состояла на 91% из краткосрочной 
и на 9% — из долгосрочной задолженности. К концу года доля 
краткосрочной задолженности повысилась на 2%. В составе крат­
косрочной задолженности резко увеличилась доля просрочен­
ных обязательств, и к концу отчетного года они составляли 67% 
общей кредиторской задолженности. При этом более половины 
просроченной задолженности составляет задолженность со сро­
ком погашения более 3 месяцев.

7.2.2. Анализ кредиторской задолженности

Таблица 7.5
Анализ состава и движения кредиторской задолженности

Показатели Остаток на на 
чало периода

Возникло Погашено Остаток на ко­
нец периода

Темп
роста 
остат­
ка, %

Сумма,
тыс.
руб.

Уд.вес,
%

Сумма,
тыс.
руб.

Уд.вес,
%

Сумма,
тыс.
руб.

Уд.вес,
%

Сумма,
тыс.
руб

Уд.вес,
%

А 1 2 3 4 5 6 7 8 9
1. Кредиторская 
задолженность, 
всего 25664 100 216583 100 195037 100 47210 100 184,0
1.1 Кратко 
срочная 23361 91,0 211083 97,5 190534 97,7 43910 93,0 188,0
а) в т.ч. просро­
ченная 5373 20,9 54076 25,0 27834 14,3 31615 67.0 588,4
— из нее дли­
тельностью 
свыше 3 меся­
цев 5373 20,9 16333 7,5 3394 1,7 18312 38,8 340,8
1.2. Долгосроч­
ная 2303 9,0 5500 2,5 4503 2,3 3300 7,0 143,3
а) в т.ч. просро­
ченная
— из нее дли­
тельностью 
свыше 3 меся­
цев
6) из п. 1.2. за­
долженность, 
платежи по ко­
торой ожидают­
ся более чем 
через 12 меся­
цев после отчет 
ной даты 2303 9,0 5500 2,5 4503 2,3 3300 7,0 143,3
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Таблица 7.6
Анализ состояния кредиторской задолженности организации

(тыс. руб.)
Показатели Остатки В том числе по срокам образования 

на конец года
на нача­
ло пери­
ода

на конец 
периода

до
1 мес.

ОТ 1 до 
3 мес.

отЗ до 
6 мес.

от 6 до 
12 мес.

свыше 
12 мес.

Поставщики и подряд­
чики 16574 31 513 6448 7031 11 774 6260 __

Векселя к уплате — — — — — — —

По оплате труда 3526 5417 4712 705 — — —

По социальному страхова­
нию и обеспечению 1 677 3337 1650 1687 _ _
Задолженность перед до­
черними обществами _ _ . .
Задолженность перед 
бюджетом 1 188 3365 3365 _ _
Авансы полученные 396 278 — — — 278 —

Прочие кредиторы 2303 3300 — — — — 3300
Кредиторская задолжен­
ность, всего 25664 47210 16175 9423 11774 6538 3300
Уд. вес в общей сумме 
кредиторской задолжен­
ности, % 100 34,3 20,0 24,9 13,8 7,0

По данным таблицы 7.6 можно сказать, что наибольшую 
долю в общей сумме обязательств перед кредиторами составля­
ет задолженность со сроком образования до 1 месяца, а также 
от 3 до 6 месяцев. В составе обязательств любой организации 
условно можно выделить задолженность «срочную» (задолжен­
ность перед бюджетом, по оплате труда, по социальному стра­
хованию и обеспечению) и «обычную» (обязательства перед до­
черними и зависимыми обществами, авансы полученные, век­
селя к уплате, прочим кредиторам, задолженность поставщи­
кам). Исходя из этого можно отметить, что в начале года доля 
срочной задолженности в составе обязательств организации со­
ответствовала 24,9%, а к концу года эта величина возросла до 
25,7% [(5417 + 3337 + 3365) : 47210].

По данным таблиц 7.5 и 7.6 можно сделать вывод, что ана­
лизируемая организация испытывает определенные финансо­
вые затруднения, связанные с дефицитом денежных средств.
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Сравнительный анализ дебиторской и кредиторской 
задолженности

Таблица 7.7

Показатели Кредиторская Дебиторская
задолженность задолженность

1. Темп роста, в % 184 103
2. Оборачиваемость, в оборотах 2,94 1,72
3. Оборачиваемость, в днях 122 209

Сравнение состояния дебиторской и кредиторской задол­
женности (табл. 7.7) позволяет сделать следующий вывод: в орга­
низации преобладает сумма дебиторской задолженности, но темп 
ее прироста меньше, чем темп прироста кредиторской задол­
женности. Причина этого в более низкой скорости обращения 
дебиторской задолженности по сравнению с кредиторской. Та­
кая ситуация ведет к дефициту платежных средств, что может 
привести к неплатежеспособности организации.

7.3. Анализ амортизируемого имущества _____

К амортизируемому имуществу организации относятся не­
материальные активы и основные средства. Источниками ин­
формации для анализа являются бухгалтерский баланс, Прило­
жение к бухгалтерскому балансу (форма № 5, раздел 3) и бух­
галтерские справки.

7.3.1. Анализ нематериальных активов

Нематериальные активы — это часть имущества организа­
ции, представляющая собой идентифицируемый, неденеж­
ный актив, не имеющий физической формы, который ис­
пользуется в производстве или при предоставлении товаров 
или услуг, для сдачи в аренду другим сторонам или в адми­
нистративных целях.

Нематериальная субстанция характерна для научных или 
технических знаний, разработки новых процессов или систем, 
интеллектуальной собственности, компьютерного программного 
обеспечения, патентов, авторских прав, кинофильмов, исклю­
чительных прав на осуществление деятельности или обслужива­
ния, товарных знаков и фирменных марок и т.п.
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Нематериальными активами признаются:
♦ исключительные права патентообладателя на изобрете­

ния;
♦ исключительные авторские права на компьютерные про­

граммы и базы данных;
♦ исключительные права владельца на товарный знак и знак 

обслуживания;
♦ право автора или иного правообладателя на топологии 

интегральных схем.
Также в составе нематериальных активов учитываются орга­

низационные расходы, связанные с образованием юридичес­
кого лица, как часть вклада учредителей (участников) в устав­
ные (складочные) капиталы организации.

Кроме того, к нематериальным активам относится и дело­
вая репутация организации.

Определение понятия «интеллектуальная собственность» 
в российском законодательстве приведено в ст. 138 части 
первой Гражданского кодекса РФ в качестве обобщающего 
понятия результатов интеллектуальной деятельности и при­
равненных к ним средств индивидуализации юридического 
лица, индивидуализации продукции, выполняемых работ или 
услуг (фирменное наименование, товарный знак, знак об­
служивания и т.п.).

Интеллектуальной собственностью называют исключитель­
ные права гражданина или юридического лица на результаты 
интеллектуальной деятельности и приравненные к ним сред­
ства индивидуализации юридического лица.

Нематериальные активы могут быть приняты на баланс, если 
они соответствуют критериям признания (см. рис. 7.1).

Экономические выгоды от использования нематериального 
актива могут включать либо выручку (часть выручки) от прода­
жи товаров и оказания услуг, либо снижение расходов компа­
нии, либо другие выгоды, например, доступ к некоторым ре­
сурсам, осуществление определенной деятельности и т.п. Каж­
дая организация должна оценивать вероятность будущих эконо­
мических выгод, используя обоснованные допущения, отража­
ющие наилучшую оценку экономических условий, которые бу­
дут существовать в течение срока полезного использования не­
материального актива.

Нематериальные ресурсы, поступающие в распоряжение орга­
низации, подразделяются на полученные со стороны и создан­
ные внутри организации (внутренне созданные).
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Рис. 7.1.
Критерии признания нематериальных активов

Нематериальные ресурсы, полученные со стороны, как пра­
вило, признаются нематериальными активами и оцениваются 
по себестоимости их приобретения.

Внутренне созданные нематериальные ресурсы только час­
тично признаются нематериальными активами. Большая часть 
затрат на внутренне созданные нематериальные ресурсы при­
знается в качестве текущих расходов того отчетного периода, в 
котором такие затраты состоялись. По общему правилу, если 
затраты списаны на расходы, но нематериальный ресурс в пос­
ледующем отчетном периоде признается в качестве нематери­
ального актива (например, сайт в интернете), списанные рас­
ходы не включаются в себестоимость такого нематериального 
актива.



Классификация нематериальных ресурсов на нематериаль­
ные активы и текущие расходы показана на схеме, приведен­
ной на рис.7.2. Как видим, далеко не все нематериальные ресур­
сы признаются в качестве нематериальных активов.

Признаются нематериальными активами

Исключительные права патентообладателя на изобретения

Исключительные авторские права

Исключительные авторские права на программные продукты 
для компьютеров и базы данных

Исключительные права на промышленные образцы

Расходы на научные исследования

Расходы на разработки и опытно-конструкторские работы

Расходы на подготовку производства

Расходы на подготовку к эксплуатации природных объектов

Торговые марки и товарные знаки, приобретенные на стороне

Деловая репутация, возникающая при покупке компаний, их 
подразделений и предприятий

Расходы на рекламу и продвижение товаров

Расходы на реорганизацию и передислокацию предприятия 
или его подразделений

Внутренне созданные торговые марки и товарные знаки

Организационные расходы, возникающие при учреждении 
организации

Внутренне созданная деловая репутация

Базы данных о клиентах, рынках и т.п.

Исключительные права на показ и тиражирование кинофильмов, 
иной видео- и аудиопродукции

Признаются расходами в отчетном периоде

Рис. 7.2.
Нематериальные активы и текущие расходы
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Расширенный анализ нематериальных активов включает:
♦ анализ объема, динамики, структуры и состояния нема­

териальных активов;
♦ анализ по видам, срокам полезного использования и пра­

вовой защищенности;
♦ анализ эффективности использования нематериальных 

активов.
Используя данные п. 1 раздела 3 формы № 5, можно прове­

сти анализ динамики изменений в объеме нематериальных ак­
тивов всего и по видам за отчетный период по сравнению с 
данными прошлого периода (табл. 7.8).

Таблица 7.8
Анализ объема, структуры и динамики 

нематериальных активов

Показатели Остаток на 
начало года

Остаток на 
конец года

Изменения

сумма,
тыс.руб.

уд. вес,
%

сумма,
тыс.руб.

уд. вес,
%

сумма,
тыс.руб.

уд. вес,
%

1. Права на объекты интел­
лектуальной собственности 
и в т.ч. права, возникающие 490 81,3 531 82,5 +8,4 +1.2
1.1. Из авторских и иных 
договоров... 250 41,5 250 38,8 _ -2 .7
1.2. Из патентов на изобре­
тения...... товарные знаки... 240 39,8 281 43,6 +17,1 +3,8
1.3. Из прав на «ноу-хау» — — — — — —
2. Права на пользование 
обособленными природными 
объектами 113 18,7 113 17,5 -1 ,2
3. Деловая репутация орга­
низации _ __ _ __ __

4. Прочие — — — — — —
Итого нематериальных 
активов 603 100 644 100 +6,8 0

В анализируемой организации нематериальные активы со­
ставляют всего 0,2% от стоимости имущества. В отчетном перио­
де их сумма увеличилась на 6,8% за счет приобретения патента 
на технологию изготовления определенного вида продукции.

Если организация располагает различными видами немате­
риальных активов, то показатели таблицы 7.8’позволяют их про­
анализировать достаточно полно.

В структуре нематериальных активов организации основную 
долю занимают права на интеллектуальную собственность
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(более 80%). Это права на использование авторских разработок 
и патент на технологию изготовления продукции, а также пра­
ва на создание и использование специального программного 
обеспечения.

При анализе структуры нематериальных активов по источ­
никам поступления можно их сгруппировать следующим обра­
зом: поступило всего (гр. 4, п. 1, р. 3, ф. № 5), в том числе:

♦ приобретенные за плату или в обмен на другое имуще­
ство;

♦ внесенные учредителями;
♦ полученные безвозмездно;
При анализе структуры выбытия нематериальных активов 

их можно оценить по следующим признакам: выбыло всего (графа 
5, пункт 1, раздел 3, форма № 5), в том числе:

♦ списание после окончания срока службы;
♦ списание ранее установленного срока службы;
♦ продажа или обмен;
♦ безвозмездная передача.
В отдельных случаях представляет интерес анализ структуры 

нематериальных активов по срокам полезного использования 
(табл 7.9).

Таблица 7.9
Структура нематериальных активов 
по срокам полезного использования

Показатели Срок полезного использования (лет) Итого
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 и т.д. 20

Нематери­
альные акти­
вы, тыс. руб. 130 41 110 250 113 644
а) в % 
к итогу _ 20,2 _ 6,4 17,1 38,8 _ _ _ 17,5 _ _ 100

Из таблицы видно, что средний срок полезного использо­
вания результатов интеллектуальной собственности составляет 
4—6 лет.

Приобретение нематериальных активов имеет своей целью 
получение экономического эффекта от их использования.

Расчет эффективности использования патентов, «ноу-хау», 
лицензий сопряжен с большими трудностями в механизме их 
оценки и требует комплексного подхода. Например, эффект от 
приобретения патента или «ноу-хау» может быть определен толь­
ко по результатам реализации продукции, произведенной по
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этому патенту. А объем продаж, в свою очередь, зависит от мно­
жества иных факторов (цены, спроса, качества, емкости рын­
ка и т.п.). Если для выполнения расчетов эффективности при­
обретенного патента нет информации, то для принятия како­
го-либо решения необходимо руководствоваться общими рас­
четами (табл. 7.10).

Таблица 7.10 
Анализ эффективности нематериальных активов

(тыс. руб.)

№
п/п

Показатели Прошлый
период

Отчетный
период

Темп 
роста, %

1 Среднегодовая стоимость 
нематериальных активов 526,5 623,5 118,4

2 Выручка от продажи продукции 
(работ, услуг) 99017 106969 108,0

3 Чистая прибыль 15575 16476 105,8
4 Доходность нематериальных 

активов (стр. 3 : стр. 1), руб. 29,5 26,4 89,5
5 Оборачиваемость нематериаль­

ных активов, в оборотах 
(стр. 2 : стр. 1) 188,1 171,6 91,2

6 Рентабельность продажи про­
дукции, % (стр. 3 : стр. 2) 15,7 15,4 98,1

Основными принципами управления динамикой нематери­
альных активов являются следующие:

♦ темп роста отдачи нематериальных активов (п. 4) должен 
опережать темп роста используемых нематериальных ак­
тивов (п.1);

♦ темп роста выручки или прибыли (п. 2, п. 3) должен опе­
режать темп роста нематериальный активов (п. 1).

В нашем примере все наоборот, следовательно, эффектив­
ность использования нематериальных активов в отчетном году 
была ниже, чем в прошлом году.

7.3.2. Анализ основных средств

Полнота и достоверность результатов зависит от степени 
совершенства бухгалтерского учета, отлаженности систем реги­
страции операций с объектами основных средств, полноты за­
полнения учетных документов, точности отнесения объектов к 
учетным классификационным группам, достоверности инвен- 
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таризационных описей, глубины разработки и ведения регист­
ров аналитического учета.

При принятии к бухгалтерскому учету активов в качестве 
основных средств необходимо единовременное выполнение следую­
щих условий:

1) использование их в производстве продукции при выпол­
нении работ или оказании услуг либо для управленческих нужд 
организации;

2) использование их в течение длительного времени, т.е. 
срока полезного использования, продолжительностью свыше 12 
месяцев или обычного операционного цикла, если он превы­
шает 12 месяцев;

3) организацией не предполагается последующая перепро­
дажа данных активов;

4) способность приносить организации экономические вы­
годы (доход) в будущем.

Сроком полезного использования является период, в течение 
которого использование объекта основных средств приносит 
экономические выгоды (доход) организации. Для отдельных 
групп основных средств срок полезного использования опреде­
ляется исходя из количества продукции (объема работ в нату­
ральном выражении), ожидаемого к получению в результате 
использования этого объекта.

К основным средствам относятся:
♦ здания;
♦ сооружения;
♦ рабочие и силовые машины и оборудование;
♦ измерительные и регулирующие приборы и устройства;
♦ вычислительная техника;
♦ транспортные средства;
♦ инструмент;
♦ производственный и хозяйственный инвентарь и принад­

лежности;
♦ рабочий, продуктивный и племенной скот;
♦ многолетние насаждения и прочие основные средства;
♦ капитальные вложения на коренное улучшение земель 

(осушительные, оросительные и другие мелиоратив­
ные работы) и в арендованные объекты основных 
средств;

♦ находящиеся в собственности организации земельные 
участки, объекты природопользования (вода, недра и 
другие рриродные ресурсы).
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Капитальные вложения в многолетние насаждения, корен­
ное улучшение земель включаются в состав основных средств 
ежегодно в сумме затрат, относящихся к принятым в эксплуа­
тацию площадям, независимо от окончания всего комплекса 
работ.

Единицей бухгалтерского учета основных средств является 
инвентарный объект.

Инвентарным объектом основных средств является объект 
со всеми приспособлениями и принадлежностями или отдель­
ный конструктивно обособленный предмет, предназначенный 
для выполнения определенных самостоятельных функций, или 
же обособленный комплекс конструктивно сочлененных пред­
метов, представляющих собой единое целое, предназначенный 
для выполнения определенной работы.

Комплекс конструктивно сочлененных предметов — это один 
или несколько предметов одного или разного назначения, име­
ющих общие приспособления и принадлежности, общее управ­
ление, смонтированных на одном фундаменте, в результате чего 
каждый входящий в комплекс предмет может выполнять свои 
функции только в составе комплекса, а не самостоятельно.

В случае наличия у одного объекта нескольких частей, име­
ющих разный срок полезного использования, каждая такая часть 
учитывается как самостоятельный инвентарный объект.

Оценка основных средств
1. Основные средства принимаются к бухгалтерскому учету 

по первоначальной стоимости.
2. Первоначальной стоимостью основных средств, приобре­

тенных за плату, признается сумма фактических затрат органи­
зации на приобретение, сооружение и изготовление, за исклю­
чением налога на добавленную стоимость и иных возмещаемых 
налогов (кроме случаев, предусмотренных законодательством 
Российской Федерации).

Фактическими затратами на приобретение, сооружение и 
изготовление основных средств могут быть:

♦ суммы, уплачиваемые в соответствии с договором по­
ставщику (продавцу);

♦ суммы, уплачиваемые организациям за осуществление 
работ по договору строительного подряда и иным дого­
ворам;

♦ суммы, уплачиваемые организациям за информацион­
ные и консультационные услуги, связанные с приобре­
тением основных средств;
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♦ регистрационные сборы, государственные пошлины и 
другие аналогичные платежи, произведенные в связи с 
приобретением (получением) прав на объект основных 
средств;

♦ таможенные пошлины и иные платежи;
♦ невозмещаемые налоги, уплачиваемые в связи с приоб­

ретением объекта основных средств;
♦ вознаграждения, уплачиваемые посреднической орга­

низации, через которую приобретен объект основных 
средств;

♦ иные затраты, непосредственно связанные с приобрете­
нием, сооружением и изготовлением объекта основных 
средств.

Не включаются в фактические затраты на приобретение 
основных средств общехозяйственные и иные аналогичные рас­
ходы, кроме случаев, когда они непосредственно связаны с 
приобретением основных средств.

3. Первоначальной стоимостью основных средств, внесен­
ных в счет вклада в уставный (складочный) капитал организа­
ции, признается их денежная оценка, согласованная учредите­
лями (участниками) организации, если иное не предусмотрено 
законодательством Российской Федерации.

4. Первоначальной стоимостью основных средств, получен­
ных организацией по договору дарения и иных случаях безвоз­
мездного получения, признается их рыночная стоимость на дату 
оприходования.

5. Стоимость основных средств, в которой они приняты к 
бухгалтерскому учету, не подлежит изменению, кроме случаев, 
установленных законодательством Российской Федерации и 
Положением ПБУ 6/01.

6. Переоценка объекта основных средств производится пу­
тем пересчета его первоначальной стоимости или текущей (вос­
становительной) стоимости, если данный объект переоцени­
вался ранее, и суммы амортизации, начисленной за все время 
использования объекта. Коммерческая организация может не 
чаще одного раза в год (на начало отчетного года) переоцени­
вать группы однородных объектов основных средств по текущей 
(восстановительной) стоимости путем индексации или прямо­
го пересчета по документально подтвержденным рыночным це­
нам.

Изменение первоначальной стоимости основных средств, в 
которой они приняты к бухгалтерскому учету, допускается в



случаях достройки, дооборудования, реконструкции, модерни­
зации, частичной ликвидации и переоценки объектов основ­
ных средств.

Результаты проведенной по состоянию на первое число 
отчетного года переоценки объектов основных средств под­
лежат отражению в бухгалтерском учете обособленно. Резуль­
таты переоценки не включаются в данные бухгалтерской 
отчетности предыдущего отчетного года и принимаются при 
формировании данных бухгалтерского баланса на начало 
отчетного года.

Сумма дооценки объекта основных средств в результате пе­
реоценки зачисляется в добавочный капитал организации.

Сумма дооценки объекта основных средств, равная сумме 
уценки его, проведенной в предыдущие отчетные периоды и 
отнесенной на счет прибылей и убытков в качестве операцион­
ных расходов, относится на счет прибылей и убытков отчетного 
периода в качестве дохода.

Сумма уценки объекта основных средств в результате пере­
оценки относится на счет учета нераспределенной прибыли (не­
покрытого убытка), должна быть раскрыта в бухгалтерской от­
четности организации. Сумма уценки объекта основных средств 
относится в уменьшение добавочного капитала организации, 
образованного за счет сумм дооценки этого объекта, проведен­
ной в предыдущие отчетные периоды.

При выбытии объекта основных средств сумма его дооцен­
ки переносится с добавочного капитала организации в нерас­
пределенную прибыль организации.

7. Оценка объектов основных средств, стоимость которых 
при приобретении определена в иностранной валюте, произво­
дится в рублях путем пересчета иностранной валюты по курсу 
Центрального банка Российской Федерации, действующему на 
дату приобретения организацией объектов по праву собствен­
ности, хозяйственного ведения, оперативного управления или 
договора аренды.

Задачами анализа основных средств являются:
♦ анализ структурной динамики основных средств;
♦ анализ воспроизводства и оборачиваемости;
♦ анализ эффективности использования;
♦ анализ эффективности затрат на содержание и эксплуа­

тацию оборудования.
Обобщенную картину процесса движения и обновления 

основных средств в разрезе классификационных групп можно
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представить по данным п. II раздела 3 формы № 5 приложения к 
бухгалтерскому балансу.

По данным таблицы 7.11 можно сказать, что обеспечен­
ность организации основными средствами возросла. Существен­
ной причиной изменений является переоценка основных средств. 
Тем не менее, положительной тенденцией является опережаю­
щий прирост производственных фондов по сравнению с непро­
изводственными фондами. Активная часть основных средств 
высока (более 72%), однако темп ее прироста ниже, чем пас­
сивной части фондов.

Движение и состояние основных средств организации ха­
рактеризуют следующие расчетные показатели: 

коэффициент износа основных средств:
Амортизация основных средств 

^ из Первоначальная стоимость основных средств

с.394 (ф.№  5, р. 3) 
с.370, гр.Ъ ( ф .№ 5, р .3) 

коэффициент годности основных средств:
К г =  1 ~  К из; 

коэффициент обновления (по форме № 5):
Поступило основных средств 

^ °Б Остаток основных средств на конец периода

_ с.370, грА  (ф № 5, р .3) 
с.370, гр.6 (iф. № 5, р .3) ’ 

срок обновления основных средств (лет) (по форме №5): 
Стоимость основных средств на начало периода 

Тобн Стоимость поступивших основных средств

с.370, гр.Ъ (ф № 5, р .3)
= с.370, грА ( ф . № 5, р.ЪУ 

коэффициент интенсивности обновления (по форме №5): 
Стоимость основных средств, вновь введенных за год 

Кинт Стоимость основных средств, выбывших за год

с.370, гр.4 (ф № 5, р .3)
= с.370, гр.5(ф.№5,  р .3) ’
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4̂
Анализ наличия и движения основных средств

Таблица 7.11

Показатели Движение средств Измене Темпы
Остаток на начало 

периода
Поступило Выбыло Остаток на конец 

периода
ниеуд. 

веса ос-
роста ос­

татков, %

тыс. руб уд.вес, % тыс. руб. уд.вес, % тыс. руб. уд.вес, % тыс. руб. уд.вес, % (+,-) %
1. Земельные участки 
и объекты природополь­
зования
2. Здания 19104 21,8 5042 26,7 — — 24146 24,8 +3 126,4
3. Сооружения — — — — — — — — — —
4. Машины и оборудо­
вание 37669 42 9 8305 44,1 4578 50,6 41396 42,4 -0,5 109,9
5. Транспортные средства 12864 14,7 — — — — 12864 13,2 -1,5 —
6 Производственный и хо­
зяйственный инвентарь 12656 14,4 5506 29,2 1730 19.1 16432 16,8 +2,4 129.8
7. Рабочий скот — — — — — — — — — —
в Продуктивный скот — — — — — — — — — —
9 Многолетние насаж­
дения ___ _ _ _ _ _ _ _ _
10. Другие виды основных 
средств 5438 6,2 _ _ 2744 30,3 2694 2,8 -3,4 49.5
11. Итого 87731 100 18853 100 9052 100 97532 100 — 111,2
В том числе
11.1. Производственные 81583 93,0 18853 100 9052 100 91384 93,7 +0,7 112,0
11.2. Непроизводственные 6148 7,0 — — — — 6148 6,3 -0,7 —



коэффициент выбытия (по форме № 5):

Выбыло основных средств
Кп = --------------------------------------  =^  Остаток основных средств на начало периода

с.370, гр.5 (ф №5, р.3) 
с.370, гр.З {ф. № 5, /7.3) *

коэффициент реальной стоимости основных средств в имуще­
стве организации:

Среднегодовая остаточная стоимость основных средств 
^ гс Среднегодовая стоимость имущества

сЛ2 0 , ( ф Ж )
~ с.ЗОО {ф № \)

Крс показывает, насколько эффективно используются сред­
ства организации для предпринимательской деятельности. Для 
промышленных организаций этот коэффициент должен быть 
больше 50%.

Следует отметить, что все вышеперечисленные коэффици­
енты измеряются в процентах или в долях единицы и могут быть 
исчислены как на начало и на конец периода, так и в среднем 
за год.

Кроме того, для анализа основных средств производствен­
ных предприятий используются показатели, характеризующие 
эффективность их использования, такие как

♦ фондоотдача (Фо),
♦ фондоемкость (Фе),
♦ фондовооруженность (Фв),
♦ фондорентабельность (R4>),
♦ относительная экономия основных средств (ОЭ):

_ Стоимость выпущенной продукции _ с.010 (ф. №2) 
<̂>°  Среднегодовая стоимость основных средств с. 120, (ф Лр1) ’

Среднегодовая стоимость основных средств с. 120, (ф ЛЬ1)ф е =------------------------------------------------------- =------------------
Стоимость выпущенной продукции с.010 {ф. №2) ’

Среднегодовая стоимость основных средств
Фв = Численность рабочих



Прибыль от продажи продукции 
Среднегодовая стоимость основных средств х100%=

с.050, (ф №2)
х100%

с . Ш, ( ф Ж)
Использование основных фондов признается эффективным, 

если относительный прирост физического объема продукции или 
прибыли превышает относительный прирост стоимости основ­
ных средств за анализируемый период.

Основными факторами, влияющими на фондоотдачу основ­
ных средств являются:

♦ доля активной части основных средств (УДа);
♦ доля действующего оборудования в активной части ос­

новных средств (Удд);
♦ фондоотдача действующего оборудования (Фод)

Фо = Уда х УДд х Фод.
Относительная экономия использования основных средств:

ОЭ = ОФ, -  (ОФо х
™о

где N  — объем выпуска продукции в отчетном (1) и базис­
ном (0) периодах соответственно;

ОФ — стоимость основных средств в отчетном (1) и базис­
ном (0) периодах соответственно.

Использование основных фондов признается эффективным, 
если относительный прирост физического объема продукции или 
прибыли превышает относительный прирост стоимости основ­
ных средств за анализируемый период.

Проанализировать состояние и эффективность использова­
ния основных средств можно, составив таблицу (7.12).

Таблица 7.12
Анализ состояния и эффективности использования 

основных средств
Показатели Прошлый

год
Отчетный

год
Отклонение 

+, -
Темп роста,

%
1. Среднегодовая стоимость 
основных средств, тыс. руб. 86324 92631,5 463075 107,3
2. Прибыль от продажи 
продукции, тыс. руб. 28022 28561 +539 101,9
3. Коэффициент износа, % 16,8 16,2 -0,6 96,4

246



Окончание табл. 7.12
Показатели Прошлый

год
Отчетный

год
Отклонение 

+, -
Темп роста, 

%
4. Коэффициент годности, % 83,2 83,8 +0,6 100,7
5. Коэффициент обновления, % 19,8 19,3 -0,5 97,5
6. Срок обновления основных 
средств, лет 4,22 4,65 +0,43 110,2
7. Коэффициент интенсивнос­
ти обновления 2,12 2,08 -0,04 98,1
8. Коэффициент выбытия, % 10,1 10,3 +0,2 102,0
9. Коэффициент реальной 
стоимости основных средств 
в имуществе. % 33,2 28,9 -4,3 87,0
10. Уд. вес активной части в об­
щем объеме основных 
средств, % 72,9 72,3 -0,6 99,2
11. Фондорентабельность, % 
(стр. 2 : стр. 1) 32,5 30,8 -1,7 94,8

На основании данных таблицы 7.12 можно сделать вывод, 
что эффективность использования основных средств в отчетном 
году снизилась по сравнению с прошлым годом на 1,7%.

7.4. Анализ движения средств финансирования 
долгосрочных инвестиций и финансовых 
вложений ____________________________

7.4.1. Сущность и отличия понятий инвестиций 
и финансовых вложений

Долгосрочные инвестиции и финансовые вложения осуще­
ствляются, в основном, за счет собственных средств организа­
ции. В отдельных случаях для этих целей привлекаются кредиты 
банков, займы от других организаций. В разделе 4 формы № 5 
рассматривается движение и состояние источников финанси­
рования. Источниками собственных средств являются, прежде 
всего, прибыль, остающаяся в распоряжении организации (фонд 
накопления), а также амортизация основных средств и немате­
риальных активов.
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Согласно Федеральному закону «Об инвестиционной дея­
тельности в Российской Федерации, осуществляемой в форме 
капитальных вложений» от 25.02.99 № 39-Ф3, инвестициями яв­
ляются денежные средства, ценные бумаги, иное имущество, в 
том числе имущественные права, иные права, имеющие денеж­
ную оценку, вкладываемые в объекты предпринимательской и 
(или) иной деятельности в целях получения прибыли и (или) 
достижения иного полезного эффекта.

Процесс инвестирования предлагается рассматривать как 
стратегически направленное вложение различных экономи­
ческих ресурсов, осуществляемое с целью приобретения ком­
панией (группой инвесторов) индивидуальных конкурентных 
преимуществ или получения в какой-либо форме (финансо­
вых, имущественных, нематериальных и пр.) выгод в пред­
стоящих периодах.

Таким образом, инвестирование представляет собой способ 
воздействия финансовых отношений на хозяйственный процесс, 
в результате которого соединяются те, кто предлагает временно 
свободные денежные средства, с теми, кто испытывает потреб­
ность в них.

Выделяют два основных направления инвестиционного про­
цесса:

1) капитальные вложения;
2) финансовые вложения.
Капитальные вложения принято выделять не только как 

отдельную группу инвестиций, но и как экономическую кате­
горию, характеризующуюся целостной системой денежных от­
ношений на этапах аккумулирования денежных средств, их вло­
жения в инвестиционные активы, эксплуатации активов и воз­
мещения первоначально вложенных средств за счет полученно­
го в результате инвестирования дохода.

Капитальные вложения — инвестиции в основной капитал 
(основные средства), в том числе затраты финансовых, трудо­
вых и материальных ресурсов:

♦ на новое строительство, расширение, реконструкцию, 
техническое перевооружение действующих предприятий;

♦ на приобретение машин, оборудования, инструмента;
♦ на проектно-изыскательские работы;
♦ на другие затраты.

Второе направление инвестиций — это финансовые вложе­
ния.
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Финансовые вложения — это вложения денежных средств, 
материальных и иных ценностей в ценные бумаги других юри­
дических лиц (корпоративные акции и облигации, государствен­
ные обязательства, векселя), процентные облигации государ­
ственных и местных займов, уставные (складочные) капиталы 
других юридических лиц, созданных на территории страны и за 
ее пределами, и т.п., а также займы, предоставленные другим 
юридическим лицам (депозитные вложения).

К долгосрочным финансовым вложениям организации отно­
сятся:

♦ долгосрочные (на срок более года) инвестиции органи­
зации в доходные активы (ценные бумаги) других орга­
низаций;

♦ инвестиции в уставные (складочные) капиталы других 
организаций, созданных на территории Российской Фе­
дерации или за ее пределами;

♦ инвестиции в государственные ценные бумаги (облига­
ции и другие долговые обязательства) и т.п.;

♦ а также предоставленные организацией другим органи­
зациям займы.

Объекты финансовых вложений (кроме займов), не опла­
ченные полностью, показываются в активе бухгалтерского ба­
ланса в стр. 140 и 250 в полной сумме фактических затрат их 
приобретения по договору с отнесением непогашенной суммы 
по статье кредиторов в пассиве бухгалтерского баланса в случа­
ях, когда к инвестору перешли права на объект.

К краткосрочным финансовым вложениям относятся:
♦ краткосрочные (на срок не более одного года) займы, 

предоставляемые организациям (строка 251 баланса);
♦ собственные акции, выкупленные у акционеров, по сто­

имости приобретения (отражаются по строке 252 балан­
са);

♦ инвестиции организации в ценные бумаги других орга­
низаций, государственные ценные бумаги и т.п. (отража­
ются по строке 253 баланса);

Расшифровка состава краткосрочных и долгосрочных фи­
нансовых вложений приводится в разделе 5, стр. 510-550 формы 
№ 5.

Ценные бумаги — это документы имущественного содержа­
ния, это денежный документ, удостоверяющий имущественное 
право или отношение займа владельца документа к лицу, выпу-
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ставшему такой документ. Участниками операции с ценными 
бумагами являются эмитенты и вкладчики (инвесторы).

Эмитент ценной бумаги — это тот, кто выпускает эту бумагу 
и получает деньги от ее продажи. Эмитент стремится вложить 
эти деньги в прибыльные сферы предпринимательства, кото­
рые позволили бы ему выполнять свои обязательства перед вклад­
чиками (покупателями ценных бумаг) и получать также при­
быль для себя.

Вкладчик (он же инвестор) надеется, что вложение денег в 
ценные бумаги принесет ему доход в будущем.

Ценные бумаги можно классифицировать по таким призна­
кам, как права вкладчиков, информация о вкладчике, товарная 
характеристика, цель выпуска бумаги, форма выпуска.

В зависимости от выраженных на бумаге прав вкладчика цен­
ные бумаги подразделяются на:

♦ бумаги, закрепляющие права участия в каком-либо ак­
ционерном обществе (акции, сертификаты на акции);

♦ денежные бумаги (облигации, казначейские обязатель­
ства государства, векселя, сертификаты банков, чеки, 
страховые свидетельства, пенсионные полисы и др.);

♦ товарные бумаги, закрепляющие вещные права, чаще 
всего право собственности (свидетельства собственнос­
ти, купчая, имущественный лист и др.), или право зало­
га на товары (залоговые свидетельства, закладная), или 
то и другое одновременно (варрант, коносамент и др.).

Совокупность всех ценных бумаг, принадлежащих инвесто­
ру, называют портфелем ценных бумаг.

При формировании своего инвестиционного портфеля цен­
ных бумаг предприятие должно обеспечить безопасность вложе­
ния капитала в ценные бумаги, заданную доходность вложе­
ний, рост капитала и его ликвидности.

В зависимости от сочетания различных требований к вложе­
ниям капитала в ценные бумаги различают следующие виды 
портфеля ценных бумаг.

1. Традиционный консервативный портфель, который в клас­
сическом виде состоит из свободных денежных средств 
предприятия и краткосрочных финансовых вложений в 
виде корпоративных акций и облигаций и государствен­
ных ценных бумаг.

2. Рискованный, или агрессивный, портфель, — который со­
здается обычно на срок не менее 6 месяцев. Для того что­
бы риск вложения в такой портфель мог компенсиро­
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ваться возможностью получения высокого дохода, сум­
ма вложения, по оценкам экспертов, должна находиться 
в пределах 6—9 млн. руб.

3. Комбинированный портфель ценных бумаг — сочетающий 
в себе элементы рискованного и традиционного портфе­
ля. Комбинированный портфель ценных бумаг снижает 
риск вложений капитала, но также требует солидных стар­
товых сумм вложения и на продолжительный период вре­
мени (более 6 месяцев).

Основным принципом оптимизации портфеля ценных бумаг 
является принцип диверсификации вложений, т.е. распределения 
вложений между множеством разных по инвестиционным каче­
ствам ценных бумаг с целью снижения риска общих потерь и по­
вышения совокупной доходности.

7.42. Задачи анализа инвестиций

Задачами анализа инвестиций являются:
1. Объективная оценка потребности, возможности, масш­

табности, целесообразности, доходности и безопасности осу­
ществления краткосрочных и долгосрочных инвестиций.

2. Определение и анализ направлений инвестиционного раз­
вития организации и приоритетных областей эффективного вло­
жения капитала.

3. Разработка приемлемых условий и базовых ориентиров 
инвестиционной политики.

4. Оперативное выявление и оценка факторов (объективных 
и субъективных, внутренних и внешних), влияющих на появле­
ние отклонений фактических результатов инвестирования от 
запланированных ранее.

5. Обоснование оптимальных инвестиционных решений, 
укрепляющих конкурентные преимущества организации и со­
гласующихся с ее тактическими и стратегическими целями.

При проведении анализа движения средств финансирова­
ния долгосрочных инвестиций и финансовых вложений можно 
использовать методику, рассмотренную выше.

Таблицу (форма № 5, разделы 4 и 5) следует дополнить 
расчетными показателями: удельный вес каждого вида источ­
ника в их общей сумме, темпы роста или прироста показате­
лей, отклонения.

Следует отметить, что относительный прирост остатков соб­
ственных источников долгосрочных инвестиций и финансовых
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вложений должен превышать относительный прирост привле­
ченных средств. Другие выводы зависят от конкретной финан­
совой стратегии организации, от ее планов на будущее.

7.4.3. Основные показатели анализа доходности 
ценных бумаг

Доход, обеспечиваемый каким-либо активом, состоит из 
двух элементов:

♦ дохода от изменения стоимости актива;
♦ дохода от полученных дивидендов.
Доход, исчисленный в процентах к первоначальной стоимо­

сти актива, называется доходностью данного актива или нор­
мой дохода.

Инвестиционные коэффициенты

Показатели, характеризующие стоимость и доходность ак­
ций предприятия.

Прибыль на акцию (в денежных единицах) — показывает, 
какая доля чистой прибыли приходится на одну обыкновенную 
акцию в обращении.

Акции в обращении определяются как разница хежду общим 
числом выпущенных обыкновенных акций и собственными акциями 
в портфеле.

Если в структуре капитала компании имеются привилеги­
рованные акции, из чистой прибыли предварительно должна 
быть вычтена сумма дивидендов, выплаченных по привилеги­
рованным акциям.

Необходимо отметить, что прибыль на акцию является одним 
из наиболее важных показателей, влияющих на рыночную сто­
имость акций компании.

Дивиденды
Чистая прибыль — на привелигированные

Прибыль акции
на акцию Количество обыкновенных акций
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Расчет данного показателя производится только для перио­
да один год.

Дивиденды на акцию (в денежных единицах) — сумма 
дивидендов, распределяемая на каждую обыкновенную ак­
цию.

Дивиденды _ Дивиденды на обыкновенные акции 
на акцию Количество обыкновенных акций

Расчет данного показателя производится только для перио­
да один год.

Коэффициент покрытия дивидендов (раз) — демонстрирует 
возможности предприятия выплачивать дивиденды из прибыли. 
Показывает, сколько раз могут быть выплачены дивиденды из 
чистой прибыли предприятия.

Чистая прибыль—
Коэффициент
покрытия

Дивиденды
на привилегированные
акции

дивидендов Дивиденды на обыкновенные акции

Расчет данного показателя производится только для перио­
да один год.

Сумма активов на акцию (в денежных единицах) — доля 
активов предприятия, которой владеет держатель одной обык­
новенной акции.

Сумма Активы
активов ——  ------------------------

Количество обыкновенных акцийна акцию

Разделы 6, 7 Приложения к бухгалтерскому балансу носят 
справочный характер, дополняя данные «Отчета о прибылях и 
убытках» (форма N° 2). Поэтому при проведении анализа пока­
зателей формы № 2 можно использовать данные разделов 6, 7 
формы № 5.
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7.5. Пояснительная записка к годовому 
бухгалтерскому отчету .........

В пояснительной записке должна быть приведена инфор­
мация о данных, требование о раскрытии которых определе­
но в пункте 27 Положения по бухгалтерскому учету «Бухгал­
терская отчетность организации» ПБУ 4/99, а также других 
положениях по бухгалтерскому учету (об изменениях учетной 
политики организации, о материально-производственных 
запасах, основных средствах, о доходах и расходах организа­
ции, о событиях после отчетной даты и условных фактах 
хозяйственной жизни, об информации по аффилированным 
лицам, об информации по операционным и географическим 
сегментам и пр.), и информация о данных, не нашедших 
отражения в формах бухгалтерской отчетности.

Информацию о соответствующих данных рекомендуется 
включать в пояснительную записку в виде отдельных разделов.

В пояснительной записке подлежат раскрытию данные ста­
тей, по которым в бухгалтерском балансе и отчете о прибылях и 
убытках отражаются прочие активы, прочие кредиторы, деби­
торы, иные обязательства, отдельные виды прибылей и убыт­
ков в случае их существенности.

В пояснительной записке следует привести краткую 'харак­
теристику деятельности организации:

♦ обычных видов деятельности;
♦ текущей, инвестиционной и финансовой деятельности;
♦ основные показатели деятельности и факторы, повлияв­

шие в отчетном году на финансовые результаты деятель­
ности организации,

♦ решения по итогам рассмотрения годовой бухгалтерской 
отчетности и распределения прибыли, оставшейся в рас­
поряжении организации, т.е. соответствующую инфор­
мацию, полезную для получения более полной и объек­
тивной картины о финансовом положении организации, 
финансовых результатах деятельности организации за 
отчетный период и изменениях в ее финансовом поло­
жении.

При изложении основных показателей деятельности может 
быть приведена характеристика:
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♦ основных средств (доля активной части основных средств, 
коэффициенты износа, обновления, выбытия и пр.);

♦ нематериальных активов;
♦ финансовых вложений;
♦ научно-технического уровня продукции и пр.
При этом информация может быть дополнена необходимы­

ми аналитическими таблицами, расшифровками. Рекомендует­
ся определять тенденции основных показателей деятельности, а 
также качественные изменения в имущественном и финансо­
вом положении, их причины.

В случае необходимости в пояснительной записке следует 
указывать принятый порядок расчета аналитических показа­
телей (рентабельности, доли собственных оборотных средств 
и пр.).

При оценке финансового состояния на краткосрочную перс­
пективу могут приводиться показатели оценки удовлетворитель­
ности структуры баланса (текущей ликвидности, обеспеченно­
сти собственными средствами и способности восстановления 
(утраты) платежеспособности).

При характеристике платежеспособности следует обратить 
внимание на такие показатели, как:

♦ наличие денежных средств
— на счетах в банках;
— в кассе организации;

♦ убытки;
♦ просроченные дебиторскую и кредиторскую задолжен­

ности;
♦ не погашенные в срок кредиты и займы;
♦ полноту перечисления соответствующих налогов в бюд­

жет;
♦ уплаченные (подлежащие уплате) штрафные санкции за 

неисполнение обязательств перед бюджетом.
Также следует обратить внимание на оценку положения 

организации на рынке ценных бумаг и причины имевших место 
негативных явлений.

При оценке финансового положения на долгосрочную перс­
пективу приводится характеристика структуры источников 
средств, степень зависимости организации от внешних инвес­
торов и кредиторов и пр. Дается характеристика динамики ин­
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вестиций за предыдущие годы и на перспективу с определени­
ем эффективности этих инвестиций.

Кроме того, может быть приведена оценка деловой активно­
сти организации, критериями которой являются широта рынков 
сбыта продукции, включая наличие поставок на экспорт, репу­
тацию организации, выражающуюся, в частности, в известно­
сти клиентов, пользующихся услугами организации, и др.; сте­
пень выполнения плановых показателей, обеспечения заданных 
темпов их роста (снижения); уровень эффективности использо­
вания ресурсов организации.

Целесообразно включение в пояснительную записку данных о 
динамике важнейших экономических и финансовых показателей 
работы организации за ряд лет, описаний будущих капиталовло­
жений, осуществляемых экономических мероприятий, приро­
доохранных мероприятий и другой информации, интересующей 
возможных пользователей бухгалтерской отчетности. Порядок 
расчета основных показателей и методы их анализа изложены в 
данной работе.

Акционерные общества в пояснительной записке приво­
дят:

♦ фамилии и должности членов совета директоров (наблю­
дательного совета);

♦ членов исполнительного органа;
♦ общую сумму выплаченного им вознаграждения. При 

этом описываются все виды выплаченного вознаграж­
дения (оплата труда, премии, комиссионные и иные 
имущественные предоставления (льготы и привиле­
гии)).

Акционерные общества, ценные бумаги которых обраща­
ются на фондовом рынке, наряду с годовой бухгалтерской от­
четностью, сформированной с учетом изложенного выше, со­
ставляют годовую бухгалтерскую отчетность исходя из требова­
ний Международных стандартов финансовой отчетности 
(МСФО), разрабатываемых Комитетом по международным стан­
дартам финансовой отчетности, и представляют ее организато­
ру торговли на рынке ценных бумаг, инвестору и другим заин­
тересованным лицам по их требованию.

Указанная отчетность представляется в сроки в соответствии 
с Федеральным законом «О бухгалтерском учете». При этом если 
требование представления годовой бухгалтерской отчетности, 
составленной исходя из требований МСФО, определяет срок ее 
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представления ранее установленного в соответствии с Федераль­
ным законом «О бухгалтерском учете», то представляется годо­
вая бухгалтерская отчетность, составленная исходя из требова­
ний МСФО, за предыдущий отчетный год

В случае обращения ценных бумаг на рынке государства, 
требующем представления отчетности по правилам бухгал­
терского учета этого государства, бухгалтерскую отчетность 
организации следует составлять в соответствии с этими пра­
вилами.

Достоверность информации годовой бухгалтерской от­
четности организации, если она в соответствии с законода­
тельством Российской Федерации подлежит обязательному 
аудиту, подтверждается аудитором (аудиторской фирмой), 
имеющим лицензию на осуществление аудиторской деятель­
ности.

Контрольные вопросы по главе 7

1. Назовите показатели заемных средств в отчетности и охарактери­
зуете их.

2. Для чего необходимо следить за состоянием дебиторской и креди­
торской задолженности?

3. Чем может быть вызвано увеличение дебиторской задолженности?
4. Оцените состав и движение дебиторской задолженности по отчет­

ности.
5. Какие меры можно принять для предотвращения роста дебиторс­

кой задолженности?
6. Какие виды активов относятся к амортизируемому имуществу?
7. Каковы критерии признания нематериальных активов?
8. Какие нематериальные ресурсы признаются в качестве нематери­

альных активов?
9. Что относится к основным принципам управления динамикой не­

материальных активов?
10. Какие показатели характеризуют эффективность использования 

нематериальных активов?
11. Назовите показатели состояния и движения основных средств орга­

низации.
12 Какие показатели характеризуют состояние и движение основных 

средств предприятия?
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13 Какие коэффициенты позволяют оценить эффективность исполь­
зования основных средств организации?

14. Охарактеризуйте два основных направления инвестиционного про­
цесса.

15. Что относится к долгосрочь^м финансовым вложениям организа­
ции?

16. Что относится к краткосрочным финансовым вложениям органи­
зации?

17. Охарактеризуйте основные задачи анализа инвестиций.
18. Какие показатели характеризуют стоимость и доходность акций пред­

приятия?
19. Какая информация раскрывается в пояснительной записке к годо­

вому бухгалтерскому отчету?



СОСТАВЛЕНИЕ
ПРОГНОЗНОГО
БАЛАНСА

Для прогнозирования баланса необходимо систематически 
накапливать информацию о работе организации.

Прогнозирование основано на тщательном анализе как мож­
но большего количества отдельных элементов доходов, расхо­
дов, активов, пассивов и обдуманной оценке их будущей вели­
чины с учетом взаимосвязи между элементами, а также вероят­
ных будущих условий. Прогнозирование требует получения как 
можно большего количества подробностей. Кроме того, следует 
оценить «стабильность» отдельных элементов на основе вероят­
ности их повторения в будущем Это придает определенное зна­
чение анализу неповторяющихся факторов и чрезвычайных ста­
тей.

Прогнозирование требует использования разных бухгалтерс­
ких документов, охватывающих как можно большее количество 
периодов. Повторяющуюся деятельность можно прогнозировать с 
большей степенью уверенности, чем случайные события.

Разработка прогнозного баланса должна осуществляться в 
следующей последовательности:

♦ анализ текущего финансового состояния организации по 
данным аналитических таблиц;

♦ анализ финансовых результатов и факторов, влияющих 
на них;

♦ определение относительных и абсолютных изменений в 
структуре активов, пассивов, доходов и расходов;

♦ построение прогнозного баланса.
Составление прогнозного баланса начинают с определения 

ожидаемой величины собственного капитала (СКпц).
Уставный капитал обычно меняется редко, поэтому в про­

гнозный баланс его можно включить в той же сумме, что и в 
последнем отчетном балансе.
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Добавочный капитал может увеличиваться на величину пе­
реоценки основных средств.

Резервный капитал, предположим, тоже не изменится.
Таким образом, основным элементом, за счет которого из­

меняется сумма собственного капитала, является прибыль, ос­
тающаяся в распоряжении организации.

Размер прибыли можно рассчитать, исходя из ориентиро­
вочно установленного процента рентабельности, который ис­
числяется по данным динамики показателя отношения прибы­
ли от продажи к выручке.

1. Предположим, что выручка в прогнозном периоде соста­
вит 115 560 тыс. руб. Для дальнейшего прогноза необходимо офор­
мить таблицу динамических рядов относительных показателей, 
составляющих выручку от продажи продукции.

Таблица 8.1
Динамика относительных показателей, 
составляющих выручку от продажи (%)

Показатели Кварталы отчетного периода
I II III IV

1. Выручка от продажи продукции 100 100 100 100
2. Себестоимость, управленческие 
и коммерческие расходы 72,0 74.2 72.7 73,3
3. Прибыль от продажи 28,0 25,8 27,3 26,7
4. Прибыль отчетного периода 26,2 21,4 22,8 20,8
5. Платежи в бюджет 8,9 7,8 8,1 7,3
6. Нераспределенная прибыль 17,3 13,6 14,7 13,5

Относительный показатель нераспределенной прибыли из­
меняется от 13,5 до 17,3%. Предположим, что в прогнозном пе­
риоде он будет на уровне 13%. Тогда ожидаемая величина при­
были:

Пп + 1 = (Прогнозируемая выручка) х (Рентабельность);

Пп+1 = 115 560 х 0,13 = 15 023 тыс. руб.

2. Согласно отчетному балансу величина собственного кап­
тала на конец года составляла 202 097 тыс. руб. Можно предпо-
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дожить, что он увеличится на величину прогнозируемой при­
были, т.е. на 15 023 тыс. руб., и составит 217 097 тыс. руб. Следо­
вательно, средняя величина собственного капитала в следую­
щем за отчетным периоде составит:

20074 + 217097 
СКп+1 = ---------------    = 209 585,5 тыс. руб.

3. Внеоборотные активы по данным отчетного баланса со­
ставляли на конец года 129 520 тыс. руб. Допустим, что в про­
гнозном периоде ожидаются инвестиции в основные средства в 
объеме 40 000 тыс. руб. Тогда средняя величина внеоборотных 
активов в прогнозируемом периоде составит:

129 520+(129 520 -15 541) + 40 000 
ИмАпН = ------------------------------------------- =  141 750 тыс. руб.

4. Следовательно, на формирование оборотных активов 
(COCn+i) в прогнозируемом квартале может быть направлено 
из собственного капитала 67 836,5 тыс. руб. (209 585,5 — 141 749).

5. Совокупная потребность в финансировании (собственный 
капитал + банковский кредит) может быть определена следую­
щим образом:

ТАл+1 х (ОДЗ -  ОКЗ)
ПФЛ+, = ОКЗ

ТА„ + 1  — ожидаемая величина текущих активов в прогноз­
ном периоде. Этот показатель определяется средним сро­
ком обращения капитала, вложенного в оборотные средства 
(запасы, денежные средства, дебиторскую задолженность 
и т.д.);

ОДЗ — оборачиваемость дебиторской задолженности, в на­
шем случае 118 дней;

ОКЗ — оборачиваемость кредиторской задолженности, в на­
шем случае 95 дней.

Для определения величины текущих активов необходимо 
иметь таблицу динамических рядов оборачиваемости денеж­
ных средств, дебиторской задолженности, запасов, а также 
ожидаемую величину остатков по каждой статье оборотных 
активов.
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Предположим, что ожидаемая величина текущих активов 
(ТАп+1) в прогнозном периоде составит 380 000 тыс. руб.,
тогда

= 74068 тыс. руб.

6. Следовательно, потребность в совокупных источниках 
финансирования текущих активов превышает максимально 
возможную величину собственного оборотного капитала на 
6231,5 тыс. руб. (74068 — 67836,5). Это та сумма, которую 
нужно взять в качестве кредита. Но это отразится на дли­
тельности производственно-коммерческого цикла. Замедлит­
ся оборачиваемость средств из-за роста себестоимости (+ % 
за кредит). Это приведет к увеличению разрыва между сроком 
оборота текущих активов и периодом погашения кредиторс­
кой задолженности.

7. Исходя из этого, можно определить величину максималь­
но возможной величины кредиторской задолженности:

По нашим наблюдениям ОДЗ =118 дней; ОКЗ = 95 дней.

8. В результате расчетов общий прогнозный баланс будет иметь 
следующую структуру:

КЗ
СОС„+1 у. Срок оборачиваемости КЗ

*и+1 Оборачиваемость Д З —Оборачиваемость КЗ

Таблица 8.2

Прогнозный баланс

АКТИВ ПАССИВ
Внеоборотные активы 141 750 Капитал и резервы 209 585,5
Текущие активы 380 000 Кредиты и займы 6231,5

Кредиторская задолженность 
и прочие пассивы__________ 305 933

БАЛАНС 521 750 БАЛАНС 521 750
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Контрольные вопросы по главе 8

1. Какие показатели необходимы для составления прогнозного баланса?
2. От чего зависит величина совокупной потребности в финансирова­

нии деятельности организации?
3. Как определить величину максимально возможной величины кре­

диторской задолженности для прогнозного баланса?



ОСОБЕННОСТИ  
СОСТАВЛЕНИЯ  
И АНАЛИЗА
КОНСОЛИДИРОВАННОЙ
ОТЧЕТНОСТИ

9.1. Сущность и основные понятия 
консолидированной отчетности ..................

Когда мы используем термин «отчетность», то рассматри­
ваем финансовую отчетность организации, не углубляясь в ее 
организационно-экономические структуры. Современные круп­
ные организации могут объединять несколько предприятий с 
различной системой участия. Под одним наименованием нахо­
дится не одно предприятие, а целая группа связанных предпри­
ятий. Организации, имеющие в своей структуре дочерние пред­
приятия, составляют консолидированную отчетность, получив­
шую в нашей стране название сводной отчетности.

Длительное время под «объединением отчетности» понима­
лось элементарное суммирование статей балансов предприятий, 
входящих в единый хозяйственный комплекс. Это несло в себе 
вероятность необъективного отражения в объединенной бухгал­
терской отчетности показателей деятельности группы предпри­
ятий в целом. Неточности и искажения могут возникать в ре­
зультате:

♦ двойного учета средств, внесенных головной организа­
цией в уставные капиталы дочерних предприятий;

♦ завышения валюты баланса за счет включения в баланс 
внутригрупповой задолженности;

♦ включения в финансовые результаты прибыли, получен­
ной от внутригрупповой реализации, и т.д.

Методом суммирования составлялась сводная отчетность 
советских предприятий. Основой составления сводной отчетно­
сти являются государственная собственность на средства про­
изводства и отраслевой принцип вертикальной подчиненности 
организаций. Методов ее составления было два, а именно: фаб­
рично-заводской и отраслевой.
264



На самом деле понятия «сводная отчетность» и «консоли­
дированная отчетность» не являются идентичными. Специалис­
ты, занимающиеся вопросами консолидированной отчетности 
[24], считают, что использование этих двух понятий в качестве 
синонимов некорректно, потому что эти формы отчетности раз­
личаются не только по назначению, технике составления, кру­
гу пользователей, но и концептуально. Сводная отчетность со­
ставляется в рамках одного собственника или для статистичес­
кого обобщения данных, а консолидированная — несколькими 
собственниками по совместно контролируемому имуществу.

В приказе № 112 Минфина России от 30 декабря 1996 г. 
«О методических рекомендациях по составлению и представле­
нию сводной бухгалтерской отчетности» даны развернутая ха­
рактеристика общих положений сводной (консолидированной) 
отчетности, порядок ее составления и представления, правила 
объединения показателей бухгалтерской отчетности головной 
организации и дочерних обществ, правила включения данных о 
зависимых обществах в сводную бухгалтерскую отчетность, а 
также разработаны правила составления пояснений к сводному 
бухгалтерскому балансу и сводному отчету о прибылях и убыт­
ках.

В частности, в приказе №112 сводная отчетность характери­
зуется как «система показателей, отражающих финансовое по­
ложение на отчетную дату и финансовые результаты за отчет­
ный период группы взаимосвязанных организаций».

При составлении консолидированной отчетности ставится 
цель: элиминировать (исключить) влияние вышеперечисленных 
факторов (искажающих данные отчетности) на показатели дея­
тельности группы в целом. Достижению этой цели способствует 
реализация целого комплекса мер. Следует отметить, что в стра­
нах с развитой и высокоинтегрированной экономикой, где дав­
но существуют корпоративные группы, этим вопросам уделяет­
ся пристальное внимание.

Впервые в мировой практике применили консолидацию и 
опубликовали консолидированный отчет американские компа­
нии в самом начале XX века. Это было вызвано большими мас­
штабами концентрации и централизации капитала, появлени­
ем холдингов, концернов. Первой компанией, опубликовавшей 
консолидированную отчетность, стала «United States Steel 
Company».

Позже консолидированная отчетность стала составляться и 
в европейских странах. Это произошло в конце 40-х годов 20-го

265



столетия. В законодательстве Великобритании первое упомина­
ние о консолидированной отчетности относится к 1947 г., в 
Западной Германии — к 1965-му, а во Франции — к 1986 г. 
Однако первые публикации по данному вопросу появились в 
Великобритании еще в 20-х годах. Лондонская фондовая биржа 
стала требовать представления консолидированной отчетности 
в 1939 г. Лишь 22 французские компании опубликовали консо­
лидированный баланс в 1967 г., но только в 1986 г. требования 
к такой публикации стали во Франции обязательными. В Герма­
нии консолидирование отчетности является обязательным лишь 
с 1990 г. при наличии следующих условий:

♦ большинства голосов;
♦ персонального влияния, обеспечивающего контроль;
♦ контроля по контракту;
♦ контроля на основании учредительных документов — ак­

цент делается на фактическом контроле.
В еще меньшей степени консолидированная отчетность рас­

пространена в других европейских странах — Испании, Ита­
лии, Греции [24].

Возникновение транснациональных корпораций, имеющих 
высокую долю зарубежных активов, экспортных операций и 
рабочей силы за рубежом, создание предприятий с участием 
иностранного капитала, появление разнообразных форм ком­
мерческих, производственных, финансовых связей между ком­
паниями потребовали представления информации об их дея­
тельности в форме консолидированной отчетности.

Теория и практика составления консолидированной отчет­
ности в разных странах существенно различаются по следую­
щим основным моментам:

♦ неодинаковая степень распространения консолидирован­
ной финансовой отчетности;

♦ различные подходы к пониманию категории «группа ком­
паний» с точки зрения консолидации;

♦ неодинаковые объемы информации, публикуемой ком­
паниями;

♦ разные методы консолидации.
Общая идея консолидации очень простая по своей сути. 

Имеется группа предприятий, взаимосвязанных в экономичес­
ком и финансовом плане, но являющихся самостоятельными 
юридическими лицами. Необходимо составить консолидирован­
ную отчетность, позволяющую получить представление о фи­
нансовом состоянии и результатах деятельности группы в це­
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лом. При этом каждое юридически самостоятельное предприя­
тие, входящее в состав корпоративной группы, обязано вести 
собственный бухгалтерский учет и оформлять его результаты в 
виде собственной финансовой отчетности

При анализе деятельности групп их частные балансы не дают 
комплексного представления об общих результатах деятельнос­
ти, так как они являются ограниченными и утрачивают свои 
аналитические возможности. Возникает необходимость в прин­
ципиально иной информации, которая формируется в резуль­
тате составления консолидированной бухгалтерской отчетности. 
Ее задачей является отражение фактической картины имуще­
ственного, финансового положения и результатов хозяйствен­
ной деятельности группы юридически самостоятельных пред­
приятий, которые рассматриваются как одна экономическая 
общность.

Таким образом, консолидированная бухгалтерская отчетность 
представляет собой объединение при помощи специальных учетных 
процедур (а не простого суммирования) отчетности двух и более 
предприятий, находящихся в определенных юридических и финан- 
сово-хозяйственных взаимоотношениях, когда одно или несколько 
юридически самостоятельных предприятий находятся под конт­
ролем лишь одного общества — так называемого материнского 
(родительского) общества, стоящего над всеми прочими членами 
группы [22].

Консолидированные отчеты показывают, какими были бы 
отчеты организации, если бы она закрыла все дочерние пред­
приятия и осуществляла непосредственное управление их дея­
тельностью в рамках одного юридического лица.

Вопросы порядка составления, структуры и назначения 
консолидированной отчетности отражаются в нескольких Меж­
дународных стандартах финансовой отчетности (IAS). В част­
ности, наиболее важными по проблемам консолидированной 
отчетности являются стандарты: 22 «Объединение компаний» 
(IAS 22"Business Combinations»); 25 «Учет инвестиций» (IAS 25 
«Accounting for Investments»); 27 «Сводная финансовая отчет­
ность и учет инвестиций в дочерние компании» (IAS 27 
«Consolidated Financial Statements and Accounting for Investments 
in Subsidiaries»); 28 «Учет инвестиций в ассоциированные 
предприятия» (IAS 28 «Accounting for Investmens in Associates»), 
31 «Финансовая отчетность об участии в совместной дея­
тельности» (IAS 31 «Financial Reporting of Interests in Joint 
Ventures»).
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Одним из наиболее сложных стандартов, без которого по­
нимание процедуры составления консолидированной отчетно­
сти крайне затруднено, является МСФО 22 «Объединение ком­
паний». Целью данного стандарта является описание методоло­
гических проблем бухгалтерского учета при объединении ком­
паний. В нем разбираются примеры приобретения одного пред­
приятия другим, а также ситуации, когда невозможно опреде­
лить предприятие-покупателя. В этом же стандарте рассматрива­
ются вопросы определения стоимости приобретения, ее рас­
пределения между приобретаемыми идентифицируемыми акти­
вами и обязательствами предприятия, проблемы учета возника­
ющей положительной или отрицательной деловой репутации, 
ее дальнейшей амортизации. Не менее важно также определе­
ние доли меньшинства в капитале группы.

В международных стандартах финансовой отчетности при­
ведены и все основные определения разных понятий, так или 
иначе связанных с консолидированной отчетностью.

Консолидация — обобщение коммерческих и финансовых ре­
зультатов группы предприятий, рассматриваемых в качестве еди­
ной хозяйственной единицы.

Группа (корпорация) — объединение предприятий (компа­
ний), не являющееся юридическим лицом и состоящее из хол­
динговой (головной) компании и всех ее дочерних предприя­
тий, которые в свою очередь являются юридическими лицами.

Материнская компания (холдинговая компания, основное об­
щество) — держатель контрольного пакета акций дочерних или 
других предприятий, контролирует деятельность одной или не­
скольких дочерних компаний. Обязана составлять сводную (кон­
солидированную) финансовую отчетность.

Контрольный пакет акций (более 50% обыкновенных акций 
по номинальной стоимости с правом голоса) обеспечивает ре­
шение вопросов распределения доходов, назначения всех или 
большинства членов правления или совета директоров контро­
лируемого предприятия. Материнское предприятие вместе с до­
черними и другими предприятиями образует группу и имеет 
право и возможность извлекать экономические выгоды из до­
черних предприятий. Концепция материнского предприятия ос­
нована на наличии правового контроля.

Дочерняя компания (общество) признается таковой, если 
другая компания, называемая материнской, в результате пре­
обладающего участия в ее уставном капитале, либо в соответ­
ствии с договором между ними, либо иным способом осуще­
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ствляет существующий контроль ее деятельности, имеет воз­
можность определять решения, принимаемые такой компа­
нией.

Консолидированная финансовая отчетность составляется 
материнской компанией по всей совокупности контролируемых 
компаний (предприятий) и отражает имущественное финансо­
вое положение и результаты хозяйственной деятельности всех 
компаний, входящих в сферу консолидации, как единого эко­
номического целого. Консолидированная финансовая отчетность 
необходима всем, имеющим интересы или предполагающим их 
иметь в данной группе компаний: инвесторам, кредиторам, 
поставщикам и заказчикам, персоналу и профсоюзам, банкам 
и иным финансовым организациям, правительственным орга­
нам и местным властям.

Группа (сфера) консолидации — материнская компания со 
всеми ее дочерними компаниями. Совокупность компаний, по 
которым следует составлять сводную финансовую отчетность.

Консолидированный баланс — сводный отчетный баланс всех 
компаний, входящих в данную сферу консолидации. Составная 
часть консолидированной финансовой отчетности. Имущество, 
обязательства и капитал дочерней компании включаются в кон­
солидированный баланс начиная с даты фактического перехо­
да контроля над приобретенной дочерней компанией к покупа­
телю, когда он получает возможность управлять финансовой и 
оперативной политикой приобретенной дочерней компании.

Консолидированный отчет о прибылях и убытках включает 
результаты финансово-хозяйственной деятельности всех компа­
ний, входящих в данную сферу консолидации. Это обязатель­
ный элемент консолидированной финансовой отчетности.

Результаты дочерней компании включаются в консолиди­
рованный отчет о прибылях и убытках начиная с даты приобре­
тения компании и признания ее в качестве дочерней.

Результаты деятельности дочерней компании, утратившей 
статус дочерней (например, в результате продажи), включают­
ся в консолидированный отчет о прибылях и убытках до даты, с 
которой материнская компания утрачивает существующий кон­
троль над нею. Разница между поступлением от продажи дочер­
ней компании и балансовой стоимостью ее нетто-активов на 
дату продажи признается в консолидированном отчете о при­
былях и убытках за соответствующий отчетный период.

Сводная финансовая отчетность — финансовая отчетность 
группы, представленной как единая хозяйственная организация.
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Контроль финансово-хозяйственной деятельности — право 
компании устанавливать принципы финансовой и производ­
ственной (коммерческой) деятельности другой компании с це­
лью получения выгоды от нее.

Контроль деятельности считается существующим, когда 
материнская компания владеет непосредственно или через до­
чернюю компанию более чем половиной голосующих акций 
контролируемой организации, а также когда при меньшем чис­
ле акций контролирующая компания имеет:

а) возможность распоряжаться по соглашению с другими 
инвесторами более чем половиной голосов;

б) возможность определять принципы деятельности компа­
нии, закрепленные в ее уставе или в специальном соглашении;

в) право назначать и отстранять большинство членов сове­
та директоров или иного аналогичного органа управлении ком­
панией;

г) право подавать большинство голосов на заседании сове­
та директоров или аналогичного органа.

Таким образом, безусловный контроль предполагает обла­
дание холдинговой компанией более чем 50% обыкновенных 
акций дочернего предприятия, косвенный — при меньшей доле 
участия с возможностью дополнительного влияния.

Совместный контроль — контроль деятельности предприя­
тия (компании), подлежащего консолидации, осуществляемый 
совместно двумя или несколькими другими компаниями.

Объединение компаний — соединение самостоятельных пред­
приятий в единую экономическую единицу в результате слия­
ния или вследствие приобретения контроля одним предприяти­
ем над нетто-активами и производственной деятельностью дру­
гого предприятия.

Покупка (приобретение) — такое объединение предприятий, 
при котором одно из предприятий, называемое покупателем, 
получает контроль над нетто-активами и производственной де­
ятельностью другого предприятия, покупаемого в обмен на пе­
редачу активов, принятие обязательств или выпуск акций.

Слияние, или объединение, долей капитала — такое объеди­
нение предприятий, при котором акционеры объединенных 
предприятий осуществляют контроль над всеми или почти все­
ми общими нетто-активами и производственной деятельностью 
для совместного разделения риска и получаемой прибыли объе­
диненных предприятий, так что ни одна из сторон не может 
быть определена как приобретающая.
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Контроль — полномочия, позволяющие осуществлять руко­
водство финансовой и производственной деятельностью пред­
приятия с целью получения прибыли.

Доля меньшинства (доля миноритарных акционеров), владе­
ющего менее чем 50% акций,— часть чистых результатов дея­
тельности и чистых активов дочернего предприятия, приходя­
щаяся на долю, которой материнское предприятие не владеет 
прямо или косвенно через дочерние предприятия. В МСФО 27 
специально указано, что в консолидированном бухгалтерском 
балансе доля меньшинства отражается отдельно от обязательств 
и капитала материнской компании. В консолидированном отче­
те о прибылях и убытках доля меньшинства в прибыли консо­
лидированной группы компаний отражается отдельно.

Справедливая стоимость— сумма, по которой актив может 
быть обменен или обязательство погашено заинтересованными 
осведомленными сторонами в предстоящей в ближайшее время 
сделке.

Дата покупки (приобретения) — дата установления контро­
ля над нетто-активами и производственной деятельностью при­
обретаемого предприятия.

В российском законодательстве также отражаются вопросы, 
связанные с определением тех или иных понятий и терминов 
консолидированной отчетности.

В соответствии со ст. 105 ГК РФ дочерним признается хозяй­
ственное общество, если другое (основное) хозяйственное об­
щество или товарищество в силу преобладающего участия в его 
уставном капитале, либо в соответствии с заключенным между 
ними договором, либо иным образом имеет возможность опре­
делять решения, принимаемые таким обществом. Дочернее об­
щество не отвечает по долгам основного общества (товарище­
ства). Основное общество (товарищество), которое имеет право 
давать дочернему обществу обязательные для него указания, 
отвечает солидарно с дочерним обществом по сделкам, заклю­
ченным последним во исполнение таких указаний. В случае не­
состоятельности дочернего общества по вине основного обще­
ства (товарищества) последнее несет субсидиарную ответствен­
ность по его долгам.

В ст. 106 ГК РФ дано определение зависимого хозяйственно­
го общества, которое признается таковым, если другое (преоб­
ладающее, участвующее) общество имеет более 20% голосую­
щих акций акционерного общества или 20% уставного капитала
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общества с ограниченной ответственностью. Как зависимым, 
так и преобладающим может быть только акционерное обще­
ство и общество с ограниченной ответственностью. Пределы 
взаимного участия хозяйственных обществ в уставном капитале 
друг друга и число голосов, которыми одно из таких обществ 
может пользоваться на общем собрании участников или акцио­
неров другого общества, определяются законом.

Кроме того, Государственный комитет Российской Феде­
рации по антимонопольной политике и поддержке новых эко­
номических структур (ГКАП России) в приложении к приказу 
от 13 ноября 1995 г. № 145 «Об утверждении и направлении на 
регистрацию Положения о порядке представления антимоно­
польным органам ходатайств и уведомлений в соответствии с 
требованиями статей 17 и 18 Закона РФ “О конкуренции и ог­
раничении монополистической деятельности на товарных рын­
ках”» дает определения, конкретизирующие статьи ГК РФ.

Группа лиц — это совокупность юридических или юридичес­
ких и физических лиц, применительно к которым выполняется 
одно или несколько условий:

♦ лицо или несколько лиц совместно в результате согла­
шения (согласованных действий) имеют право прямо или 
косвенно распоряжаться (в том числе на основании до­
говоров купли-продажи, доверительного управления, 
договоров о совместной деятельности, поручения или 
иных сделок) более чем 50% общего числа голосов, при­
ходящихся на акции (вклады, доли), составляющие ус­
тавный (складочный) капитал юридического лица. Под 
косвенным распоряжением голосами юридического лица 
понимается возможность фактического распоряжения ими 
через третьих лиц, по отношению к которым первое лицо 
обладает указанным правом или полномочием;

♦ между двумя или более лицами заключен договор, кото­
рым предоставлено право определять условия ведения 
предпринимательской деятельности одного или несколь­
ких участников договора или иных лиц либо осуществ­
лять функции их исполнительного органа;

♦ лицо имеет право назначения более 50% состава испол­
нительного органа и (или) совета директоров (наблюда­
тельного совета) юридического лица;

♦ одни и те же физические лица представляют более 50% со­
става исполнительного органа и (или) совета директоров 
(наблюдательного совета) двух и более юридических лиц.
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Прямой контроль трактуется как возможность юридическо­
го или физического лица определять решения, принимаемые 
юридическим лицом, посредством одного или нескольких дей­
ствий:

♦ распоряжения, в том числе совместно с иными лицами 
в результате соглашения (согласованных действий), бо­
лее чем 50% общего количества голосов, приходящихся 
на акции (вклады, доли), составляющие уставный (скла­
дочный) капитал юридического лица;

♦ получения права определять, в том числе совместно с 
иными лицами, условия ведения предпринимательской 
деятельности юридического лица или осуществлять фун­
кции его исполнительного органа;

♦ получения права назначать более 50% состава исполни­
тельного органа и (или) совета директоров (наблюда­
тельного совета) юридического лица;

♦ участия совместно с одними и теми же физическими ли­
цами в исполнительном органе и (или) совете директо­
ров (наблюдательном совете) двух и более юридических 
лиц с представлением более 50% состава их органа уп­
равления

Косвенный контроль рассматривается как возможность юри­
дического или физического лица определять решения, прини­
маемые юридическим лицом, через третьих лиц, по отноше­
нию к которым первое обладает одним или несколькими права­
ми или полномочиями:

♦ распоряжаться, в том числе совместно с иными лицами 
в результате соглашения (согласованных действий), бо­
лее чем 50% общего количества голосов, приходящихся 
на акции (вклады, доли), составляющие уставный (скла­
дочный) капитал юридического лица;

♦ определять, в том числе совместно с иными лицами, ус­
ловия ведения предпринимательской деятельности юри­
дического лица или осуществлять функции его исполни­
тельного органа;

♦ назначать более 50% состава исполнительного органа и 
(или) совета директоров (наблюдательного совета) юри­
дического лица;

♦ участвовать совместно с одними и теми же физическими 
лицами в исполнительном органе и (или) совете директо­
ров (наблюдательном совете) двух и более юридических 
лиц, представляя более 50% состава их органа управления.
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Участник группы лиц — это юридическое или физическое 
лицо, прямо или косвенно контролирующее другое юридичес­
кое лицо либо прямо или косвенно контролируемое другим ли­
цом.

Участники одной группы лиц — это:
♦ лица, прямо или косвенно контролирующие одно юри­

дическое лицо, включая это юридическое лицо;
♦ лица, контролируемые лицами, указанными в предыду­

щем пункте.
Определение контроля, установленное в современном рос­

сийском законодательстве, является ключевым при выяснении 
того, необходимо ли составлять консолидированную отчетность. 
Оно достаточно близко к определению контроля в зарубежных 
странах.

Вместе с тем в российском законодательстве отсутствует 
понятие материнской компании, эквивалентом которого в 
ГК РФ выступает в одних случаях основное общество (товари­
щество), а в других — преобладающее общество либо цент­
ральная компания в финансово-промышленных группах.

Российское определение дочернего общества, по существу, 
достаточно схоже с определением, данным в международных 
стандартах, а российские зависимые общества можно назвать 
аналогом британских ассоциированных или родственных ком­
паний, определение которых содержится в международных стан­
дартах.

Другие вопросы составления консолидированной отчетности 
дополняются и конкретизируются в Федеральном законе от 30 но­
ября 1995 г. № 190-ФЗ «О финансово-промышленных группах».

В данном Законе финансово-промышленная группа (ФПГ) 
определяется как совокупность юридических лиц, действующих 
в к а ч е с т в е  основного и дочерних обществ либо полностью 
или частично объединивших свои материальные и нематери­
альные активы (система участия), н а  о с н о в е  договора о со­
здании ФПГ в ц е л я х  технологической или экономической 
интеграции для реализации инвестиционных и иных проек­
тов и программ, направленных на повышение конкурентос­
пособности и расширение рынков сбыта товаров и услуг, по­
вышение эффективности производства, создание новых ра­
бочих мест.

ФПГ выступает от имени участников ФПГ в отношениях, 
связанных с созданием и деятельностью ФПГ; ведет сводные
274



(консолидированные) учет, отчетность и баланс ФПГ; готовит 
ежегодный отчет о деятельности группы.

Таблица 9.1

Способ включения в сводную отчетность группы данных 
дочерних и зависимых обществ

Тип подчиненного общества 
и вид инвестирования

Степень влияния материн­
ской (основной) компании

Способ включения в консоли­
дированную отчетность

1. Дочернее общество 
(если головная организация 
имеет более 50% голосую­
щих акций АО или более 
50% уставного капитала 
ООО)

Решающее влияние, 
полный контроль

Полное консолидирование

2. Совместное общество совместный контроль 
и влияние

Метод пропорционального 
консолидирования (консоли­
дирование квот)

3. Зависимое общество 
(если головная организация 
имеет от 20 до 50% голо­
сующих акций АО или от 
20 до 50% уставного ка­
питала ООО)

Значительное влияние Метод консолидирования 
доли ^ капитале

Финансовые вложения 
в капитал материнской ком­
пании (разовые или постоян­
ные)

Длительные отношения при 
отсутствии значительного 
влияния или наличие влия­
ния в связи с приобретени­
ем доли в обществе 
с целью продажи

Общий порядок, предусмот­
ренный для финансовых 
вложений

Мы выяснили, зачем составляется консолидированная от­
четность. Но немаловажную роль играет и ответ на вопрос: «Для 
кого составляется консолидированная отчетность?». Необходи­
мость консолидированной отчетности прежде всего определяет­
ся запросами ее потребителей. К числу потребителей информа­
ции консолидированной отчетности можно отнести:

♦ акционеров материнской компании и дочерних предпри­
ятий;

♦ внешних инвесторов;
♦ кредиторов;
♦ управляющий персонал группы;
♦ руководство и наблюдательный совет материнской ком­

пании и дочерних предприятий;
♦ государственные органы управления;
♦ покупателей;
♦ поставщиков;
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♦ аналитиков и консультантов;
♦ деловые круги и общественность.
Консолидированная финансовая отчетность адресована ру­

ководству и наблюдательным советам предприятий, входящих в 
корпоративную семью, учредителям, а также внешним потре­
бителям информации, таким, как существующие и потенци­
альные инвесторы, кредиторы, поставщики, покупатели, госу­
дарство. Тем самым она оказывается замкнутой на информаци­
онной функции. Для внешних пользователей она выступает в 
качестве дополнительной информации, которая устраняет ог­
раниченность частных балансов. Для материнской компании 
консолидированная отчетность является своеобразным «расши­
рением» и «дополнением» к своей отчетности.

9.2. Процедуры и принципы подготовки 
и представления консолидированной 
отчетности    __________       -_______

При составлении консолидированной отчетности данные 
отчетности материнской компании и дочерних предприятий 
объединяют поэтапно, чтобы представить их как единую хозяй­
ственную организацию. В этих целях сначала постатейно сумми­
руют статьи отчетности компаний группы, а затем исключают 
взаимные инвестиции и операции.

Консолидирование должно обеспечить исключение повтор­
ного учета взаимных операций компаний группы.

При составлении сводной бухгалтерской отчетности голов­
ная организация и дочерние общества должны использовать еди­
ную учетную политику в отношении оценки аналогичных ста­
тей имущества и обязательств, доходов и расходов и пр.

В сводную бухгалтерскую отчетность объединяется бухгал­
терская отчетность головной организации и дочерних обществ, 
составленная за один и тот же отчетный период и на одну и ту 
же отчетную дату.

Организация должна составлять сводную бухгалтерскую от­
четность в объеме и порядке, установленных Положением по 
бухгалтерскому учету «Бухгалтерская отчетность организации» 
(ПБУ 4/99), по формам, разработанным головной организаци­
ей на основе типовых форм бухгалтерской отчетности. При этом
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♦ формы бухгалтерской отчетности могут дополняться дан­
ными, необходимыми пользователям сводной бухгалтер­
ской отчетности;

♦ статьи (строки) форм бухгалтерской отчетности, по ко­
торым у группы отсутствуют показатели, могут не при­
водиться, кроме случаев, когда соответствующие пока­
затели получены в периоде, предшествовавшем отчетно­
му;

♦ числовые показатели об отдельных активах, пассивах и 
хозяйственных операциях должны приводиться в свод­
ной бухгалтерской отчетности обособленно, если без 
знания о них для пользователей невозможна оценка фи­
нансового положения группы или финансового резуль­
тата ее деятельности. Числовые показатели по отдельным 
видам активов, пассивов и хозяйственных операций не 
приводятся в сводном бухгалтерском балансе или свод­
ном отчете о прибылях и убытках, если каждый из этих 
показателей в отдельности не существен для оценки 
пользователями финансового положения группы или 
финансового результата ее деятельности, а отражаются 
общей суммой в пояснениях к сводному бухгалтерскому 
балансу и сводному отчету о прибылях и убытках.

Головная организация придерживается принятой формы 
сводного бухгалтерского баланса, сводного отчета о прибы­
лях и убытках и пояснений к ним от одного отчетного пе­
риода к другому. Изменение избранных форм сводного бух­
галтерского баланса, сводного отчета о прибылях и убытках 
и пояснений к ним раскрывается в пояснениях к данным 
формам отчетности с указанием причин, вызвавших это 
изменение.

Объем и порядок, включая сроки представления бухгалтер­
ской отчетности дочерних и зависимых обществ головной орга­
низации (в том числе дополнительной информации, необходи­
мой для составления сводной бухгалтерской отчетности), уста­
навливает головная организация.

До составления сводной бухгалтерской отчетности необхо­
димо выверить и урегулировать все взаиморасчеты и иные фи­
нансовые взаимоотношения головной организации и дочерних 
обществ, а также между дочерними обществами.

Наименование каждой составляющей сводной бухгалтерс­
кой отчетности должно содержать слово «сводный» и название 
группы.
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Сводная бухгалтерская отчетность представляется учреди­
телям (участникам) головной организации, а иным заинтере­
сованным пользователям — в случаях, установленных законо­
дательством Российской Федерации, или по решению голов­
ной организации.

Головной организации целесообразно составлять сводную 
бухгалтерскую отчетность не позднее 30 июня следующего за 
отчетным года, если иное не установлено законодательством 
Российской Федерации или учредительными документами этой 
организации.

Сводную бухгалтерскую отчетность подписывают руководи­
тель и главный бухгалтер (бухгалтер) головной организации.

По решению участников группы сводная бухгалтерская от­
четность может публиковаться в составе публикуемой бухгал­
терской отчетности головной организации.

В консолидированную бухгалтерскую отчетность не включа­
ются отчеты предприятий, в принципе входящих в сферу кон­
солидации, но не представляющих интереса для объединения. 
К ним относятся:

1) компании, контроль над которыми можно считать вре­
менным. Например, контрольный пакет акций дочернего обще­
ства приобретается и находится в собственности материнского 
общества исключительно с целью его последующей продажи в 
недалеком будущем;

2) дочерние общества, действующие в условиях долгосроч­
ных непреодолимых ограничений, которые лишают их возмож­
ности (или существенным образом снижают ее) переводить де­
нежные средства на счет материнского общества. Например, из- 
за валютных ограничений на зарубежных филиалах, «блокиро­
вания» банковских счетов и т.п.;

3) дочерние компании, хозяйственная деятельность кото­
рых резко отличается от характера деятельности основной мате­
ринской компании, например, банк и промышленное акцио­
нерное общество, торговое и страховое общества.

Таким образом, процедура консолидации охватывает такие 
расчеты, как:

♦ консолидация капитала;
♦ консолидация статей баланса, связанных с внутригруп­

повыми расчетами и операциями;
♦ консолидация финансовых результатов (прибыли или 

убытков) от внутригрупповой продажи продукции (ра­
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бот, услуг), а также взаимных объемов продажи продук­
ции (работ, услуг) между основным и дочерними обще­
ствами и соответствующих затрат;

♦ консолидация прочих взаимных (операционных и внере­
ализационных) доходов и расходов внутри группы;

♦ суммы дивидендов основного и дочерних обществ.

В соответствии с международными стандартами консолиди­
рованная отчетность должна базироваться на определенных прин­
ципах и методах (отвечать определенным требованиям).

/. Принцип полноты. Все активы, обязательства, расходы 
будущих периодов, доходы будущих периодов консолидиро­
ванной группы принимаются в полном объеме независимо от 
доли материнской компании. Долю меньшинства показывают 
в балансе отдельной статьей под соответствующим заголов­
ком.

2. Принцип собственного капитала. Поскольку материнская 
компания и дочерние предприятия рассматриваются как еди­
ная экономическая единица, собственный капитал определяет­
ся по балансовой стоимости акций консолидируемых предпри­
ятий, а также по финансовым результатам деятельности этих 
предприятий и резервам.

3. Принцип справедливой и достоверной оценки. Консолидиро­
ванная отчетность должна быть представлена в ясной и удобной 
для понимания форме и давать правдивую и достоверную кар­
тину активов, обязательств, финансового положения, прибы­
лей и убытков предприятий, входящих в группу и рассматрива­
емых как единое целое.

4. Принцип постоянства использования методов консолида­
ции и оценки и принцип функционирующего предприятия. Методы 
консолидации должны применяться продолжительное время при 
условии, что предприятие является функционирующим, т.е. не 
намеревается прекращать свою деятельность в обозримом буду­
щем. Отклонения допустимы в исключительных случаях, при­
чем они должны быть раскрыты в приложениях к отчетности с 
соответствующим обоснованием. Эти принципы распространя­
ются как на формы, так и на методы составления консолидиро­
ванной отчетности.

5. Принцип существенности. Данный принцип предусмат­
ривает раскрытие таких статей, величина которых может по­
влиять на принятие или перемену решения о финансово-хозяй­
ственной деятельности компании.
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6. Единые методы оценки. Активы, пассивы, расходы буду­
щих периодов, прибыли и затраты консолидированной компа­
нии должны быть учтены во всей полноте. Не имеет значения, 
как они представлены в текущем учете и отчетности предприя­
тий, входящих в группу, поскольку материнская компания не 
налагает запрета и не осуществляет избирательных учетных под­
ходов. Важно, чтобы при консолидировании активы и пассивы 
материнской компании и дочерних предприятий были оценены 
по единой методологии, применяемой материнской компанией. 
Методы оценки по законодательству, которое соблюдает мате­
ринская компания, должны применяться при формировании 
консолидированной отчетности.

7. Единая дата составления. Консолидированная отчетность 
должна составляться на дату баланса материнской компании. 
Показатели отчетности дочерних предприятий также должны 
быть пересчитаны на дату консолидированной отчетности.

Бблыная часть рассмотренных выше принципов, на кото­
рых строится консолидированная отчетность согласно между­
народным стандартам, нашла отражение и в российских норма­
тивных документах, регулирующих составление сводной бухгал­
терской отчетности.

В зависимости от наличия или отсутствия взаимных опера­
ций можно выделить следующие этапы консолидирования:

♦ первичная консолидация производится при составлении 
впервые консолидированной отчетности ранее незави­
симых предприятий и связана с приобретением инвести­
руемого предприятия;

♦ последующая консолидация производится при составлении 
консолидированной отчетности группы, образованной ра­
нее и уже осуществляющей взаимные операции.

Техника и методы составления консолидированной отчет­
ности в разных странах различны.

В зависимости от характера сделки при инвестировании и 
установлении контроля выделяют два метода составления пер­
вичной консолидированной отчетности:

♦ метод покупки (приобретения);
♦ метод слияния (поглощения).
Эти методы различаются процедурно и оказывают большое 

влияние на совокупные финансовые результаты, представляе­
мые в консолидированной отчетности.
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9.3. Методы первичной консолидации

Самостоятельные предприятия могут объединяться в еди­
ную экономическую единицу. Объединения могут привести к 
созданию нового предприятия, устанавливающего контроль над 
объединяющимися предприятиями, передаче нетто-активов од­
ного или нескольких объединяющихся предприятий другому 
предприятию либо расформированию одного или нескольких 
объединяющихся предприятий.

Объединение может осуществляться путем покупки нетто- 
активов или акций другого предприятия.

Объединение может проводиться также путем слияния. Не­
смотря на то что требования к юридическому слиянию в разных 
странах различны, обычно оно является объединением двух пред­
приятий, в которых:

♦ активы и обязательства одного предприятия передаются 
другому предприятию и первое ликвидируется;

♦ активы и обязательства двух предприятий объединяются 
в новое предприятие и два прежних ликвидируются.

Объединения бывают горизонтального, вертикального и 
конгломеративного типов.

Горизонтальное объединение — когда одно предприятие объе­
диняется с другим и оба они относятся к единой отрасли про­
изводства.

Вертикальное объединение — когда сливаются предприятия, 
находящиеся на разных полюсах производственного процесса и 
взаимодействующие по схеме: «поставщик—производитель- 
покупатель».

Конгломеративное объединение — когда создается многопро­
фильное объединение из предприятий многоотраслевой принад­
лежности.

Сделки по объединению, при которых одно из объединяющихся 
предприятий приобретает контроль над другим, считаются по­
купкой.

Датой покупки признается дата, с которой покупатель име­
ет право управлять финансовой и текущей политикой приобре­
таемого предприятия с целью извлечения выгоды из ее деятель­
ности. На практике такой датой является дата общего собрания 
акционеров, утверждающего сделку и вносящего необходимые 
изменения в учредительные документы.
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Контроль считается установленным, когда одно из объеди­
няющихся предприятий приобретает право на более чем поло­
вину голосов другого объединяющегося предприятия, если толь­
ко (в исключительных случаях) не будет ясно продемонстриро­
вано, что такое право владения не влечет за собой контроля.

Дополнительные признаки контроля:
♦ право более чем на половину голосов другого предприя­

тия в силу наличия соглашения с другими инвесторами;
♦ право руководить финансовой и производственной по­

литикой другого предприятия в соответствии с уставом 
или соглашением;

♦ право назначать или заменять большинство членов прав­
ления или равнозначного руководящего органа другого 
предприятия;

♦ право подавать большинство голосов на собраниях прав­
ления или равнозначного органа управления другого пред­
приятия.

Если определить предприятие-покупателя трудно, можно 
руководствоваться дополнительными косвенными признаками 
покупки:

♦ соотношением справедливой стоимости объединяющих­
ся предприятий (более крупное предприятие является по­
купателем);

♦ обменом акций с правом голоса на денежные средства (в 
таких случаях предприятие-плательщик является покупа­
телем);

♦ возможностью решать вопрос подбора управленческих 
кадров для другого предприятия (в таких случаях доми­
нирующее предприятие является покупателем).

Иногда предприятие приобретает акции другого предпри­
ятия, но в качестве компенсации выпускает достаточно сво­
их акций, дающих право на большее число голосов, так что 
контроль над объединенными предприятиями переходит к вла­
дельцам предприятия, акции которого были приобретены из­
начально. Такая ситуация называется обратным приобретени­
ем. Юридически предприятие, выпускающее акции, может 
рассматриваться как материнское, или предприятие-право- 
преемник, к акционерам которого переходит контроль над 
объединенными предприятиями. В этом случае оно становит­
ся приобретающим предприятием и получает право голоса 
или другие права. Считается, что предприятие, выпускающее 
акции, было приобретено другим предприятием; последнее
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считается покупателем и метод покупок применяется к ак­
тивам и обязательствам предприятия, выпускающего акции.

Когда акционеры объединяющихся предприятий не созда­
ют доминирующего партнера, а объединяются, по существу, на 
равных условиях с целью разделения контроля над всеми или 
почти всеми активами и производственной деятельностью, то 
речь идет о слиянии. Кроме того, администрация объединенных 
предприятий участвует в руководстве объединенной структурой 
и, как следствие, акционеры предприятий совместно разделя­
ют риски и выгоды подобной структуры. Например, американ­
ский автомобильный гигант «Крайслер» и немецкий концерн 
«Даймлер Бенц» слились в одну компанию «Даймлер Крайс­
лер».

Сущность слияния состоит в том, что приобретения не про­
исходит и продолжается совместное разделение рисков и при­
былей, которое как бы существовало до объединения хозяй­
ственной деятельности. При слиянии хозяйственная деятельность 
объединенных предприятий продолжается раздельно, как и рань­
ше, хотя они находятся под общим, совместным контролем. 
Соответственно при объединении отдельных финансовых отче­
тов происходят только минимальные изменения.

К слиянию предъявляются жесткие требования. Для того 
чтобы классифицировать сделку как слияние, а не как покуп­
ку, необходимо соблюдение 12 условий.

1. Любая из объединяющихся сторон в течение двух лет не 
должна быть дочерним предприятием или подразделением дру­
гого объединяющегося предприятия.

2. Каждая из объединяющихся сторон должна быть незави­
сима от других объединяющихся предприятий.

3. Объединение осуществляется в виде единой сделки в со­
ответствии со специальным планом в течение одного года после 
принятия такого плана.

4. На дату завершения плана объединения одна из объеди­
няющихся компаний выпускает только обыкновенные акции с 
правами, идентичными правам акций, находящихся в обраще­
нии, в обмен практически на все обыкновенные акции с пра­
вом голоса другого предприятия. Их доля должна составлять не 
менее 90% обыкновенных акций с правом голоса, подлежащих 
обмену.

5. Ни одна из объединяющихся сторон в течение двух лет до 
принятия плана объединения или в промежутке между его при­
нятием и завершением не намеревается вносить изменения в
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структуру собственного капитала с целью повлиять на условия 
обмена, например, путем дополнительного выпуска акций, их 
распределения между существующими акционерами, обмена или 
изъятия из обращения.

6. Объединяющиеся предприятия после принятия плана и 
до его завершения покупают обыкновенные акции в обычных 
размерах для целей, отличных от объединения.

7. В результате обмена акциями доли владельцев обыкновен­
ных акций остаются прежними.

8. Акционеры не лишаются права голоса, и их права не ущем­
ляются в течение действия плана объединения. Акционеры по­
лучают возможность реализовать право голоса при получении 
новых акций.

9. Объединение принимается голосованием на дату завер­
шения плана объединения; не предусматривается наличие ка­
ких-либо невыполненных условий по выпуску акций.

10. Объединенная компания прямо или косвенно не согла­
шается выкупить или изъять из обращения все или часть обык­
новенных акций с целью воздействия на объединение.

11. Объединенная компания не вступает в финансовые сделки 
с целью получения выгоды бывшими акционерами, например, 
не использует выпущенные для объединения акции в качестве 
залога по займам.

12. Объединенная компания не планирует избавиться от зна­
чительной части активов в течение двух лет после объединения, 
за исключением случаев сделок, обычных для объединившихся 
предприятий, или с целью устранения дублирования или избы­
точных мощностей.

Так как слияние приводит к созданию единой структуры, 
объединенное предприятие принимает единую унифицирован­
ную учетную политику. Поэтому объединенный хозяйствующий 
субъект признает активы, обязательства и собственный капи­
тал объединяемых предприятий по существующей балансовой 
стоимости, корректируемой только для приведения в соответ­
ствие учетной политике объединяющихся предприятий и ее 
применения ко всем представленным отчетным периодам.

При любых объединениях предприятий в финансовых отче­
тах следует приводить дополнительную информацию:

♦ названия и описание объединяющихся предприятий;
♦ методы учета;
♦ дату вступления в силу объединения для учетных целей;
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♦ сведения о производственной деятельности, которую ре­
шено ликвидировать.

При покупке необходимо привести такие данные:
♦ процент приобретенных акций с правом голоса;
♦ стоимость приобретения и сумму оценки встречного удов­

летворения при покупке, выплаченную или условно под­
лежащую выплате;

♦ сведения о характере и сумме резерва на перестройку и 
других расходах по закрытию предприятия, возникаю­
щих в результате приобретения и признанных на дату 
приобретения.

В финансовых отчетах следует раскрывать:
♦ методы учета положительной и отрицательной деловой 

репутации, в том числе за период амортизации;
♦ обоснование срока полезного использования положитель­

ной и отрицательной деловой репутации или амортиза­
ционный период для отрицательной деловой репутации;

♦ методы начисления амортизации;
♦ результаты сверки остаточной стоимости положительной 

и отрицательной деловой репутации.
При слиянии в отчетности необходимо приводить дополни­

тельные данные, касающиеся:
♦ описания и количества выпущенных акций наряду с про­

центом акций каждого предприятия, дающих право го­
лоса, обмененных с целью объединения долей капитала;

♦ суммы активов и обязательств, внесенных каждым пред­
приятием;

♦ сведений о доходе от продаж, другой выручке от произ­
водственной деятельности, чрезвычайных статьях и чис­
той прибыли или убытке каждого предприятия до даты 
объединения, которые включаются в чистую прибыль или 
убыток, отраженных в финансовых отчетах объединен­
ного предприятия.

Консолидированная отчетность включает помимо баланса 
консолидированный отчет о прибылях и убытках. При составле­
нии такого отчета финансовые результаты деятельности объе­
диняющихся компаний, их представление будут зависеть от спо­
соба объединения — покупки или слияния.

При покупке финансовые результаты включаются в консо­
лидированный отчет о прибылях и убытках только с даты при­
обретения, а при слиянии — за весь финансовый год.
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Следует отметить, что слияние является более предпочти­
тельным для предприятий, стремящихся максимизировать по­
казатели продаж, прибылей, активов и минимизировать расхо­
ды в результате такого объединения.

9.4. Последующая консолидация        .... ........

Следующий этап консолидации — консолидация отчетнос­
ти предприятий, проработавших какой-то срок в составе груп­
пы, — имеет ряд особенностей.

При консолидации отчетности компаний, входящих в груп­
пу, в последующие периоды их деятельности возникают допол­
нительные трудности, связанные с необходимостью элимини­
рования статей, отражающих взаимные внутрифирменные опе­
рации, во избежание повторного счета и искусственного завы­
шения величины капитала и финансовых результатов.

Статьи, подлежащие элиминированию — это статьи, кото­
рые исключаются из консолидированной отчетности, посколь­
ку приводят к повторному счету и искажению финансовой ха­
рактеристики деятельности группы.

Концепция группы предполагает особое отношение к опе­
рациям между компаниями, входящими в группу. Внутрифир­
менные операции схожи с операциями между подразделениями 
(отделами) внутри компании. Такие операции совершаются при 
торговых сделках и расчетах по ним, выдаче кредитов, получе­
нии дивидендов. Все подобные операции должны быть элими­
нированы при подготовке консолидированных баланса и отчета 
о прибылях и убытках, как и внутрифирменные остатки по рас­
четам.

При составлении консолидированной отчетности подлежат 
элиминированию следующие расчеты:

♦ задолженность по еще не внесенным в уставный капитал 
вкладам;

♦ авансы полученные или выданные;
♦ займы компаний, входящих в группу;
♦ взаимная дебиторская и кредиторская задолженности 

компаний группы (поскольку единая хозяйственная еди­
ница не может иметь дебиторской или кредиторской за­
долженности сама себе);

♦ другие активы и ценные бумаги;
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♦ расходы и доходы будущих периодов;
♦ непредвиденные операции.
Если суммы дебиторской задолженности одной компании 

полностью соответствуют суммам кредиторской задолженности 
другой компании, входящей в группу, то они взаимно элими­
нируются.

При составлении последующих консолидированных отче­
тов о прибылях и убытках корректировки проводятся в четырех 
основных направлениях:

1) исключение промежуточных результатов, вызванных внут­
ригрупповыми продажами;

2) амортизация деловой репутации, возникшей при созда­
нии группы;

3) амортизация отклонения справедливой стоимости акти­
вов и обязательств от их балансовой стоимости, включенного в 
состав данных статей при первичной консолидации;

4) выделение доли меньшинства в результатах деятельнос­
ти дочернего общества.

При инвестировании менее 100% в капитал покупаемого 
предприятия возникает так называемая доля меньшинства. Это 
доля сторонних акционеров, которая в консолидированной отчет­
ности должна отражаться отдельно от капитала группы.

Доля меньшинства в чистых активах консолидированных 
дочерних предприятий должна быть определена и отдельно пред­
ставлена в сводном балансе. Доля меньшинства в прибылях (убыт­
ках) дочерних предприятий за отчетный период должна быть 
определена и отдельно представлена в Отчете о прибылях и убыт­
ках. Этот показатель используется для корректировки финансо­
вого результата (прибыли или убытка) группы для определения 
чистой прибыли, причитающихся материнской компании.

Доля меньшинства при этом в сводном балансе определяет­
ся расчетным путем исходя из величины капитала дочернего 
общества по состоянию на отчетную дату и процента не при­
надлежащих головной организации акций в их общем количе­
стве. Величина капитала дочернего общества определяется как 
итог раздела III «Капитал и резервы» его бухгалтерского балан­
са за минусом статей «Фонд социальной сферы» и «Целевые 
финансирование и поступления».

В сводном балансе показатель доли меньшинства отражает­
ся за итогом раздела III баланса. В сводном отчете о прибылях и 
убытках доля меньшинства отражает величину финансового ре­
зультата деятельности дочернего общества, не принадлежащую
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головной организации; эта доля определяется расчетно исходя 
из величины нераспределенной прибыли или непокрытого убыт­
ка дочернего общества за отчетный период и процента не при­
надлежащих головной организации голосующих акций в их об­
щем количестве.

В сводном отчете о прибылях и убытках показатель доли мень­
шинства показывается отдельной статьей по вписываемой стро­
ке; доходы и расходы также выделяются отдельной статьей. До­
ходы и расходы группы в сводном отчете приводятся за мину­
сом соответствующих доходов и расходов меньшинства.

Если показатель доли меньшинства в убытках дочернего 
общества больше показателя доли меньшинства в капитале это­
го общества, то на сумму разницы уменьшается величина ре­
зервного капитала (при его недостаточности — добавочного, 
затем уставного) дочернего общества, включаемого в сводную 
бухгалтерскую отчетность.

9.5. Анализ консолидированной отчетности

К сводному балансу и отчету о прибылях и убытках деятель­
ности группы прилагается пояснительная записка, в составе 
которой дается перечень всех дочерних обществ с раскрытием 
ряда данных (наименования обществ, места государственной 
регистрации или ведения хозяйственной деятельности, величи­
ны уставного капитала, доли участия основного (преобладаю­
щего) в этих обществах или в их уставном капитале).

В записке приводится также стоимостная оценка на отчет­
ную дату влияния приобретения или выбытия дочерних или за­
висимых обществ на финансовое положение группы и на фи­
нансовые показатели группы за отчетный период.

В пояснительной записке к консолидированной бухгалтерс­
кой отчетности головная организация приводит также расшиф­
ровку своих вложений в разрезе каждого зависимого общества 
(в разделе, посвященном финансовым вложениям):

♦ данные о наименовании зависимого общества,
♦ его юридическом адресе,
♦ величине уставного капитала,
♦ доле головной организации в общей сумме вклада, а также 

изложение намерений о дальнейшем участии.
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Пояснительная записка к сводной отчетности содержит так­
же объяснения тех случаев, когда показатели дочерних и зави­
симых обществ отражаются в сводной бухгалтерской отчетнос­
ти непосредственно как финансовые вложения, к которым не 
применяются рассмотренные принципы и правила консолида­
ции.

Примером составления одного из вариантов консолиди­
рованного баланса может служить схема, представленная в 
таблице 9.2. В ней рассматривается случай, когда анализиру­
емая организация приобрела 70% обыкновенных акций пред­
приятия ООО «Бета»; инвестиции основного общества в до­
чернее составили 4725 тыс. руб.

1. Определяется балансовая стоимость собственного капита­
ла дочернего предприятия ООО «Бета» на дату приобретения 
акций материнской анализируемой организацией:

уставный капитал + добавочный капитал + резервный ка­
питал + нераспределенная прибыль прошлых лет = 2915 + 940 + 
+ 1720 + 1025 = 6600 тыс. руб.

2. Рассчитывается балансовая стоимость доли собственного 
капитала дочернего общества «Бета»:

0,70 х 6600 тыс. руб. = 4620 тыс. руб.
3. Сравнивается величина инвестиций материнской анали­

зируемой организации в дочернее предприятие и балансовая сто­
имость приобретенной доли собственного капитала дочернего 
предприятия; рассчитывается денежная оценка деловой репута­
ции, возникающей при консолидации:

4725 тыс. руб. — 4620 тыс. руб. = 105 тыс. руб.
Эта величина отражается в активе консолидированного ба­

ланса.
4. Из консолидированного баланса группы полностью ис­

ключаются показатели по статье «Инвестиции в дочерние об­
щества» в сумме 4725 тыс. руб.

При этом 4620 тыс. руб. элиминируются с балансовой сто­
имостью доли собственного капитала дочернего общества, куп­
ленной материнской организацией. Поэтому эта часть собствен­
ного капитала дочернего общества «Бета» в консолидирован­
ном балансе не отражается.

Оставшиеся 105 тыс. руб. инвестиций в дочернее предприя­
тие отражаются в статье «Деловая репутация предприятия» кон­
солидированного баланса.

5. Определяется доля меньшинства, которая включает две 
составляющие:
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Таблица по составлению консолидированного баланса
Таблица 9.2 

(тыс. руб.)

Статьи баланса Материнская
компания

ООО «Бета» (дочер­
нее предприятие)

Собственный капитал 
дочернего предприя­
тия, принадлежащий

Элиминирование Консолидированный
баланс

Актив Пассив Актив Пассив группе
(70%)

меньшин­
ству (30%)

Актив Пассив Актив Пассив

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11
1. Внеоборотные активы: 129520 9830 — — 105 4725 134730
1.1. Деловая репутация 0 0 — — 105 — 105
1.2. Основные средства 97532 8400 — — — — 105932
1 3 Инвестиции в дочер­
ние общества 4725 0 _ __ _ 4725 _
1.4. Прочие внеоборот­
ные активы 27263 1430 _ _ _ _ 28693
2. Оборотные активы 193099 10555 — — — — 203654

Баланс 322619 — 20385 — — — — — 338384 —
3. Капитал и резервы: 135078 7730 — — — — 135869
3.1- Уставный капитал 65004 2915 2040,5 874,5 2040,5 65004
3.2. Добавочный капитал 23942 940 658 282 658 2394?
3.3. Резервный капитал 14081 1720 1204 516 1204 14081
3.4. Нераспределенная 
прибыль прошлых лет 16476 1025 717,5 307,5 717,5 16476
3.5. Нераспределенная 
прибыль отчетного 
периода 15575 1130 791 339 16366
4. Доля меньшинства — — — — — — — — — 2319
5. Прочие пассивы 187541 12655 — — — — — 200196

Баланс — 322619 — 20385 5411 2319 — — — 338384



30% балансовой стоимости собственного капитала дочерне­
го предприятия, т.е. 0,30 х 6600 тыс. руб. = 1980 тыс. руб.;

30% от прибыли, полученной дочерним предприятием 
после продажи его акций материнской анализируемой орга­
низации, т.е. «послепродажная» прибыль (отчетного перио­
да) = 0,30 х 1130 = 339 тыс. руб.

Таким образом, доля меньшинства составляет 1980 тыс. руб.+ 
+ 339 тыс. руб. = 2319 тыс. руб. Эта сумма отражается в консоли­
дированном балансе отдельной строкой пассива.

6. Определяется нераспределенная прибыль отчетного года 
материнской организации: 0,70 х 1130 тыс. руб. = 791 тыс. руб.

В консолидированном балансе чистая прибыль отчетного 
периода суммируется с чистой прибылью самой материнской 
организации: 791 тыс. руб. + 15575 тыс. руб. = 16366 тыс. руб.

7. Все остальные статьи балансов и материнской анализиру­
емой организации, и ООО «Бета» суммируются.

Как видно из таблицы 9.2 консолидированный баланс по 
своей структуре практически ничем не отличается от исходных 
балансов материнской организации и дочернего предприятия. 
А это значит, что последовательность и методика анализа кон­
солидированного баланса такая же, как анализ обычного ба­
ланса. Особенностью анализа консолидированной отчетности яв­
ляется то, что добавляется аналитический этап, в ходе которого 
нужно пояснить, какой вид консолидации отчетности исполь­
зовался, на каких условиях произошло объединение предприя­
тий в группу, охарактеризовать экономическую взаимосвязь и 
взаимодействие членов группы. Ну и, конечно же, необходим 
финансовый анализ не только консолидированной отчетности, 
но и исходных форм финансовых отчетов материнской органи­
зации и дочерних предприятий.

Обобщая все вышесказанное, можно утверждать, что 
консолидированной отчетности присущи некоторые особен­
ности:

♦ консолидированная отчетность не является отчетнос­
тью юридически самостоятельного предприятия. Ее це­
лью является получение общего представления о ре­
зультатах деятельности корпоративной семьи. Она име­
ет явную информационную и аналитическую направ­
ленность;

♦ результаты сделок между членами корпоративной семьи 
не включаются в консолидированную бухгалтерскую от­
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четность.- В ней показывают только активы и обязатель­
ства, доходы и расходы от операций с внешними кон­
трагентами. Любые внутригрупповые финансово-хозяй- 
ственные операции идентифицируются и исключаются в 
процессе консолидации. Консолидация не является про­
стым суммированием одноименных статей финансовой 
отчетности компаний группы;

♦ отчеты группы содержат сводную информацию о резуль­
татах деятельности и финансовом положении каждой ком­
пании, входящей в объединение. Это значит, что при­
быль одной дочерней компании может «скрывать» убыт­
ки другой, а прочное финансовое положение одной до­
черней компании может «скрывать» потенциальную не­
платежеспособность другой;

♦ если группа состоит из компаний, работающих в различ­
ных видах бизнеса, то консолидированная отчетность по 
данной группе может не раскрывать отдельных важных 
деталей, когда отсутствует дополнительная информация 
о каждом сегменте деятельности группы.

Сформулированные особенности консолидированной от­
четности позволяют полно раскрыть ее роль в деятельности 
группы:

♦ предоставить обобщающую информацию в целом по груп­
пе для поддержания положительных представлений о 
группе и укрепления позиций на фондовом рынке (рост 
котировок акций материнского общества и прочих об­
ществ группы);

♦ дать более реальную картину хозяйственных операций и 
финансового положения единой экономической едини­
цы, но не заменять отдельные финансовые отчеты;

♦ дать основу для принятия управленческих решений;
♦ охарактеризовать экономическую взаимосвязь и взаимо­

действие членов группы;
♦ выполнять контролирующую функцию для материнской 

компании, так как эта отчетность составляется в валюте 
материнской компании;

♦ оказывать влияние на финансирование и финансовое пла­
нирование деятельности группы и др.
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Контрольные вопросы по главе 9

1. Назовите причины возникновения консолидированной отчет­
ности.

2. В чем различия между понятиями «сводная отчетность» и «консо­
лидированная отчетность»?

3. Охарактеризуйте основные понятия консолидированной отчетнос­
ти: «материнская компания», «дочерняя компания», «консолиди 
рованная финансовая отчетность», «группа (сфера) консолидации», 
«доля меньшинства».

4. Назовите критерии включения в сводную отчетность группы дан­
ных дочерних и зависимых обществ.

5. Кого можно отнести к числу потребителей информации консоли­
дированной отчетности?

6. Каковы принципы построения консолидированной отчетности?
7. Назовите порядок составления сводной (консолидированной) фи­

нансовой отчетности.
8. Охарактеризуйте понятия «первичная консолидация» и «последую­

щая консолидация».
9. В чем разница горизонтального, вертикального и конгломератив- 

ного типов объединения предприятий?
10. Что является методом покупки при объединении предприятий в 

группу и в чем его отличие от метода слияния?
11. В чем суть понятия «элиминирование» при составлении консолиди­

рованной отчетности? Какие статьи и расчеты подлежат элимини­
рованию?

12. В чем состоят особенности консолидированной отчетности органи­
зации?



СПЕЦИФ ИКА
СЕГМ ЕНТАРНОЙ
ОТЧЕТНОСТИ
ОРГАНИЗАЦИИ

10.1 Сущность и назначение сегментарной 
отчетности ____ _______________________

Многие крупные организации производят всевозможные 
товары, оказывают разнообразные услуги, осуществляют тор­
говую, посредническую финансовую деятельность на предпри­
ятиях с различным техническим уровнем, разной рентабельно­
стью, имеющих различные перспективы дальнейшего развития. 
Производство и продажа товаров совершаются в различных гео­
графических зонах, государствах, территориальных районах, что 
также накладывает свой отпечаток и сказывается на результатах 
хозяйственной деятельности. Информация об этих особенностях 
представляет весьма значительный интерес дня многих пользо­
вателей финансовой отчетности.

Подобная информация необходима пользователям для того, 
чтобы:

♦ лучше понять результаты прошлой деятельности органи­
зации;

♦ лучше оценить риски и доходы предприятия;
♦ принимать более обоснованные решения в отношении 

предприятия в будущем.
Подобно тому как информация внешней финансовой от­

четности используется для анализа финансового состояния пред­
приятия, результатов его деятельности, данные сегментарной 
отчетности позволяют оценить качество работы каждого сегмента 
бизнеса.

Сегмент (от лат. segmentum) означает отрезок, часть чего- 
либо. Сегментарную отчетность можно определить как отчет­
ность, сформированную по отдельным сегментам бизнеса (цен­
трам ответственности) организации.

Порядок ее составления для внешних пользователей уста­
новлен ПБУ 12/2000, согласно которому под сегментом в пер- 
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вую очередь понимается самостоятельное юридическое лицо, 
являющееся либо дочерним (зависимым) предприятием по отно­
шению к материнскому (основному) обществу, либо входящее в 
какую-либо ассоциацию, союз, холдинг. Такое предприятие в 
обязательном порядке должно рассматриваться в качестве опе­
рационного или географического сегмента. Это, однако, не оз­
начает, что данные сегменты не могут быть разделены на более 
мелкие.

Информация сегментарной отчетности используется с це­
лью принятия разнообразных управленческих решений. Для мно­
гих российских предприятий вопрос выживания сегодня напря­
мую связан с необходимостью разукрупнения (реструктуриза­
ции) бизнеса.

Информация сегментарной отчетности позволяет админис­
трации организации контролировать деятельность разных под­
разделений и объективно оценивать качество работы возглавля­
ющих их менеджеров. На ее основе делаются выводы о профес­
сиональной пригодности того или иного менеджера, разраба­
тываются финансовые и нефинансовые критерии оценки его 
деятельности, формируется система материального и мораль­
ного поощрения персонала предприятия.

Сегментарная отчетность помогает в работе самим менед­
жерам. Руководителю любого уровня всегда следует знать, на­
сколько хорошо он работает. Если его планы не выполняются, 
он должен узнать об этом как можно раньше. В противном слу­
чае менеджер не сможет своевременно откорректировать планы 
своего подразделения, и поставленная перед ним цель окажется 
нереальной.

В Международных стандартах IAS есть стандарт МСФО 14 
«Сегментная отчетность». Этот стандарт и стал основой для раз­
работки ПБУ 12/2000.

Согласно и МСФО 14 и ПБУ №12 предусматривается два 
вида отчетных сегментов: операционные (хозяйственные, отрасле­
вые) и географические. Для определения этих сегментов предла­
гается использовать внутреннюю структуру организации и сис­
тему ее внутренней отчетности.

Информация по сегменту — информация, раскрывающая 
часть деятельности организации в определенных хозяйственных 
условиях посредством представления установленного перечня 
показателей бухгалтерской отчетности организации.

Перечень сегментов, информация по которым раскрывает­
ся в бухгалтерской отчетности (далее — отчетные сегменты),
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устанавливается организацией самостоятельно исходя из ее орга­
низационной и управленческой структуры.

Информация по операционному сегменту — информация, рас­
крывающая часть деятельности организации по производству 
определенного товара, выполнению определенной работы, ока­
занию определенной услуги или однородных групп товаров, 
работ, услуг, которая подвержена рискам и получению прибы­
лей, отличным от рисков и прибылей по другим товарам, рабо­
там, услугам или однородным группам товаров, работ, услуг. 
Операционный сегмент не должен включать товары и услуги со 
значительно отличающимися рисками и выгодами.

При выделении информации по операционным сегментам 
несколько видов товаров, работ, услуг могут быть объединены 
в однородную группу при условии сходства по всем или боль­
шинству из следующих факторов:

♦ назначению товаров, работ, услуг;
♦ процессу производства товаров, выполнения работ;
♦ оказанию услуг;
♦ потребителям (покупателям) товаров, работ, услуг;
♦ методам продажи товаров и распространения работ, ус­

луг;
♦ системам управления деятельностью организации (если 

применимо).
Информация по географическому сегменту — информация, 

раскрывающая часть деятельности организации по производству 
товаров, выполнению работ, оказанию услуг в определенном 
географическом регионе деятельности организации, которая 
подвержена рискам и получает прибыли, отличные от рисков и 
прибылей, имеющих место в других географических регионах 
деятельности организации. Географическим сегментом может 
быть одна страна, группа стран или регион внутри страны. Рис­
ки и прибыли организации зависят от места расположения ее 
производства или деятельности по оказанию услуг, то есть от 
места расположения ее операций. Но они могут зависеть и от 
места расположения ее рынков и клиентов. Выбор географичес­
кого сегмента может быть проведен как по месту расположения 
операций, так и по месту расположения рынков и клиентов.

Таким образом, при выделении информации по географи­
ческим сегментам следует исходить из:

1) сходства условий, определяющих экономические и по­
литические системы государств, на территории которых ведется 
деятельность организации;
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2) наличия устойчивых связей в деятельности, осуществля­
емой в различных географических регионах;

3) сходства видов деятельности;
4) рисков, присущих деятельности организации в опреде­

ленном географическом регионе;
5) общности правил валютного контроля;
6) валютного риска, связанного с деятельностью организа­

ции в определенном географическом регионе.
Информация по отчетному сегменту — информация по от­

дельному операционному или географическому сегменту, под­
лежащая обязательному раскрытию в бухгалтерской отчетности 
или в сводной бухгалтерской отчетности.

Таблица 10.1
Факторы, рассматриваемые при выборе отчетного сегмента

Операционный сегмент Географический сегмент
Характер товаров или услуг Сходство экономических и политических 

условий
Характер производственных процессов Отношения между операциями в разных 

географических районах
Тип или класс клиентов, потребителей 
товаров или услуг

Территориальная близость операций

Методы, используемые для распростра­
нения товаров и предоставления услуг

Правила валютного контроля

Характер регулирующей среды: банков­
ские, страховые, коммунальные орга­
низации

Валютные риски

Другие специальные риски, связанные 
с операциями в конкретном районе

10.2. Раскрытие информации по отчетным 
сегментам _

При выборе сегментов необходимо руководствоваться дан­
ными об организационной структуре предприятия, которые 
помогут определить, на чем должны основываться его геогра­
фические сегменты — на расположении активов организации 
или расположении ее клиентов.

Операционный или географический сегмент считается отчет­
ным, если значительная величина его выручки получена от про­
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дажи внешним покупателям и выполняется одно из следующих 
условий:

1) выручка от продажи внешним покупателям и от опера­
ций с другими сегментами данной организации составляет не 
менее 10% от общей суммы выручки (внешней и внутренней) 
всех сегментов;

2) финансовый результат деятельности данного сегмента 
(прибыль или убыток) составляет не менее 10% от суммарной 
прибыли или суммарного убытка всех сегментов (в зависимости 
от того, какая величина больше в абсолютном значении);

3) активы данного сегмента составляют не менее 10% от 
суммарных активов всех сегментов;

4) на отчетные сегменты, выделенные при подготовке бух­
галтерской отчетности организации, должно приходиться не 
менее 75% от выручки организации.

В составе первичной информации по отчетному сегменту в 
бухгалтерской отчетности раскрываются следующие показате­
ли, относящиеся к отчетному сегменту:

♦ общая величина выручки, в том числе полученная от про­
дажи внешним покупателям и от операций с другими 
сегментами;

♦ финансовый результат (прибыль или убыток);
♦ общая балансовая величина активов;
♦ общая величина обязательств;
♦ общая величина капитальных вложений в основные сред­

ства и нематериальные активы;
♦ общая величина амортизационных отчислений по основ­

ным средствам и нематериальным активам;
♦ совокупная доля в чистой прибыли (убытке) зависимых 

и дочерних обществ, совместной деятельности, а также 
общая величина вложений в эти зависимые общества и 
совместную деятельность.

Таким образом, сегменты обладают собственными акти­
вами, с ними отождествляются обязательства, на них обо­
снованно могут быть отнесены доходы и расходы, а следо­
вательно, может быть определен и финансовый результат 
деятельности.

Активы и обязательства отчетного сегмента
Активы сегмента включают краткосрочные активы — 

запасы, дебиторскую задолженность, денежные средства, 
которые используются в хозяйственной деятельности сегмен­
та, основные средства, нематериальные активы, но не вклю­
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чают те активы, которые используются для общих целей 
организации и для управления ею. Активы, используемые 
двумя или несколькими сегментами в той части, которая 
обоснованно и надежно определена как часть активов данно­
го сегмента, включаются в его отчетность.

К активам сегмента относятся задолженность по займам, 
инвестиции и другие доходные статьи, если в результаты дан­
ного сегмента включаются проценты и дивиденды, получаемые 
как доходы. Инвестиции, учтенные по методу долевого участия, 
если прибыли (убытки) по ним формируют сегментные резуль­
таты, а также инвестиции в совместные предприятия, учитыва­
емые по методу пропорционального сведения, также отража­
ются в составе активов сегмента.

Амортизируемый актив, по которому амортизационные 
отчисления относятся на расходы сегмента, включаются в 
его активы.

Активы сегмента оцениваются по балансовой стоимости за 
вычетом отчислений, амортизации.

Обязательства сегмента состоят из кредиторской задолжен­
ности поставщикам, авансовых поступлений, начисленных обя­
зательств. Обязательства по займам и кредитам отражаются в 
отчетности сегмента только тогда, когда проценты по ним оп­
лачиваются за счет результатов деятельности данного сегмента. 
Обязательства по налогу на прибыль в отчетность сегмента не 
включаются.

Сегментные результаты (результаты сегмента) определя­
ются сопоставлением его доходов и расходов.

Доходы (выручка) сегмента складываются из двух составля­
ющих:

♦ доходов, которые непосредственно могут быть отнесены 
на сегмент;

♦ части общей выручки организации, которая обоснован­
но может быть отнесена на данный сегмент. Для ее опре­
деления на практике применяются косвенные методы рас­
четов.

Доходы операционного сегмента — это выручка от продажи 
определенных товаров, от выполнения определенных работ, 
оказания определенных услуг.

Доходы географического сегмента — это выручка от произ­
водства товаров, выполнения работ, оказания услуг в опреде­
ленном географическом регионе деятельности.
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Если сегменты реализуют продукцию (работы, услуги) меж­
ду собой, то для объективной оценки их доходов используются 
не трансфертные, а внешние цены.

Не являются доходами сегмента:
♦ проценты и дивиденды, доходы от продажи финансовых 

вложений, кроме случаев, когда такие доходы являются 
предметом деятельности сегмента;

♦ чрезвычайные доходы (поступления), возникающие как 
последствия чрезвычайных обстоятельств хозяйствования 
(стихийного бедствия, пожара, аварии и т.д.).

Аналогичный подход предполагается и к учету расходов сег­
ментов. Как и доходы, они состоят из двух слагаемых:

♦ расходов, которые непосредственно могут быть отнесе­
ны на сегмент;

♦ части общих расходов организации, которая обоснован­
но может быть отнесена на данный сегмент. Эта состав­
ляющая в отличие от первий рассчитывается косвенны­
ми методами.

Не относятся к расходам сегмента:
♦ расходы по финансовым вложениям, если эти финансо­

вые вложения не являются предметом деятельности сег­
мента;

♦ налог на прибыль;
♦ чрезвычайные расходы (потери от стихийных бедствий, 

забастовок, террористических актов и иных аналогичных 
событий).

Финансовый результат деятельности сегмента (прибыль или 
убыток) определяется как разность между полученными им до­
ходами и понесенными при этом расходами.

Если внутренние сегменты организации основаны не на 
требуемых стандартом группах связанных товаров (услуг) или 
не на географическом расположении объектов, то для опреде­
ления отчетных сегментов необходимо рассматривать следую­
щий (низший) уровень внутрифирменной сегментации. При 
выборе отчетных сегментов организация самостоятельно класси­
фицирует основания для отнесения сегментов к первичной и вто­
ричной группам.

Для вторичной группы отчетных сегментов требуется рас­
крывать значительно меньше информации, чем для первичных 
отчетных сегментов.

Выделение первичной и вторичной информации по отчет­
ным сегментам производится исходя из преобладающих источ­
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ников и характера имеющихся рисков и полученных прибылей 
деятельности организации. Преобладающие источники и харак­
тер рисков и прибылей выявляются на основе организационной 
и управленческой структуры организации, а также системы внут­
ренней отчетности, что часто называют «управленческим под­
ходом». Этот подход позволяет получить наглядное свидетель­
ство преобладающего источника риска и выгод в целях представ­
ления отчетности по сегментам. Такой источник риска и выгод 
определяет первичный формат сегментной отчетности, а вторич­
ный источник рисков и выгод определяет вторичный формат 
сегментной отчетности.

1. Если риски и прибыли организации определяются глав­
ным образом различиями в производимых товарах, работах, 
услугах, то первичной признается информация по операци­
онным сегментам, а вторичной — по географическим сег­
ментам.

2. Если риски и прибыли организации определяются, глав­
ным образом, различиями в географических регионах дея­
тельности, то первичной признается информация по геогра­
фическим сегментам, а вторичной — по операционным сег­
ментам.

3. Если риски и прибыли организации определяются в рав­
ной мере различиями в производимых товарах, работах, услугах 
и различиями в географических регионах деятельности, то пер­
вичной считается информация по операционным сегментам, а 
вторичной — по географическим сегментам.

4. Если организационная и управленческая структура орга­
низации, а также система внутренней отчетности не основыва­
ются ни на производимых товарах, работах, услугах, ни на гео­
графических регионах деятельности, то выделение первичной и 
вторичной информации по отчетным сегментам производится 
на основе решения руководителя организации.

Выбор состава операционных и географических сегментов, 
классификация их на первичные и вторичные зачастую основы­
ваются на субъективных решениях руководства организации. При 
выборе отчетных сегментов не следует забывать о пользователях 
финансовой отчетности. Нужно позаботиться о том, чтобы сег­
ментная отчетность была уместной, надежной и сопоставимой 
во времени.
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10.3. Этапы создания сегментарной отчетности 
организации _______  - - .._______

Как уже отмечалось выше, цель создания системы сегмен­
тарного учета и отчетности на предприятии — это обеспече­
ние собственников и менеджеров всех уровней управления пол­
ной, оперативной и достоверной информацией о деятельности 
структурных подразделений для анализа и принятия грамотных 
управленческих решений. Эту информацию не может предоста­
вить система финансовой отчетности. Постановка же сегментар­
ного учета и отчетности, кроме того, позволяет усовершенство­
вать существующий в настоящее время на предприятии доку­
ментооборот, оптимизировать показатели деятельности как от­
дельных центров ответственности, так и предприятия в целом 
и, как следствие, — повысить прибыль.

При создании системы сегментарного учета и отчетности 
необходимо иметь в виду, что:

♦ затраты на внедрение и обслуживание системы должны 
быть меньше, чем получаемый от ее использования эф­
фект;

♦ система должна обеспечивать конфиденциальность ин­
формации;

♦ система должна быть автоматизирована и универсальна.
Система сегментарного учета и отчетности предполагает

прохождение предприятием следующих этапов.
Этап I. Формирование децентрализованной структуры уп­

равления с выделением центров ответственности. Последние, в 
свою очередь, должны подразделяться на центры прибыли и 
центры затрат.

Структура управления организации представлена на рисун­
ке 10.1.

Этап II. Классификация статей затрат центров ответствен­
ности. Организация системы сегментарной отчетности предпо­
лагает специальную классификацию затратных и доходных ста­
тей центров ответственности для их детального отражения в 
системе управленческого учета и для последующего составле­
ния сегментарной отчетности.

Этап III. Организация плановой и отчетной работы по 
каждому сегменту. С вводом в действие такой системы появ­
ляется возможность планировать расходы и доходы центров
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Рис. 10.1 
Структура управления организации

ответственности и разрабатывать ценовую политику сегмен­
тов бизнеса, выявлять отклонения фактических показателей 
от плановых (прошлых), оценивать причины этих отклоне­
ний.

Одна из основных задач сегментарной отчетности — пре­
доставление отчетов об отклонениях от норм по сегментам 
бизнеса. При своевременном выявлении таких отклонений и 
причин их возникновения появляется возможность оператив­
ного принятия соответствующих управленческих решений. 
Система планирования сориентирована на организацию кон­
троля расходов и получения прибыли соответствующими 
центрами.

В системе бухгалтерского управленческого учета приме­
няются иные подходы к оценке эффективности бизнеса, 
нежели в системе финансового учета. Как уже отмечалось, 
объектом учета здесь являются отдельные сегменты органи­
зации — центры ответственности. Их вклад в формирование
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конечного финансового результата организации неодинаков. 
Следовательно, появляется необходимость отдельно проана­
лизировать доходы и расходы по каждому структурному под­
разделению.

Качество работы центра ответственности в системе управ­
ленческого контроля оценивается двумя показателями: резуль­
тативностью и эффективностью.

Результативность — это степень достижения центром от­
ветственности поставленной цели. Как правило, она характери­
зуется качественными показателями: насколько хорошо выпол­
няет свою работу центр ответственности, в какой мере ему уда­
ется добиться желаемых результатов, насколько эти результаты 
соответствуют целям всего предприятия.

Под эффективностью понимается выполнение заданного 
объема работ при минимальном использовании производствен­
ных ресурсов либо максимальное выполнение объема работ 
при заданном размере ресурсов. Таким образом, эффектив­
ным будет признан тот центр ответственности, который 
выпускает больший объем продукции с наименьшими затра­
тами. Если результаты деятельности центра ответственности 
не отвечают интересам предприятия, то деятельность такого 
центра нерезультативна (но при этом может быть эффек­
тивна).

В центрах прибыли (инвестиций) менеджеры самостоятель­
но решают большинство производственно-финансовых вопро­
сов без какого-либо вмешательства со стороны руководства орга­
низации. Их деятельность оценивается исключительно по дос­
тигнутым результатам. Такая автономность требует от руковод­
ства организации индивидуального подхода к решению вопроса 
об эффективности деятельности того или иного структурного 
подразделения. Для контроля деятельности центров прибыли, 
как правило, используется показатель «прибыль». Прибыль биз­
нес-единицы определяется как разность между полученной ею 
выручкой за проданную продукцию и понесенными в связи с 
этим расходами.

.................   Контрольные вопросы по главе 10

1. Сформулируйте определение сегментарной отчетности. В чем ее от­
личие от бухгалтерской финансовой отчетности?
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2. Каково значение составления сегментарной отчетности?
3. Каковы правила построения сегментарной отчетности для вне­

шних пользователей? Каким нормативным документом они оп­
ределены?

4. В чем отличия операционного сегмента от географического?
5. Какой сегмент называют отчетным?
6. Существуют ли различия в построении отчетов по центрам затрат и 

центрам прибыли? Что между ними общего?

1 1 -4 3



ПРИЛОЖЕНИЯ
Приложение 1

Приложение 
к приказу Минфина РФ 

от 13 января 2000 г. №  4н
БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС

форма № 1 по О К У Д
на_____________200___г. Дата (год, месяц, число)

Организация_____________________________________ по О К П О
Идентификационный номер налогоплательщика ИНН
Вид деятельности_________________________________ по ОКДП
Организационно-правовая форма/форма собственности

________________________________________ по ОКОПФ/ОКФС
Единица измерения: тыс. руб./млн. руб. по ОКЕИ
(ненужное зачеркнуть)
Адрес __________________________________________________

Коды
0710001

АКТИВ Код
строки

На начало 
отчетного 
периода

На конец 
отчетного 
периода

1 2 3 4
1. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
Нематериальные активы 110 603 644

в том числе: 
патенты, товарные знаки (знаки обслуживания), 
иные аналогичные с перечисленными
права и активы 111 603 644
организационные расходы 112 — —

Деловая репутация организации 113 — —
Основные средства 120 87731 97532

в том числе: 
земельные участки и объекты природопользо­
вания 121
здания, машины, оборудование 122 87731 97532

Незавершенное строительство 130 28527 19830
Доходные вложения в материальные ценности 135 — —

в том числе: 
имущество для передачи в лизинг 136 _
имущество, предоставляемое по договору 
проката 137 _ _

Долгосрочные финансовые вложения 140 11399 11514
в том числе: 

инвестиции в дочерние общества 141 4610 4725
инвестиции в зависимые общества 142 — —
инвестиции в другие организации 143 — —
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Продолжение
АКТИВ Код

строки
На начало 
отчетного 
периода

На конец 
отчетного 
периода

1 2 3 4
займы, предоставленные организациям на срок 
более 12 месяцев 144 6789 6789
прочие долгосрочные финансовые вложения 145 — —

Прочие внеоборотные пассивы 150 — —
ИТОГО по разделу I 190 128260 129520

II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
Запасы 210 115134 121277

в том числе: 
сырье, материалы и другие аналогичные 
ценности 211 20720 9010
животные на выращивании и откорме 212 -
затраты в незавершенном производстве 
(издержках обращения) 213 1366 2246
готовая продукция и товары для перепродажи 214 92803 109623
товары отгруженные 215 — —

расходы будущих периодов 216 245 398
прочие запасы и затраты 217 — —

Налог на добавленную стоимость по приобре­
тенным ценностям 220 4042 789
Дебиторская задолженность (платежи по которой 
ожидаются более чем через 12 месяцев после 
отчетной даты) 230 201 443

в том числе:
покупатели и заказчики 231 — —
векселя к получению 232 — —
задолженность дочерних и зависимых обществ 233 — —
авансы выданные 234 201 443
прочие дебиторы 235 — —

Дебиторская задолженность (платежи по которой 
ожидаются в течение 12 месяцев после 
отчетной даты) 240 61151 62731

в том числе:
покупатели и заказчики 241 49391 50448
векселя к получению 242 — —

задолженность дочерних и зависимых обществ 243 705 568
задолженность участников (учредителей) 
по взносам в уставный капитал 244 _
авансы выданные 245 7798 5910
прочие дебиторы 246 3257 5805

Краткосрочные финансовые вложения 250 2516 1334
в том числе

займы, предоставленные организациям на срок 
менее 12 месяцев 251 _ _
собственные акции, выкупленные у акционеров 252 —

прочие краткосрочные финансовые вложения 253 2516 1334
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Продолжение
АКТИВ Код

строки
На начало 
отчетного 
периода

На конец 
отчетного 
периода

1 2 3 4
Денежные средства 260 7365 6525

в том числе-
касса 261 606 596
расчетные счета 262 4924 3822
валютные счета 263 890 1304
прочие денежные средства 264 945 803

Прочие оборотные активы 270 — —

ИТОГО по разделу II 290 190409 193099
БАЛАНС (сумма строк 190+290) 300 318669 322619

ПАССИВ Код
стр.

На начало 
отчетного 
периода

На конец 
отчетного 
периода

1 2 3 4
III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
Уставный капитал 410 64286 65004
Добавочный капитал 420 23612 23942
Резервный капитал 430 13869 14081

в том числе: 
резервы, образованные в соответствии 
с законодательством 431
резервы, образованные в соответствии 
с учредительными документами 432 13869 14081

Фонд социальной сферы 440 83555 87588
Целевые финансирование и поступления 450 — —

Нераспределенная прибыль прошлых лет 460 16476 —

Непокрытый убыток прошлых лет 465 — —

Нераспределенная прибыль отчетного года 470 X 15575
Непокрытый убыток отчетного года 475 X —

ИТОГО по разделу III 490 201798 206190
IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
Заемные средства 510 7822 7075

в том числе: 
кредиты банков подлежащие погашению более 
чем через 12 месяцев после отчетной даты 511 7093 6501
прочие займы, подлежащие погашению более 
чем через 12 месяцев после отчетной даты 512 729 574

Прочие долгосрочные обязательства 520 — —

ИТОГО по разделу IV 590 7822 7075
V- КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
Заемные средства 610 79462 59277

в том числе: 
кредиты банков, подлежащие погашению 
в течение 12 месяцев после отчетной даты 611 68747 52787
займы, подлежащие погашению в течение 
12 месяцев после отчетной даты 612 10715 6490
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Окончание

АКТИВ Код
строки

На начало 
отчетного 
периода

На конец 
отчетного 
периода

1 2 3 4
Кредиторская задолженность 620 25664 47210

в том числе:
поставщики и подрядчики 621 16574 31513
векселя к уплате 622 — —
задолженность перед дочерними и зависимыми 
обществами 623 _ _
задолженность перед персоналом организации 624 3526 5417
задолженность перед государственными 
внебюджетными фондами 625 1677 3337
задолженность перед бюджетом 626 1188 3365
авансы полученные 627 396 278
прочие кредиторы 628 2303 3300

Задолженность участникам (учредителям) 
по выплате доходов 630 _ _
Доходы будущих периодов 640 3923 2867
Резервы предстоящих расходов и платежей 650 — —
Прочие краткосрочные обязательства 660 — —

ИТОГО по разделу V 690 109049 109354
БАЛАНС (сумма строк 490+590+690) 700 318669 322619

СПРАВКА О НАЛИЧИИ ЦЕННОСТЕЙ, УЧИТЫВАЕМЫХ НА ЗАБАЛАНСОВЫХ СЧЕТАХ

Наименование показателя Код
строки

На начало 
отчетного 
периода

На конец 
отчетного 
периода

1 2 3 4
Арендованные основные средства 910 — —
в том числе по лизингу 911 — —
Товарно-материальные ценности, принятые 
на ответственное хранение 920 _ _
Товары, принятые на комиссию 930 — —
Списанная в убыток задолженность неплатеже­
способных дебиторов 940 _ _
Обеспечения обязательств и платежей полученные 950 —

Обеспечения обязательств и платежей выданные 960 — —
Износ жилищного фонда 970 — —
Износ объектов внешнего благоустройства 
и других аналогичных объектов 980 _ _
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ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ

Приложение 2

на 200
Организация ___________________
Идентификационный номер налогоплательщика 
Вид деятельности__________________________

форма № 2 по О К У Д  
Дата (год, месяц, число)
_____________ по О К П О

ИНН 
 по ОКДП

Организационно-правовая форма/форма собственности
________________________________________ по ОКОПФ/ОКФС

Единица измерения: тыс. руб./млн. руб. по О КЕИ
(ненужное зачеркнуть)

Коды
0710002

Наименование показателя Код
строки

За
отчетный

период

За аналогич 
ный период 
предыдуще­

го года
1 2 3 4

1. Доходы и расходы по обычным видам 
деятельности
Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, 
работ, услуг (за минусом налога на добавленную 
стоимость, акцизов и аналогичных обязательных 
платежей) 010 106969 99017

в том числе от продажи:
продукции 011 88988 80504
товаров 012 12533 14652
услуг промышленного характера 013 5448 3861

Себестоимость проданных товаров, продукции, 
работ, услуг 020 69744 70203

в том числе проданных:
продукции 021 59470 60254
товаров 022 6893 7305
услуг промышленного характера 023 3381 2644

Валовая прибыль 029 37225 28814
Коммерческие расходы. 030 5562 594
Управленческие расходы 040 3102 198
Прибыль (убыток) от продаж 
(строки 010-020-030-040) 050 28561 28022
II. Операционные доходы и расходы
Проценты к получению 060 1610 4654
Проценты к уплате 070 3102 4188
Доходы от участия в других организациях 080 4814 1064
Прочие операционные доходы 090 749 600
Прочие операционные расходы 100 11344 3584
III. Внереализационные доходы и расходы
Внереализационные доходы 120 1604 495
Внереализационные расходы 130 642 1715
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Продолжение

Наименование показателя Код
строки

За
отчетный

период

За аналогич­
ный период 
предыдуще­

го года
1 2 3 4

Прибыль (убыток) до налогообложения 
(строки 050+060-070+080+090-100 +120-130) 140 22250 25348
Налог на прибыль и иные аналогичные обяза­
тельные платежи 150 6675 8872
Прибыль (убыток) от обычной деятельности 160 15575 16476
IV. Чрезвычайные доходы и расходы
Чрезвычайные доходы 170 — —
Чрезвычайные расходы 180 — —
Чистая прибыль (нераспределенная прибыль 
(убыток) отчетного периода)
(строки 160+170-180) 190 15575 16476
СПРАВОЧНО
Дивиденды, приходящиеся на одну акцию:
по привилегированным 201 — —

по обычным 202 — —

Предполагаемые в следующем отчетном году 
суммы дивидендов, приходящиеся на одну акцию:
по привилегированным 203 — —

по обычным 204 — —

* Заполняется в годовой бухгалтерской отчетности.

РАСШИФРОВКА ОТДЕЛЬНЫХ ПРИБЫЛЕЙ И УБЫТКОВ

НАИМЕНОВАНИЕ ПОКАЗАТЕЛЯ *

I
! За отчетный 

период
За аналогичный 

период преды­
дущего года

прибыль убыток прибыль убыток
1 2 3 4 5 6

Штрафы, пени и неустойки признанные 
или по которым получены решения суда 
(арбитражного суда) об их взыскании 210
Прибыль (убыток) прошлых лет 220 — — — —
Возмещение убытков, причиненных неис­
полнением или ненадлежащим испол­
нением обязательств 230
Курсовые разницы по операциям 
в иностранной валюте 240 1604 642 _
Снижение себестоимости материально­
производственных запасов на конец 
отчетного периода 250
Списание дебиторских и кредиторских 
задолженностей, по которым истек срок 
исковой давности 260

270

Руководитель Главный бухгалтер
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Приложение 3
ОТЧЕТ ОБ ИЗМЕНЕНИЯХ КАПИТАЛА

форма № 3 по О К У Д
на_ 200___г. Дата (год месяц, число)

Организации_____________________________________ по ОК П О
Идентификационный номер налогоплательщика ИНН
Вид деятельности_________________________________ по О КДП
Организационно-правовая форма/форма собственности

________________________________________ по ОКОПФ/ОКФС
Единица измерения: тыс. руб./млн. руб. по ОКЕИ
(ненужное зачеркнуть)

Коды
0710003

Наименование показателя Код
строки

Остаток 
на начало 
отчетного 

года

Поступило 
в отчет­

ном 
году

Израсхо 
довано 

(исполь­
зовано) 
в отчет­
ном году

Остаток 
на конец 

отчетного 
года

1 2 3 4 5 6
1. Капитал
Уставный (складочный) капитал 010 64286 718 ■- 65004
Добавочный капитал 020 23612 1429 1099 23942
Резервный фонд 030 13869 13712 13500 14081

040 — — — —
Нераспределенная прибыль 
прошлых лет — всего 050 16476 _ 16476 _

в том числе:
051 _ _ __ _
052 — — — —
053 — — —
054 — — — —
055 — — — —

Фонд социальной сферы 060 83555 16476 12443 87588
Целевые финансирование 
и поступления — всего 070 _ _ _ _

в том числе, 
из бюджета 071 _ _ _ _

072 — — — —
073 — — — —

ИТОГО по разделу 1 079 201798 32335 43518 206190
II. Резервы предстоящих 
расходов — всего 080 _ _ _ _

в том числе:
081 — — — —
082 — — — —
083 — — — —
084 — — — —
085 — — — —

086 — — — —

ИТОГО по разделу II 089 — — — —
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Продолжение

Наименование показателя Код
строки

Остаток 
на начало 
отчетного 

года

Поступило 
в отчет­

ном 
году

Израсхо­
довано 
(исполь­
зовано) 
в отчет­
ном году

Остаток 
на конец 
отчетного 

года

1 2 3 4 5 6
III. Оценочные резервы — всего 090 — — — —

в том числе: 091 — — — —
092 — — — —

ИТОГО по разделу III 099 — — — —

IV. Изменение капитала*
Величина капитала на начало 
отчетного периода 100 64286 64286
Увеличение капитала — всего 110 — 718

в том числе: 
за счет дополнительного 
выпуска акций 111
за счет переоценки активов 112 — —
за счет прироста имущества 113 — 718
за счет реорганизации юри 
дического лица (слияние, при­
соединение) 114
за счет доходов, которые в со­
ответствии с правилами бух- 
i алтерского учета и отчетное 
ти относятся непосредственно 
на увеличение капитала 115

Уменьшение капитала -  всего 120 — —
в том числе:

за счет уменьшения номинала 
акций 121 _ _
за счет уменьшения коли­
чества акций 122 _ _
за счет реорганизации юриди­
ческого лица (разделение, 
выделение) 123
за счет расходов, которые 
в соответствии с правилами 
бухгалтерского учета и отчет­
ности относятся непосредст­
венно на уменьшение капитала 124

Величина капитала на конец 
отчетного периода 130 64286 65004

* Заполняют и представляют в составе бухгалтерской отчетности только 
хозяйственные товарищества и общества.
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СПРАВКИ
Наименование показателя Код

строки
Остаток на начало 
отчетного периода

Остаток на конец 
отчетного периода

1 2 3 4
1) Чистые активы 150 205721 209057

Из бюджета Из внебюджетных 
фондов

За от­
четный 

год

За пре­
дыдущий 

год

За от­
четный 

год

За пре­
дыдущий 

год
2) Получено на: 3 4 5 6
расходы по обычным видам 
деятельности — всего 160 _ _ ___ ___

в том числе: 161 — — — —
162 — — — —
163 — — — —

Капитальные вложения 
во внеоборотные активы 170 __ _ ___ ___

в том числе: 171 — — — —

172 — — — —

173 — — — —

Руководитель Главный бухгалтер
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Приложение 4
ОТЧЕТ О ДВИЖЕНИИ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ

форма № 4 по О К У Д
на_____________ 200___г. Дата (год, месяц, число)

Организация_____________________________________ по О К П О
Идентификационный номер налогоплательщика ИНН
Вид деятельности_________________________________ по ОКДП
Организационно-правовая форма/форма собственности

________________________________________ по ОКОПФ/ОКФС
Единица измерения: тыс. руб./млн. руб. по ОКЕИ
(ненужное зачеркнуть)

Коды
0710004

Наименование показателя Код
строки

Сумма В том числе
по те­
кущей 

деятель­
ности

по инвес­
тиционной 
деятель­

ности

по финан­
совой 

деятель­
ности

1 2 3 4 5 6
1. Остаток денежных средств 
на начало года 010 7365 X X X
2. Поступило денежных 
средств — всего 020 143 067 119 894 2149 21 024

в том числе:
выручка от продажи товаров, 
продукции, работ и услуг 030 106 969 106 9696 X X
выручка от продажи основных 
средств и иного имущества 040 749 _ 749 _
авансы, полученные от поку­
пателей (заказчиков) 050 864 864 X X
бюджетные ассигнования и 
иное целевое финансирование 060 _ _ _ _
безвозмездно 070 — — — —
кредиты полученные 080 15 307 307 — 15 000
займы полученные 085 3000 2000 — 1000
дивиденды, проценты по финан 
совым вложениям 090 6424 X 1400 5024
прочие поступления 110 9754 9754 — —

3. Направлено денежных 
средств — всего 120 143 907 133 208 7426 3273

в том числе:
на оплату приобретенных то­
варов, работ, услуг 130 60 408 59 064 1344 _
на оплату труда 140 20 942 20 942 — —
отчисления на социальные 
нужды 150 19 339 19 339 _ _
на выдачу подотчетных сумм 160 8351 8351 — —
на выдачу авансов 170 5415 4415 1000 —
на оплату долевого участия 
в строительстве 180 115 _ 115 _
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Окончание
Наименование показателя Код

строки
Сумма В том числе

по те­
кущей 

деятель­
ности

по инвес 
тиционной 
деятель­

ности

по финан­
совой 

деятель­
ности

1 2 3 4 5 6
на оплату машин и транспорт­
ных средств 190 4967 4967 _

на финансовые вложения 200 1182 — — 1182
на выплату дивидендов, 
процентов 210 2091 _ __ 2091
на расчеты с бюджетом 220 18 444 18 444 — —
на оплату процентов по полу­
ченным кредитам, займам 230 2011 2011 ___ _
прочие выплаты, перечисле­
ния и т. п. 250 642 642 ___

4. Остаток денежных средств 
на конец периода 260 6525 X X X
Справочно:
Из строки 020 поступило по на­
личному расчету (кроме данных 
по строке 100) — всего 270

в том числе по расчетам:
с юридическими лицами 280 —
с физическими лицами 290 —
из них с применением:
контрольно-кассовых аппа 
ратов 291 _
бланков строгой отчетности 292 —

Наличные денежные средства:
поступило из банка в кассу 
организации 295 25 150
сдано в банк из кассы орга­
низации 296 ___

Руководитель Главный бухгалтер



Приложение 5 

ПРИЛОЖЕНИЕ К БУХГАЛТЕРСКОМУ БАЛАНСУ

форма № 5 по О К У Д
на_____________ 200___г. Дата (год, месяц, число)

Организация_____________________________________ по О К П О
Идентификационный номер налогоплательщика ИНН
Вид деятельности_________________________________ по О КДП
Организационно-правовая форма/форма собственности

________________________________________ по ОКОПФ/ОКФС
Единица измерения: тыс. руб./м^н. руб. по О КЕИ
(ненужное зачеркнуть)

Коды
0710005

1. Движение заемных средств
Наименование показателя Код

строки
Остаток 

на начало 
года

Полу­
чено

Пога­
шено

Остаток 
на конец 

года
1 2 3 4 5 6

Долгосрочные кредиты банков 110 7093 — 592 6501
в том числе не погашенные в срок 111 7592 — 592 —

Прочие долгосрочные займы 120 729 1000 1155 574
в том числе не погашенные в срок 121 — — — —

Краткосрочные кредиты 130 68747 15000 30960 52787
в том числе не погашенные в срок 21311 — 14008 7303

Краткосрочные займы 140 10715 2000 6125 6590
в том числе не погашенные в срок 141 1607 — 1607 —

2. Дебиторская и кредиторская задолженность

Наименование показателя Код
строки

Остаток 
на начало 

года

Возникло
обяза­

тельств

Погашено
обяза­
тельств

Остаток 
на конец 

года
1 2 3 4 5 6

Дебиторская задолженность
краткосрочная 210 61151 335686 334106 62731

в том числе 
просроченная 211 18602 100705 98902 20405
из нее длительностью 
свыше 3 месяцев 212 15775 14002 10805 18972

долгосрочная 220 201 242 — 443
в том числе 
просроченная 221 _ _ _ _
из нее длительностью 
свыше 3 месяцев 222 _ _ _ 443

из стр.220 задолженность, платежи 
по которой ожидаются более чем че­
рез 12 месяцев после отчетной даты 223 201 242 443
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Продолжение
Наименование показателя Код

строки
Остаток 

на начало 
года

Возникло
обяза­

тельств

Погашено
обяза­

тельств

Остаток 
на конец 

года
1 2 3 4 5 6

Кредиторская задолженность:
краткосрочная 230 23361 211083 190534 43910

в том числе 
просроченная 231 5373 54076 27834 31615
из нее длительностью 
свыше 3 месяцев 232 5373 16333 3394 18312

долгосрочная 240 2303 5500 4503 3300
в том числе 
просроченная 241 _ _ _ _
из нее длительностью 
свыше 3 месяцев 242 _ _ _ _

из стр. 240 задолженность, платежи 
по которой ожидаются более чем че­
рез 12 месяцев после отчетной даты 243 2303 5500 4503 3300
Обеспечения.
полученные 250

в том числе от третьих лиц 251 — — — —

выданные 260 — — — —
в том числе третьим лицам 261 — — —

СПРАВКИ К РАЗДЕЛУ 2

Наименование показателя Код
стро­

ки

Остаток на 
начало 

отчетного 
года

Возникло
обяза­

тельств

Погашено
обяза­

тельств

Остаток 
на конец 
отчетно­
го года

1 2 3 4 5 6
1) Движение векселей
Векселя выданные 262 — — — —

в том числе просроченные 263 — — — —
Векселя полученные 264 — — — —

в том числе просроченные 265 — — — —
2) Дебиторская задолженность по по­
ставленной продукции (работам, ус­
лугам) по фактической себестоимости 266

3) Перечень организаций-деби горов, имеющих наибольшую 
задолженность

Наименование организации Код
строки

Остаток на конец отчетного года
всего в том числе длительностью 

свыше 3 месяцев
1 2 3 4

270
271
272
273
274
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Продолжение
Наименование организации Код

строки
Остаток на конец отчетного года

всего в том числе длительностью 
свыше 3 месяцев

1 2 3 4
275
276
277
278
279

4) Перечень организаций-кредиторов, имеющих 
наибольшую задолженность

Наименование организации Код
строки

Остаток на конец отчетного года
всего в том числе длительностью 

свыше 3 месяцев
1 2 3 4

280
281
282
283
284
285
286
287
288
289

3. Амортизируемое имущество

Наименование показателя Код
строки

Остаток 
на начало 
отчетного 

года

Поступило
(введено)

Выбыло Остаток 
на конец 
отчетного 

года
1 2 3 4 5 6

1. Нематериальные активы
Права на объекты интеллектуальной 
(промышленной) собственности 310 490 530 489 531
в том числе права, возникающие 
из авторских и иных договоров на 
произведения науки, литературы, ис­
кусства и объекты смежных прав, на 
программы ЭВМ, базы данных и др. 311 250 250
из патентов на изобретения, промыш­
ленные образцы, коллекционные до­
стижения, из свидетельств на полез­
ные модели, товарные знаки и знаки 
обслуживания или лицензионных до­
говоров на их использование 312 240 530 489 281
из прав на «ноу-хау» 313 — — — —

319



Продолжение
Наименование показателя Код

строки
Остаток 

на начало 
года

Поступило
(введено)

Выбыло Остаток 
на конец 

года
1 2 3 4 5 6

Права на пользование обособленны­
ми природными объектами 320 _ _ _
Организационные расходы 330 — — — —
Деловая репутация организации 340 — — — —
Прочие 349 — — — —

Итого
(суммы строк 310+320+330+340+349) 350 603 530 489 644
II. Основные средства
Земельные участки и объекты приро­
допользования 360 _ _ _
Здания 361 19104 5042 24148
Сооружения 362 — — — —
Машины и оборудование 363 37669 8305 4578 41396
Транспортные средства 364 12864 — — 12864
Производственный и хозяйственный 
инвентарь 365 12656 5506 1730 16432
Рабочий скот 366 — — — —
Продуктивный скот 367 — — — —
Многолетние насаждения 368 — — — —
Другие виды основных средств 369 5438 — 2744 2694
Итого (сумма строк 360-369) 370 87731 18853 9052 97532
в том числе:

производственные 371 81583 18853 9052 91384
непроизводственные 372 6148 — — 6148

III. Доходные вложения 
в материальные ценности
Имущество для передачи в лизинг 381 — — — —
Имущество, предоставляемое по до­
говору проката 382 _ _ _ _
Прочие 383 — — — —
Итого (сумма строк 381-383) 385 — — — —

СПРАВКА К РАЗДЕЛУ 3

Наименование показателя Код
строки

Остаток 
на начало года

Остаток 
на конец года

1 2 3 4
Из строки 371, графы 3 и 6: 
передано в аренду — всего 387 _ _
в том числе: 

здания 388 _ _
сооружения 389 — —

390 — —
391 — —

переведено на консервацию 392 — —
Амортизация амортизируемого 
имущества:
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Продолжение
Наименование показателя Код

строки
Остаток 

на начало года
Остаток 

на конец года
1 2 3 4

нематериальных активов 393 107 237
основных средств — всего 394 10905 17447

в том числе: 
зданий и сооружений 395 2375 4319
машин, оборудования, транспортных 
средств 396 8530 13128
других 397 — —

Доходных вложений в материальные 
ценности 398 1102 1185
Справочно
Результат по индексации в связи с пе­
реоценкой основных средств: 
первоначальной (восстановительной) 
стоимости 401

амортизации 402 — —

Имущество, находящееся в залоге 403 — —

Стоимость амортизируемого иму­
щества, по которому амортизация 
не начисляется — всего 404
в том числе: 

нематериальных активов 405 .

основных средств 406 — —

4. Движение средств финансирования долгосрочных 
инвестиций и финансовых вложений ______ ______

Наименование показателя Код
строки

Остаток 
на начало 
отчетного 

года

Начис­
лено

(образо­
вано)

Исполь­
зовано

Остаток 
на конец 
отчетно­
го года

1 2 3 4 5 6
Собственные средства организации — 
всего 410 114568 6672 _ 121240
в том числе:
прибыль, оставшаяся в распоря­
жении организации 411 16476 15575 16476 15575

412 — — — —

413 — — — —

Привлеченные средства — всего 420 87284 18000 38832 66452
в том числе: 
кредиты банков 421 75840 15000 31552 59288
заемные средства других организаций 422 11444 3000 7280 7164
долевое участие в строительстве 423 — — — —

из бюджета 424 — — — —

из внебюджетных фондов 425 — — — —

прочие 426 — — — —

Всего собственных и привлеченных 
средств (сумма строк 410 и 420) 430 201852 24672 38832 187692
Справочно
Незавершенное строительство 440 28527 _ 8697 19830
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Продолжение
Наименование показателя Код

строки
Остаток 

на начало 
отчетного 

года

Начис­
лено

(образо­
вано)

Исполь­
зовано

Остаток 
на конец 
отчетно­
го года

1 2 3 4 5 6
Инвестиции в дочерние общества 450 — — — —
Инвестиции в зависимые общества 460 — — — —

5. Финансовые вложения

Наименование показателя Код
строки

Долгосрочные Краткосрочные

на начало 
года

на конец 
года

на начало 
года

на конец 
года

1 2 3 4 5 6
Паи и акции других организаций 510 — — 2516 1334
Облигации и другие долговые обяза­
тельства 520 _ ___ _ _
Предоставленные займы 530 6789 6789 — —

Прочие 540 4610 4725 — —
Справочно:
По рыночной стоимости облигации 
и другие ценные бумаги 550

6. Расходы по обычным видам деятельности
Наименование показателя Код

строки
За отчетный 

год
За предыдущий 

год
1 2 3 4

Материальные затраты 610 37239 46142
в том числе: 611 — —

612 — —
613 — —

Затраты на оплату труда 620 20942 13295
Отчисления на социальные нужды. 630 9339 5603
Амортизация 640 6542 4147
Прочие расходы 650 4346 1808
В том числе: 651 — —

652 — —
653 — —

Итого по элементам затрат 660 78408 70995
Изменение остатков 
(прирост (+), уменьшение (-)):
незавершенного производства 670 880 1008
расходов будущих периодов 680 — —
резервов предстоящих расходов 690 — —
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7. Социальные показатели
Наименование показателя Код

строки
Причи.ается 
по расчету

Израсхо
довано

Перечислено 
в фонды

1 2 3 4 5
Отчисления в государственные 
внебюджетные фонды: 
в Фонд социального страхования 710 1748 1327
в Пенсионный фонд 720 6885 — 6881
в Фонд занятости 730 246 — 246

на медицинское страхование 740 1096 — 885
Отчисления в негосударственные 
пенсионные фонды 750 _ X _
Страховые взносы по договорам 
добровольного страхования 755 _
Среднесписочная численность 
работников 760 62
Денежные выплаты и поощрения, 
не связанные с производством про­
дукции, выполнением работ, оказа­
нием услуг 770
Доходы по акциям и вкладам в иму­
щество организации 780 6424
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ОТЧЕТ О ЦЕЛЕВОМ ИСПОЛЬЗОВАНИИ ПОЛУЧЕННЫХ
СРЕДСТВ

Приложение 6

форма № 6 по О К У Д
на _200___г. Дата (год, месяц, число)

Организация___________________________________  по О К П О
Идентификационный номер налогоплательщика ИНН
Вид деятельности_________________________________ по О КДП
Организационно-правовая форма/форма собственности

________________________________   по ОКОПФ/ОКФС
Единица измерения: тыс. руб./млн. руО. по О К ЕИ
(ненужное зачеркнуть)

Коды
0710006

Наименование разделов и статей Код
строки

За отчетный 
год

За предыдущий 
год

1 2 3 4
Остаток средства на начало отчетного года 010

Поступило средств: 
Вступительные взносы 020
Членские взносы 030
Добровольные заносы 040
Доходы от деятельности организации 
(объединения) 050
Прочие 060
Всего поступило средств (сумма стр. 020 — 060) 070

Использовано средств:
Расходы на целевые мероприятия 080

в том числе:
социальная и благотворительная помощь 081
проведение конференций, совещаний, 
семинаров и т.п. 082
иные мероприятия 083

Расходы на содержание аппарата управления 090
в том числе:
расходы, связанные с оплатой труда 
(включая начисления) 091
выплаты, не связанные с оплатой труда 092
расходы на командировки 093
содержание помещений, зданий, автомобиль­
ного транспорта и иного имущества 
(кроме ремонта) 094
ремонт основных средств и иного имущества 095
прочие 096

Приобретение основных средств инвентаря 
и иного имущества 100
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Окончание

Наименованцэ разделов и статей Код
строки

За отчетный 
год

За предыдущий 
год

1 2 3 4
Прочие 110
Всего использовано средств 
(стр.080+090+100+110) 120
Остаток средств на конец отчетного года 130

Руководитель Главный бухгалтер



Динамика балансовых показателей
Код Абсолютные значения, тыс. руб Удельный вес
строки в % к валюте баланса
балан­ на на на на на на на на на на
са 1.01. 1.04. 1.07. 1.10. 1.01. 1 01 1.04 1.07. 1.10. 1.01.

2002 2002 2002 2002 2003 2002 2002 2002 2002 2003

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11
110 603 223 457 512 644 0,19 0,07 0,15 0,16 0,20
120 87 731 56 622 80 409 76 212 97532 27,53 18,47 25,85 23,73 30,23
130 28 527 19 830 19 830 19 830 19830 8,95 6,47 6,38 6,17 6,15
140 11 399 18 304 4 012 13 482 11514 3,58 5,97 1,29 4,20 3,57
150 — 823 — 143 — — 0,27 — 0,04 —
190 128 260 95 802 104 708 110 179 129520 40,25 31,25 33,66 34,31 40,15
210 115 134 77 494 126 765 130 885 121277 36,13 25,28 40,75 40,75 37,59
220 4 042 1 008 4 383 1 113 789 1,27 0,33 1,41 0,35 0,24
230 201 315 218 355 443 0,06 0,10 0,07 0,11 0,14
240 61 151 127 241 68 264 73 657 62731 19,19 41,51 21,95 22,94 19,44
250 2 516 1 493 1 726 1 782 1334 0,79 0.49 0,55 0,55 0,41
260 7 365 1 033 2 981 3 078 6525 2,31 0,34 0,96 0,96 2,02
270 — 2 147 1 999 104 — 0,70 0,64 0,03 —
290 190 409 210 731 206 336 210 974 193099 59,75 68,75 66,34 65,69 59,85
300 318 669 306 533 311 044 321 153 322 619 100 100 100 100 100
410 64 286 65 004 64 286 65 004 65004 20,17 21,21 20,67 20,24 20,15
420 23 612 22 513 22 513 23 942 23942 7,41 7,34 7,24 7,46 7,42
430 13 869 12 003 11 709 13 090 14081 4,35 3-92 3,76 4,08 4,36
440 83 555 17 627 57 539 59 409 87588 26,22 5,75 18,50 18,50 27,15
450 — — — — — — — — — —
460 16 476 — — — — 5,17 — — — —
465 — — — — — — — — — —
470 — — — 101 15575 — — — 0,03 4,83
475 — -9  456 -11 836 — — — -3,08 -3,81 — —
490 201 798 107 691 144 211 161 546 206190 63,33 35,13 46,36 50,30 63,91
510 7 822 6 075 7 230 6 075 7075 2,45 1,98 2,32 1,89 2,19
520 — — — — — — — — —
590 7 822 6 075 7 230 6 075 7075 2,45 1,98 2,32 1,89 2,19
610 79 462 179 890 144 057 118 281 59277 24,94 58,69 46,31 36,83 18,37
620 25 664 9 288 11 656 32 035 47210 8,05 3,03 3,75 9,97 14,63
630 — — — — — — — — — —
640 3 923 3 045 3 108 3 009 2867 1,23 0,99 1,00 0,94 0,89
650 — — — — — — — — — —
660 — 544 782 207 — — 0,18 0,25 0,06 —
690 109 049 192 767 159 603 153 532 109 354 34,22 62,89 51,31 47,81 33,90
700 318 669 306 533 311 044 321 153 322 619 100 100 100 100 100
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Приложение 7
по кварталам отчетного года

Абсолютно
тыс.р!

ю отклонение,
fC (+ -)

Темп прироста, в % (+ - ) Среднего­
довой темп 
роста, в %1 квар­

тал к на­
чалу 
года

II квар­
тал к пер 
вому

III квар­
тал ко 
второму

IV квар­
тал к 
третьему

I квар­
тал

II квар­
тал

III квар 
тал

IV квар­
тал

12 13 14 15 16 17 18 19 20
-380 234 55 132 -63,02 104,93 12,04 25,78 101 66
-31109 23787 -4197 21320 -35,46 42,01 -5,22 27,97 102,68
-8697 — — — -30,49 — — — 91,31
6905 -14292 9470 -1968 60,58 -78,08 236,04 -14,60 100,25
823 -823 143 -143 — — — -100,00 —
-32458 8906 5471 19341 -25,31 9,30 5,23 17,55 100.24
-37640 49271 4120 -9608 -32 69 63,58 3,25 -7,34 101,31
-3034 3375 -3270 -324 -75,06 334,82 -74,61 -29,11 66,47
114 -97 137 88 56.72 -30,79 62,84 24,79 121,84
66090 -58977 5393 -10926 108,08 -46,35 7,90 -14,83 100,64
-1023 233 56 -448 -40,66 15,61 3,24 -25,14 85,33
-6332 1948 97 3447 -85,97 188,58 3,25 111,99 97,02
2147 -148 -1895 -104 — -6,89 -94,80 -100,00 —
20322 -4395 4638 -17875 10.67 -2,09 2,25 -8,47 100,35
-12136 4511 10109 1466 -3,81 1,47 3.25 0,46 100,31
718 -718 718 — 1.12 -1,10 1,12 — 100,28
-1099 — 1429 — -4,65 0,00 6.35 — 100,35
-1866 -294 1381 991 -13,45 -2,45 11,79 7,57 100,38
-65928 39912 1870 28179 -78,90 226,43 3,25 47,43 101,19
— — — — — — — — —
-16476 — — — -100,00 —
— — — — — — — — —
— — 101 15474 — — — 15320,79 —
-9456 2380 11836 — — 25,17 -100,00 — —
-94107 36520 17335 44644 -46,63 33,91 12,02 27,64 100,54
-1747 1155 -1155 1000 -22,33 19,01 -15,98 16,46 97,52
— — — — — — — — —
-1747 1155 -1155 1000 -22,33 19,01 -15,98 16,46 97,52
100428 -35833 -25776 -59004 126,38 -19,92 -17,89 -49,88 92,94
-16376 2368 20379 15175 -63,81 25,50 174,84 47,37 116,46
— — — — — — — — —
-878 63 -99 -142 -22,38 2,07 -3,19 -4,72 92,46
— — — — — — — — —
544 238 -575 -207 — 43,75 -73,53 -100,00 —
83718 -33164 -6071 -44178 76,77 -17,20 -3,80 -28,77 100,07
-12136 4511 10109 1466 -3,81 1,47 3,25 0,46 100,31
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Динамика показателей
Код Абсолютные показатели Уровень в % к выручке
строки
отчета
№2

На 
1 01.
2002

I квар­
тал

II квар­
тал

III квар­
тал

IV квар­
тал

На
1.01.
2002

I квар­
тал

II квар­
тал

III квар­
тал

IV квар­
тал

010 99017 54518 66778 88907 106969 100 100 100 100 100
020 70203 48607 61809 67932 69744 70,900 89,158 92,559 76,408 65,200
029 28814 5911 4969 20975 37225 29,100 10,842 7,441 23,592 34,800
030 594 1407 3258 4465 5562 0,600 2,581 4,879 5,022 5.200
040 198 4633 4864 3919 3102 0,200 8,498 7,284 4,408 2,900
050 28022 -129 -3153 12591 28561 28,300 -0,237 -4,722 14,162 26,700
060 4654 214 98 269 1610 4,700 0,393 0,147 0,303 1,505
070 4188 3781 2374 2106 3102 4,230 6,935 3,555 2,369 2,900
080 1064 98 56 28 4814 1,075 0,180 0,084 0,031 4,500
090 600 21 67 205 749 0,606 0,039 0,100 0,231 0,700
100 3584 3798 5069 8166 11344 3,620 6,967 7,591 9,185 10,605
120 495 54 23 873 1604 0,500 0,099 0,034 0,982 1,499
130 1715 1687 1087 2745 642 1,732 3,094 1,628 3,087 0,600
140 25348 -9008 -11439 949 22250 25,600 -16,523 -17,130 1,067 20,800
150 8872 448 397 848 6675 8.960 0,822 0,595 0,954 6,240
160 16476 -9456 -11836 101 15575 16,640 -17,345 -17,724 0,114 14,560
170 — — — — — — — — — —
180 — — — — — — — — — —
190 16476 -9456 -11836 101 15575 16,640 -17,345 -17,724 0,114 14,560
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Приложение 8
отчета о прибылях и убытках организации в отчетном году

Отклонение уровней, Темпы прироста, %
1 квартал 
к началу года

II квартал 
—1 квар­
тал

III квартал 
— II квар 
тал

IV квартал 
— Ill квар­
тал

За 1
квартал

За II
квартал

За III
квартал

За IV 
квартал

— — — — -44,9 22,5 33,1 20,3
18,258 3,401 -16,151 -11,208 -30,8 27,2 9,9 2 7
-18,258 -3,401 16,151 11,208 -79,5 -15,9 322,1 77,5
1,981 2,298 0,143 0,178 136,9 131,6 37,0 24,6
8,298 -1,214 -2,876 -1,508 2239,9 5,0 -19,4 -20,8
-28,537 -4,485 18,884 12,538 -100,5 2344,2 -499,3 126,8
-4,308 -0,246 0,156 1,203 -95,4 -54,2 174,5 498,5
2,706 -3,380 -1,186 0,531 -9,7 -37,2 -11,3 47,3
-0,895 -0,096 -0,052 4,469 -90,8 -42,9 -50,0 17092 9
-0,567 0,062 0 130 0,470 -96,5 219,0 206,0 265,4
3,347 0,624 1,594 1,420 6,0 33,5 61,1 38,9
-0,401 -0,065 0,947 0,518 -89,1 -57,4 3695,7 83,7
1,362 -1,467 1,460 -2,487 -1,6 -35 6 152,5 -76,6
-42,123 -0,607 18,197 19,733 -135,5 27,0 -108,3 2244,6
-8,138 -0,227 0,359 5,286 -95,0 -11,4 113,6 687,1
-33,984 -0,380 17,838 14,447 -157,4 25,2 -100,9 15320,8
— — — — — — — —
— — — — — — — —
-33,984 -0,380 17,838 14,447 -157,4 25,2 -100,9 15320,8
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